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ESDE hace varios afios todos conocemos el exodo que viene produciéndose,
entre la gente de los pueblos, hacia las capitales y el extranjero.

Tambien, cuando pasamos por alguno de ellos observamos la falta del co-
lorido luminoso de sus escaparales y anuncios. Si cuando pasamos es por el dia nota-
mos enseguida que no existe el trdfico ni bullicio de las capitales, asi como, lam-
poco, las arquitecturas Yy urbanizaciones modernas.

Fundamentalmente, estos signos externos nos han llevado a formar un criterio
de subdesarrolladas sobre estas pequenias localidades, y en consecuencia hemos creido
que los fabricantes de la pequefia indusiria moderna no habrian de obiener, en
ellas, una demanda aceptable.

No obstante, y a pesar de que sus economias son incierlas, por depender en gran
parte de sus variables cosechas, se va produciendo un aumento real en su nivel de
vida. Asi, por ejemplo, el Ministerio de Agricultura regisiré un aumento de sus sa-
larios, en 1963, del veintiocho por ciento, localizado principalmente en los pastores,
regadores y mozos de huerta. Por otra parte, se fundan constantemente nuevas es-
cuelas, se conceden préstamos a la agricultura y, en general, los municipios tratan
de superar sus condiciones economicas.

 Este suave mejoramiento ha sido captado ya por algun comercializador de auto-
mdticos, que conocemos, y que le ha llevado a establecer una imj_)ortante red de
explomcién que comprende Un buen numero de pueblos. La acogida que han te-
nido sus pin-ball ha sorprendido gratamente a est?s‘pmmotoqwes_

No queremos ocultar que gran pmte- de e:ste ,exz'to se debe a que escasamente
ranscurren dos dias sin que se presie asistencia tecmc:a, i cada punito de la red.

Fsta asistencia, que €nclerra Sus dificultades, prmczpal,mente por falta de téc-
nicos, y hasta que llegue und solucion como la que aj)untabm'r{os en nuestro an:te-
ror edilorial, creemos que puede resolverse acudiendo a cualquier fabricante, quien

debe estar dispuesto a formar en Sus pbropros lalleres a la persona que haya de aten-
e

der estas explotaciones. | ; |
Pero, volviendo a NnuUestro tema,‘ lo que queremos decir es quf exzstel la eviden-
y no ya por el caso que hemos citado, de gue los pueblos.estﬁzn acogiendo favo-
mente los juegos recreativos; lo f]ue' necesitan Son orgamzaczo?es que les pro-
n adecuados modelos ) periodica renovacion Yy conservaf:-zon.

mos tener en cuenta que el automdtico ha llegado, ez'proxzmadamente,: al se-
snto de nuestra poblacion, localizada en las capitales :).’.... pueblos impor-
do, por tanlto, de cinco a seis mil pueblos en Espana en espera de

cla,
rable

porcione

Debe
senta por Ct
tantes, queda'n
estos aparatos.

S; se ha con
rio proseguir y alc

seguido 0rganizar el automdtico en una gran extension es necesa-
nzar todos sus frutos y perfeccionamientos.
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tas lineas, el novisimo vy
ultimo modelo de pin-ball de
PETACO, denominado “OLYM-
PICS”, habrd sido ya lanzado

al mercado.

No se trata de una novedad
mas. Es un aparato basado en
la experiencia a través de los
anos y consecuencia de innu-
merables ensayos y pruebas, que
han plasmado en una realiza-
cion toalmente americana. Se-
gun nos dicen los fabricantes,
este aparato es el primero de
una serie que paulatinamente
iran lanzando al mercado, en
los que la técnica americana Se-
ra incorporada a los aparatos
hasta en sus mas minimos de-
talles. Es evidente que los sis-
temas han de ser revoluciona-
dos, puesto que el usuario es-
pafiol cada vez exije mas y me-
iores maquinas. Aquellos primi-
tivos pin-balls en que -modest.a-
mente se iniciaba la industria,
han desaparecido. o se ven muy
de tarde en tarde en algun que

otro olvidado figon.

Aparte de sus delzalles tecni-
cos, de los que aqul no quere-
mos hacer un panegirico, lo im-
nortante de este nuevo modelo
“OLYMPICS es el de que en
toda su concepcion se han te-
nido en cuenta tres factores fun-
damentales, que son, a nuestl:_o
entender, los que dan categoria
1 esta clase de maquinas: JUE-
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GO, SEGURIDAD y RECAU-
DACION.

Efectivamente, el “OLYM-
PICS” tiene JUEGO, pero no
es la maquina la que juega, co-
MmO en una gran cantidad de ca-
sos se produce, sino el jugador,
naturalmente ayudado por el
aparato. De esta forma el usua-
rio se siente orgulloso de que
su habilidad y no el azar es la
que ha hecho subir el marcador
o darle una partida gratis.

También tiene SEGURIDAD,
porque debido a su nuevo cir-
cuito eléctrico plenamente efi-
ciente, monederos del tipo més
acreditado en el mercado, bum-
pers de gran potencia, pantalla
excepcionalmente bella, etc., su
funcionamiento es perfe cto,
dando lugar al mds minimo
coeficiente de averfas.

Y por fin RECAUDA impor-
tantes sumas, como resultado
de su gran juego en el tablero
y la seguridad de dicho perfecto
funcionamiento.

Con este aparato, inaugura
PETACO una nueva serie de
sus fabricados, que serdn todos
concebidos con técnica ameri-
cana cien por cien y proyecta-
dos, examinados y terminados
con el mas exquisito cuidado
para dar a sus clientes las sa-
tisfacciones que merecen.

Creemos que el “OLYMPICS”
sera un pin-ball que hard sen-
sacion.
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Barcelona

GOLF-PLAY: ULTIMO MODELO
DE TALLERES DEL LLOBREGAT

También nos comunica Talleres del Liobre-
gat que estd en plena produccion el ultimo mo-
delo lanzado por la firma al mercado. Se trata
del pin-ball “Golf-Play”, cuyas caracteristicas se
detallan en el reportaje que hemos realizado en
la propia fabrica y que publicamos er. otra sec-
cién de este mismo numero. Come es sabido,
Talleres del Llobregat contintia fabricando al

mismo tiempo modelos lanzados anteriormente,
como “Feria”, “Saloon”, “Music Balls”, “Club

Florida’ y otros.

Madrid

EL. PIN BALL Y LOS SEIS DIAS
CICLISTAS DE MADRID

Como en el afio anterior, la firma FAER apro-
vecha la oportunidad que le ofrece el criterium
ciclista de los Seis Dias de Madrid para instalar
una exhibicién de sus fabricados. Ello supone un
atractivo més para entretener a la numerosa con-
currencia que durante dichos dfas frecuenta el
Palacio de los Deportes. En el préximo numero

publicaremos una informacién mas completa so-

bre esta interesante experiencia de FAER.

A

A licante

UNIDAD DE LOS
EXPLOTADORES

Segdn nos comunican, los exportadores de st
ciudad han conseguido la unanimidad de Cl‘itea
rios en la ordenacion de su negocio, especjal:
mente en lo referente a la delicada cuestign g,
los porcentajes. Creemos que este ejemply ger.
vird para mostrar a muchos escépticos o desg,.
nados de otros lugares uno de los mejores ¢y
minos para sanear el mercado del pin-ball. Y p,.

ra bien de todos confiamos que cunda tan inte-
ligente iniclativa.

Peralta

NUEVO PRECIO DEL
FOSFOMATIC

Nos comunica la firma “Talleres Azcoyen” que
el nuevo precio de su méaquina de venta “Fosto-
matic”’ es de 3.500 pesetas. En la pagina dedi-
cada a informar sobre el Mercado del Automa-
tico enumeramos todos los precios de sus res-
tantes mdquinas, asi como las de otros fabri-
cantes de pin-balls y tocadiscos.

NUESTRA PORTADA

Presenta hoy nuestra portada una vista par-
cial de Barcelona, la gran capital del Medite-
rraneo, siempre en vanguardia del desarrollo
industrial espanol. En la hermosa ciudad condal,
ademas de sus tradicionales virtudes de labo-
riosidad, se dan cita la cortesia y el espiritu |
abierto hacia el progreso, del que la industria
del automatico es como un simbolo. Barcelona
es la ciudad espanola dende las magquinas ac-
cionadas por monedas han alcanzado mayor
difusion. En este aspecto, como en tantos otros,
es la ciudad mas europea de nuestro pais. P?I' |
todos estos merecimientos, Barcelona no .Pﬂd‘a’
estar ausente de nuestras paginas. Inicla: -
hoy un estudio de la situacion del automatico
en la capital catalana que, estamos seguros;
servira de util informacion a nuestros lectore.s'
En este numero publicamos un reportaje rea(l)l'
zado en la fabrica de TALLERES DEL LLI;
BREGAT y en el proximo una entrevista 0‘;3
dos de los mas importantes explotadores g

ciudad condal.
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PARTIDAS

TALLERES DEL LLOBREGAT, 5. A.

ACORAZADO ESPANA, 95
San Baudilio del Llobregat

a gran marcha de éxitos obtenidos por nuestros

Pin-Balls

MANHATTAN

INDIANAPOLIS

FERIA
HOCKEY

les siguen
actualmente

SALOON

MUSIC-BALLS
PALMA

CLUB FLORIDA

... y ahora

-PLAY
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GOLF

EL FABULOSO
PIN-BALL

con sorprendente
rendimiento
economico de

MEJOR CALIDAD
b §

MENOS AVERIAS

BARCELON/
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Alemania

PROBLEMAS DE LOS
FONOGRAFOS
ESTEREOFONICOS

La Asociacion de Explotadores de Madaquinas
Accionadas por monedas de Alemania Occiden-
tal (ZOA) esta presionando sobre los fabricantes
para que produzcan mas discos estereofonicos
con destino a los “‘juke-box”. El presidente de
la ZOA, Hasso Loeffler, ha puesto de relieve
que los fondgrafos estereofonicos han dominado
el mercado aleman durante los ultimos seis anos,
pero que los discos de este tipo se han expan-
dido mucho mas lentamente durante el mismo
periodo.

“Tenemos un apar-to estereofénico, ahora, en
casi todos los locales”, dijo Loeffler. “Pero exis-
ten pocos discos estereofénicos para pasarlos en
estos aparatos. Se trata de una situacion absolu-
tamente fantastica.”

La principal firma de discos alemana defiende
su continuada concentracién en la produccion
monoaural basandose en los precios. Un ejecu-
tivo de esta firma dijo: “Los explotadores de-
sean estereos. Bien, pero ellos no estdn dispues-
tos a pagar el coste adicional. Nuestras inves-
tigaciones del mercado nos han mostrado que,
pese a las quejas sobre la produccion monoaural,
existen muy pocos explotadores dispuestos a in-
clinarse por los discos estereofénicos abonando
un precio adicional.”

6

Méquinas accionadas por monedas (NCN
ha lanzado un llamamiento para alentar 4
miembros y otros hombres de neg
sados para que participen en la camp

. " » c
donen los estudios superiores por falta Cl};fom %

NCMDA, Bob Slifer, la asociacion se

Bulgaria

ACUERDO CON ALEMAN]A

Entre Alemania OCCideﬂtill y Bll]l"'l*'-
firmado un acuerdo comercial en ol (?{;:]" 8¢ |
el intercambio de discos de lnL’isical]iL,:i Preve
tra instrumentos musicales biilgargs. $o18 con,

Bulgaria, ademas de importar cancioneg ,
lables capitalistas, estd tratando de formﬁ:u..y, l,m'“
clalistas nativos de este tipo de mﬁsicut Ehpe-

En una reciente exhibicién artisticy adem#e
de las canciones y danzas tipicas de] !p;_]ik; ;ds
bailarines bulgaros lucieron sus habilidades i
el charleston, madison, bossa-nova, cha-—-ohzi-vﬂ
y tango. ‘“

14

Estados Unidos

AMPLIA DEMANDA
DE MUSICA BAILABLE

Con el objeto de aumentar su discoteca, la

firma Wurlitzer Co. ha encargado a los Estudios
de Arthur Murray que seleccione una cierta can-
tidad de musica bailable go-go. En colaboracion
con Wurlitzer, dos volumenes de aires bailables
han sido ya puestos en circulacién, el primero
por Columbia y el segundo por RCA Victor. Un
tercer volumen se encuentra en preparacion
Cada volumen incluye diez discos (60 canciones).
Media docena de firmas grabadoras han sido
comprometidas para la preparacion del tercer vo-
lumen, de acuerdo con las declaraciones real-
zadas por el jefe de publicidad y promocion de
ventas de la Wurlitzer.

PARTICIPACION EN LA
CAMPANA «OPORTUNIDAD
PARA LA JUVENTUD»

) - - stribuidores de
La Asociacién Nacional de Distribul MDA)

SUS

ocios Intere:
afia del Pre-

. . en-
sidente Johnson ‘“‘Oportunidad para ]iolggan-
tud”, que se propone que los escolares dios.

. . irector ejecul ite
De acuerdo con el director ej ha proct



rado literatura informativ

Departame le Salud F .

y ltil dislik'iri)l;)id(j)t :S‘aiud,' f"idill.CElCl_On A
y SOUMILO- C5te material entre sus miem.-
bros y distribuidores no miembros, pero impc
tantes, a través de todo el nafc T : 0 1.mp(l’)r-
CAITTROSs 0 I 0do el pafs. El material in-
lormativo subraya el alcance del problema de I
lt}ga de t:sc_'ol;n‘cs antes de C()mplela'r succ; e%‘tu{f
dios y sugiere las medidas idoneas a z;dohvtflr
por los empresarios facilitando la educacién 1a Lla
]l.l\f'L‘I'll.l'ld por medio de puestos de trabajo a
“part-time’’ y empleos en tiempos de vacaciones
¢n _cooperacion con las autoridades escolares l(;-!f
L‘EIIIL‘S. La NSMDA., pues, estd alentando a Sus
miembros para participar en lg campana vy par.;l
cﬂllo, :-;c‘lm puesto en contacto con la Ofici!nzi de
Educacion de Chicago, a la que ha prometido
ayuda voluntaria a escala local.

a sobre el problema del

EXPOSICION DE LOS
FABRICANTES

Los fabricantes de aparatos recreativos accio-
nados por monedas han expuesto sus productos
ante los explotadores de toda la nacién en Chica-
g0 durante la segunda semana del pasado sep-
tiembre durante la anual Muestra Comercial de
explotadores de Norteamérica. Practicamente to-
dos los explotadores estadounidenses asistieron
a la exhibicidn, contemplando, por vez primera,
las nuevas concepciones para los aparatos re-
creativos. La mayor parte de ellos consideran a
las nuevas maquinas como ideales para su ex-

plotacion.

LA MUSICA Y LA ENSENANZA

E] veterano ‘“coinman’, Jack Moran, fundﬂador
y director del “Institute of (;9in Operations”, de
Denver, asisti6 a la convencion nacional de: esta
industria—celebrada en Chicago en _la primera
semana de septiembre—con el proposito de bus-

carse el apoyo de los operadores musicales de
América para una escuela nacional de comercio

financiada con fondos federales.

“La aprobacién preliminar de la Oficina de
Educacién y Desarrollo Vocacional del Depar-
tamento (Ministerio) de Trabajo de los Esta‘dos
Unidos se ha conseguido”, dijo Moran, an.%dlen-
do: “Ahora pretendo obtener la certificacion de
la asociacién nacional de operadores para este
programa con el fin de presentar elﬁ consenti-
miento de la industria en las negociaclones fina-
les con el Gobierno.”

UN CANTANTE AMERICANO
EN LA UNION SOVIETICA

El famoso cantante norteamericano Peter
Seeger, cuyos discos estan teniendo una amplia
difusidén, se encuentra en estos momentos reali-
zando una gira por la URSS. En Moscu, donde
la juventud siente cada dia mas aficion por la
musica moderna, ha dado un recital en el que
presentd la cancién del movimiento en pro de
los derechos civiles “We shall overcome” (Ven-
ceremaos).

Seeger se dirigié en ruso a su auditorio expli-
cdndole que su cancién constituia un himno en
favor de todos los sometidos del mundo.

La letra de la cancién fue traducida al ruso
y la pronunciacién inglesa transcrita a caracte-
res cirflicos, de manera tal que los jovenes pu-
dieran corearla con el famoso cantante norte-
americano.

Como se sabe, la mayor parte de las canciones
de Seeger llevan un mensaje particularmente pa-
cifista o antidiscriminatorio.

Hcalia
REUNION EN MILAN

El distribuidor norteamericano David Rosen
se ha reunido en Milan con los principales fa-
bricantes del ramo con vistas a producir en lta-
lia el nuevo gramoéfono “Rosen Filmotheque-
Discotheque’.

Se trata de una adaptacion del Cinevox, para
el cual Rosen tiene los derechos de distribucion
norteamericanos. El aparato dispone de 40 pe-
liculas musicales y de 200 grabaciones corrientes.

Vietnam

EL PIN-BALL Y LA GUERRA

Con la llegada masiva de soldados norfeameri-
canos para luchar con el Vietcong, las costum-
bres estadounidenses se han introducido en la
capital survietnamita. Proliferan por el centro de
Saigdn las cafeterias, los bares, “snacks bar”, et-
cétera, semejantes a los que se puedan encontrar
en cualquier ciudad norteamericana. Los solda-
dos, los marines, pasan sus ratos de ocio en estos
locales. Y, naturalmente, no han perdido sus afi-
ciones a las maquinas accionadas por monedas.
De aqui que abunden en estos locales los “pin-
ball” y “juke-box”. Cuando los norteamericanos
se marchen del sudeste asiatico, es méas que pro-
bable que hayan conseguido introducir en el con-
tinente amarillo el gusto por las maquinas auto-
méaticas. Pensando en el futuro, puede ser un
mercado practicamente sin limites.



ACABA DE SALIR UNA
NOVEDAD PE

Kl pin-ball

OLYMPICS

pero no es una novedad mds. Es el fruto maduyre

TAC(

de una experiencia que “ahora” da su rendimientq.

Es, lo que esperabamos y el primer hito

en un camino nuevo, con bagaje antiguo

de conocimientos.

Es un aparato AMERICANO que le

aconsejamos vea.
S1 Vid. 1o’ ve, 1o comipraza. ..

Y si no lo ve, también, porque le llegaran noticias

de los primeros que compraron, que le asombraran.

PETACO. S.A. _
Siempre al servicio de sus clientes y ahora con

MADRID renovado esfuerzo.

NMientras tanmto ..,
fecia=. VikiChias dracias.

Expresamos nuestro mas rendido agradecimiento a clientes
y usuarios por la singular acogida dispensada a nuestro

tocadiscos

RENNOTTE 30

Estamos fabricando a plena capacidad y Vd., si no lo tiene,

 ENNOTTE 30

Le rogamos un poco de paciencia, muy poca, y nos lo agra-

decera...




| I UBO quien no hace aun mucho tiempo creyo

encontrar en la automacion la receta miri-
fica que resolveria los problemas de todas las
industrias y curaria todos los males. En un mo-
mento, la automacién aparecio como una encar-
nacién de la invencible Walkiria, que aseguraba
la victoria a sus protegidos sin que estos sufrie-
ran mal alguno. Pero (se preguntaron estos que
presentaban la automacion de manera harto 1m-
prudente lo que habia de verdad en fello. Antes
de saludarla como la gran revolucion del mo-
mento hibiera sido precisor controlai com salgle
fria cual era la edad de su entrada en escena
y cuales eran Sus limites. Precisamente €s€ €S el
objetivo de este trabajo: el aportar, tras de ex-
cesivas anticipaciones un tanto falseadas, elemen-
tos concretos de juiclo. Enti?ndo por lo anterior
ejemplos reales de automacion, recogidos, a pro-

posito, de ramas muy diversas.

DEFINIR LA AUTOMACION

{, un trabajo de nuestra Aca-

Felizmente para m ....
¢ bastarme, segun Creo,

demia de Cienclas va 4 _
para suministrarme los apoyos necesarios. Como
consecuencia a debates muy profund_os Celebga-
dos en comisién y en sesion plenaria, fue ela-
borada una definicién de la automacion que con-
tribuir4 a esclarecernos el camino. Me basta con

remitirme a ella.
“La automacién cubre,
dencias que implican, las

con todas las depen-
aqcciones tendentes a

efectuar, sin el concurso del hombre o con su
concurso reducido, operaciones diversas, Infor-
mativas o materiales, particularmente cientificas,
industriales o administrativas, que precedente-
mente eran ejecutadas sobre todo por el hom-
bre, con la condicién de que esta transformacion
apunte hacia un progreso técnico, economico O
social.”

i Larga parrafada, cierto! Para ‘ordenar bien
su contenido, produce asombro al principio que
se la haya cargado de tantos incidentes y epite-
tos entre comas. La Academia de Ciencias no
tiene la costumbre de acomodar su estilo a los
matorrales del camino; es preciso que se haya
preocupado de evitar todo malentendido para
hacerla tan pesada ya tan llena de precisiones.
Estas se revelan muy utiles en mi caso: van a
ayudarme a descifrar la mascara falaz que pre-
tende convertir la automaciéon en una revolucion.

LOS CRITERIOS DE LAS
REVOLUCIONES

De hecho, ;cémo se reconoce una revolucion?
Su primer criterio me parece que es que s¢ loca-
liza en un corto lapso de tiempo y produce brus-
camente una perturbacién profunda. Otro rasgo,
tampoco accesorio, es que de ordinario esta per-
turbacién va acompafiada de serios inconvenien-
tes para una clase preferencial de la sociedad.
Estos dos criterios reclaman en mi respuesta un
primo y un secondo.

9

R e empeea— [ SR T ]

——T —— w7

-
T L W T

- o S S, L . L i g B = VR




PRIMO: LEJANAS A3CENDENCIAS

;Dénde, pues, encontrar en la automacion la
brusquedad, el estallido explosivo que justifique,
tratandose de ella, que se pensO en una revolu-
cion? La mecanizacién la ha precedido sin que
entre ellas exista frontera neta. En 1370, Privat-
Deschanel, en su diccionario, escribia ya en el
articulo ‘“Mdaquinas” que, pese a su debil ren-
dimiento, “estos aparatos (las maquinas) son de
una inmensa ayuda para las artes y la industria,
porque permiten sustituir la fuerza inteligente y
dispendiosa del hombre por fuerzas de poco va-
lor”. (No era esto dar para la mecanizacion una
definicibn que mucha gente aceptaria hoy para
la automacién? Estas dos fases de la historia
industrial se suceden, pues, sin interrupcion, y el
origen de la automacién llega tan lejos como el
de la mecanizacion, con la cual se confunde.

La definicion forjada por la Academia es, se-
guramente, mas completa que la de Privat-Des-
chanel, pero tiene los mismos puntos de vista.
Incluye en la automacion todas las acciones, sea
cualquiera la época en que tuvieran lugar, que
han disminuido el concurso del hombre en una
operacién informacional o material. ;Se me ne-
garia convenir que el telégrafo 6ptico de Chappe,
anunciando a la Convencion la victoria de Du-
mouriez, “automatizaba” la operacién informa-
cional del corredor de Marath6n? He aqui que
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se hace retroceder a la automacion ciento Setenty
anos. (Por qué detenerme en el caming?
En el siglo XVII Amontons utilizd fueiys

elastica del aire caliente para elevar el aguy g,
tener— decfa él-—la pérdida o debilitacién de [5¢
caballos. (Motivo de dinero o motivo piadogg?
Poco importa. En beneficio del hombre y (e i
mds noble companero, Amontons ‘“automatizs.
ba”’ ya. (La automacion una revolucion? Enton-

ces las revoluciones largan velas y tardan dos
siglos en cumplirse.

ACCION POR PEQUENOS TOQUES

Para que se asemejase a una revolucion, seria
preciso que la automacion hubiese producido un
cambio profundo de los metodos en accion an-
teriores a ella. Pero costaria trabajo poner de

manifiesto este cambio que, en realidad, no ha
existido. Es cierto que, hace una decena de anos,
y en ciertos pafses, se lanzaron ciertos clarina-
70s sobre automaciones pretendidas “totales™ que
habrian arrojado al mercado objetos fabricados
en todas sus piezas por plantas mecdanicas sin el
concurso de ningin obrero. Si estas afirmacio-
nes tuviesen alguna correspondencia con la rea-
lidad, que no sean algunos ensayos desastrosos,
se habria podido ver con razén una revolucion.
Pero en verdad, seria preciso cerrar los 0jos para
no convenir que, en los paises en los que la 1n-
dustria existe desde hace mucho tiempo y se ha
desarrollado fuertemente, la automacion es siem-
pre en la practica fraccionada y parcial. Es algo
excepcional que se reemplace a la industria por
nuevos grandes conjuntos en plena actividad.
Cambios tan radicales son siempre los factores
econémicos los que los provocan: por ejemplo,
el agotamiento de las fuentes de materias primas
o su empobrecimiento relativo, o incluso la In-
troduccion de nuevas formas de energia, en und
palabra, un trastorno de los datos de base. Pero
la automacidon casi nunca sigue imperativos de
esta naturaleza; en la gran mayoria de los casos
no hace mas que crecer donde ya existfa y sOl0
se trata de anadidos. Estos pueden incluso S¢!
minimos y frecuentemente repetidos; el talento
del director sdlo consiste en distinguir en cada
momento los que se imponen como mas OpPor
tunos. Mds que del estallido repentino de und
revolucién, esta velocidad de marcha de la autor-
macion en los sectores altamente industriah?:a-
dos evoca la idea de una evolucién progresive

' - : mo las
que liga sus pasos a un hilo continuo €O
cuentas de un rosario.

SECUNDO: BENEFICA PROMOCION

parece Pc-

Tras de este Primo, que a mi me P
Secundo.

rentorio, ;qué necesidad tengo de un



ENE) . fflllada la causa? Pero puest &

esta anunciado, y sobre todg bolp elb ()qu, ya
combatir un prejuicio detestable, permi{taserns
e B favor—destruir algo e; gntos pe
desprovisto de consistencia quc ’“dp e Ui
el de la clase ob LS Cenouimdadh

rera sacrificada
T or .
cién. Como era por la automa

: I 4 3 ke Oda

so, seria la clase obrera 13 que desempefaria est
papel. Pero N0 se trata de una clase sumisaL :
el _mal. estaria en que, tomando en Serio estg
quimera, se ’pronunciase preventivamente con‘tra
la automacion. Aqui esti el interds del debate.

AbOfdjémoslo por una vuelta a la historia de
estos ultimos tiempos. Desde la decena de afios
en los que se alzo a la automacion al rango de
re\:oluc:lon tulgurante, habrfa tenido tiempo de
coipear profundamente al proletariado si en ver-
dad hubiera tenido la vocacién de desarrollarse
a sus expensas. (Pero donde estan las victimes?
Pasemos revista a algunos conflictos socia'es re-
cientes producidos en Francia. Viencn a la me-
moria Decazeville, las cuencas hulleras del Nor-
te, las minas del Este, Saint-Nazaire... y, sobre
todas las causas, la insuficiencia de un yacim:en-
to, la concurrencia irresistible del petrdleo, el
descubrimiento en ultramar de ricos minerales
de hierro, la crisis de los transportes maritimos...
En vano se busca la automacién. Los hechos la

absuelven. Incluso puede que en algunos casos

hubiese atenuado los dramas sI hubiera sido
puesta en marcha a su debido tiempo.

La verdad es que, en la mayor parte de los
casos, la automacion florece en épocas de expan-
sién econémica. Y es bueno que ocurra asl, pot-
que, sanamente preparada, produce sobre todo,
en lugar de despidos, desplazamientos Internos
con efectivos constantes. Su apasionante interes
feside en el sentido general de estos desplaza-
mientos que se dirige de flas act1V1dac}es pura-
mente manuales a otras mas cerebral'es_. 10§ s%r-
vicios de prevision, de con’gx;ol, de Vlglla_ncilla, e
entretenimiento, de reparacion, y otros similares,

se enriquecen mientras que la produccwndaumeevni:
tq & Solveviene Una CHSIST WO SE DRSS E

tar todas-—!a comunidad interesada sopoz*ta_ el
eso, sin que una minoria O
grivileqiadqa. Sin duda, la manerad de velr las tcosa?
tal v como yo la eXpongo supone que la au 'c;)ma
ciOn es siempre conducida con sab}durla. % %o
no hay derecho a esperar a que a1 ocurrél. n
caballo de sangre se monta SIiil _espuelas. dorres-
ponde a los centros interprofesionales o eetlzo-
nomfa mixta el dar, con este fin, con:s,e]o(sf.l a los
usuarios y hacer comprender que, lejos es;g:
nificar una amenaza para la clase obrera, la auto
macién estd abocada a ravorecerla. Aqui encuen-
tro la definicién académica a la que me he refe-

rido varias veces. Segin ella, v para terminar,
la automacion, a menos que deje de ser lo que
es, esta destinada a producir un progreso técni-
co, economico y social. La automacioén perderia
su eficacia y su sentido si diriziese a los obreros
contra ella. ;

TIEMPO DE TERMINAR

No hagamos caso, pues, de las afirmaciones
que solamente son chismes lanzados sin base
concreta. Dos fantasmas que ciertamente no se
refuerzan, sino que acusan mutuamente su irrea-
'dad. Condenemos como solidariamente fa'sos
la atribucién de caracteres revolucionarios a la
automacién y la idea de que la clase obrera deb~
ser la victima inevitable. ;La automacion una
revoluciéon? No. ;La revolucién del siglo? Me-
nos adn: algo mds szrio y mucho mas {titere-
sante que ¢so. La ca'ificacién de revolucionaria
sélo produce efecto entre el gran publico; los
técnicos avisados desconfian, por el contrario,
de lo que ello implica de excesivo y de lo que
presagia costosas alteraciones. Al no ser ura
revolucién, a la automacion hay que identificar-
la con una evolucion continua cuyo origen se en-
cuentra muy lejos y que en la actualidad conti-
nda su marcha, sin que se pueda vislumbrar su
fin tan pronto... y puede ser que nunca. ;No la
lica usted a la electrénica?, preguntara alguien.
Seguramente que no; algunas de sus realizacio-
nes modernas, sin dar de lado a la electrdnica,
dan la preponderancia a la pneumatica, al mag-
netismo, a la Optica y a otras disciplinas. Apor-
tan sobre todo un perentorio ejemplo de la po-
tencia que confiere una alianza intima de técni-
cas muy equivocadamente separadas en el pa-
sado.

Yo me represento a la automacion como uno
de los canales multiples, largos y continuos, a
veces amplios, otras estrechos, por donde circula
el nrogreso técnico—;qué digo?—el progreso
del hombre como ser total, porgue la automacion
incluve “operaciones diversas, informativas o ma-
teriales, particularmente cientificas, industriales
o administrativas”. También la veo. si se prefie-
re, como un viejo v precioso Gtil del hombre que
lentamente lo ha pulido mediante el uso y ho~
le ha dado una maonifica pdtina. La automacion
le ha servido v le servird aun pata alejarse del
ejercicio directo de su fuerza muscular, en lo
que era inferior a los animales. Le ayuda a levan-
tarse cada vez mds alto v, poco a poco. le hace
conquistar un grandioso dominio sobre el mundo
material. ¥ o .

Pero no exageremos: un dominio todavia, y
siempre, limitado...

A, LEAUTE



UNA FABRICA
BARCELONA.

DE

OS encontramos en la fa-
brica de Talleres del Llo-
bregat, situada en San
Baudilio, uno de tantos pueblos
cercanos a Barcelona que cam-
bia velozmente de fisonomia
merced a la expansion indus-
trial. Don Domingo Aros Du-

ran, director comercial-gerente
de la firma, nos acompana en
el recorrido por la fabrica y nos
informa sobre sus diferentes

secciones. Visitamos en primer
lugar la nave de montaje. Varios
mecanicos manipulan sobre los
tableros, mientras suenan los
familiares tableteos de los

“pumpers”. Alineadas en el cen-
tro de la nave hay treinta pin-

balls de diferentes modelos que
saldran esa misma tarde con
destino a Madrid.

—Nosotros no vendemos, nos
com pran-—asegura el sefior

12

Aros—. Tenemos toda la pro-
duccién vendida con varios me-
ses de anticipacion.

Numerosos clientes siguen pi-
diendo modelos antiguos, como
el “Indianapolis”, pese a ser un
pin-ball con cinco anos de exis-
tencia. El senor Aros senala ha-
cia un rincon donde hay uno en
reparacion enviado por su pro-
pietario, que desea seguir explo-
tandolo. '

—Ahora, en invierno, es la
mejor €poca para las ventas.

En el extremo de la nave de
montaje se encuentra el labora-
torio, donde se proyectan. los
nuevos modelos.

—La tonica de todos nuestros
pin-balls es la sencillez—conti-
nda el senor Aros—. Nuestras
maquinas estan adaptadas al
gusto del jugador espafiol. El
jugador debe trabajar mas que

la maquina; en nuestros pin-
balls hay que defender la bola
sin intervencién de mecanismos
ajenos a la voluntad del jugador.

No obstante este criterio, Ta-
lleres del Llobregat también ha
realizado varios ensayos COll
maquinas de juego mas compll-
cado—como la “Haiti’'—, pero
han comprobado que el merca
do espafiol exige la sencillez. Y
esta premisa se ha convertido
en el lema de Talleres del Llo-

bregat.

ARARATAR COSTES

Un ancho pasillo en ligero
declive conduce al almacen dt
salida de maquinas. Tan?bleﬂ
aqui reina incesante sctividad-
Otro grupo de obreros trasl?da
un pin-ball en una carretilla.
Por una escalera metalica, des-




T La senci”ez c]e {abricacién es |a caracteristica esencia|
de SUS modelos

m— | & rentabilidad del pin-ba" es la que debe determinar su precio,
no el precio la rentabilidad

== Entrevista con don José Luis Sanchez Adsarias

y don Domingo Aros Dura'n, propietfario y director comercial-gerenie
de la firma respectivamente

cendemos a la planta inferior pliaciones de la fabrica, hay un UN HOMBRE DE

donde se encuentran, en dos pequeno taller de carpinteria EMPRESA
naves diferentes, el taller elec- para el retoque de las maqui-
tronico y el mecanico. Numero- nas, cuando se producen des-

Finalizado el recorrido por

sos tornos, taladradoras, mo- perfectos por golpes o roces. las instalaciones de la fabrica
dernas maquinas eléctricas y _Los muebles de los pin-balls continuamos la entrevista con
otros variados aparatos indican son de formica y el tablero de don José Luis Sanchez Adsa-
la importancia de la fabricacion. juego de madera serigrafiada re- rias, propietario y alma de Ta-

—Nosotros nos fabricamos cubierto de una pelicula de po- lleres del Llobrezat, hombre jo-
todas las piezas, incluso las bo- lyester que evita el desgaste de  ven, dindmico y con ideas cla-
binas, los relés y las matrices. los dibujos. ras, precisas y en muchos casos

Esta es una de las razones fun-
damentales que nos permiten

abaratar los costes.
También Talleres del Llobre-

gat fabrica sus proplos mone-
deros, que presentan la ventaja
de que el selector no va ator-
nillado y puede ser sustituido
rapidamente en €aso de averia.

TABLEROS
SERIGRAFIADOS

Fuera de las naves, en el te-
rreno previsto para futuras am-

Don José Luis Sanchez en su des-
pacho.




SEIS MODELOS POR AR

Don Domingo Aros, director c¢o-
mercial-gerente de Talleres del Llo-
bregat.

diferentes a las comunmente es-
tablecidas sobre los problemas
del mercado del automatico.
Con este criterio realista ha or-
ganizado la produccion de su
fabrica.

El senor Sanchez nacid en
Barcelona hace treinta y nueve
anos v empezd sus actividades
en el automatico el ano 1959,
Fabricaba entonces los mecanis-
mos y piezas del pin-ball a In-
dustrias Laguna. Después fabri-
cé maquinas completas a Salor.

—"“Hawai", “el Valiente",
“Texas’”. Fueron mis primeras
mdquinas. Y todavia se cotizan
en el mercado—anade el senor
Sanchez, quien mientras char-
lamos, dando ejemplo de dina-
mismo, atiende diversas consul-
tas del desarrollo cotidiano de

su negoclo,
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Las caracteristicas de los pin-
balls de Talleres del L.lobregat
oS la sencillez de Iilhl'iL'ilL"!lJlIl, 10
([ Ue |1L‘I‘I‘llilt‘ abaratar los COSLCS,
simplificar las reparaciones vy,
por tanto, acortar los plazos de
amortizacion de las maquinas,
lo que eleva la rentabilidad de
sus maquinas. Esta premisa co-
mercial, en opinion del senor
danchez, es la que exige ¢l mer-
cado espanol,

Seguimos ¢l proceso de
Amecrica. Alll empezaron fabri-
cando modelos sencillos. Y
nustro pats esta  empezando
ahora. Ademis el mercado im-
pone esa sencillez.

Sin embargo, como vya indi-
cabamos antes, Talleres del Llo-
bregat también esta dispuesto a
Ir a los modelos de juego com-
plicado si las necesidades lo im-
PONCH,

No nos importaria rectifi-
car nuestro criterio actual si el
mercado nos lo exigiera,

Aspecto de una de las nav

CrERIAT: BT MODIELO
DE MAS EXITO

Las  primeras  maquings (U

fobricd  Talleres del Llobreoy,

cran de un mismo modelo, con

“SL‘I‘i("t
“Diagonal’”’, “"Navidad”, “Citbra.

diferentes titulos:
ar .. Bl Espesial’, Lo dhles
que vartaba en ellas eran o
frontales. El “Diagonal” ce g
gue frabricando con el nombre
de “Indianapolis” vy el “Serje”
se llama ahora ‘“Manhattan”.
dos de los modelos de mas éxi-
to de la casa.

Hemos querido dejar de fa-
bricarlos, pero los clientes nos

sieuen pidiundu ¢l modelo.

Don José Luis Sanchez con-

sidera que el modelo mas logra-
do hasta la fecha ha sido “Fe-
il

Lleva cinco anos en fabri-

cacion y no hay un solo pedido
de varias maquinas en el que
no figure el “Feria".

es de Ia fabrica.




cRIA: EL PIN-BALL DE MAS EXITO

HFOLE RPIEAN:
EL ULTIMO MODELO

El ultimo modelo lanzado por
Talleres del Llobregat es @]
“Golf Play” que, segtn el sefior
Sanchez, es la mads completa
hasta ahora de las series de
maquinas pequenas. Entre sus
caracteristicas conviene destg-
car que posee tres opciones pa-
ra obtener partida: mediante
tanteo, por loteria o por el paso
de los canales encendidos. Lle-
va dos acumuladores combina-
dos para la variacidon del tan-
teo, tres “‘boompers’, y mone-
dero doble de acero inoxidable.

EL MERCADO DE PALMA
DE MALLORCA

Los modelos de Talleres del
Llobregsat se encuentran repar-
tidos por toda Espana. Concre-
tamente en Palma de Mallorca
el mercado fue levantado por
las maquinas de esta firma, que
crearon y dieron impulso a la
aficién, sustituyendo las maqui-
nas viejas que apenas funciona-
ban por otras nuevas.

~ La vista de los modelos
nuevos en otros lugares, 1mpo-
nia su adquisicién en todas par-
tes. Nosotros hemos creado a
varios explotadores importantes.

SEIS MODELOS AL ANO

En cuanto a sus planes de fa-
bricacién, estdn proyectados a
sacar seis modelos nuevos cada
ano,

—Esto supone una ventaja
para el explotador, ya que dis-

Una muesira de la importante oroduccion de Talleres del Llobregat.

pone de variedad de modelos,
lo que permite permutarlos con
rapidez y facilita al mismo tiem-
po la racionalizacion de las re-
paraciones. Un solo mecanico
puede hacer todas las de los
pin-balls de una misma fabrica.

EL PROBLEMA DE LOS
EXPLOTADORES

Surgido el tema de los explo-
tadores, preguntamos al senor
Sanchez cudl es, en su opinion,
el principal problema que eéstos
tienen.

~El principal problema del
explotador es el mismo explo-
tador: el no ponerse de acuerdo
en los porcentajes.

——:Y la amortizacion de los
modelos? Muchos se quejan de
que los plazos son demasiado
largos.

_ Por eso nosotros fabrica-
mos a costos que hacen las ma-

quinas rentables. Toda mdéqui-
na debe pagarse en el plazo que
se da para pagarla. La rentabi-
lidad de la méquina es la que
debe determinar su precio, no
el precio de la rentabilidad.

Es indudablemente un crite-
rio inteligente, digno de tenerse
en cuenta a la hora de consi-

derar las posibilidades del mer-
cado.

El senor Sanchez continuda:

—También pienso que la me-
jor protecciéon para el explota-
dor seria la suspensién de las
ventas a plazos. De esta mane-
ra conseguiriamos que todos tu-
vieran solidez econdmica para
comprar varios modelos y hacer
posible su rotacion eficaz.

Con esta respuesta finaliza-
mos nuestra entrevista y la vi-
sita a esta importante empresa,
posiblemente la que mayor nu-
mero de pin-balls ha lanzado al
mercado.
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fcf:ria internac_:imml. un mate-
-rial automatico que en sus
proplos Origenes parecia exclusiva-
mente destinado a la distraccidn se
ha descubierto que puede ser utilj-
zado de manera harto diferente.

lodo el mundo conoce ya estas
maquinas, llamadas ‘“‘juke-box con
peliculas” o “Film-box’". que se pue-
den ver en cualquier café, bar vy
otros lugares publicos.

Se 1ntroduce una moneda, se
aprieta un botén y se obtiene la
proyeccion de un film sonoro de
tres 0 cuatro minutos de duracidn
sobre una pantalla algo mayor que
las clasicas de los aparatos de tele-
V1S101.

El aparato dispone de una trein-
tena de peliculas diferentes. La ca-
lidad de la i1imagen y del sonido
son extremadamente satisfactorias.

Por otra parte, los problemas de
la iInformacion se complican de dia
en dia para los industriales, comer-
clantes y distribuidores.

Para vender es requisito dar a
conocer lo que se quiere vender, de
aqui el enorme impulso adquirido
por la publicidad.

Es preciso poner el objeto vendi-
ble ante los o0jos del cliente... ©
poner al cliente ante el objeto ven-
dible para demostrarle su utilidad

y sus cualidades. |
Este es, en efecto, el objetivo
que persiguen las salas de demos-
traciones y, a fortior:y, las €Xposi-
ciones, ferias y otras manifestaclo-
nes del mismo género. Pero las sa-
las de demostraciones o las €xposi-
ciones no pueden multiplicarse has-

ta el infinito...

( :o.\f motivo de una reciente gran

‘ l.:'t'gglwamente, exigen la inmovi-
ll_z.alc‘rlol"l de un material y de un per-
sonal éXtremadamente costosos pa-
ra, a fin de cuentas-—y por grande
que sea el numero de visitantes—no
locar = mas que a una parte muy
reducida de los potenciales clientes.

Queda una posibilidad, el cine,
que permite cualquier clase de de-
mostracion de material en funcio-
namiento.

Al propio tiempo puede dirigirse
a una cantidad muy considerable
de espectadores, y ello en los luga-
res mas diversos.

La dificultad reside en que el
clne es un especticulo.

LLa gente que paga su butaca en
una sala no estda dispuesta a de-
jarse “‘golpear” en el instante en
que solo buscan una distraccién por
films técnicos, que, por otra parte,
solamente podrian interesar a una
pequena parte de las diferentes ca-
tegorias soclales representadas en
la sala.

Instalar salas privadas dedicadas
a la informacion industrial plantea
problemas de tal envergadura que
unicamente las grandes empresas
podrian solucionar, y no facilmente.

De aqui gque volvamos sobre el
aparato automadtico del que habla-
mos al principio.

Se trata, en efecto, de un cine
permanente, transportable, poco cos-
toso para los servicios que presta.

No precisa intervencion alguna
de operador-proyectista ni empla-
zamientos particulares. Solo nece-
sita una toma de corriente. El resto
es cosa del propio interesado, que
elige la pelicula que quiera en el
cuadro de seleccion.
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Inmediatamente se pueden com-
prender las enormes ventajas que
un tal aparato puede suministrar a
la informacién industrial.

Estos aparatos, que solamente pe-
san doscientos kilos, pueden, en
consecuencia, transportarse en cual-
quier vehiculo, incluido el avidn,
sin el menor inconveniente.

Esta maquina de informar, cuyo
futuro es 1ndiscutible, encontrara
mds utilizacilones aun. Solamente
mencionaremos una: la informacién
turistica. La industria del placer, de
la diversion, esta a punto de con-
vertirse en la mayvor industria de
nuestra época. Cada ano, en efecto,
ocupa mas miles de millones. Se
encuentra en la base de los grandes
movimientos de poblaciéon. Es la
fuente de la construccion de inmue-
bies y de realizaciones industriales,
cada vez mayores. También en este
terreno es preciso informar; la gen-
te prefiere elegir con conocimiento
de causa.

Es practicamente cierto que den-
tro de unos anos—acaso de meses—
toda agencia de wviajes, todo servi-
cio de informacidén turistico, ofrece-
ra una bateria de estos aparatos con
peliculas que muestren en unos pla-
nos las instalaciones, los parajes y
las condiciones de vida ofrecidos
por cualquier organismo o por cual-
quier lugar turistico.

Los periddicos regionales y loca-
les, colocando mdquinas de este ti-
po en salas ad hoc, podrian ofrecer
a sus anunciantes este complemento
visual y oral que van a buscar a
la publicidad televisada y al film
publicitario.

En el plano local, lo que se pier-
de en numero de espectadores se
recupera con creces en la perma-
nencia del espectaculo.

Los propios anunciantes naciona-
les, que pagan—o pagaran—muy ca-
ro un pequeno film-flash publicita-
rio, que pasara por las antenas a
un precio enorme, encontraran, al
incluir sus peliculas en estas ma-
quinas, un medio de hacer demos-
traciones cada vez mas frecuentes
y a buen precio.

El automadtico, al que durante
mucho tiempo se le ha venido con-
siderando como el hijo mads o menos
legitimo de las “mdquinas traga-
perras”’, estd a punto de conseguir
sus titulos de nobleza.

(De Automaten Markt.)
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Beatles y Rolling Stones siguen
disfrutando, como puede compro-
harse, de un amplio favor del piu-
blico, de este publico aficionado a
la musica Ligera, pegadiza, sentimen-
tal, cuyos RLustos no parecen tan
versdtiles como podria deducirse de
una primera y apresurada aprecua-
cion. Pasa que en la musica incide
muy particularmente el recuerdo,
esa  memoria oescura que relaciona
un ritmo, una voz con una situa-
cion vivida, Y acaso el subconscien-
te impela a la renovacion del re-
cuerdo, a la revivificacion del hecho
eristencial del cual fue protagonis-
ta, incluso puede que fugarz, el me-
lomano. No resulta, pues, tan fdcil
deshancar a algo que ha conseguido
ganar un puesto en el corazon de
los humanos. La opinidn, en efecto,
es una fuerza que, como las fist-
cas, estd sometida a las leyes de la
neraia.

La “razon topogrdfica” sigue im-
pontendo su fuerza en las coorde-
nadas mustcales. Ast, los paises nor-
dicos se muestran sensibles a la
nistca tnglesa, mds universal que

la teutona. Austria, por su parte,
recibe el impacto de su vecina Ita-
lia, otra de las grandes productoras

de aires modernos. Y Espana, por
wltimo, sigue su propio camino, Con
predominio de la produccion indi-
gena, pero permeable a la influen-
cia fordnea, esta vez procedente del
levante Mediterraneo. En este sen-
tido hay que destacar ahora la pre-
sencia, en el quinto puesto, de la
universalizada, probablemente gra-
cias a la inapreciable ayuda de la
pantalla cinematogrdfica, “Danza de
Zorba"', de la pelicula ‘“Zorba el
griego’. Esta cancion se ha ntro-
ducido en nuestro pats -aun antes
de que se conozca, antes de que
se estrene el film del cual forma
parte. Hay que suponer que cuan-
do la gente vea la pelicula su cofti-
zacion subird algunos enteros. Aun-
que en este mundo movedizo de
los gustos y aficiones resulta sobre-
manera arriesgado el hacer predic-
ciones, por esta vez hacemos una
erRcepcion y apostamos, para un fu-
turo inmediato, por la nuisica de
la famosa pelicula.

ALEMANIA OCCIDENTAL

1. Sanisfaction.—Rolling Stones.

2. Helpl—Beatles.

3. Wooly Bully.—Sam the Sam

and the Pharaobs.

4. Mr. Tambourine Man.—The
Bydrs.

S. Du bist nicht allemm. — Roy
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1. Il silenzio.—Nini Rosso.

2. Wooly Bully.—Sam the Sam
and the Pharaobs.

3. Santo Domingo. — Wanda
Jackson.

4. Mit 17 hat Man noch traeu-
me.—Peggy March. _

5. Heute male ich dein, uld,

cindy lou.—Drafi Deutscher.

l. El mundo. — Jimmy
Fontana.
Ex aequo: Me lo dijo
Peéerez.—Karina - Tres
Sudamericanos.
2. Sola—Los Brincos.
3. La escoba.—Los Sirex.
4, Se llama Maria.—Pino
Donaggio.
5. La danza de Zorba.—
Los Tamara.
FRANCIA
1. Mes mains sur tes hanches.—
Adamo.
2. Capri c’est fini.—Herve Vi-
lard.
3. Aline.—Christiphe.
4. Help!/—Beatles.
5. Shame and scandal in the fa-
mily.—Sham Eliot.
INGLATERRA

ESPANA

1. Tears—Ken Dodd.
2. Make it ea sy on yourself.—
Walker Brothers.

3. If you gotita go, g§o now.—

Manfred Mann.
4. Look through any window.—

Hollies.
5. Satisfaction.—Rolling Stones.

ITALIA

1. Si fa sera—Giannl Morandi.

2. Il mondo.—Jimmy Fontana.

3.  Danza di Zorba.—Mikis Theo-
dorakis. _

4. Ciao ciao.—Petula Clark.

5. I need you.—Regal.

You've got your troubles.
Il stlenzio.
I got you babe. — ~

Cher.
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PEQUENOS ANUNCIOS

La ley de la oferta y la demanda es, sin duda, el
mejor regulador del mercado. El mercado del automa—
tico estara mas saneado y funcionara con mayor per-
feccion cuanto mas ampvlias sean las noticias e infor-

maciones sobre precios, condiciones, etc., que lleguen
a conocimiento del lector.

% % ¥

No hay mercado sin difusion y propaganda de los
productos.

Nohaas de Espaﬁa Y e| extran- En esta seccion brindamos la ovortunidad de ofre-
. cer o pedir las maquinas automaticas que precise.
Jero.

x * 0k

El imvorte de los anuncios sera de dos pesetas por

IS 7 | palabra, con un maximo de cuarenta palabras. Los
|n{ormac|on sobre las ulhmas anuncios que sobrepasen este ntimero de palabras de-

beran abonar un minimo de un cuarto de pagina.

novedades de pin-balls, juke-box

* % %

MUY INTRODUCIDO provincia de Santander
en juegos recreativos, coche propio y mecanicos,

y otros aparatos automaticos.

; - . , me interesa representar fdbrica de “pin-balls” y
omentarios, entrevistas y repor- tocadiscos.—Alfonso Blanco. Agente Comercial.
‘E ’rajes General Franco, 21. REINOSA (Santander).

. ; VENDO numerosos juegos recreativos de “pin-
— Exitos musicales. balls” y tocadiscos automaticos GEDASA. Gran
}; oportunidad. Talleres Reflex, J. M. Soroa, 3.
SAN SEBASTIAN.

BOLETIN DE SUSCRIPCION

PEVISTA AUTOMATICO ESPANOL

i‘ll..'l"l.hIIllI.l-ﬂ-l..l--“ll'-‘.'--lI'I."‘-t..-l'-iﬂll.l-ﬂ.‘l.“-.'_.-‘..._'.“'-..--.“‘i
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desea recibir gratuitamente un ntimero de la revista AUTOMATICO ESPANOL, B suscribirse

.fio. El importe de la suscripcion, 150 pesetas, 10 envia por cheque, giro

Firma del interesado,

a la misma por un

postal o contra reembolso.

(Tachese lo que no convenga)
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LA BELLA Y LA INTELIGENTE

Mme. de Staél fue en su tiempo
la época napoleonica—no solo [a-
mosa por su talento de escritora,

SN0 por el gran odio que ;,J?‘(?ft"Sti

al gran Corso. La naturaleza fue
con ella mdas prodiga en lo espiri-
tual que en lo fisico. Brillaba por
su mngento wnfinitamente mds que
por sus encantos. La belleza de la
epoca era Julieta Reécanmuer. Cierto
dia Mme. de Stael, a quien segura-
mente inquietaba la bellisima Julie-
ta, le espeto a Talleyrand la si-
guiente pregunta:

Decidme, /qué preferis en la
mujer, la belleza o la inteligencia?

Talleyrand, que sabia muy bien
a quien tenia enfrente, parecio me-
ditar la contestacion, pero Mme. de
Staél no le dio tiempo:

—S81 fuéramos en una barca us-
ted, Julieta Recamier y yo, y la bar-
ca zozobrara, ;a quién salvaria us-
ted, a Julieta o a mi?

Esta vez Talleyrand contesto rd-
pido y seguro:

—Mme. de Staéel sabe tantas co-
sas que estoy seguristimo que sabe
nadar.

—Invite a la senorita a mi cuenta.

AUTOMATICO ESPANOL

Narciso Serra, 14
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a la Puerta de Toledo, cunde cada
vez mas la aficiéon a jugar en un

pin-ball que hay en un bar cer-
cano.

poraran a la clase cuando tocaba-

mos la campana del comienzo. Aho-
ra mando al bedel a este salon 'y

Dos famosos jugadores de futbol todos llegan a su hora...

se entretenian con un futbolin. Uno
de ellos disparé con tal fuerza la
pelota, que ésta fue a caer en el

El propietario del aparato llamé
al mecanico solicitando la repara-

C1C " ] :
e e o oy . i s won
tomaba café en una mesa cercana. 4 a O L e ADMIRATIVA

roto y las dos patas delanteras to-

Se produjo un momentineo azo- talmente torcidas.

ramiento y después una irreprimible
explosion de risas.

En una playa mediterranea, una
hermosa mujer, un ejemplar sober-
bio, extranjera por mdas senas, Se
acerca a la barra de un bar junto
a la arena, vistiendo, sl a €SO se€
le puede llamar vestir, un mengua-
disimo bikini.

Al preguntar cémo habia ocurri-
do aquello, el propietario contesto:
“Ha sido el Manolo.” Un hombre
de casi dos metros de altura, con
anchura de pecho y espaldas que
para si quisieran los “duros” de
la television, dijo: ‘“Si, he sido yo;
y no me importa pagar mil pesetas,
pero la bola ha ido una vez por

donde yo he querido...”

El caballero que acompanaba a
la dama, mds por las risas que por
el incidente, se vio en la obliga-
cién de hacer algo: Se levanto Yy
dio una bofetada al ‘“famoso’.

Alguien comenté: “Eso se llama
un golpe franco...”

Los dependientes y la clientela
quedan asombrados, silenciosos, pas-
mados y, por casualidad, un toca-
discos que estaba desgranando una
cancién se para en ese instante.

Alguien dijo: “jQué bdrbaro!

Este tocadiscos tiene sensibilidad
admirativa...”’

EL PESIMISTA Y
EL OPTIMISTA

En un lugar de la Mancha..., ¥
Dios sabe que no queremos imitar
al manco de Lepanto, un agente
vendedor de méaquinas pin-balls ob-
tuvo un fracaso rotundo al telegra-
fiar a su empresa: “Imposible ven-
der, aqui no hay ni una maquina.’

EL PIN-BALL Y
LA PUNTUALIDAD
ESCOLAR

Frente a uno de los colegios mas
concurridos de cierta ciudad, un sa-

gaz explotador monto una sala de
juego.

UN MADRILENO
CASTIZO

En un pueblo de la sierra ma-

La empresa, sin decirle nada del
punto de vista expresado DPOr el an-

terior agente,
optimista, quien telegrafio:
cio formidable; manden un camion
lleno de mdquinas. Aqui no hay ni
una.”

FRENTE AL
MERCADO DE PESCADO

Entre los descargadores de1- ma-
drilefic mercado del pescado, junto

Hace unos dias recibié la visita
de] director de la escuela, quien le
expreso su gratitud por haber ins-

talado alli el salon.

Extrafiado, y pensando en que el
tal director hablaba ironicamente,

le pregunt6: “¢Por qué me da us-
ted las gracias?”

—Pues muy sencillo—contest6 el
director—; porque antes de que
usted pusiera el salon era practica-
mente imposible avisar a los dise-
minados alumnos para que s€ incor-

drilefia, en uno de esos bares i1m-
provisados que proliferan en sitios
estratégicos, habia un pin-ball que
na paraba un instante. Rodeado de
nifios, mayores, mujeres, no habia
terminado una partida, cuando ya
habia cinco personas dispuestas a
darle a las bolas.

El duefio, un madrilefio cien por
cien, que se vefa y deseaba para
despachar al aluvién de bebidas que
le solicitaban, dijo en voz alta: “Es-
toy mds cansao que el pin-ball.”
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HOROSSOPO*
bt

SI USTED HA NACIDO EN NOVIEMBRE
CONSULTE SU SUERTE PARA 1965

DIAS

DIAS

1

b

10

11

12

13

14

Este ano le conviene moderarse
en el ejercicio de su autoridad y
sus deseos de expansion personal.

Un ano excelente para el amor y
la aftividad intensa.

Su juicio sera claro y preciso este
ano. Pero no arriesgue en nego-
ci0s y cuide sus amistades.

En 1965 tendra que luchar con-
tra la adversidad para lograr con-
cretar un hermoso proyecto.

Buen ano para los negocios y re-
gular para el amor.

Este afo tendra que luchar con-
tra la adversidad y la rutina.

Con energia y entusiasmo vencera
a sus adversarios.

El amor triunfara sobre la adver-
sidad en este ano 1965.

Se produciran grandes cambiOs es-
te ano. Pero le conviene apartarse
de las falsas ilusiones y los pla-
ceres.

En 1965 tendra dificultades en los
negocios y con sus amistades, Tra-
te de resolver los conflictos con
calma.

Este ano tendrd propension a las
conversaciones intrascendentes, los
amorios y el placer. Trate de mo-
derarse.

Con superacion moral y gran ge-
nerosidad podra hacerle frente a
un problema sentimental que se
anuncia para 196>5.

Triunfa sobre la adversidad este
ano y recibe honores.

En 1965 tendrd que sostener dura
lucha contra los problemas eco-
nomicos y su tendencia al aisla-
miento.

| S

15

16

17

18

11,

20)

21

22

23

24

26
27

28

23

30

Un ano excelente para los nego-
cios y los viajes.

Con voluntad y energia lograra
vencer a un enemigo en 1965.

Este ano se presenta bueno para
el amor y malo para los negocios,
los viajes y las relaciones amis-
tosas.

Recibird el reconocimiento a su
esfuerzo este ano, pero tendra un
contratiempo en su actividad pro-
fesional.

Cuidado con el amor durante to-
do el ano. Sea prudente.

Este ano puede emprender con
éxito cualquier tipo de negocio ¥y
tendra grandes satisfacciones en la
amistad.

En 1965 su energia y dinamismo
se 1mponen violentamente a los
enemigos y a la adversidad.

Un ano excelente para el amor,
el arte y la fortuna.

Sus deseos de expansidén se veran
limitados este afo, por la rutina
y la adversidad. Sepa esperar con
fe.

Su excesiva generosidad al juzgar
a los demds puede ocasionarle un
inconveniente en el curso de 1965.

Logrard evadirse de la rutina y la
fatalidad este ano.

Un buen afio para el amor y la
alegria de wvivir.

En 1965 recibird honores y digni-
dades bien merecidos.

Triunfos en los negocios y en la
amistad anuncia este ano.

Este afio sentird que sus principlos
morales se afianzan.
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