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CARTA A NUESTROS LECTORES

Con este nuimero especial, dedicado a los "pin-ball”,
entramos en un periodo de madurez de nuestra revista.

La pagina de Agradecimiento debe ser impresa a dos
columnas para dar cabida a todos los industriales que
han respondido a nuestro llamamiento de colaboracién.

E1l namero de suscriptores, sangre vitalizadora de
cualquier revista, aumenta dia a dia... ; Pero no estamos
satisfechos todavia!

"EL MUNDO DEL AUTOMATICO”
LIBERTAD, 28
BARCELONA (12)

Estamos lejos de nuestra meta; nos faltan suscrip-
1 tores y nos faltan colaboradores.
; Precisamos corresponsales que nos manden noticias
de su ciudad o region, direcciones de personas a quie-
nes pueda interesar nuestra revista, ideas y sugeren-
cias tendentes a mejorar las relaciones de nuestro mun-

do del automéatico.

En este nimero que alcanzarad excepcional difusién
por sumayor tirada, hacemos un llamamiento a todos los
profesionales del automitico en pro de una unién de
ideales y de esfuerzos, canalizados a través de nu :
tra revista, para lograr las mejoras, tant@
como fiscales, a que todos tenemos




Un salén dedicado o la venta y cambio
de "pin-ball" y aparatos automaticos
en general, ha sido inaugurado hace
muy poco tiempo en Barcelona. La
misma casa proporciona piezas de re-
cambio, entre las que destacan los mi-
crocontactos para monedas, cerradu-
ras y seleccionadores de monedas.

*

La més antigua y acreditada empresa
en el ramo de los distribuidores auto-
mdaticos, ha empezado a trabajar, hace
poco, los "pin-ball" y Sinfonolas, en la
Ciudad Condal. Debido a la seriedad
comercial, son muchas las peticiones
que recibe y atiende.

%

Se han llevado o cabo algunas importa-
ciones de "pin-ball" americanos, resul-
tando a precios bastante elevados una
vez introducidos en Espafia y cumpli-
dos los tramites aduaneros,

%

Nos dicen que en Madrid no es nece-
sario el permiso de la Policia para ins-

talar tocadiscos autométicos en los ba-

res. Por qué estas diferencias? Aplau-

ad

ministrativas"
mente o quie

nt s yh,

n conse

Observando

Parece ser que las negociaciones entre

citadas negociaciones no t

diremos siempre las "simplificaciones . |
felicitamos sincera-

Un fabricante catalan, de los més g

tiguos, de "pin-ball”, esté a punte g,
lanzar al mercado un distribuidor qut.
mético de goma de mascar en bolgs,
El aparato, de lineas atractivas, pueds
alcanzar éxito si mecénicamente estq
bien concebido,

*

Parece ser que cada dia hay més peti-
ciones para abrir nuevos calones de
juego. Las demoras burocrdticas entor-
pecen notablemente las citadas aper
turas.

*
¢Por qué hay vendedores de '?pin-‘boll"
que dicen que sus aparatos no tienen

precio y los venden al mejor postor?

*

un fabricante de "pin-ball" y unc de

tocadiscos, que anunciamos el
sado, no ha llegado a ningtin
pPositivo, Otra opinién sefiala
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Automatic, S. A, es la resultante de un
répido progreso en el sector del automatico
espafiol. En 1954 fué lanzado al mercado el

sé

primer distribuidor co de la post

Clicle BAZORA

SIEMPRE EN LA BOCA

DULCES TARDA, S. A.

Ronda San Pablo, 77
BARCELONA (15)

7 -

explotacion. La principal activid?d de la en.
presa es la compra-venta de aparatos auto-

" maticos en general, y ﬁlﬁm&méme dedica

an atencion a la compra, venta y explota-

va de explotaciéon de los distribuidores auto-

~maticos en los “Metros" de Madrid y Barce-

lona y explota la mayoria de los distribuido-
res automadticos, tan populares en Espana.
Vende, igualmente microinterruptores para
maquinas electrénicas, cerraduras de seguri-
dad para toda clase de aparatos automd-
ticos, y seleccionadores de monedas de
gran precision.

La mentalidad de la empresa, funda-
mentalmente integracionista, la induce a 10
dificiles tramites de la importacién, y es, sin
duda alguna, la primera firma importadora
de aparatos automaticos de Bspafia.

La red de distribuidores y agentes -de
ventas extendida por toda Espafia le permite
atender las demandas de toda la geog'rrﬂ'
fia nacional con gran rapidez y perfeccion
mereciendo los pldcemes de las empresas
extranjeras.

Lurs GoONZAGA




PIN-BALL
boeesesd
aparatos de recreo

automaticos en general

. L CALIDAD
¥ MAXIMA

- MADRID - Sia. Feliciana, 5 —
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apartado le gal

IMPUESTO INDUSTRIAL - LICENCIA FISCAL

Obligaciones fributarias de los explo-
tadores de aparatos electrénicos de di-
versién denominados "Pin-Balls", "Billa-
res electrénicos" o "Millones".

En la inmensa mayorfa de los casos,
los titulares de los establecimientos ex-
plotadores de esta clase de aparatos,
ignoran absolutamente las obligaciones
tributarias que tal explotacién lleva
consigo. Principalmente los Bares y es-
tablecimientos andlogos colocan los
mencionados aparatos sin conocer que
la explotacién de los mismos viene fa-
xativamente incluida en el epigrafe
9.854-i) de las vigentes Tarifas de la
Licencia Fiscal del Impuesto Industrial,
aprobadas por Orden de 15 de diciem-
bre de 1960.

El mencionado epigrafe 9.854-i) so-
mete a fributacién por tal concepto de
Cuota de Licencia, a los "Juegos de
billar romano, de los llamados futboli-
nes y demds que se le asemejen”. La
Cuota al Tesoro por dicho concepto (a
la que se habr4 de aumentar con las
cantidades correspondientes a los re-
cargos municipales vigentes en cada lo-
calidad) asciende a lo suma de 280,—
pesetas por cada mesa o juego.

Dicha Cuota es irreductible, lo que
significa que se devenga de una sola
vez cada afio, independientemente del
perfodo de explotacién y de la época
en que ésta se haya iniciado o termine.

No hay ninguna diferencia en la
cuota por razén de bases de poblacién:

56

asf lo mismo satisfaré el explofador de
un billar electrénico en Madrid o Bar-
celona que en cualquier poblacién de
segundo o fercer orden.

No hay que confundir, sin embargo,
la sujecién al Impuesto Industrial, Cuo-
ta de Licencia, de los billares electré-
nicos, con la de otros aparatos simila-
res, incluidos en ofros epfgrafes de las
Tarifas vigentes. Ejemplos de estos l-
timos aparatos son los billares normales
(incluidos en el epigrafe 9.854 f), y los
dinamémetros y aparatos automdéticos
de vistas y audiciones (tocadiscos auto-
méticos) y otros que se les asemejen,
incluidos en el epigrafe 9.855-f) de las
Tarifas, y que satisfacen por aparato,
al Tesoro, una cuota de patente de
240,— pesetas.

Luis VILA

VISITE EL SALON
DE

VENTA Y CAMBIO
DE

AUTOMATIC, S A.

Av. Rep Argentina, 30
BARCELONA {(6)




AUTOMATICO®

WY AL E R

Disteibuidores

MADRID

Sres. Lobo y Guillén
Dolores Coca, 16
Teléfono 228 87 85

Ferraz, 39
248 13 08
247 93 48

Teléfonos {

X

BARCELONA

Sres. Casullera y Soler
Viladomat, 122
Teléfono 223 47 05

X
DOCTOR "AYELA, 12‘ VALENCIA
TELEFONO 17542 D. Federico Alcover Vela
e O Rbea) Ot
e A N T E Teléfono 222135 -
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PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS NU
Tipo Fabricante Precio
Aparato
i . M Gx 20.000'—
Trinidad Pin - Ball C e
Sinfonia Pin - Ball C. M. _C' 60‘000'—-*
Sinfonola 96 Tocadiscos GEDASA 8-800‘ |
Ventamatic 62 Distribuidor Automatic, S. A. 800" -
Sur - Me Distribuidor Azkoyen o
Habilin Pin - Ball Bscardibul 30.000'—
O
Autobol Pin - Ball Sanchis 27.000
Bumper BL 108 Pin - Ball Laguna - 15.000" -
Bumper BL 110 Pin - Ball Laguna 17.000° —
i ®
Bumper BL 112 Pin - Ball Laguna 19.0QQ‘~
Bumper BL 114 Pin - Ball Laguna 23«@00'“*
Futbolin Gol Futbolin Laguna - 10.000"-*
Tour Pin - Ball Petaco 200 *
Volando Alto Pin - Ball Vaher 25.000'—
PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS USADOS
Ventamatic 60 Distribuidor Automatic, S. A. L | : &w i
Sinfonola 24 Tocadiscos GEDASA ‘ i
Bumper BL 108 Pin - Ball Laguna
Colorin Penalty Pin - Ball Petaco
Colorin Pin - Ball Petaco
Diana Pin - Ball Pabsin
A fin de ayudar a nuestros mcnptam en
i , Mmdticos accionados por momdas, pwbi*iwmm ~
ratos. Los que est . :
fabricante, £




En esta seccion publicamos las ofertas de compra, venta, etc. de aparatos automdticos
accionados por monedas y sus accesorios, etc. bajo las siguientes tarifas:

Cada linea 10~ ptas. (minimo 5 lineas, unas 150 letras)

Como unica direccion constard la de “El Mundo del Automdtico” que, a su vez,

remitird las cartas recibidas al anunciante interesado.
Los originales deben llegar a nuestra redaccion antes del dia 26 de cada mes acompa-

fiados de su importe por cheque o Giro Postal.

BUSCO IOCE! en Barce|ona, dedicado a

la explotacion de juegos de salon. Escribir

a “El Mundo del Automatico'' n.® 5. Liber-
tad, 28 - Barcelona (12).

Si Vd. sabe donde puedo encontrar
maquinas automaticas antiguas, preferible
fabricadas antes de 1.900 y en todo caso
antes de 1.936, escriba a “'El Mundo del
Automatico’* n.° 8. Libertad, 28 - Barce-
lona (12).

Me interesarian representaciones de
aparatos automaticos y juegos de salén o
concesiones para la provincia de Huelva,
directamente de fabrica. Escribir a “El
Mundo del Automatico’ n.° 11. Llibertad,
28 - Barcelona (12).

Vendo tocadiscos GEDASA, modelo
de 24 selecciones (Sinfonolas) al precio
del contado 25.000'- Ptas. y plazos
40.000~. Escribir a “'El Mundo del Auto-
mético’' n.° 9. Libertad, 28 - Barcelona (12).

¥
&, EFRE

en provincias,

AUTOMATICCOE -

PRIMER FABRICANTE EN ESPANA DE
APARATOS ELECTRONICOS DEL “MILLON*

Consulte precios y modelos armes Re;
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cartas al

Muy Sres, mios

Agradeceré de su atenclon que a la
mayor brevedad posible se sirva remitirme
las wefian de law firmas Petaco, fabricantes
del pin-ball “Tour" y de Sanchis, fabricante
del pin-ball “Autobol”,

Debo sgnificar que estoy suscrito a su
revista, ello hace unas fechas y por un tiem-
po de 3 anon,

CARLOS MONTORO
(ALCAZAR DI SAN JUAN)
Em—

La direceion de PETACO en Madrid es la
stdutentes Santa Feliciana, 5. Madrid (10). La
de Sanchis es: Inter- Automatic, San Antonio
M. Claret, 17, Bareelona (9).

N

Muy Sres. mios;

Recibi a reembolso la suscripeion que
les sollcité y les agradecerfa me indicaran
quién les suministra estas etiquetas engoma-
das en donde viene la direccién de los go-
bres de su publicacion, como asimismo estos
wobres, ya que tengo necesidad de una can-
tidad de ellos y me gustarfa saber quién me
low puede suministrar,

(..0) De todas formas les agradecerfa
¥l tienen referencla de una firma que creo es

de Alicante, que esta poniendo en toda esta
reglon unos salones de a

utomaticos en cola-
boracion, me dieran

SUs wefias, pues hay un
B .

director

amigo que dispone de magnffico local en
sitio estratégico y me agraderfa proponerlo a

esta firma. JULIO GARCIA

(ALCAZAR DE SAN JUaN)

Nosotros nos suministramos de material

de papeleria en la Libreria ATHOS de la

Calle Céreega, 335 de Barcelona (8), por lo que

es mejor que se dirija a dicha libreria en donde
le atenderdn gustosamente.

Iin cuanto a su segunda consulta lamenta-

mos no poderle dar la informacién deseada,

pero rogamos a quien nos la pueda facilitar se
sirva indicdrnoslo,

x

Muy Sres. nuestros:

Con gran extrafieza vemos en el nime-

10 6 de su revista, la cotizacién que dan de

huestras mdquines de 22'500.~ Ptas. en la
serie Tour, que actualmente estamos fabui-
cando. Como quiera que esto no responde

en nada absolutamente a la realidad y nues-
tra firma hasta la fec

ha ha tenido especial
cuidado en realizar g

Us operaciones comer-
ciales dentro de g mayor seriedad, teniendo
para ello una escala de precios totalmente
inalterable para todog nuestros clientes les
rogamos a la vista de Nuestras tarifas que les
adjuntamos, hagan en sy préximo nuamero la
rectificacion Oportuna, ya que algunos de

( Contimiia en la pdgina 74)




CARTA ABIERTA DE

UN EXPLOTADOR A UN FABRICANTE

Mi querido amigo:

¢Quiere usted que recordemos lo
pasado y hagamos algin propésito
para el futuro? Vamos a ver nuestro
negocio con perspectiva, y con la se-
riedad que merecen las respetables in-
versiones que usted y nosotros, burla
burlando, ya tenemos hechas.

Pasé la época de los balbuceos, del
pintoresquismo y de la improvisacién.
Quede la fantasfa para las reuniones
de cazadores, que ya el "pin-ball" dejé
de ser mdquina de gitaneo y puente
de ilusiones fabulosas, para vender a
precio acomodado a la cara del com-
prador, o para indisponer al deposita-
rio con el cliente de su establecimiento.

Usted ha acumulado bastante expe-
riencia para seleccionar a sus provee-
dores, para educar a su personal,

para conocer los gustos del piblico.
Nosotros, también conocemos ya lo
bastante del negocio para saber que
trabajaremos para el diablo, si no tene-
mos la mente serena, y si no pensamos
en cifras medias reales.

Enfrentamos afortunadamente una
nueva época, en la que subsistirdn sélo
quienes, de ustedes y nosotros, asimi-
len los principios inmutables de serie-
~ dad, garantia y responsabilidad de
;‘fedo negocio medianamente organizo-
0. Ustedes tienen derecho a esperar
nosotros, que paguemos rehg;osol-
V< hogamos respetable su mé-
' un. negacl

.» otros de

ustedes? Seguridad mecdnica, atracti-
vo en el juego, fortaleza y previsién
ante el mal trato, regularidad en la fa-
bricacién, y sobre todo que se olvide de
confiar en el manoseado ingenio espa-
ol de nuestros mecdnicos, que ellos
bastante tienen con la labor de con-
servacion,

Y referente al coste, ya sabemos que
lo buenc: hay que pagarlo, pero no ol-
videmos que es necesario concebir una
amortizacién répida, porque el gusto
del piblico es insaciable. ;No podria-
mos concertar una férmula fijo de can-
je de usadas por nuevas? Nos permi-
tirfa programar una capitalizacién me-
nor por mdquina, ante el fantasma de
la desactualizacién.

Porque la répida desactualizacién es
terrible. Hay que comprar, volver a
comprar, comprar siempre, ;y quién
resiste? ;A dénde pararemos, con un
activo engafioso, de muchas mdquinas
y poco dinero? Y atencién, mucha
atencién a ese Mercado Comin...

Si; sf; ustedes tienen razén, que en
un pafs como el nuestro, el poder de
absorcién del piblico es pequefio, y no
es facil producir las grandes series de
mdéquinas necesarias para amortizar
una matriceria a precios convenientes.
Sin embargo, no deben pretender que
carguemos con gran cantidad de mé-
quinas del mismo modelo, porque tam-

 bién nosotros Jrenemos ‘nuestro cora-

zoncito'".

(Continiia en la pdgina 76)
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BILLAR ATOMICO “BUMPER~ MODELO BL.

INDUSTRIAS LAGUNA ha creado su

nuevo Billar Atémico "Bumper" Mode-
lo BL |14. Este nuevo modelo estd do-
tado de las Glfimas creaciones de la
técnica moderna, que a contfinuacién
nos place detallar.

El "BUMPER" Modelo BL |14, cons-
ta de ocho unidades individuales (segin
representa el esquema adjunto), fodas
ellas desmontables independientemente
con la méxima facilidad, pues van aco-
pladas al DISTRIBUIDOR general, me-
diante trenzas de cables con clavijas,
por lo cual no hay més que desconec-
tar la clavija del grupo o unidad ave-
riada, para poder repararlo con la mé-
xima comodidad y perfeccién, comple-
tamente apartado de la mdquina, o

SUMADORA
l

P. GRATIS

bien colocar otro nuevo grupo y el ave-
riado llevarlo al taller para su verifi-
cacién. Este solo detalle simplifica enor-
memente la labor del mecdnico, que
actualmente tiene que trabajar en la
méquina rodeado de curiosos que le
entorpecen y molestan con el consi-
guiente nerviosismo del reparador.

DISTRIBUIDOR: Con bases para la
distribucién de cableado por sistema
de trenzas, FALTA a base de relé que
corta la corriente de la maéquina vy
CAMPANA para hacer sonora la PAR-
TIDA GRATIS.

CONTADORES: Son de lectura di-

recta por tambor rotfativo, suprimiendo

( Contintia en la pdgina siguiente)

SUMADORA RELES
J

REPETIDOR

PUESTA A GERO

FRONTAL

- DISTRIBUIDOR ~ PISO

-0y .




( Viene de la pdgina anterior)

Billar atéomico ...

ttas de iluminacion, escobi-

s | ar :
LSy respondlen’re

llas y cableado, con la cor :
supresion de averfas. El mecanizado €s

de gran precisién, con ruedas dentadas
y ejes de acero F.5 tratado, las palan-
cas de ataque cementadas y lleva re-
gulador mecénico, para dar partidas
gratis a cualquier numeracién. Todos
los contadores van montados en placas
de acero inoxidable pulimentado.

REPETIDOR: A base de motor con
ruedas de plastico dentadas y relé.

PUESTA a CERO: Con motor de
embrague automdtico, ruedas dentadas
cementadas, relé y contactos de gran

calidad.

BILLARES'SOLER
DISTRIBUIDORES DE

AUTOMATICOS VAHER

>

VILADOMAT, 122
TELEFONO 223 47 05
BARCELONA (16)

ey

GRUPO DE~RELES: By ONganchs
desenganche mecénico, Sur’rimiendoa
esta forma el consumo por autoalimg
tacién, pues sélo actlan en e mome:b
to del contacto (décimas de Segundo)‘

de

PISO: Plastificado g Poliester, ¢qn
temas de gran colorido: Expulsores
Bumpers, Flipers, plésticos y con‘rocfc;;
de la méxima calidad y duracién Yy pla-
cas de metal con orientaciones graba.
das en dorado.

FRONTAL: Con temas variados de
POKER, ESTADIO, REPOKER PIGA.
LLE, etc., grabados sobre el cristal se.
rigréficamente.

TIRADOR: De barra calibrada de
acero F.5 cromado, con muelles de
cuerda de piano y acero inoxidable,

BANDEJA: Con portavasos y cenice-
ro, también ceniceros sobre el marco,
todo ello de acero inoxidable.

PIES: De tubo de acero pintado dl
"MARTELE", con estabilizadores ni-
quelados adaptables a cualquier clase
de pavimentacién.

MONEDERO: Montado en plancha
pulida de acero inoxidable, AUTOMA-
TICO, con seleccionador de monedas ¥
pulsador para devolucién de monedas
defectuosas y toda clase de imitacion

de las mismas, ANTIFRAUDULENTO.

PULSADORES: De poliéster de baja
presion, irrompibles.

.MUEBLEZ Funcional forrado de For-
mica de colores seleccionados y lujosd
presentacién, .

MEDIDAS: 130 m. largo, 075 M
ancho, 1,55 m. altura posterior y 08°
m. alturg anterior,

Bgilgeer g
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BREVE HISTORIA DE L
EN LO

Por G.

Mientras tanto, en los Estados Uni-
dos, fue perfeccionandose el aparafo
vendedor de ssllos dewcotneos: ko8 Rl
meros intentos fueron realizados por la
"Automatic Machine Company .de
Chicago, y la "Postage Stamp Service
Machine Company” de Nueva York,
quienes iniciaron la explotacion de los
mismos. Pero el primer éxito de reso-
nancia en tal fipo de aparatos tuvo
lugar en 1891, y fue a cargo de la
"Automatic Machine Company' de Bu-
falo (New York).

La Compania de Bafalo usaba un
aparato inventado por William Dutton,
que era llamado por los cronistas de la
época un "aparato honesto” porque
vendia un sello de un penique, por un
penique.

En 1892, John Williams, de Manches-
ter, Inglaterra, inventé y patentéd un
aparato para la venta de entradas vy
billetes. Una vez insertada lo moneda
sonaba una campana y salfa un billete.
Un mecanismo registrador indicaba la
cantidad de billetes entregados.

Unos aparatos expendedores de per-
fume (que estuvieron de moda en 1940
y 1950) fueron introducidos en los Ee-
tados Unidos y en Francia en el afio
1893. Nuevamente "Scientific Ameri-
can” tomé nota de los vendedores de
perfume:

"Hace unas pocas semanas venimos
observando, en las paredes de tiendas,
Jrec:tros. salas de conciertos, etc., pe-
quenas botellas de metal de diversos
ccl.-o.res. Se trata de unos nuevos distri-
Jkr);:jjrores Oquomé’ri_cos. que se distinguen
aNTo por su bonita formg y la simpli-
cidad de sy mecanismo, como por sy
utilidad como vendedores en epue“
cantidades, de perfumes cI:os’roF:o:!' 45

Tras una extensg descripcion del ‘opo-

- b6 -

I

s ESTADOS UNIDO
SCHREIBER

IV

os DISTRIBUIDORES AUTOMATICOs

s DE AMERICA

rato, el reportaje continuaba:
Leoni, el inventor, fiene otra ide
proyecto sobre la cual noso
mos llamar la atencién. Es bien sabid
de todos que nuestro
preeminentes estan actu
mendando, en muchas circu :
uso de antisépticos y desinfectantes.
a pesar de todo dificil prescribir ef uso
de los mismos. Unos distribuidores auto-
méaticos ampliamente diseminados |
mitiran difundir el uso de antisépticos,
bien gratuitamente o a cambio de una
pequefia cantidad. Esta cuestion estd
actualmente sometida al esfudio de una
comisién del Concejo municipal de Po-
rfs. Los aparatos, llamando la afencién
del gran piblico, podrfan en verdad ob-
tener un gran éxito. Nosotros podemos
por ofra parte, juzgar del mismo ob-
servando el que han obfenido los ape-
ratos que ya han sido instalados en di-
versos lugares de Parfs. Constanfemen-
te se observa un gran nimero de per-
sonas congregadas alrededor del distri-
buidor. Algunos lo examinan y parecen
desear adivinar el mecanismo inferno
mientras que otros los hacen funcionar
y reciben en sus pafuelos los olorosos
liquidos."

Hacia el afio 1895, Alemania 1‘6{170'
al menos, un restaurante ‘automatico:
similar a los actualmente en funciond-
miento. Aparatos qutomdticos vende
dores de cigarrillos eran fabricados €
Chicago por "M. B. Mills Manufactt-
ring Company"; aparatos vendedorés
de libros se fabricaron en gran ?scala
en Bélgica y —como dato curioso—
una emprendedora firma legal de '
época del fabuloso Qeste puso en prdt:

L . :
les el aparato automético ©€
vaorciar.

: ra-
Los documentos necesarios para f

A
per-



mitar el divorcio, gnferomenfe legaliza-
dos, podian adquirirse de un aparato
automético en  Corinne (Estado de
Utah). Cualquier ciudadano inclinado a
obtenerlo introducia 250 délares de
olata, pulsaba una palanca situada al
lado del aparato y recogio sus docu-
mentos de un cajén que los entregaba
modo de una caja registradora. Enton-
ces los documentos podian ser llevados
a la firma legal cuyo membrete cons-
taba en el envoltorio o sobre la docu-
mentacién, donde eran apropiadamen-
te inscritos y testimoniados los nombres
y circunstancias de las partes divor-
ciantes.

En la parte oriental de la nacién —de
espiritu mas mundano— los disefiadores
trabajaban aquel afio en un nuevo dis-
tribuidor automético de chiclé, comple-
tamente automdtico, que tenfa que ser
puesta en servicio por la Compafia
Pulver en el afio 1897. El usuario nece-
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sitaba Gnicamente insertar una moneda
en el aparato, y una bola de chiclé sa-
lia depositada en la bandejita presen-
tadora. Hacia el afio 1900 Pulver afia-
di6 espejos al frente de los aparatos,
iniciéndose una moda que duré aproxi-
madamente media centuria.

En el afic 1898, M. B. Mills vendié su
compania de aparatos autométicos
para la venta de cigarrillos, con tres
anos de experiencia en estos meneste-
res, a su hijo H. S. Mills, que cambié su
nombre por el de "Mills Novedades
Company". Dicha compaiifa empezé a
trabajar con una méquia que por un
penique entregaba una buena cantidad
de nueces. La mdaquina fue presentada
tres anos mas tarde (en 1901) en la ex-
posicion panamericana de Batfalo. Mills
fue siempre considerado como un gran
inventor y hombre de grandes ideas en
lo relacionado con esta clase de apa-
ratos.

N\ A
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Vendedor automatico de perfume
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EABRICANTES ESPANOLES DE “PIN-BALL"

El negocio de fabricacion de “Pin-Balls"”
en Espana es bastante reciente. Bn 1.952
Don Cipriano Martinez Cembrano, fundo la
primera fabrica espaiola dedicada a la ma-
nufacturacion de “Pin-Balls de modo regu-
lar. Sin duda alguna la tragica muerte del
Sr. Martinez privé al automatismo espaifiol
de uno de los hombres méas capacitados
para la tarea. Los sucesores del Sr. Martinez
siguen la tarea iniciada por éste con no me-
nor éxito. Zaragoza puede ser considerada
como la primera ciudad espafiola en la que
se instal6 una fabrica de “Pin-Balls”, la de
Autométicos C. M. C. que ha lanzado al
mercado una serie de modelos de atractiva
presentacion y entretenido juego que han

- bolines nac

“TOUR" de Petaco

alcanzado gran difusioén por toda la geogra-
fia nacional. Destacan entre otras, Sinfonia,
Trinidad y Trapecio.

El segundo fabricante, por orden crono-
l6gico de Esparia, son las Industrias Laguna
de Barcelona. Bn 1.953 D. Santiago Laguna
instal en la Travesera de las Corts, el taller
de montaje de los aparatos “Pin-Balls" si
guiendo una técnica de montaje muy acre
ditada ya en Norteamérica. Es el fabricante
exclusivo de las pelotas | i




cjente, anima a los espanoles a dedi
e -

a la fabricacion de los aparatos del
(\

k] enorme entusiasmo existente en

que
\‘(‘”\‘;
‘millon” B
l <{ranjero por los aparatos clectronicos y
¢l eatls

la populmidnd adquitida a través de las pe-

liculas como “Trapecio” influye decisiva-
mente €n ol automatismo espanol. Asi sur-
cen varias industrias dedicadas al automa-
hsmo. Tales como Salor, S. A. de Barcelona
petaco de Madrid, Inter-Automatic de Barce-

lona y Vaher de Alicante.

Salor, S. A. fué fundada en el ano 1954
y al proceso de fabricacion normal une la
novedad de su sala de pruebas abierta al
piblico. En la Avenida de José Antonio, 600
instala las méquinas recién salidas de fabri-
cay es el mismo publico el que da el visto
bueno para su instalacion en otros lugares

més alejados de las manos de los mecéanicos
de la Casa.

Petaco fué fundada en 1958 en Madrid.
Desde entonces su progreso ha ido en
aumento creciente y los aparatos Petaco son
muy populares ya en Madrid. Sus modelos

“VOLANDO ALTO* de Vaher

son de gran belleza y mucho juego. Aunque
parezca dificil encontrar novedades en el
juego "Pin-Ball” la experiencia y la ciencia
de D. Luis Zoreda consigue novedades muy
interesantes para romper la posible monoto-
nia del juego. Los modelos de Petaco maés
interesantes son los populares Tour (el méas
moderno), Colorin Penalty, Colorin y Diana.

Inter-Automatic es la empresa de més
reciente creacién ya que no tiene todavia
los dos anos de existencia. Ha revolucio-
nado el mercado nacional con el reciente
lanzamiento del Autobol, juego que se apar-
ta radicalmente del tradicional “Pin-Ball"
pero de gran interés y que produce enorme

diversion. Siguiendo los modernos sistemas
~ de distribucién experimentados con éxito en

os Estados Unidos, ha concedido la distri-




RELACION DE REPRESENTANTES
Y. MG@ENEES DE VENTAS DE

AUTOMATIC S. A.

ALICANTE
ALBACETE
MURCIA
CASTELLON

ASTURIAS
BALEARES
GERONA
GRANADA
LEON
LERIDA

MADRID

PAMPLONA

VALENCIA
(CAPITAL)

VALENCIA
(PROVINCIA)

D. Joaquin Pérez Sanchez
San Juan Bosco, 20 - Alicante

D. Faustino Canga Argielles, hijos
Luanco, 14, 3.° dcha - Gijén

Sres. Fiol - Feliu
Jaime II, 85 - Palma de Mallorca

D. Arsenio Bosch Bars
Santa FBugenia, 12, entl.® - Gerona

D. Antonio Medina Pérez
Carril del Gas, 4, 1.° - Granada

D. Vitaliano Negral Pastor
Alvaro Lépez Nufiez, 29 - Leén

Sres. Sol Hermanos
Comercio, 12 - Lérida

Ventamatic
Doctor Castelo, 36 - Madrid (9)

D. Antonio Pio Erburu
Mayor, 55 - Peralta (Navarra)

D. José Epila Pradas
Salamanca, 18 - Valencia

D. Joaquin Pérez Ssnchez
San Juan Bosco, 20 - Alicante




CASIMIRO TEIGELL

ALMIRANTE CERVERA, 3 - BARCELONA (3)

Un establecimiento de calidad que ha instalado

de calidad: “\/entamatic 1961"

aparatos

AUTOMATIC S. A. |
Avda. Rep. Argentina, 30
BARCELONA (6)
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Grande y variada es la gama actual de

los aparatos ‘‘Pin-Balls'’ o billares electroni-

cos, mas conocidos vulgarmente por el nom-
bre de aparatos del “Millon”, y bajo multi-
tud de formas se nos presentan hasta el
punto de que, como en tantas otras facetas
de la vida humana, parece imposible llegar
ya a conseguir nada nuevo y verdadera-
mente original en este sentido. Pero aqui,
como tantas otras veces, la presuncion falla,
y la realidad se encarga de demostrarnos,
una vez mas, que todo es posible; y asi
desde hace unas fechas, ha aparecido en el
mercado un nuevo y originalisimo ‘'Pin-Ball"’
que se aparta de todos los conocidos hasta
ahora: el AUTOBOL, el “Pin-Ball * de los
automovilistas, que debido a lo emocio-
nante de su desarrollo se aduefia rédpida-
mente del dnimo del jugador e incluso de
aquellas personas que, sin tomar parte acti-
va en él, pasan el tiempo viendo jugar
a otro.

Consiste esencialmente en una mesa en
la que se encuentran tres coches de distintos
colores colocados en linea. Delante de &stos
y también en linea hay cuatro figuras de
Guardias Urbanos, correspondiendo uno a
cada coche, quedando nulo el cuarto, a
efectos del juego. En la parte frontal se en-
cuentra una pista con otros tres automéviles
mas pequefios con colores idénticos a los de
la mesa de juego. Estos coches pueden des-
plazarse en linea recta recorriendo la pista
en la forma que se indicara.

El jugador, mediante un volante igual al
de un automovil, desplaza lateralmente otro
coche de mayores dimensiones, situado en
a parte de la mesa m4s cercana a él, frente

a los anteriores y a los Guardias Urbangg
Cuando una de las tres bolas de las que ¢

compone el juego, toca el parachoques dq
este coche mayor, sale impulsada contra |,
parte delantera de los otros automéviles
de los guardias en donde hay un contacto
y en el momento de producirse el impacto
el coche del tablero frontal correspondiente
al mismo color del de la mesa avanza un
corto trecho; si uno de estos coches llega a
la meta, se consigue la partida gratis.

Hay, ademds, un contador que sefiala
el numero total de impactos que se consi-
guen en el transcurso de la partida, cuya
duracién se rige por el tiempo, por lo que el
jugador sabe que dispone de X minutos
conseguir hacer llegar un coche a la mefay
alcanzar el premio de una partida gratis.

Las bolas que no se consiguen disparar
con el coche impulsor, caen a una canal
situada detrds del mismo, y por medio de
un mecanismo automético vuelven a salir
por la parte de la pista mas alejada del juga-
dor. La disposiciéon de la pista, ligeramente
inclinada, obliga a las bolas a desplazarse
hacia el coche impulsor y seguir el juego-

Este emocionante y divertido juego. qu€
ha sido lanzado al mercado espafiol con
resonante éxito, se fabrica en Barcelona pof
INTER AUTOMATIC, y es distribuido por
la prestigiosa firma AUTOMATIC, S. A-
demostrandose una vez mas que si en ma
teria de aparatos automaticos Espana S€
halla en una posicién algo atrasada respecto
a otros paises, va avanzando con pasos de
gigante y se colocard en breve al nivel de
los mejores

J. B. FERRER



Noticia general sobre la situacién actual de los aparatos

automaticos accionados por monedas en Espafia

Hemos venido mencionando siempre
_si es que hemos fenido tiempo mate-
rial para ello en la corta vida de nues-
tra Revista— el gran auge e importan-
cia que estén adquiriendo actualmente
en Espaha los aparatos automaticos
accionados por monedas.

Es cierto que nuestro pais no esta
tan absolutamente automatizado como
ofros (principalmente los que infegran
¢l llamado Mercado Comin Europeo)
en que una considerable parte de la
actividad comercial se realiza a través
de estos aparafos: piénsese por ejem-
plo que la venta de cigarrillos en Ale-
mania se hace totalmente mediante
distribuidores aufomdticos accionados
por monedas. Sin embargo, dia tras
dia se ven en mayor nimero los distri-
buidores autométicos en las calles, los
aparatos autométicos de diversién en
locales y salones de juego.

~ Pero esta situacién de hecho no tie-
ne su contrapartida en el reconocimien-
fo oficial de la importancia adquirida
por este tipo de aparatos. Efectiva-
mente, en la gran mayorfa de las oca-
siones los Organismos Oficiales ignoran
todo el mundo del automético, crean-
do un sinffln de malentendidos,, igno-
rancias y preocupaciones entre los in-
dustriales y comerciantes del ramo.

juntamente con otfras muchas activida-
des, los olvidan en gran parte, sirvan a
manera de ejemplo las vigentes Tarifas
de Licencia Fiscal, recientemente apro-

badas.

Somos los primeros convencidos de
que, para el més completo desenvolvi-
miento de una actividad, es precisa una
perfecta y completa regulacién de la
misma. Sin embargo esta regulacién
legal no se produce en nuestro caso.

Y tal carencia de regulacién legal,
no solamente produce como resultado
la duda e ignorancia de sus obligacio-
nes por los industriales y comerciantes:
sino también entre los encargados de
aplicar e inspeccionar disposiciones y
actividades, entre la propia adminis-
tracién.

El dafic producido por tal ignorancia
es aln mayor, por cuanto se frata de
una ignorancia casi invencible, ya que
—por la novedad de los propios apa-
ratos— no existen normas generales de
posible aplicacién, ni tampoco perso-
nas capacitadas o especializadas en la
solucién de los problemas planteados.

ca




( Viene de la pdgina 60)

Cartas al Director
nuestros clientes nos han escrito totalmente
sorprendidcs al ver dicha cotizacion en su
revista.

En lo sucesivo les rogamos que cual-
quier dato que quieran conocer sobre nues-
tra firma o con ella relacionada nos lo con-
sulten, ya que gustosamente accederemos a
darselo, ya que estamos totalmente identifi-
cados con “El Mundo del Automético al
que consideramos de gran valia para todos
los industriales del ramo.

Estamos preparando un anuncio que
queremos que salga ya en todos los numeros
de su Revista a partir de abril, ya que para

el de marzo les remitimos uno especial.

PETACO (MaDRID)

Lamentamos sinceramente que, debido a
una defectuosa informacion hayamos dado la
cotizacion de 22.500'- Ptas. por su modelo
Tour. Rectificamos el precio en la “BOLSA
BB VAR OIWIASII @@= de aeuerdo con

las Tarifas impresas que se han servido
remitirnos.

X

(...) Por favor, solicito la direccién del
fabricante de algun lugar de la proviucia de
Lérida que fabrica estos tocadiscos que se
encuentran en algunos bares de Barcelona.

Con gracias anticipadas por cuanto les
solicito, pendiente de sus prontas noticias

les saluda muy atentamente.

TOMAS SANCHEZ (Oviepo)

Ignoramos el nombre de este fabricante.
Sin embargo sabemos que es de Balaguer, pro-

vincia de Lérida. Lamentamos no poder infor-
marle mds detalladamente.

04

(Viene de la pdgina anterior

Noticia general...

instar una mayor y mds perfectq i
lacién de tal tipo de aparatos. A
mismo podrian comentarse los adelqn.
tos o técnicas extranjeras, para prever
ya de antemano un m&s o menos prox.
mo ingreso en el Mercado Comin, o
una liberalizacién de las importaciones
de estos aparatos.

Creemos que de esta maneraq, y tras
unas pocas conversaciones, comercian-
tes e industriales del ramo podrian de-
cidir sobre los punfos de inferés y, al
mismo tiempo, informarse de cuanto
ignoran, para marchar asf con paso
seguro hacia la futura y progresiva
automatizacién nacional.

Je B sl T
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ROBERT JUBAL
TRAVESERA DE GRACIA, 86
BARCELONA (6]



“PIN - BALL" PETACO

It <0 PEIACQO, radicada en Ma-
drid, fabrica este tipo de juegos recrea-
tivos desde 1958, y si bien los princi-
pios fueron relativamente lenfos en
cuanto a la capacidad de produccién,
paulatinamente ha ido aumentando el
ritmo de ésta, hasta llegar al momento
actual, en que organizada la fabrico-
cién en serie, usando procedimientos
de montaje modernfsimos y contando
con herramientas especiales para la fo-
bricacién de todas las piezas, se ha lle-
gado a lanzar al mercado los modelos
@OIIPEFICION v TOUR. Aparatos
técnicamente perfectos, hasta el pun-
to de competir en coeficiente de ave-
rfas con mdquinas similares de fabrica-
cién americana, y en cantidad suficien-
te para atender los pedidos cada vez
mds intensos de nuestros clientes.

Naturalmente, al comenzar esta fa-
bricacién de "pin-ball" no ce partié de
cerc, yo que sus técnicos contaban con
lo mayor experiencia en automdticos
posible en Espafia, conseguida a fravés
de los pioneros de este tipo de produc-
cién en nuestro pafs: fabricacién de
Osos, boleras, tocadiscos, etc., etc.

Estas primeras experiencias constitu-
yeron la base de fabricacién de los
inodll  PETACO: con lds mismas
como cimienfos se fueron laborando los
planes para conseguir una maquina con
el mayor grado de perfeccién, meta
que se ha conseguido con los citados
modelos COMPETICION y TOUR o
juicio de los usuarios y clientes de los
mismos.

Para tema base de la mdquina, que
consideramos fundamental para el éxi-
to de la misma, se han escogido siem-
pre femas depor‘rivoa por estimar que
son los que mejor van a los usuarios de

este tipo de juegos recreativos, dada la
idiosincrasia de los mismos. Una vez
decidido el tema todo el conjunto del
aparato debe ir directamente relacio-
nado con él. Es decir, tanto la pantal.a,
como el tablero de juego, como el sis-
tema de tanteo se debe relacionar con
el tema central de la méquina.

Para la construccién de las maquinas
PETACO. son utilizados materiales de
primerfsima calidad y asf, tanto en la
parte mecdanica, como en la eléctrica,
mueble y decoracién se ha buscado el
no escatimar nada en miras a lograr
una mdquina que tanto en su funcio-
namiento como en su presentacién sea
un modelo en su género.

el BEY 5 &

Santa Amalia, 5t
PARCELONA U17)
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TRAGAPERRAS NO

Estamos hartos de que muchas per-
sonas, entre las que no faltan sesudos
y famosos periodistas, empleen la pala-
bra "tragaperras" al referirse a los
aparatos automdticos accionados por
monedas.

Los "tragaperras" son los aparatos
que a cambio de una moneda y de un
golpe de azar, pueden proporcionar
una mds o menos sustanciosa ganancia
al jugador. No tienen ningin punto de
comin con los aparatos que proporcio-
nan un servicio, un objeto o una dis-
traccién medionte la insercién de una
moneda.

Los "tragaperras” estén prohibidos
en Espafia y en algunos ofros pafses.
Los "tragaperras’ se desacreditaron en
los Estados Unidos al caer en manos de
los gangsters después de la Ley Seca.
No incurramos en el "autodescrédito”
al hablar nosotros mismos de "traga-
perras" al referirnos a nuestras md-
quinas.

Si deseamos tener una consideracion
y una estimacién, debemos recordar
que los "tragaperras” no existen en Es-
pafia v que no debemos hablar de ellos

para nada. ";TRAGAPERRAS NO!"

(Viene de la pdgina 61)

Carta abierta...

B o oo ]

Y por Gltimo, seamos fieles los unos
a los otros. Es malo que ustedes vendan
a quien les compre, sélo porque le pa-
gue. Las mdquinas sueltas estropean el
negocio, y resultan una carga final
para el comprador deslumbrado por el
cajon de las primeras semanas. Lamen-
taré su decisién equivocada, pero su
propio rencor le hard divulgar descré-
difos para el negocio.

Y perdone amigo mfo, si hay aquf
algo que suena a atfrevimiento. Nos
entenderemos muy bien, si cada uno in-
tenta comprender el punto de vista
ajeno. ;Tiene usted algo que decirme?

(S1? Pues venga, aqui queda, dispues-
to a leerle, su colaborador y amigo.

ROBERT JUBAL
TRAVESERA DE GRACIA, 86

BARCELONA (6) MANUEL GONZALEZ COMES




ANOTHER ORIGINAL OUTSTANDING GAME vy (v,

Recognized Originator and Leader in the Manufacture of Uprights . . .

for Long-Run Earnings —

cisian P
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Modern
Cabinet

WEIGHT

IWEET SHAWN

uncrated:
Anotner original outstanding "Panascope” game 155 Ibs.
by Keeney, the recognized leader in the manufacture
of upright games. Keeney's Sweet Shawnee maintains SHIPPING | =
consistent scoring averages, the result of thousands of WEIGHT I=
hours of painstaking engineering and development. Voilbs, &
This guarantees steady, consistent profit margins that are [ ==
= obtainable only with Keeney upright games. Accept no SIZE. Y
J substifute. Operate Keeney's Sweet Shawnee now. 59" High |~
=} imw_,_ _m.om L5
5 HEAP BIG PROFITS—YOURS! Dimel
Operates on Nickels, Dimes, Quarters thru a single coin opening— P

overall

Simple Plug Adjustment for Single or Multiple Coin Operation
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for amusement only

_ [jESTO S QUE ES UN TRAGAPELRRAS! Oroter.

TODAY!



Pl SINECHICL A 96 o

La finalidad de TODOS los e.sfoble—
cimientos abiertos cara al pﬁbhco po-
demos definirla como encommodo ©
conseguir la realizacion de la trilogia

CLIENTES, VENTAS, BENEFICIOS.

En el ramo de Hosteleria puede ob-
servarse el fenémeno del auge que ob-
tienen las modernas instalaciones que
van absorbiendo la clientela de los lo-
cales que se mantienen estacionados y
a los que el recuerdo de un pasado co-
mercial feliz les asombra y desconcier-
ta con el contraste de un presente me-
diocre y decadente, para el que, qui-
z&s, no saben ver otra solucién que la
costosisima de una total modernizacién
fuera de alcance.

Sin llegar ala necesidad de esa re-
construccién, existen medios eficaces y
modernos de atraer al piblico.

Ultimamente se popularizé la insta-
lacién de Televisores en la creencia de
que con ellos se habfa logrado. Asf fue,
en efecto, pero con un resultado econé-
micamente negativo, puesto que en mu-
chos casos en que la TV emite progra-
mas de masas (fatbol, toros, etc) la
presencia de una avalancha de piblico,
en gran parte no consumidor, dificulta
y molesta el servicio del sector intere-
sado en tomarlo.

Por otra parte, estd de antemano y
universalmente reconocida la necesidad
de ambientar toda la goma de estable-
cimientos piblicos, centros de reunién
e incluso de trabajo, con algo que, en
todos los tiempos y més acenfuadamen-
te en la vida moderna, se establece
como necesario para la Humanidad:

LA MUSICA.

C?n la diversidad de estilos que
precisa para atender al gusto de

pubﬁco, para ca ‘

la misica fue y serd el mayor atractivo,
el mejor incentivo y el motor constante
de las gentes.

Esta cuestién técita ha hecho que las
instalaciones musicales de cualquier or-
den sean obligadas, aunque no se haya
legado a conseguir los efectos desea-
dos, por defectos de cohdcd'o de en-
foque de adaptacién al medio corres-
pondiente. Lo .

En los establecimientos que disponen
de tocadiscos normales se distrae la
atencién de la dependencia con peti-
ciones de audicién de un disco por par-
te de uno y otfro de los concurrentes.

Si estudiamos los negocios de Hos-
telerfa de diversas naciones, a fravés
de revistas técnicas o incluso por lo que
podemos observar en los que aparecen
en cualquier pelicula de cine, veremos,
principalmente en los EE. UU. —paifs
que destaca por el minucioso estudio
que realiza de las necesidades de cada
negocio en lo que se refiere a atrac-
cién y satisfaccién del pablico—, unas
instalaciones musicales de lo mas per-
fecto en todo su contenido, como nece-
sidad primordial profesada en cada es-
tablecimiento, :

Y la satisfaccién perfecta de esa ne-
cesidad musical se ha consequide con
la instalacién de unos Aparato




UN SALON DE REPOSO

Uno de esos paseos cue, a veces, nos
Jlevan a lugares insospechados, a cale
terfas desconocidas, pasos sin rumbo
on la mafiana nublada, sin causa ni
]usﬂﬁcocién. sin motivo de ser, en el
incierto transcurrir de las horas mue
tas... Esa ansia por deambular sin meta
fija, con desgana, nos hizo conocer un
lugar sano; sano por el reposo mental
que significa, porque desengrasa el ce-
rebro y aviva los reflejos: SALOR, S.A.
Como muchos de ustedes, tampoco co
nocla yo este nombre. Me llamé la
atencién el bullicio que fras sus cristales
reinaba, en el interior, aislados del frio
de la calle. Decidf que si otros estaban
allf, muchachosy hombres de toda situa-
cién, @ juzgar por sus ropds y maneras,
no se debfa a una invitacién especial.
Entré. Una mdquina junto a otra, en
larga fila, ofrecia un extrafio pero ya
conocido enfrefenimiento a varias per-
sonas. Uno frente a cada maquina, pul-
saban botones laterales que daban im-
pulso a unas bolas de metal. Sf, ya lo
habfa visto en otros lugares, en muchos
establecimientos de nuestra ciudad. Me
informé y me dijeron que aquellos eran
"Juegos de Salén ROLL-O'MA-
. Y me siguieron diciendo que
LOR, S. A., es la mds importante
na de "PIN-BALLS". ¢"PIN-BALLS"?
as mdquinas con luces de colores,
adores, canales, contactos, filamen-
transformadores... Cada maquina
_ingenio, una proeza mecdnica..
, contar... hasta diez
as, diez "PIN-BAL

!

PARA EL ESPIRITU

la vista del pablico, se en uentran las
lln]mll(lullr s donde son Ml)li( rl(Jt,l?., yd
cue SALC k)|\), 2 /\.. cOmeoe he cli ho an
les, es la mds importante firma cle
"PIN-BALLS".

Se da foerma a los muebles, todos ellos
de férmica, se pulen, se confeccionan
los dibujos, se empalman los cables, se
comprueba su funcionamiento y, en tin,
s trabaja para que, después, tras su
perfodo de prueba en el salén adyacen-
le, sean enviadas a bares y cafeterias,
donde los clientes de las mismas pasa
fdn unos minutes ‘divertidos con los
"PIN-BALLS" ROLL-O'MATIC ¢ue SA
LOR 'S, A faisrieen

Sabemos ya a quién debemos agra-
decer la oportunidad de inhibirnos
fras la pesada jornada; sabemos por
quién somos felices cuando nos coloca-
mos ante las léminas iluminadas de los
"PIN-BALLS", SALOR, S. A. lo hace
posible. Gracias a los Juegos de Salén
ROLL-O'MATIC, lo pasamos muy bien
cuando sélo crefmos entrar a tomar una
taza de café en el bar.

SALOR, S. A, fabrica sus juegos de
Salén ROLL-O'MATIC en Barcelona,
concretamente en Avenida de José An-
tonio, 600. Yo, como periodista les re-
comiendo este pasatiempo para miti-
gar los problemas de la pesada jorna-
da diaria. 4

ANSO
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CONSIGA SUSCRIPTORES
A
“EL MUNDO' DEL AUTOMATICO
LIBERTAD, 28
BARCELONA (12)
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Restaurantes automaticos

Las sociedades americanas de explo-
tadores de autométices han 'redescu-
bierto" un sistema comercial ya antiguo
en ellos: el restaurante automdatico. Du-
rante los Gltimos meses han aparecido
cerca de los surtidores de gasolina ver-
daderos restaurantes automdticos, no
sé6lo en las grandes ciudades sino en
lugares en los que nadie hasta ahora
sofaba en restaurantes automdticos. El
éxito de los primeros restaurantes auto-
mé&ticos en los surtidores de gasolina o
en los grandes almacenes ha superado
todos los cdlculos. La asociacién de un
numeroso grupo de restaurantes répidos
con empresas de explotacién (como por
ejemplo Interstate con Brass Rail) o la

BERTEHEDE R

colaboracién de tales cadenas con em-
presas de venta automética (White

Tower con Canteen) han contribuido

notablemente a hacer progresar el de-
sarrollo de los restaurantes autométi-

cos. (A.M.)
ITALIA

Una béscula que pesa y mide a las
personas, a la vez que vende chiclés,
caramelos y otras golosinas, ha sido
instalada en ltalia. Infroduciendo una
sola moneda, quien monta en la béscu-
la obtiene el producto escogido con la
indicacion de su peso y de su talla. El
mecanismo estd concebido de tal forma
que impide cualquier infento de fraude.
Ademés el aparato indica la propor-
cién ideal entre el peso v la talla. (UBA)

Restaurante automatico en Alemania
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Este niimero ha sido posible

prestadas por las siguientes firmas:

Automaten Markt (Alemania)

Automatic S. A.

Avda. de la Republica Argentina, 30
Barcelona (6)

Automatic World (Inglaterra)

Automaéticos C. M. C.
Delicias, 27 - 29
Zaragoza

Automatisch Verkaufen (Alemania)

Billares Soler
Viladomat, 122
Barcelona (15)

Chocolates Elgorriaga
Irin (Guipuzcoa)

Comercial Canal Romagosa, S. A.
Valencia, 295
Barcelona (9)

- Der Miinzautomat (Alemania)

"ﬁulces Tard4, S. A.
“Rm&a de San Pablo, 77

gracias a la confianza y colaboracién

industrias Laguna
Travesera de las Corts,
Barcelona (14)

78

Inter - Automatic
Arzobispo P. Claret, 17
Barcelona (9)

PETACO
Santa Feliciana, 5
Madrid (10)

Revue Mensuelle de I.‘Automatique (Francia)

Robert Jubal
Travesera de Gracia, 86
Barcelona (6)

SALOR, S. A.
Avenida José Antonio, 600
Barcelona (7)

Talleres Azkoyen
Peralta (Navarra)

U. B. A. Revue (Bélgica)

Vaher
Doctor Ayala, 12
Alicante

VEND (U. S. A)

Ventamatic
Doctor Castelo, 36
Madrid (9)

nuestro agradecimiento, hacemos un llamamisnto a
s del automitico para que establezcan conta.to con sus

i Wra revista.

wdlll »




AGCTUALIDAD Y ELOGIOS DE LAS MAQUINAS AUTOMATICAS

Dentro de las principales caracteris
impe
rativo impuesto por el mlmi' al hacerse
mas perentorias las necesidades fraen
a la actualidad de la vida moderna la
precision de los nuevos medios.

licas de nuestro tiempo, con e

Esa condicionada facilidad paralela
al desarrollo de la técnica, que alienta
en todo instante dentro de las malti-
ples actividades, en las que se gana
el adelanto sobre la misma velocidad.
Es el ritmo acelerado de una dinédmica
que define la época, conforme se ba-
fen nuevas marcas en ftodos los érde-
nes del quehacer y del pensamiento.

La accién, que motiva, que genera
el mismo impulso, dentro del perfil ca-
racteristico que define y establece una
dilotada pauta a la que no podemos
volver la espalda. Donde hay que hacer
frente a lo imprevisto y tener a nues-
tro alcance, la solucién de los minGscu-
los problemas cotidianos para evitar los
pasos indfiles y la dispersiéon de las
ideas. Aquello que ha de resolverse so-
bre la marcha para impedir que pueda
escaparse cualquier oportunidad en el
afén de la consecucién de un fin.

Es el claro exponente que manfiene
un impulso con la tensién vital de toda
energia, cada vez més puesta de relie-
ve en las prolongadas ausencias del ho-
gar. Particularmente en los obligados
desplazamientos por ciudades y pafses
para el desenvolvimiento profesional.
También, dentro de las mismas pobla-
ciones en las que las distancias dan lu-
gar a la multiplicacién de las necesi-
dades que han de satisfacerse duran-
te la préctica de cada tarea.

82

por JOSE DEL CASTILLO, repACTOR DE

“BL NOTICIERO UNIVERSZL-

Es cuanto podemos ver en el perfec-
cionamiento de las maquinas autométi-
cas que dan a la técnica una de sus
mds humanas aplicaciones. Cuando o
mdquina se hace auxiliar para prestar-
nos aquellos servicios fan rdpidos vy
perfectos que responden a nuestro an-
tojo. La consecucién de unas atenciones
utilitarias con el entranable valor de
una atencién de uso doméstico. La mé-
quina, brillante, pulida, perfecta, tan
fundamental, que casi podriamos en-
contrarle calidades sensitivas. Donde

todo es facilidad y rapidez.

Aguella moneda que se coloca en la
ranura de una méquina que encontra-
mos en el vestibulo de una estacién, en
una sala de espera, en una sala de fies-
tas, un lugar de atracciones, en un an-
dén... en plena calle, en el hotel, en el
café o en el bar, a bordo de un bar-
co, en el mismo tren y que mediante
un répido movimiento, se convierte,
como por arte de magia, en el paquete
de cigarrillos, la caja de cerillas, la
goma de masticar, la cerveza o el re-
fresco. También la cancién y la melodia
favorita; el café, el bocadillo, los cor-
dones de zapato y el mismo pafiuelo.

Es la simplificacién de toda una serie
de pasos, de demandas, demoras y pa-
labras al facilitarnos la ganancia del
tiempo, se convierte en un poderoso
aliado de nuestra tarea.
la

El prodigioso mundo del céleulo, X
precisién y la economfa en una sintesis
de perfecciones en la entrafia misma de
estos aparatos tan fundamentales »{'fb*‘
sicos en las ciudades, que casi mé&g!co”
yoluntcd:

mente, responden a nuestra




para evitar todo el lastre y la molestia
de una previsién de cuanto pudiésemos
necesitar en el transcurso del dfa.

Por anadidura, la asepsia, la puleri-
tud en el servicio, sin la obligacién a
desviar nuestro camino que singulariza
i@ misma individualidad personal con el
dominio de cada una de nuestras reqe-
ciones.

Es esta simplificacién de medios que
cada vez contribuyen a hacer més f4cil
el desenvolvimiento humano y que ha
llegado a caracterizar las inmensas po-
sibilidades que se abren cada dia ante
el valor del tiempo. Todo esto que he-
mos podido ver a lo largo de nuestras
andanzas por Europa y América, a lo
largo de las grandes rutas infernacio-
nales, donde las maquinas autométicas
tienen la utilidad ofrecida a cada ins-
tante y en cada circunstancia. Durante
los mismos desplazamientos en los mo-
dernos ferrocarriles, donde basta apre-
tar un botén para aplacar la sed, con-
seguir un analgésico y proveernos de
cualquier elemento necesario en cual-
quier circunstancia.

Asi, en la alta madrugada. Durante
una espera en el cruce de dos caminos,
en el aeropuerto, o simplemente en la
calle, cuando hace falta un sello para
enviar una carta perenforia; cuando
precisamos de estos detalles que ali-
vian un malestar y reparan un olvido.
Siempre, con el valor de toda oportu-
nidad que se ha hecho ya consubstan-
cial con el ritmo del siglo XX.

El ejemplo no es preciso. Brota sim-
olemente al instante, sin necesidad de
bucear en nuestro recuerdo. Sencilla-
mente al evocar un viaje. En tantas
Ocasiones en las ciudades que supieron
de nuestros afanes, enfre las que lo
Mismo que cualquiera de sus principa-
les particularidades, surge la sensacisn

(Contintia en la pdgina 90)

Comercial Canal Romagosa, 5. 3.

REPRESENTANTE DE

Vel LERNCC T A, 295
BARCELONA (9)
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ap IWECA EN EL MBNDO ENTERO

La situacion del automético en Es-
pafa es précticamente desconocida, no
s6lo en el resto del mundo sino en nues-
fro propio pafs. Precisamente para re-
mediar esta falta de informacion y
este desconocimiento casi absoluto de
la real situacién, surgié nuestra revis-
ta en septiembre del afio pasado.

Todavia es pronto para recoger los
frutos de nuestro intento, sin embargo
algunos hechos demuestran que la em-
presa es fructifera y que este descono-
cimiento serd barrido totalmente.

La difusién de nuestra revista en
Espafia aumenta de nimero en ndmero
as{ como el ndmero de suscriptores.
Creemos también que el interés ha
aumentado considerablemente desde
aquel primer ndmero, como pueden
atestiguar los que han seguido la mar-
cha de la revista desde el primer nd-
mero.

Merced a un intercambio de nuestra
revista con publicaciones especializa-
das del extranjero podemos tener al co-
rriente, anuestros lectores, de la mar-
cha del automdtico en los paises de
allende nuestras fronteras.

En otras péginas de este nimero, en-
contraré. el lector, un artfculo publica-
do en Automaten Markt, la mejor pu-
blicacién especiclizodo de Alemania, un
articulo sobre la situacién de los apa-
ratos de juego en todo el mundo. Por
primera vez en una revista especializa-
da extranjera se hace un comentario
de la situacién en Espafia, basado,
como podran comprobar, en las infor-
maciones periédicas de nuestra revista.

A pesar de las dificultades de toda
indole nuestra revista seguird adelante
con el apoyo de nuestros suscriptores
y de todos los inferesados en el auto-
mdtico espafol.

L& 1. B

.M;_

pe AUTOMATEN MARKT

Los aparatos automdticos de juego,
constituyen el mundo de la distraccion
apropiado a nuestra era de la técni-
ca, como el electréfono representa,
hoy, para una gran masa, el instru-
mento para escoger un concierto a su
gusto, Es Gnicamente por esto por lo
que se explica el porqué, a pesar de
los obstéculos provenientes de las pre-
venciones oficiales, legales e incluso
humanas, la triunfal marcha de estos
aparatos no puede ser detenida en nin-
guna parte, Esto no ocurre solamente
en Europa, sino fambién en América, en
el Préximo Oriente y en los jévenes Es-
tados africanos. Y jusfamente en es-
tos Estados, que después de la aboli-
cién del régimen colonial han levan-
tado las restricciones que todavia sub-
sistfan contra los aparatos automati-
cos, el entusiasmo de la poblacién por
los tocadiscos autométicos asi como
por los aparatos de juego, ha sobre-
vivido a la atraccién de la novedad e,
incluso, a la larga, ha aumentado.

Segiin recientes noticias, el aparato
automdtico, a pesar del pobre poder
adquisitivo de la poblacién, no ha he-
cho mas que aumentar. Y sabemos por
los exportadores al Africa del Norte,
que sus ventas en estos paises |ovenes
tienden a aumentar. Naturalmente es
imposible obtener cifras, decir cuantos
aparatos funcionan en Ghana o en la
Federacién Mali. A menudo, los apa-
ratos autométicos son explotados como
"ambulantes" en distintos mercados.
Los puntos de explotacién son casi im-
posibles de saber, no se dispone de
estadisticas sobre el nimero de ap
ratos importados, toda vez que las via®
de importacién no son siempre las
directas. Pero sabemos que los 9P%
ratos existenten gozan de una simpa-
tfa que no disminuye. Ciertamente.




ara la economia europea del auto-
mético, habrd un aumento mayor en
sus ventas en estos pafses cuando el ni-
vel de vida sea mds elevado.

Otfra region que se muestra intere-
sanfe para el mercado es el Préximo
Oriente. Los juegos automdticos, los
"tragaperras y los tocadiscos, cons-
tituyen un elemento familiar en las ciu-
dades, sobre todo en aquellas en las
que existe un tréfico internacional. No
se pueden conocer cifras concretas so-
bre la capacidad de absorcién de este
mercado. Alll no se da la verdadera
profesién, de explotador, como se da
en los pafses de vieja tradicién en el
automdtico. A menudo los mismos im-
portadores son los que alquilan los apa-
ratos al poseedor de la plaza de explo-
tacién. Pero alin asl el aparato, a me-
nudo, pertenece al duefio del estable-
cimiento. En ftoda caso aparece claro
el hecho de que en el Préximo Oriente,
el mercado todavia no esté saturado y
por esto ofrece garantfas de venta, en
particular para los aparatos antiguos
que en Europa ya estén pasados de
moda.

En los pafses europeos el cuadro
aparece més sombrio. No es que el au-
tomdtico haya perdido el favor del
plblico; al contrario, se puede decir
que la atraccién por el juego y la mi-
sica més bien ha aumentado que ha
disminuido. Pero foda una serie de fac-
tores han contribuido a producir pre-
juicios hacia la explotacién, y por ello
hacia toda la profesién del automd-
tico.

Empecemos por Bélgica. Allf no son
(nicamente las cargas resultantes de
los impuestos nacionales y municipales,
ni las sumas pagadas o la Sociedad de
Autores, las que hacen la vida dn‘f.al
al explotador. A pesar que la asocia-
cién belga vela cuidadosamente por-
que los juegos BINGO, tan del agrado
del piblico, no funcionen mas que co-

mo. elemento de distraccién, el expe-
diente surge a menudo, e incluso cuan-
do el proceso termina en favor del ex-
plotador, de ello se sigue un perjuicio
material, foda vez que el aparato ha
estado sin funcionar durante un cierto
tiempo, y un perjuicio moral por causa
de los sueltos publicados en la prensa,
que a menudo son poco amistosos. Este
inconveniente es la resultante de que en
los primeros afios del auge del auto-
mético belga, muchos tocadiscos fueron
vendidos a los arrendatarios, por lo que
a menudo estos aparatos no eran ni
bien cuidados ni bien aprovisionados.
Los perjuicios no eran solamente para
el arrendatario sino para toda la pro-
fesién de los explotadores, pues se
tiene la tendencia de generalizar un
mal ejemplo.

Igual ocurre en Holanda. Se junta,
ademds, el hecho de que las formali-
dades para la puesta en servicio de un
tragaperras y un automético de juego
difieren de punta a punta. Por otra
parte, los medios hostiles al automé-

“PIN - BALL"' americano de cuatro jugadores
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fico, intentan confinuamente desde el
otofio del pasado afo, obfener, gro-
cias a sus campafias de prensa, und
prohibicién general para estos apard-
tos, y se han servido de medios pare-
cidos a los que hemos soporfado en
Alemania, métodos que presclnden
completamente de la verdad. En la
provincia de Limbourg, los explotado-
res se han visto obligados a unirse en
una organizacién de defensa.

En Francia, el panorama es mas son-
riente. El dia | de abril del aho pasa-
do, las Gltimas restricciones referentes
a la importacién de autométicos han
sido suprimidas. Esto ha permitido re-
novar el "stock” de aparatos automa-
ticos, cuya necesidad se hacfa sentir
desde hace varios afios. Otro hecho fa-
vorable para la profesién francesa del
automdtico: Las leyes presupuestales no
preveen para este ano ningdn impues-
to especial para los automdticos, como
en el caso de los dos Gltimos afios. En
el curso de estos dos afios, los planes
del gobierno habfan esparcido la in-
quietud y la incertidumbre entre todos
los que trataban en el automético, vy
los esfuerzos para defenderse de estos
proyectos, que habrian podido arrui-
nar a un gran nGmero de explotado-
res, habfan fracasado. Pero en gene-
ral, las liberaciones de las importacio-
nes han fenido una consecuencia que no
se puede considerar satisfactoria en
ninglin caso. Se han importado apara-
tos americanos en tal cantidad que se
ha producido una sobresaturacién del
mercado, y como consecuencia natu-
ral, una pérdida para la profesién de la
explotacién. Pero se pue
satisfactorio el hecho ¢
frias francesas,
en el sector de

francesas. En lo que se refiers o
mero absoluto de aparatos, o esnu.
cialistas franceses estén de acusrdy
ofirmar que en el sector de o -ug
gos oquoméJricos. existen todavig e
tantes emplazamientos que podrian .
cibir un aparato, considerando ol
sea demasiado caro y que no enfrfg
cargas de amortizacion exageradas, S
estima en algo mds de 50.000 ¢ pg.
mero total de aparafos de juego ey
tentes en Francia. Los tocadiscos o
lan entre los 14 y los 18.000.

En Gran Bretafia, la ley sobre lgs
apuestas y el juego, que ha entrado en
vigor el | de enero de 1962 ha oco-
sionado un auge de los aparatos traga-
perras. Los circulos especializados in-
gleses habfan ya prevenido contra las
exageradas esperanzas en lo referente
al mercado. De hecho, la nueva ley no
hace més que legalizar un estado de
cosas que hasta este momento habfan
sido mds o menos toleradas por las
auforidades competentes. "Automaten .
Markt" habfa dado, en su tiempo, una
noticia detallada de la legislacion in-
glesa y habfa advertido que no se de-
bian exagerar los efectos de estas nue-
vas leyes. Se han producido algunos
contratiempos, sobre todo en lo refe-
rente a la puesta en servicio de apard-
fos en los clubs. La disposicién de la
ley, es decir, que las sumas realizadas
gracias a los aparatos no pueden cons
fituir una ganancia pﬁqug, ha pl’Odg‘
cide muchas confu Hasta el mo-
mento no se Droces
que pueda «
parte, loss




_ompetentes s& hoblc? de una nueva ley
" e vendré a dar més claricad y crea-
4 una cierta seguridad legal. Las exa-
sradas esperanzas fundadas en la
~leva ley han producido una supersa-
furacion del mercado en lo que con-
cerne a los aparatos tragaperras, para
los que, en estos momentos no hay po-
«bilidad de venta. Por el contrario, los
negocios referentes a los tocadiscos se
van desarrollando lentamente, pero de
forma confinuada. No existen cifras
concretas sobre el nlmero de music-

box existentes en la actualidad. Ciertos
datos de la prensa econémica dicen de
18 a 20.000. Para el explotador de to-
cadiscos, el encarecimiento de los dis-
cos ha representado una carga. Por lo
cual desde el seno de los explotado-
res se han levantado voces en protesta
por el gran nimero de tftulos lanza-

dos.

En la Italia de los juegos autométi-
cos, se manifiesta una cierta inquietud
después del "shock" causado por la
prohibicién del Flipper, hace dos afios.
Numerosos explotadores se contentaron
enfonces con pequefios autométicos de
venta (distribuidores de chiclés y golo-
sinas). Los negocios referentes a los to-
cadiscos siguieron siendo muy activos.
Las autoridades competentes han pre-
cisado que los Flippers podian ser pues-
tos en funcionamiento en emplaza-
mientos no accesibles al gran piblico,
es decir, en los clubs y sociedades pri-
vadas. De hecho, en Italia, por el des-
censo de los derechos de aduana, tan-
to del Mercado Comin como de las
exteriores al Mercado Comin, el pre-
cio de los aparatos ha disminuido alge
durante el afio pasado.

En general no se reciben en el ex-
tranjero demasiados noticias sobre la
actividad del automético en Espafa.
Esto es debido en gran parte a que las
exportaciones para Espafia con casi im-
posibles de efectuar por la pesada car-
ga de aduanas, y otras dificultades de
importacién. Sin embargo, se sabe que
los espafioles son jugadores apasiona:
dos por los futbolines autométicos. Los
espanoles han desarrollado una indus-
tria del automético que cubre las ne-
cesidades del pafs en lo referente a
"pin-balls”. Actualmente, las cosas han
llegado a un punto en el que la com-
petencia es muy fuerte entre los explo-

“tadores, y que, segln una revista es-

(Cam:luye en la pdgina siguiente)
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a espafiola que acaba de

pecializad que d !
aparecer, no existe casi ningun bar sin
un "pin-ball". En lo referente a los toco-

discos, aparte una insignificante canti-
dad de aparatos importados, los apara-
tos fabricados en Espana, especialmen-
te de lo GEDASA, tienen una difusién
importante, sin que se puedan obtener
cifras concretas. Puede ser inferesante
sefialar que existen ya en Espafia, |7
empresas bastante importantes de au-
tométicos incluidas las que se dedican
a la construccién de pequefios apara-
tos de venta.

Existen pocas noficias de los pafses
de allende el Telén de Acero. Los tu-
ristas afirman que los pocos tocadiscos
existentes, de procedencia americana
o alemana, gozan de un especial fa-
vor de la juventud. Puede ser importan-
te que la Unién Soviética haya crea-
do un trust nacional unificado, Awto-
matorg, para la construccién e impor-
tacién de aparatos autométicos, que

demuestra la importancia que |ag -
toridades de Moscl conceden al gy
matico.

En América, pafs clsico del Quto.
mético. fienen todavia mercado, la
saturacién del mercado de tocadiscos
y juegos automdéticos ha contribuido q
una creciente competencia entre |os
explotadores. Las crecientes exigencias
de los propietarios de los emplazamien-
tos, han puesto en peligro la rentabili-
dad de los aparatos en muchos casos.
Para la industria americana del aquto-
mético, estas dificultades en el merco-
do interior, es una incitacién a la ex-
portacién. Algunos productores ameri-
canos han tratado de engrandecer su
mercado, creando filiales en el extran-
jero.

Una consecuencia interesante de la
saturacién del mercado americano es
la reduccién del nimero de novedades
lanzadas al mercado, sobre todo de
"pin-balls”. Los explotadores ae toca-
discos, por su parte, han !
consecuencia de este hecht
cen su mercado poni&nd@
automdticos de venta. La
cién, el abandono de la
de los explotadores, han
mentos més caracteristic
americana del aus




CARACTERISTICAS DELL. VENTAMATIC 1.962
* Facil colocacion.

x* Vende las 24 horas del dia los siete dias de la semana.

¥ Garantia completa durante dos anos.

¥ Aumenta las ventas,

* Minima obstruccion, 20 cms, salida méaxima.

* Accionado con monedas de 1 ¢ § pesetas.

Seleccionador de monedas que elimina el 99'99 9/, de piezas falsas.

Perfecto acabado en cuatro colores distintos; rojo escarlata, verde
esmeralda, azul ultramar, amarillo 4ureo.

Disefiado y construido para trabajar toda la vida, con muy
poco entretenimiento.

Su sencillez permite un facil rapido aprovisionamiento.

* Sus medidas son:

1

Scm

P. V. P. 8800'- Ptas

Facilidades de pago hasta 1 afio.

FABRICADO POR TALLERES AZKOYEN
PERALTA (NAVARRA)

DISTRIBUIDORES EXCLUSIVOS
AUTOMATIC S. A.

AVENIDA REPUBLICA ARGENTINA, 30
TELEEONO 2278843 - DIRECCION TELEGRAFICA “AUTOMATIC"

BARCELONA (6)
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(Viene de la pdgina 69)

Fabricantes Espanoles...

tante, pues si bien compite en calidad y
atractivo con los restantes fabricantes ha
popularizado el automatismo en toda la re-
gi6n levantina y ha conseguido que la den-
sidad de automaticos en Levante no tenga
que envidiar a la conseguida en los grandes
nicleos urbanos como Madrid, Zaragoza y
Barcelona. La serie Volando Alto con sus
multiples variantes ofrece un sistema de
juego muy parecido al de los "Pin-Balls”
americanos ofreciendo preponderancia a la
maquina por encima del jugador.

Las revistas especializadas del extran-
jero empiezan a nombrar a Espana como
una de las potencias europeas de “Pin-Balls"
gracias a los esfuerzos de esta serie de
fabricantes que no se arredra ante la
adversidad. :

Luis Gonzaga

(Viene de la pdgina 78)
“El Sinfonola 96 S$“

que lo pone en funcionamiento, que se
siente en aquel momento como si fuera
el propio duefio del Aparato e incluso
un poco compositor o cantor de la me-
lodfa.

Como resultado de todo ello tene-
mos una realidad demostrada y demos-
trable. :

La instalacién de estos Aparatos ha
trafdo consigo un mayor enirada de
pilblica en los establecimientos, pero de
plblico que va a hacer actuar el Apao-
rato, con el consiguiente ingreso de

monedas en el mismo, ingreso que de.
por sf solo es capaz de cubrir sobrada-

mente los plazos de amortiza
costo y que, por otra pa
plblico que estd escuch
ciones aca

( Viene de la pdgina 83,

Actualidad y elogios....

de las facilidades al servicio del trap.

se(inte.

En Parfs y en Roma, en Berlin v en
Londres: en Nueva York y en Monte.
video: en Buenos Aires o en Bogot4.
Pero, donde el espectéculo de lg im-
portancia de las méquinas automati-
cas, llega a dominar en la impresién
del visitante, para hacerse gigantesco,
y retener apasionada la estampa en el
recuerdo, es en Las Vegas. En esas tan
universalmente conocidas Vegas cuyo
nombre campea como un impacto de
seduccién para repetirse en los lugares
de los brillantes espectéculos nocturnos
de tantos pafses.

Alli, donde las autopistas tras ganar
centenares de kilémetros al paisaje de-
sértico de Arizona, sefiala la poblacion
dedicada a todas las atracciones de la
vida nocturna. Es el imperio de las mé-
quinas autométicas. M&quinas automa-
ticas para fodo. Un fabuloso mundo
dentro de las mil sugestiones que brin-
da el esparcimiento y cada maquina
tiene en su inferior la sorpresa de fan-
tas y fantas cosas en la dilatada gama
que va desde el "souvenir" hasta el
mds necesario objeto. Todo, con arreglo
al valor y a la necesidad. Desde la m
neda de cinco centavos, hasta el

de plata se establece el

para cada posibilidad
También

entre el recu

” g’




PARA Vd.

UNA MAQUINA DE HACER DUROS

SUPER SILENCIOSA
SIN AVERIAS

MINIMO CONSUMO

ROLL-OMATIC

UN MUEBLE MODERNO QUE LE PROPORCIONARA NUEVOS CLIENTES

FABRICANTE:

SALOR, S. A.

DISTRIBUIDORES
g‘;ﬁmm o : AVENIDA JOSE ANTONIO, 600
ODA ESPANA BARCELONA-7
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e aqui la maquina que
le proporcionard mas
clientes y... con

MAS CLIENTES,
i MAYORES GANANCIAS |

Tocadiscos
automético de s
alta fidelidad




