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Estrenamos ario. Del anterior solamente nos queda el reciente recuerdo.

Vamos a tratar de hacer memoria sobre el ano pasado, a anotar las ex-
periencias que nos brindd y también a tratar de obtener algunas conclusiones
que puedan servirnos de premisa en este nuevo ano.

Durante 1965 nuestro Gobierno ha mantenido su proteccidn a la indus-
tria nacional del automdtico, puesta de manifiesto, una vez mads, al no libe-
ralizarse la importacion de estos aparatos.

Los efectos beneficiosos de esta proteccion son un hecho indiscutible.
Gracias a ella se ha montado en Espana la industria del automatico, con la
consiguiente utilizacion y perfeccionamiento de valores personales y mate-
riales de nuestra patria, habiendo llegado a constituirse en un sumando de
cierto relieve en el sector industrial de nuestro pats.

El que no conoce el proceso de fabricacion de estos aparatos de entrete-
nimiento y recreo no puede apreciar, a primera vista, la auténtica técnica elec-
Lromecdnica Yy precision, aparte de su coste considerable, que requiere esta
fabricacion.

Pues bien, esta industria, en 1965, ha alcanzado el mayor grado de per-
feccionamiento y el mayor nimero de produccion, hasta tal punto, que las
importaciones que se han realizado este ano, por cupos restringidos, han te-
nido, por primera vez, poca demanda e incluso dificultad en su colocacion.

Por tanto, en cuanto a la fabricacion se refiere, puede decirse que ha alcan-
zado su mayor produccion y el mds alto grado de perfeccionamiento.

Para este ano 1966 hemos de esperar de los fabricantes que, sin merma
de calidad, estudien profundamente sus costes, a fin de que mantengan sus
precios Yy, en el mejor de los casos, tiendan a rebajarlos.

3 Respecto a la comercializacion de estas producciones, entendiendo como
tal la funcion que realizan las organizaciones que adquieren estos aparatos,
& por compra a los fabricantes, y se encargan de ponerlos a disposicion del
o publico, en los Iugczres adecuados, procediendo a su conservacion y renova-
clon, estas organizaciones, repetimos, no han alcanzado o no han seguido el
camino de superacion abierto por la industria.

Este incipiente desequilibrio entre produccion y venta-explotacion, acen-
tuado por los muchos meses del verano pasado, ha ocasionado unos brotes
sintomdticos de exceso o crisis de fabricacion.
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Como entendemos que el mercado no estd saturado, segun lo viene demos-
trando el constante éxito de los numerosos salones recreativos que se han
abierto en 1965 y también los amplios sectores existentes, en espera de auto-
mdticos o de mejor variedad y organizacion, se pone de manifiesto claramente
que el punto débil del automdtico estd, hoy, en Su explotacion o comercia-
lizacion.

Necesitamos empresas de explotacion de automdticos solventes, moral y
econémicamente, que dispongan del capital, personal y programacion nece-
sarios, con conocimiento del mercado, de la organizacion y de la admunmstra-
cidn, ya que no han de verse defraudados, y que puedan absorber las nuevas
fabricaciones.

Si, ademds, existe un mayor contacto entre fabricantes Y comercializa-
dores, se podrd llegar a la armonia de intereses que necesita el automdtico

para Su mantenimiento y expansion.

También en 1965 se ha producido un acontecimiento muy umportante:
sste ha sido la creacién de nuestra Revista AUTOMATICO ESPANOL, pa-
trocinada por la Asociacion de Fabricantes de Automdticos Recreativos
(AFARESA).

Esta Revista ha gustado mucho, se ha difundido con facilidad, se han re-
cibido muchas cartas de felicitacidn, algunas extramjeras, y ya ha tenido Sus
éxitos, a pesar de su reciente publicacion.

No obstante, existe una faceta de nuestra Revista, entre las fundamen-
tales, que no ha podido mostrarse por falta total y absoluta de colaboracion,
como es la de ser portavoz de la forma de pensar y de los problemas de
fabricantes, explotadores o de cualquier interesado en el automadatico.

Con motivo de esta falta de colaboracion estamos perdiendo un tiempo
que, mds tarde, hemos de lamentar.

Por ello, queremos hacer un llamamiento a todos para que, desde este
momento, expongan sus ideas y proyectos con enterd libertad, en la seguri-
dad de que han de ser estudiados, y sus conclusiones expuestas en nuestd
~ovista. Al mismo tiempo, servirdn para madurar idedas con vistas al proximo
[II Salon del Automdtico. '

Queremos, también, criticas constructivas sobre nuestra Revista y sobre
AFARESA. Queremos obtener resultados firmes y positivos en 1966, pero
producidos por una labor constante Y diaria. |

Otro acontecimiento del pasado afio ha sido la promulgacion de la Ley
de Ventas a Plazos, que entrard en vigor en 1966. Esta Ley ha de transformar

sensiblemente las ventas a plazos que se vienen haciendo de apa

‘atos a
MdAaticos.

Deseamos a todos los hombres de buena voluntad, cor

diales y esforzados
del automdtico, el mejor ario 1966. .
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Fl Plizn-Ball en la fiesta de
o8 Reyes Magos i

Entre los innumerables jugue-
tes, cuya fantasia y atractivo se

superan todos los anos, expues- | nNnuevo

tos en los grandes almacenes

S U MAR . o con motiwo de la festividad de d I d
los Reyes Magos, hemos visto | mo = O =

un pin-ball infantil de importa-

PAgS. cion. No sabemos su éxito en ' |
el mercado, pero es probable I " .

que algun fabricante se habrd |
1006 s it e i ] informado con mas exactitud y |  Nos comunica Cedes que a
tal vez el ano proximo veamos | partir del mes actual se encuen-
Notloias de Espafia ..., 1 pin-balls para nifios de fabrica- | tra disponible para su venta el
cion nacional. nuevo modelo Jolly Joker.
Noticias del Extranjero ... 8
Armonizando ,..............., 11

NUESTRA PORTADA

Panoramu del automatico, 172 Este niimero de enero quiere ser un poco el resumen de la labor
realizada hasta ahora por nuestra revista y el exponente de futu-
ros proyectos. 1965 ha sido el afio en que nos hemos dado a cono-

Meroado exterior del auto- oer, Ahora, de cara a los nuevos doce meses que comienzan, nuestro
matico en Estados Unl- propésito es consolidar el prestigio de AUTOMATICO ESPANOL,
! p 18 extender su difusion y continuar al servicio de todos los que inte-
1 st Al gran esta dinamica industria, una de las que, pese a todes sus
g problemas, ofrece mayores posibilidades para el futuro.

I Exitos mundiales ... %3 Hemos coreido que nadie mejor que los propios interesados pue-
{ den esbozar este porvenir. En el nimero actual algunos de los mas
| BOTOROODE ...cvevieiisisserived 24 prestigiosos fabricantes nos han dado sus opiniones al respecto.

En otro nimero préximo tenemos el propoésito que lo hagan los
explotadores, propietarios de salones y cuantes, relacionados con

el automatico, nos envien sus respuestas a la encuesta qlm publi-
camos en el nimero de diciembre.
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Suiza

IMPORTANCIA DE LA
METEOROLOGIA

Los medios suizos explotadores de automati-
cos musicales han dado a entender que todo ha
ido sobre ruedas este verano, en parte debido al
mal tiempo que reind durante dicha época. Las
recaudaciones, segun se indica, han sido casi un
cuarto mas elevada que en los anos anteriores,
pues los turistas, obligados a pasar su tiempo en
los cafés, no tuvieron mas remedio que conver-
tirse en buenos clientes de los aparatos acciona-
dos por monedas.

iEstados Unidos

EL FILMBOX

- Una sociedad recientemente creada en Norte-
ameérica, la “Intersphere Development Corp.”, va
a lanzar al mercado un nuevo filmbox que com-
bina un proyector de peliculas 'sonoras con el me-
canismo de eleccién de una pieza musical deter-
minada. La citada sociedad pretende crear, gra-
Clas a esta combinacién, un nuevo campo de ven-
ta para los proyectores de peliculas de 8 mm.

Inglaterra

SANTIFICAR LAS FIESTAS

Las severas prescripciones inglesas sobre 1,
santificacion del domingo deben ser dulcificadas
Los propios medios competentes de I Iglesila.
Anglicana se han declarado también favorap]ec
a esta reforma. Pero todavia habrd que esperay
un poco antes de que surja una nueva reglamen-
taciéon legal que suprima la ley dominical, ley
que hace tiempo que esta anticuada y que va ng

encaja con las exigencias de nuestra época.

Pero, mientras tanto, los guardianes de la vir-
tud, pertenecientes a la “Lord’s Day Observance
Society” (Sociedad para la observancia del Dfa
del Senor), velan para que la ley actual sea apli-
cada hasta en sus mas minimos detalles. La con-
secuencia es, naturalmente, que los interesados
traten de burlarla utilizando todos los medios
posibles. De esta manera, el comité organizador
de una feria rural anual sustituyé la prohibi-
cion de celebrar cualquier tipo de representacion
previo pago, no cobrando derecho de entrada,
pero triplicando el precio por el aparcamiento de
los automoéviles. En otro caso, los organizadores
de una representacion benéfica vendieron el pro-
grama a un precio muy superior al debido. En
cualquier caso, siempre han encontrado medios
para percibir dinero por la representacion sin vio-
lar directamente la ley.

Estas puritanas y anticuadas prescripciones de
la ley afectan también a los juegos. El publico
inglés, sin embargo, espera y desea que el reloj
legislativo britdnico se ponga a la hora en que
V1vVimos.

CEPILLO DE DIENTES
DESSERVIEIO

Ha tenido mucho éxito en Inglaterra un dis-
tribuidor de cepillos de dientes, impregnados de
una pasta dentrifica especial, incolora y comple-
tamente insipida, que se activa apenas se moja
en agua el cepillo. El distribuidor es un fabricado
de la firma Stocontrol Service.

El cepillo, que ha sido bautizado con el nom-
bre de “Interdent”, es de tamafio reducido, de
manera que cabe holgadamente en un bolsillo de
senora o en el de la chaqueta. Cuesta un chelin.
El aparato ha sido inmediatamente instalado en
numerosos hoteles, moteles, cafeterfas y restau-
rantes.

-
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DEL EXTRANJERO
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Holanda

INGENIEROS DEL
AUTOMATICO

Los holandeses han iniciado un amplio progra-
ma de formacion tecnica para el mundo del au-
tomatico.

El citado programa ha sido organizado, sobre
la base de la continuidad, con el propdsito de
eliminar, de una manera permanente, la crdnica

escasez de tecnicos que ha puesto en dificultad
el comercio holandés del ramo.

Se han establecido relaciones entre el comer-
cio v las escuelas holandesas. Se ha prometido a
la juventud ensefianza técnica, en cooperacion
con los institutos técnicos holandeses.

Al propio tiempo, se ha revalorizado la imagen
del técnico en mdaquinas accionadas por mone-
das mediante un incremento de sus pagas y be-
neficios extra, asi como con el titulo de “técnico
ingeniero”. A muchos jovenes les ha seducido,
como era de esperar, este titulo de “ingeniero”
y se han apresurado a especializarse en el ramo.

Alemania

PRECIO DE AUDICION Y
€SI BE VIDA

Los explotadores germanooccidentales han au-
mentado el precio de audicion de los discos en
los fonbgrafos automaticos, que ha quedado es-
tablecido ahora en 25 peniques.

En algunas partes de Alemania se pagaba aun
el precio de la postguerra—l10 peniques—y €l
todo el territorio aleman el precio maximo era
de 20 peniques.

Los operadores afirman que el precio de aud}—
Ci6n de los “Juke-boxes” era el inico que habia
permanecido inalterado en toda Alemania en la
ﬁltil’Pa década. En el mismo periodo, el coste de
la vida aumenté en un 33 por 100.

ALIANZA ATLANTICA DE
LOS EXPLOTADORES

Lo; explotadores de la Alemania Occidental
han iniciado negociaciones con la “Music Ope-
rators of America” (MOA) con vistas a la crea-
cion de una gran Alianza Atldntica de explota-
dores, en el mas breve plazo posible.

Funcionarios de la Organizacién Central de
Explotadores Alemanes de Mdquinas accionadas
por Monedas (ZOA) han declarado que se mues-
tran “satisfechos” con las seguridades dadas por
Fred M. Granger en el sentido de que los ex-
plotadores europeos podrdn convertirse en miem-
bros de pleno derecho de la MOA cuando Io
soliciten.

Fl mdas ardiente campedén europeo de una
Alianza Atlantica es Hasso Loeffler, presidente
de la ZOA y muy conocido como viejo politico
del comercio europeo.

“Tan importante es la unién para los explo-
tadores de mdquinas accionadas por monedas
como para politicos y hombres de negocios—ha
declarado Loeffler—. Nosotros respetamos a la
MOA como una poderosa y positiva fuerza para
el avance de la explotaciéon de las maquinas ac-
cionadas por monedas en cualquier parte. Al pro-
pio tiempo, creemos que ZOA ha contribuido,
de manera notable, al progreso de la explota-
cién.”

Funcionarios de la ZOA han solicitado acla-
raciones de Granger. Algunos dirigentes alema-
nes, en efecto, tienen la impresion de que la
propuesta de Granger implica la integracion de
los europeos como asociados de “segunda clase™.
Y esto es precisamente lo que no quieren los

alemanes.

NUEVO FONOGRAFO

Un nuevo fondgrafo consola, el “Jupimatic”,
va a ser introducido en el mercado europeo por
la firma Jupimatic Musikgesellschaft mbH, de
Bad Homburg.

El “Jupimatic” es una consola compacta dise-
fada “para proporcionar elegancia y lujo a los
mas pequeflos locales™. Dispone de una disco-
teca y tiene una seleccion de 120 grabaciones en
sonido estereofonico.

“Jupimatic” llega al mercado europeo €omo
una respuesta a “la discoteca americana“, menos
costosa Yy mas préctlca pa:ra los mas pequenos

locales europeos.




camos la forma de ir superdndolo en la medida
que esto es posible, mejorando materiales, in-
troduciendo modificaciones en los sistemas de
accionamiento y, en fin, cuanto se nos ocurre

que puede contribuir al mayor perfeccionamien-

to de nuestros Automaticos.

Para estos perfeccionamientos nos valemos de

la experiencia no ya sélo nuestra, sino de todo

lo que por nuestras manos ha ido pasando y que
hemos considerado de buena aplicacién para

nuestros fabricados.

Se han montado dos SALONES DEL AUTO-
MATICO, el primero en Barcelona y el segundo
en Madrid, en los que cada fabricante ha exhi-
bido aquello que habia creado, sin meternos en
més profundidades del cémo ni el por qué lo
habfan creado, y en aquellas ocasiones se esta-
blecié entre los asistentes una corriente de amis-
tad, simpatia y convivencia, por lo menos para

mi, de muy gratos recuerdos.

Esta buena amistad y convivencia, ;seremos
capaces de mantenerla entre todos nosotros?

Debemos esforzarnos todos en conseguirlo,

aunque ello represente en algun caso un poco de
sacrificio.

Debemos desechar cualquier idea cuya reali-
zacion pueda contribuir a enturbiar nuestras bue-
nas relaciones, las presentes y las futuras y, en
cualquier caso, en el que alguno podamos consi-
derarnos perjudicados por la accion de otro, ser
lo suficiente noble para dirigirnos a €l personal-
mente o por mediacion de AFARESA, que es

muy apropiada para ello; -y de bis a bis y en

didlogo cordial exponernos lo precedente o im-

procedente de nuestra conducta, pero sin llegar
en ningin momento a situaciones violentas o in-

tervenciones juridicas que no conducen nada mas
que a sembrar odios de los que debemos de huir.
En una palabra, seamos amigos, siempre amigos,
aunque no sea mds que pensando lo que aquel
refrdan castellano ‘nos dice: .Mas vale un amigo

en el Infierno que un enemigo en la Gloria.

Esperamos
nlimero. anterior.. Comnil

atencién nos envien la hoj
que nos serviran pard establec
en Espan
dicha encuesta.

amos que todos
o, de preguntas con S
er un panorama exact

HX1 Ica s la
a. En un numero prox1imo publicaremo

los que NOS favorecen con su
s valiosas opiniones
o del automatico
s conclusiones de




Don José Luis Alonso, de la firma

ESTAS FUERON NUESTRAS PREGUNTAS.

li} En su opinidn, ;/cémo se desenvolvio el automdtico en 19657

Kromson.

;Cémo ve el automdtico en el proximo 19667
sPuede indicarnos algin proyecto de su firma durante el proximo dano?

;Oué medida cree deberd adoptarse durante 1966 para mejorar el mercado del
automatico?

Responde: Don José Luis Alonso, director-propietario de la
firma Kromson (Zaragoza).

En un ambiente de pesimismo, a consecuerncia de que la curva de la
aficion por los ‘“pin-ball” acusa una baja considerable.

Creo que seguird en la trayectoria actual, agravada por un alto grado
de saturacion del mercado.

Por ahora continuaremos fabricando el mismo modelo ‘“Rally Monte-
carlo”, ya que, como es sabido, el ‘“pin-ball” solamente es una seccidn
de nuestra fabrica, y al ser nuestra produccién relativamente pequefia,
no se ha producido saturacion alguna en el mercado de nuestro modelo.

La misma que se debia haber adoptado hace afios, y que al parecer no
es posible: Ponerse de acuerdo los explotadores para que los cauces
de su negocio sean controlados de forma ecudnime y sin egoismos
personales.

mw
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Responde: Don Domingo Haros, director comercial-gerente de
Talleres del Llobregat (Barcelona).

Segun nuestro criterio, tomando como referencia los diferentes mo-
delos lanzados al mercado por todos los fabricantes nacionales, el 10-
cremento en el automdtico ha sido superior a los aflos anteriores.

Muy optimista, dado los resultados del ejercicio 1965.

Toda industria importante no deja de tener grandes proyectos, ¥ mas
en lz actualidad, que nuestro mercado estd en linea ascendente. PI'?-
yectos tenemos varios en estudio y que en breve anunciaremos a traves
de nuestra Revista.

4 Crear un “R.A.L.” para todos los fabricantes del Automatico.

Don Domingo Haros, de la firma Talleres del Llebregat.




Rresponde: Don Juan-C. Martin Lépez, como miembro de la
firma Billares Quevedo.

1 Con toda normalidad a lo que de €l esperabamos, pues la superacidn
conseguida, muy particularmente en algunos de los fabricantes, estaba
prevista de que asi ocurriria y no nos ha defraudado. Asi pues, el afio
1965 normal, totalmente normal.

2 En lo que al publico se refiere, es natural que siga respondiendo. La
pasién que despiertan los aparatos recreativos en general hacen que
el estimulo por el juego se incremente cada dia y, a pesar del mayor
nimero cada vez de ellos, las recaudaciones siguen en general respon-

diendo.
;Seremos nosotros, los que vivimos del Automatico, capaces de con-
servar este mercado en su estado actual o superario como corresponde

imprimiéndole nueva savia?

Creo que todos los que en el Automdtico intervenimos, y aunque sélo
sea por egoismo natural, lo procuraremos, y asi podremos mirar con

Don Juan (. Martin, de Billares

Quevedo optimismo al porvenir.

Ninguno que debe ser expuesto en esia revista. Proyectos todos los
3 tenemos, luego el plasmarlos en realidades cuesta tiempo y trabajo. Lo ;

que si les puedo decir con vistas al futuro es que las perspectivas son
e 1 ede pensar en muchas
halagiienas en general, y cuando esto es asl s€ pu de pens uc

cosas con optimismo. ‘E’%

ado del Automatico puede mejorarse con las medidas
ntadas en nuestros dialogos en las reuniones, y si
ha conseguido algo, queda mucho por hacer.
E] dia que entre todos consigamos eliminar del mercadc! a los des.apren-
Ao e tanto dafio hacen a unos y @ otros, .es.decu', a.fabrlcantes
g lg?adores habremos saneado e] mercado, eliminando muchos que-
y €XP )

braderos de cabeza.

tantas veces COIE
hien en este aspecto se€

|
E

13




Panorama del Au omatico en 1964

Don Juan Pedro Van den Bergh,
Consejero-Delegado y Vicepresiden-
te del Consejo de Administracion de
PETACO, S. A. (Madrid). Subdito
belga, residente en Espana. Finan-
ciero, conocedor de los negocios del
automatico en toda Europa.

14

ENCUESTA ENTRE LOS  FABRICANTES

Responde: Don Juan Pedro Van den Bengh sde PETFACEO ST
(Madrid).

A mi entender, en el afio terminado se han registrado maravillosos
avances técnicos en la fabricacion de esta clase de aparatos, que indu-
dablemente han de seguir produciéndose.

Naturalmente, esto ha traido como consecuencia una encarnizada com-
petencia y una mayor difusion del automatico en toda Espana. Tal es
la competencia y la superacion con queé s€ ha fabricado, que estimo
que es obligado seguir por ese camino, pues aquel fabricante que se
duerma sobre viejos laureles, seria desplazado.

En otro orden de cosas, se ha dado la desaparicién en gran parte de
explotadores incompetentes y, sin embargo, 10s verdaderamente buenos

se han afianzado.

En este afilo que empieza se seguird el camino ya emprendido. Los fa-
bricantes seguirdn superdndose con aparatos cada vez mds perfectos
técnicamente.

Habria que abordar de una vez para siempre la lucha del porcentaje
y solucionar este asunto. En este punto son los explotadores quienes
tienen la palabra, y de su acuerdo dependerda la consolidacién de los
verdaderamente ilusionados con su profesién y la anulacién definitiva
de los indeseables.

Naturalmente proyectos tenemos muchos, y no son para referir en esta
rapida encuesta. No obstante, mas que proyecto es una realidad, que
hemos emprendido, un nuevo camino en nuestra fabricacién de “pin-
ball”’, que el préximo afio lanzaremos algunos modelos siguiendo J]a mas
pura linea americana, que mejoraremos nuestra produccion hasta los
lfmites posible, jah!, y que mientras el publico lo pida, seguiremos fa-
bricando a marchas forzadas nuestro tocadiscos RENNOTTE 30, al que
con modestia, pero en la creencia de estar seguro de lo que€ digo, YO
calificaria como ‘el aparato del ano”.

Creo que es fundamental, como digo antes, que cese la lucha del PO
| material V1€JO

centaje y que, con porcentajes justos, se retire todo e

que estorba en el mercado y que, en definitiva, no es yd rentable pard
nadie. Yo, personalmente, estoy dispuesto a admitir, estudiar y aplical
si conviene, cualquier sugerencia que me llegue.

Y para terminar, desear a todos los que luchan y viven 5
. [ ] L] - ev :
otros esta diaria tarea, las mejores prosperidades para el nu




Panorama del Automatico en 1966

Don Miguel Ortega Aviles,
firma FAER.

de la

z

Responde: Don Miguel Ortega Avilés, director-gerente de FAER

Durante 1965 hemos observado la desaparicion de explotadores poco
Interesantes para el automatico espanol. Personas que después de hacer
sus pinitos, fracasaron por falta de medios econdémicos, técnicos, etce-
tera, etcétera, es decir, llegaron a nuestra industria con el afan de
llevarselo todo a cambio de no poner nada, aun ni su esfuerzo perso-
nal. Estaban fracasados antes de empezar.

También he observado que en este mismo ejercicio ha desaparecido,
o si lo estd es simbdlicamente, algin fabricante, lo que significa que
en este afio se ha apretado y conseguido éxitos notables en la per-
feccion de los “pin-ball” que han sorprendido a propios y extranos.
Resumiendo, hemos observado el comienzo de una depuracién en el
automatico espafiol, con la cual se conseguird nivelar y sanear nuestro
negocio un tanto maltrecho por los irresponsables, ignorante e incom-
petentes que llegaron y se marcharon, aunque han dejado una desagra-
dable estela de sus hazafias, que han repercutido sensiblemente en la
economia de las empresas.

Para el ejercicio de 1966 la criba que anteriormente habia expuesto se
incrementara ain mads tanto entre los explotadores, como algun que otro
fabricante: los unos por falta de fe en el negocio y mal enfoque de
su explotacién, y los otros poque la competencia sera mucho mas
fuerte entre los fabricantes y por consiguiente habra de conseguirse
el “pin-ball” casi perfecto, ya que en caso contrario poco podra hacerse
en el mercado de venta, hoy en dia ya dificil, porque el cliente ya sabe
lo que compra.

Son varios e importantes los proyectos de nuestra firma para 1966.
Primero continuar con la perfecciéon de sus “pin-balls”; segundo efec-
tuar una reorganizacién en los servicios técnicos de las maquinas en
explotacién, tanto en Madrid como en el resto de la peninsula, crean-
do una pequeila Escuela Técnica en nuestra fabrica para todos nues-
tros clientes actuales y futuros, asi como poner personal a su servicio,
con el fin de que puedan ampliar sus redes de explotacion en sus
provincias aquel a quien verdaderamente pueda interesarle.

Las medidas que deben adoptarse en el préximo ano para mejorar el
mercado a mi juiclo, son:

A) Que el explotador no adquiera ni una sola mdquina sin una en-
trada inicial en sus compras, con el fin de que pueda efectuar como-
damente el pago de las letras pendientes.

B) Que termine de una vez la lucha tan fenomenal que existe entre
los explotadores en los porcentajes, con las cuales hacen dsagradable
un negocio verdaderamente bonito.

C) Que preparen al personal a su servicio técnicamente con el fin
de que puedan prestar un buen servicio técnico, con el cual obtendra
un mayor rendimiento y dard seguridad a su explotacién, consiguiendo
por lo tanto unos mayores beneficios, amén de acreditar el automatico
espafiol en aquellos locales donde sean explotados.

D) Que todos los explotadores se unan, con lo que obtendran un
mayor beneficio al dar todos el mismo porcentaje; respetarse unos a
otros los sitios; unirse también para efectuar sus compras a los fabri-
cantes, impidiendo asi que los duenos de bar compren directamte
al fabricante, cuando el aparato da sabrosos beneficios, etc., etc.
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Panora ma del AU omatico en 966
ENCUESTA ENIRE LOS  FABRICANTES

1 Responde: Don Luis Troyas, propietario de Talleres Azcoyen.
Peralta (Navarra).

A La dedicacién exclusiva a la fabricacion de maquinas de venta, accio-

1 nadas por monedas, no me permite considerar el desenvolvimiento del
automdtico en general y debo limitar mis apreciaciones a lo relacionado
con maquinas automaticas de venta.
Las mdquinas de venta han tenido durante el ano 1965 una destacada
expansion comercial. La autorizacion de venta de tabaco en madquinas
supuso una coyuntura muy favorable para extender las midquinas por
todo el ambito nacional y evidenciar el gran servicio que pueden prestar
al publico. Cada dia son mas y mas las maquinas en servicio y todo
permite suponer que hemos entrado en una fase de expansion general
del automatico en Espana.
Todavia no se ha llegado a que los usuarios den a las maquinas el trato
“humano’ que precisan para que no se produzcan anormalidades en
su funcilonamiento y persiste la cldsica picaresca espanola para conse-
guir el fraude con un espiritu inventivo digno de mejor causa, pero
también en este orden se va mejorando y esperamos se llegue a respe-
tarlas y darles el buen trato que todos deseamos.

Don Luis Troyas, de la firma Ta-
lleres Azcoyen.

2 Todavia las firmas productoras de articulos de gran consumo no se
han percatado de las grandes posibilidades de las madquinas para un
| lanzamiento comercial en gran escala, ni del impacto publicitario que
| con ellas se puede lograr presentdndolas con los afiches y rotulaciones
| adecuadas. Tampoco existen en mercado productos con precios ade-
cuados y medidas normalizadas para ser expendidos en mdaquinas pre-
ferentemente, pero ya empiezan a notarse los primeros indicios de que
algunas firmas consideran el gran potencial comercial de las mdquinas.

3 Las maquinas automdticas de venta requieren una renovacién CONS-
tante, con perfeccionamientos en sus caracteristicas mecanicas y nuevas
ldeas en su presentacion que las modernicen.
Dentro del 1966 serdn puestos en el mercado varios nuevos modelos
que se enfrentardn competitivamente, en calidad y precios, con todas
las maquinas de importacidn.

4 La retrégrada postura de ciertos municipios oponiéndose a la conce-
sién de permisos para la instalacién de mdquinas en la via publica

y la carencia de una unificacién fiscal que regule la tributacién de
| las mdquinas de venta en todo el dmbito nacional, es el freno qu€ Jimi-
_ ta y perturba el mercado de las mdquinas. Un reconocimiento por parte
de las Autoridades Nacionales de que la explotacién de mdquinas auto-
mdticas de venta es una actividad comercial mds que debe clasificarse
dentro de unas normas preestablecidas y tributacién uniforme, serian
' decisiones que todos acogeriamos con gran satisfaccion.
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Panorama clel Au omatico en 1966
ENCUESTA ENTRE LOS FABRICANTES

Responde: Don Donaciano Macarrén Fernandez, director de
Compra y Venta de Materiales de la firma Torres-Macarron
(Juegos electromecanicos).

1 En términos generales, no ha dado fruto como en anos anteriores, Pue-

de que sea culpa nuestra (de los fabricantes), por sacar tantos modelos
al mercado; unos buenos y otros regulares, que han hecho retraerse
al explotador por no haber dado tiempo, en muchos de los casos, a
amortizar las mdquinas. También la propaganda, que no ha surtido
tanto efecto como esperabamos de AFARESA.
Estas causas hacen que sean desfavorables las ventas de las maquinas,
y que creemos que con esta experiencia remediaremos y enfocaremos
para que sea en el proximo afio la expansién de las maquinas mucho
mayor v mas rentable.

2 Como ya hemos dicho antes mejoraremos, eliminando algunos proble-

mas que con la experiencia que ya tenemos del ano 1965 y anos ante-
riores, como son: explotadores, letras devueltas de los compradores,
mejor técnica y rapidez en la fabricacidon, etc., etc.

Don Donaciano Macarron, de 1la
firma Torres-Macarron.

3 Tenemos en proyecto un prototipo y sin complicaciones en la parte de

averias, de mucho aliciente y entretenimiento, que creemos, con mo-
desta seguridad, que va a ser una revolucién en el mercado espafiol,
como lo ha sido el Futbolin, quedando seguramente por muchos afnos
a la altura de éste. Nos referimos a una mesa electromecdnica con la
construccién de la firma TORRES-MACARRON, de la que todos los
clientes han quedado muy satisfechos con sus fabricados por las ca-
racteristicas consistencia y resultado de los mismos.

L.a mismas adoptadas en el extranjero: construccion sdélida, rentable,
4 duradera, pocas averias, aliciente en el juego, vistosidad, etc., etc.

La propaganda debiera ser mds contundente y efectiva.

Formar un equipo de técnico-mecanicos en toda Espana.
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MERCADO EXTERIOR DEL AUTOMATICO

El puerto de Hamburgo, uno de los
mas importantes en el comercio con
America.

El volumen de la exportacion
de aparatos automaticos de los
Estados Unidos se ha cifrado,
e n el primer trimestre de 1965,
en los diez millones de ddlares,
cifra semejante a la del mismo
periodo en 1963, pero inferior
en tres millones a la del primer
trimestre de 1964.

Al parecer, esta inflexion del
mercado se debe, particular-
mente, a las disposiciones legis-
lativas de algunos paises—Ita-
lia en particular—, restringien-
do la importacion de juegos re-
creativos.

Aumentd, si nembargo, la ex-
portacion de juke-boxes, que
pas6 de 8.838 unidades a 9.235.
También se incrementé el volu-
men total de exportacidon de

aparatos de venta automAtica,

)
4

EN ESTADOS UNIDOS

en medio millén de doélares

aproximadamente.

El descenso del volumen de
importaciones de pin-balls a
Europa es importante: mds de
dos millones de diferencia del
64 al 65. En este descenso in-
cide de manera muy particular
las restricciones a la importa-
cion en Italia. En este pais, en
efecto, y en el primer trimestre
de 1965, se importaron apara-
tos de juego por un valor tan
solo de 22.052 dodlares, contra
los 905.131 del correspondiente
periodo del ano anterior; 34
Jjuke-boxes, con un valor de
26.081 dolares, contra 414,, con
un valor de 228.003 dodlares. Y
75 distribuidores automaticos,
con un valor de 12.485 ddlares,
contra 544, que supusieron
43.546 ddlares. Como se ve, la
nueva reglamentacion italiana
ha tenido un efecto funesto so-
bre las exportaciones norteame-
ricanas de maquinas accionadas

por monedas.

El Reino Unido compro 469
Jjuke-boxes—272.499 ddlares en
valor—, contra 430—286.060 do-
lares—en el primer trimestre de
1964. Grecia, por su parte, ad-
quirid 266 aparatos y se prevee

que no importard mayor canti-
dad en el segundo trimestre
Bélgica importo la mitad de jue-
gos que en el primer trimestre
del ano anterior—210.638 déla-
res contra 436.936—. También
disminuyo la venta de juegos en
Dinamarca, Francia (medio mi-
lI6n de ddélares menos), Norue-
oa, Suecia, Suiza, subiendo, por
el contrario, en Finlandia (de
4.000 a 32.000 ddlares), Holan-
da (mas del doble que en el ano
anterior) y Alemania Occiden-
tal, con un cincuenta por cien-
to superior al del periodo co-
rrespondiente de 1964.

En lo que se refiere al resto
del mundo, se puede constatar
que las bases militares conti-
nuan aumentando sus compras
de aparatos automaticos de to-
dos los tipos. Vietnam, por
ejemplo, ha comprado maquinas
por un valor total de casi 20.000
dodlares.

En lo que se refiere al Japon,
ha adquirido menos juegos, au-
mentando en contrapartida Sus
importaciones de juke-boxes.

He aqui un panorama gene-
ral del mercado de exportacion
de los Estados Unidos:




[. Trimestre 1965

f I. Trimestre 1964
JUKE-BOXES - — 3 2 s
Unidades Ddlares Unidades Ddlares
America del Norte v Central ..... .. 2.015 454.500 1.036 952,246
ABerica del Sl i ey et . 1.109 150.862 269 104.512
BUEODA. «xvos sivinnen tsiie DIRIN s iies s e S35 9 3.103.400 6.089 4.073.282
BATCRI. a5 v sikinnls i N R bt S e 887 434,138 952 466.248
ANSHPAIIE  <dn s T 32 8.188 82 24.479
PASIICE: s 65 v < v S AR il ot 4() 8.508 10 2.890
e RN S OB MO B T 0.235 4,159.596 8.438 5.203.687
e i R S
I. Trimestre 1965 I. Trimestre 1964
JUEGOS - | - | =
Unidades Ddlares Unidades Ddlares
America del Norte y Central ....... 332.462 357.026
- aRerica del SUr oo i 2.928 209.361
) G R R S S e L S 3.350.666 5.599.924
D e s aod s oo il e e 425.485 384.046
N L NI p e el VTS 0 42.046 D2.22%
R RS O T ES A g o 54.557 17.298
B R e i . e T 4.208.144 6.619.776
e e bbb i L
e i s IS SR
I. Trimestre 1965 I. Trimestre 1964
DISTRIBUIDORES — — ; 5= e S e BT
Unidades Ddlares Unidades Délares
América del Norte y Central ....... 1.4°7 462.985 1.457 366.418
EEERNICR del SUL .........ooocoiiiibininn 173 56.158 200 19.356
L R 4.192 1.219.049 2.662 725.024
L e R 159 27.986 227 29.939
S e A Y 67 16.712 32 14.703
L e R R TR 33 9.405 46 .083
B s 6.126 1.792.293 4.664 1.164.523
Total absoluto (Juke-boxes -+ Jue- . :
80s + distribuidores) ............ i 10.160.033 g 12.985.986
-_‘-_-_“_-_—-——_"‘ - R BT YRMT N A Y S — .

lé'_uenter. Automat,

\_____—_—




.............

........

* Pantalla de gran belleza.

* Tablero con recubrimiento de
plastico de duracién ilimitada.

* Nuevo sistema de multiplicador
de tanteo en los bumpers, de
gran interés para el jugador.

* Nuevo monedero de seguridad
comprobada.

Circuito eléctrico de nueva con-

ES UN PRODUCTO

PETACO, S. A.

Calle 1 - Zona Industrial de Chamartin
Teléf, 259 84 02 (3 lineas) - MADRID - 16




MERCADO DE EXPORTACION bk Los ESTADOS UNIDOS

(Viene de la pdg. 19)

Ep 19 que se refiere a la relacién por paises, tendriamos la siguiente
distribucidn :

IMPORTADORES DE MAQUINAS ACCIONADAS POR MONEDAS
DE LOS ESTADOS UNIDOS DURANTE EL PRIMER TRIMESTRE

DE 1965
UKE-BOXES DISTRIBUIDORES
] JUEGOS AUTOMATICOS
P A ‘ S E S Unidades Dé‘ares P A | S E S Unidades D6|ares P A I S E S Unidades Dé'ares
1. Alemania Oc. 1.965 1.308.711 L ranicia o 4 1.186.587 1. Alemania Oc.... 2.095 652.277
2. Belgtca .o W67 it 026 o2 2. Reino Unido. X 828.473 2 Catada A 944 381.227
[l 0)0) T e o 5 805 397.392 3. Alemania Oc. 2 656.393 3. Reino Unido ... 547 167.012
Reino Unido. 469 272.499 4, JaPOn ..cov.;. i 217.960 4; Francia . .o e , 567 162.588
Eanaday: o 213 22T Dy BelPICA . wiavs e 210.906 e SCISHCE " n s i) 442  81.812
Stiza . 149 103.422 6. Canada e s 3 190.402 6. Venezuela ....... 178 56.158
Venezuela ... 1.008 100.389 7. Islas Nansel. i 159.350 T TSR st i 265 42.174
Jamaica . 218 92.266 8. Dinamarca ... ” 101.746 8. ESPANA ........ 65 41.358
Flolanda™ .. - 158 92.069 9. Bermudas ... 2 903.451
Francra ~n s = 176 85.497 10 Hoelanda e .. 5 89.127

Fuente: Automat.

BOLETIN DE SUSCRIPCION

REVISTA AUTOMATICO ESPANOL

D OTL . e deaseds i savesedese e s s A e v KR e S S o O R
domiciliado €11 ..o iuomns bouts i sdon s ot s i ndy st o s Mol v B 6o ool < PLOVIIEIRIUE oot o
calle & PRIZA o...ooviviinen iiinniano B s a SE Rl e e DR« cvsin ot sy

desea recibir gratuitamente un nimero de la revista AUTOMATICO ESPANOL, y suscribirse

a la misma por un afio. El importe de la suscripciéon, 150 pesetas, lo envia por cheque, giro

Firma del interesado,
postal o contra reembolso.

(Tachese lo que no convenga)

il o b e e
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Las fiestas de Navidad han su-
puesto un parentesis en el lanza-
miento de nuevas canciones. Son
las fechas en que las ventas de los
viejos exitos alcanzan su mayor vo-
lumen. Es como la confirmacion de
un triunfo antes de que, con el
nuevo ano, cedan el lugar a nuevos
ritmos en esta vertiginosa carrera

de la fama que cada dia exige una
renovacion mas rapida.

Paréntesis de Navidad, deciamos,
v lo confirma ese primer lugar ocu-
pado por el célebre villancico “El
pequeno tamborilero”, que en quin-
ce dias ha alcanzado fulgurante-
mente ese primer puesto. La venta
de las distintas versiones de este

ESPANA

1. El pequenio tamborilero.

Raphael.
de los fabricantes, ya que dicha
cancion quedo agotada en numero- 2. Yesterday.—Beatles.

s0S establecimientos del ramo. : . A
3.  Gaprr cest fmi.— Herve

Detras siguen titulos ya consa- Vilard.
grados, junto a otros en ascenso.
En este aspecto, en el espacio de Ex aequo: El mundo.—
un ano, nuestro pais se ha situado Jimmy Fontana._
al nivel de los restantes de Europa
en actualidad musical. Antes trans- 4. La danza de Zorba.—Ban-
currian dos y tres meses hasta que da original y Los Tamara.
un éxito de Francia o Italia arrai-
gaba en Espana. Ahora es cuestion 5. Satisfaction.— Rolling
de semanas. Es algo intimamente Stones.

ligado con la difusion de discos en
rapido crecimiento por toda la pen-
‘hsula. 1966 sera un ano de gran
expansion musical. Volveremos a
tratar de este interesante aspecto.

disco ha superado las previsiones HOLANDA
Ol i TR A e 1. Yesterday.—Beatles.
v read FRANCIA 2. Here it comes again.—Fortunes.
1. Shame and scandal i vhe jo- 1. Le folklore americain.—Sheila. 3. Get off muy Cloud.— Rolling
mily.—Shawn Elliott. 2. Meme st tu revenais.—Claude Stones.
3 17 Jahe Blovies Heir, 2 0db Francois. 4, This strange effect.— Dave
]uergensj 3. Mes mains Sur tes hanches.— Berry.
Adamo. 5. Shame and scandal in the fa-
oG __Yean Claude Pascal. . ; :
i Mefangen IZ n- 7 Bisen 4. Mon coeur d’attache.—Enrico mily.—Shawn Elliot.
: armor, Stein und 2R :
’ Macias.
Draftl DEUtSCher. 5. Le travail C.!est la Santé.___Hen_
5. Du bist nicht Allein.— R0y ri Salvador. ALEMANIA
Black. |
1. Marmor, Stein und Eisen Bricht.
SV e ITALIA Drafti Deutscher.
RRA : |
15, Laf gsta- AdTEHGIGEEE S 2. Balla Balla—The Rainbows.

1. The Carnival is over.—SeeKers.
2. 1-2-3.—Len Barry.

3. My generation.—Who.

4.

Get off of muy Cloud.—Rolling
Stones.

3. Yesterday man.—Chris Andrews.

2 Vorrei.——Alain Barriere.

i Sara’ la ragazza del clan.— 3. Satisfaction.—The Rolling Sto-
3. Chi Sara :

nes.
Ribel]-i* " Y B i by
; ' ; Allein.— Roy
e, = BObB 4., Du bist nicht A _
4. Is;al M : Black. -
olo

5. Il silenzio.—Nini Rosso.
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OROSCOPO:
S

afio no podemos resistir la tentacion

En este numero de primeros de
0 hemos ro-

de realizar prondsticos para los proxXimos doce meses. Para ell
cado a nuestro mago particular que nos construya, merced a sus poderes

fabulosos, un gigantesco pin-ball, cuyos bumpers, flippers, pasillos y luces
del tablero sean una mezcla de todos los propdsitos e intenciones de cuan-
tos integran el automético. La veleidosa bola sumard puntos en el marca-

dor. A algunos les dar4 el premio de una partida sratis; otros no alcan-
zaran el tanteo exigido. Pero todos, el afio proximo, volveremos a probar

fortuna.

Vean ustedes las multiples y faciles maneras de obtener partida:

__ Cuando los explotadores se pongan de acuerdo en respetar los por-
centajes.

__ Cuando los fabricantes consigan un pin-ball tan sencillo que no pre-
cise mecanicos.

__ Cuando se consigan precios uniformes por partida.

__ Cuando los pin-balls espanoles duren tanto como los americanos.

__ Cuando nadie tenga miedo a la competencia.

__ Cuando todos colaboremos, de verdad, en mejorar la situacion del
automatico.

__ Cuando se consiga esa anhelada unién de explotadores que todos
dicen desear.

__ Cuando los que pretenden dedicarse al automdtico no crean que €s
una fabrica de moneda.

__ Cuando no echemos la culpa a los demds de los males propios-

— Cuando, finalizado 1966, podamos volver a jugar todos la partida
de 1967.
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La maquina que marcara
un hito en el mercado

Fabricacion de aparafos electromecauicos

Radas, 13 ® BARCELONA-4 @ Tel. 242 32 UD
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