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“"EL MUNDO DEL AUTOMATICO"
LIBERTAD, 28
BARCELONA (12)

CARTA A NUESTROS LECTORES

Volviendo sobre el mismo tema: La Sociedad General de Autores

de Espana.

Tanta es nuestra insistencia acerca de la Sociedad General de Auto-
res de Espaiia, de los derechos de autor y de la propiedad intelectual,
que corremos el riesgo de incurrir en innecesarias reiteraciones. Por
ellas pedimosc perdén a nuestros lectores. Sin embargo, el tema bien
vale ocupar con €l algunas paginas de nuestra Revista.

No se hubiera escrito este articulo si no hubiéramos sido interpela-
dos y preguntados en diversas ocasiones en relacién con un articulo
aparecido en la seccion «Antena del Derecho» de la revista «Tele-Radio»
(ntmero 234, correspondiente a la semana del 18 al 24 de junio de 1962).

Como respuesta a la Carta de un Lector, el articulista de dicha Re-
vista decia, entre otras cosas, lo siguiente:

«Efectivamente, la Sociedad (de Autores) no puede obligar a nadie
que acepte un contrato y, menos atin, coaccionar a nadie que lo firme.
La misma naturaleza de un contrato supone una total «libertad» de con-
tratacion. Lo que el agente de dicha Sociedad puede hacer es presen-
tarle a usted un recibo para el tiempo que ha utilizado su apafato, y
tan sdlo en el caso de que usted se negara a abonarlo podrd recurrir al
cobro a través de las normas previstas por el «Estatuto de Recaudacién.

(Contintia en la pdgina siguiente)
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Tras la aparicion de tales asevera-
ciones en la mencionada Revista, inme-
diatamente nos fueron realizadas una
serie de consultas. La mayor parte de
ellas procedian de personas que tenian
instalados y explotaban en sus estable-
cimientos aparatos tocadistos automa-
ticos accionados por monedas.

Se nos preguntaba: ¢Es aplicable a
los tocadiscos lo que afirma el articu-
lista? ¢Puede en realidad la Sociedad
General de Autores de Espaiia obligar,
como hace, a los explotadores de toca-
discos, a firmar un contrato?

Antes de seguir adelante, permitase-
nos un breve inciso: El articulo de
«Tele-Radio» se referia al caso de un
tglevisor instalado en un café¢, caso que
i nos interesa ni afecta. Por tanto, nos
llgutaremos a dar nuestra modesta opi-
nion solamente en relacion a los apara-
tos que tienen un positivo interés para
el Mundo del Automdtico: los tocadis-
cos accionados por monedas,

Seguin nuestra, repetimos, modesta
opinion, el estado actual del asunto es,
en lineas generales, el siguiente:

La proteccion a la propiedad inte-
lectual, v concretamente a la obra mu-
sical, viene concedida en sentido am-
plio por el articulo 19 de la Ley de 10
de enero de 1879 al decir que «no se
podra ejecutar en teatro ni sitio publi-
co alguno, en todo ni en parte, ninguna
composicion dramadtica o musical, sin
previo permiso del propietario». En
analogo sentido se expresa su Regla-
mento de 3 de septiembre de 1880, en
su articulo 71.

Claro estd que tales disposiciones,
por su misma fecha, no estudiaron es-
pecialmente el caso de las reproduc-
ciones fonograficas, limitdndose a pro-
teger ampliamente a la obra musical.
Por tal razén, posteriormente, la Orden
de 10 de julio de 1942 sobre proteccidén
de obras fonograficas, ha venido a acla-
rar la Ley en cuanto a tales obras se
refiere, disponiendo que la proteccion
que otorga la Ley a la propiedad inte-
lectual —y concretamente a la musi-
cal— se extiende también a la «adapta-
cion, transformaciéon y reproduccién
gramofonica de dicha obra». Consi-
guientemente, «tanto el autor de la
obra original como la entidad fonogra-
fica que la impresione —sigue la Or-
den— tienen cada uno respecto de su
obra los derechos que a los propieta-
rios de obras musicales les reconocen
los articulos 19 y siguientes de la Ley
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de Propiedad Intelectual. En su copg,
cuencia, los titulares de aquellos dere.
chos podrian impedir que, sin Previ
convenio con los mismos, se utilicen
discos u otros objetos andlogos derijyg.
dos de la impresion fonografica origi.
nal para la reproduccion o comunijcy.
cion del sonido, con fines lucrativog
tanto por medio de los sistemas congcj.
aos de la radiodifusion, la cinematogy,.
fia, la television y los reproductores
amplificadores de sonido empleados en
teatros, bares, cafes, bailes, etc.».

A continuacion, el articulo 6.° de |a
Orden mencionada dispone que «La re-
tribucion de los derechos de la entidad
fonografica se regulara contractualmen-
HCE N

Como quiera que, en virtud de Io
dispuesto por el Decreto de 1 de febre-
ro de 1952, es la Sociedad General de
Autores de Espana la encargada de re-
presentar a los titulares de algun dere-
cho sobre la propiedad intelectual, y de
firmar y formalizar en nombre de aqué-
llos los correspondientes contratos, te-
nemos como consecuencia Iégica de
todo ello —siempre claro estd referidas
a los tocadiscos automaticos acciona-
dos por monedas— las siguientes con-
clusiones:

1. La explotacion de tocadiscos
automaticos devenga derechos de autor.

2* La Sociedad General de Auto-
res de Espana es la encargada de per-
cibirlos en nombre de aquéllos.

3.» La mencionada Sociedad puede
realmente obligar a los explotadores de
tales aparatos a otorgar los correspon-
dientes contratos.

La Sociedad de Autores, sin embar-
£0, no anula la libertad de los explota-
dores de los tocadiscos al otorgar el
contrato. No les obliga a aceptarlo:
simplemente les sefiala las condiciones
en que podran usar las obras de su re-
pertorio. Se trata de un contrato de
naturaleza andloga a los coniratos de
adhesion, como es —por ejemplo— el
de transporte por ferrocarril: el que
quiere trasladarse de Barcelona a Ma-
drid, y quiere hacerlo en ferrocarril,
tiene que pagar la tarifa fijada, pero
la Renfe no le obliga a contratar, le
obliga a hacerlo (ya que la adquisicién
del billete es una forma de contrato)
solo si quiere utilizar el tren. Igual
ocurre en este caso: la Sociedad de
Autores tiene un repertorio, y si una
mersona quiere utilizarlo libremente

(Finaliza en la pdg. 193)




ULTIMA NOTICIA

’ Co(iltgzlrlamente~ a lo indicado en la pagina 206 de este
numer.?1 el emos sefalar que por causas hasta el momento des-
.conocidas las dlfgmncms existentes entre Petaco, S A. de Madrid
y ’nuesltra redaccmq Siguen en pie, y parece ser que sin solu-
cion alguna contrariamente a nuestros deseos.

Hemos recibido la siguiente carta de Petaco, S. A. de Madrid:
Muy Sres. nuestros: |

: En contestacion a sus escritos de 1 y 7 del corriente mes res-
pectivamente y después de la conferencia telefonica sostenida con Sa-
lor, S. A. no mos interesa de momento continiar con ningin género
de publicidad en su revista.

Sin mds por hoy se reiteran de Vdes. affmos. y ss.ss.
qg.e.s. m.

PETACO, S. A.
1212

(Firma . eiigible)
Consejero-Delegado

Esperamos poder ofrecer més informaciéon respecto a este
asunto en nuestro proximo numero. Sl

i Deseariamos conocer la opinién de nuestros lectores sobre
esta enojosa cuestion. :

RESERVADO &t




vXX Ferla Oficial e Internaciona]
de Muestras de Barcelona

Con la renovacion de la Feria <‘ile
Barcelona en todos sus aspectos, 10

ve ha significado una ‘mejora, este
itico, espafiol ha acudi-

afio el automa -
do a ella con una mayor representa

cién que éen ediciones gnteriorer?.

Como quiera que la industria automa-

Lica eh Espafia no cuenta con una cor

sideracion e importancia semejante a
la de otros pafses hemos visto con
sorpresa que los aparatos de recreo
estaban situados entre los juguetes.
Sin embargo esta regla no ha regidf)
para todos los expositores de automa-
ticos, pues un fabricante que ademas
se dedica a construir «Pin-Ball» ha ex-
puesto en el Palacio de articulos para
el hogar. Sin duda alguna ello es debi-
do a la desconexién existente en la in-
dustria del automético y a este afan
de obrar independientemente que la
caracteriza. Parece que las casas que
han expuesto representan una mino-
rfa que con una amplitud de miras y
un no querer cerrarse horizontes com-
prende la importancia de popularizar,
de dar a conocer el automético en to-
dos sus aspectos al publico en gene-
ral, a esta enorme masa que acude a
la Feria a conocer los progresos de la
actividad econdémica en todas sus fa-
cetas.

Han acudidos a la cita las siguien-
tes empresas:

Automatic, S. A. que ha expuesto el
«Pin-Ball», «Colorin», de Orus, el «Sil-
ver» de Gottlieb, el tocadiscos toda-
via sin nombre del fabricante que si-
tudbamos en Balaguer, el distribuidor
de Coca-Cola marca Vendo, el Auto-
bol de Inter-Automatic y el reproduc-
tor continuo de musica marca Musi-
Pak, ademds del «Ventamatic 62» de
uha y cinco pesetas.

<2190 . -

Automaticas VAHER, por
cién de los representantes
lona, Billares Soler, expusg
mos modelos: «Volando Altg
Avenida» y «Super Circoy.

GEDASA en el «stand>» de sus re
sentantes en Barcelona,
Hosteleros, ha mostrado
Sinfonola 96.

ln(/iu_strias Laguna que ha expuyest,
sus Ultimos modelos.

Escardibul con su habitual y sjley.
cioso «Habilin».

Junto a estos expositores en la Fe.
ria se han expuesto también vendedo.
res automaticos de bebidas en ¢
«stand» de Toramat Espafola, S. A
gue se propone fabricar en Espafia e
tos distribuidores segin el modelo
«Tornado» de Alemania y en e
«stand» de Imco. Igualmente se han
expuesto, convenientemente disemina-
dos por el recinto ferial, unos apara-
tos para dar masaje a los pies por me-
dio de un sistema de vibracion fabri-
cados por PROUS.

En resumen, el sector del automé
tico con una mayor representacion
cuantitativa ha sido el de los «Pin-
Ball» seguido del de los aparatos de
venta.

Podemos afirmar que los «stands»
de autométicos han atraido la aten-
cién del publico que cada vez mas s
interesa por este sector de la activi
dad moderna.

El hecho de exponer en la Feria N0
presupone una importancia o una pre
ponderancia de los expositores sobré
las demas empresas del ramo; sin eM
bargo es obvio que el darse a conoce’
e introducirse en los comentarios ¢°
publico proporciona beneficios @ los
expositores y no a los ausentes.

edia.
en Bar
SUS Gl

Pre.
Accesoriog

SuU aparatg




Nosotros deseariamos que en edi-
ciones sucesivas todos los fabricantes
espanoles expusieran en la Feria, y
expusieron conjuntamente, reunidos
para conseguir dar una impresién de
importancia que, sin duda, llegaremos
a alcanzar. Es hora, ya, de que com-
prendamos las ventajas que se pueden
conseguir obrando conjuntamente, au-
nando esfuerzos e iniciativas en pro
de una constante mejora en el ramo
del automatico. El manido refrdn: la
union hace la fuerza, no debe ser ig-
norado por los profesionales del au-
tomatico puesto que ellos saben me-
jor que nadie de las dificultades con
que se tropieza continuamente en la
profesion. Estas dificultades uUnica-
mente pueden ser superadas por el es-
fuerzo conjunto de todos, pues con
ello se consiguen una serie de venta-
jas que deben redundar en favor de
toda la profesién y de ahi en una se-
rie de beneficios individuales.

Nuestra labor de informacién pro-
curamos cumplirla lo mejor que po-
demos y con todos los medios a nues-
tro alcance, pero es necesaria la inter-
vencidn, la colaboracién de todos los
profesionales para conseguir los re-
sultados que se persiguen. Esperamos
las sugerencias, en cualquier sentido,
sobre todo lo referente al automatico
espafiol. Nosotros ofrecemos nuestra
colaboracién. Corresponde ahora a los
industriales y profesionales mantener
un contacto directo y continuo, que
proponemos sea a través de nuestra
revista Unico medio existente en Es-
pafia de dar a conocer el sentir y las
necesidades comunes de una indus-
tria que, si bien incipiente en cierto
modo, interviene en la vida econémi-
ca del pais y que en un futuro muy
cercano habrd adquirido una impor-
tancia que para muchos constituird
una sorpresa.

Luis Gonzaga.

Comercial Canal Romagosa, §. &.

REPRESENTANTE DE

VALENCIA, 295
BARCELONA (9)
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Ohbservando

Recientemente un delegado de la

casa Rock-Ola de tocadiscos automati-

cos, ha venido a Espafia y ha mante-

nida varias conversaciones con una

Empresa de Madrid y otra de Barce~

lona. LLos resultados de las entrevistas
na han sido hechos publicos.

"

Tenemos noticias que en el Norte
de Espafia se va a crear una empresa:
dedicada a la explotacién de distribui--
dores automdticos. Tendremos infor--
mados a nuestros lectores de todo lo
referente a este asunto.

X

Muches personas nos han escrito
preguntando el nombre de la empresa
que procedera a la importacién de:
800" tocadiscos automdticos. Dado el
cardcter: confidencial' de la informa--
ciém no estamos autorizados a facili--
tar el nombre dé la empresa.

X

femos: notado que los industriales:
deli automatico espafiol obran comple--
tamente> descomectados del pdblico
Existe: un' vacio» enorme entre ambos.'
sectores: Nuestra revista est
nada a llemar sste vacio
mantener- informado al
tado lo> referente al auto
labar- precisa: de.

- 192 -

d encami--
Y conseguir-
publico de:
‘ matico. Esta
la. colaboracisn Y.

confianza de todos los industriale
puesto que se puecﬁe. considerar a g
Mundo del Automatico» como un efi
caz colaborador de las relaciones ol
blicas tan descuidadas en nuestrg

mundo del automatico. Por tanto d.
rectamente informados de las actiyi-
dades que puedan interesar a la tota-
lidad de la profesion. Para empezar
pedimos que se Nnos envie la lista de
representantes y agentes de ventas de
los fabricantes, en toda Espafa. Son
muchas las personas que al pedirnos

estos datos se ven defraudadas al
comprobar que Unicamente podemos

facilitarles la direccion de la casa cen-
tral, lo que representa una pérdida de
tiempo harto molesta.
Agradeceremos que cualquier noti-
‘cia o dato sobre el automético nos
‘'sea remitido rdpidamente. Nuestra re
Vista ofrece sus pdginas a cualquier
‘colaboracidn en este sentido. Nuestra
‘red de corresponsales debe buscar las
‘noticias a la luz de un candil, pues
‘Parece que hay personas interesadas
‘en que ciertos datos no sean conoct
'dos por el resto de la profesion. SV
labor detectivesca es tanto més %
‘agradecer cuanto que obran desint®
‘resadamente sin recibir ninguna co™"
‘Pensacion ‘econdmica, buscando UN*
'camente el bien general de la prof®
SION y ya conseguirdn su parte en &

itos b-eneﬂc’:i:o& Quien tiene el todo, fe

‘ne la parte,

- b R
s v el
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Ha nacido una nueva empresa dedi-
cada a la fabricacion de “Pin - Ball”, en
Madrid. Su nombre: COAPIN. Estén fabri-
cando va aparatos de dos jugadores con vis-
tas a una posible exportacién que segln
nuestras noticias serfa la primera de apara-

tos autométicos que Espafa efectia.

Hacemos votos para que consiga sus
objetivos a ia vez que le damos la bien-

venida al mundo del Automaético.

X

El dia 19 de julio lleg6 a Barcelona
Mr. R. Fraser Dudgeon, redactor de la
revista inglesa The World's Fair, para es-
cribir un reportaje sobre el automético
espaiiol. Visit6 nuestra Redaccién y segui-
damente las oficinas de Automatic, S. A.
y los talleres de Salor, S. A. e Industrias
Laguna.

X

Los aparatos de importacion deben
satisfacer, en moneda espafiola, un 60 °/,
de su coste en concepto de Derechos de
Aduanas, un 6°/, de Tarifa Fiscal y un
20°/, de Impuesto de Lujo. Para su fun-
cionamiento legal en nuestro pais deben
obtener el Permiso de la Delegacion de
Industria y de la Direccion General de
Seguridad. El incumplimiento de estos requi-
sitos supone la infraccion de la ley y los
aparatos que se pongan en funcionamiento
en tales eondiciones estdn en situacion

ilegal.

(Viene de la pdg. 188)
Carta a .....

tiene que satisfacer unos derechos, y
para ello tiene que contratar con el
autor, representado en este caso por la
Sociedad General de Autores.

En cuanto a lo que se refiere al
«Estatuto de Recaudacién» menciona-
do en la revista «Tele-Radio», téngase
en cuenta que el derecho de autor es
un derecho civil, privado, no un im-
puesto y, por tanto, no rige respecto a
él dicho Estatuto, aplicable a la esfera
de lo fiscal.

Queda con ello eaplicada nuestra po-
sicion en cuanto a los contratos de la
Sociedad de Autores hace referencia.

LA REDACCION

TALLERES "STUAR"

Fabricacion Aparatos Automaticos

Avenida B, 6 SAN SEBASTIAN

-9 -



S

cartas al

Sr. Director de El Mundo del Auto-
atico. i
mMe dirijo a usted para gue me 1
dique las casas donde pedr;a encon-
trar en venta o explotacion, apar'at.os
Pin-Ball de importacién. En mi visita
a Bélgica a fines del pasado mes, Vi
una gran profusion y diversidad de
aparatos de los que aqui mal llama-
mos «millén». En mi local de apara-
tos automdticos tengo unos cuantos
futbolines, un «millén» extranjero y
varios nacionales; el extranjero lo ad-
quiri al duefio de un bar que liquidd
el negocio; en cuanto a los Pin-Ball
nacionales estoy harto de continuas
averias y del poco rendimiento eco-
némico que me dan, creo que por su
poca calidad y su juego soso y poco
entretenido. Algunos mecdnicos me
dicen que «en todas partes cuecen ha-
bas». 3Es qué en Espafia no pueden
hacer maquinas como las del extran-
jero», pues la extranjera que tengo es
marca Gottlieb y apenas se estropea,
dos o tres averias por mes y de poca
importancia, y a la hora de hacer re-

caudaciones éstas son fructiferas.
Concretando le ruego a Vd., a al-
gun lector me indique representantes
de mdquinas extranjeras.
Con gracias anticipadas.
Y perdone, amigo mio, si hay aquf
algo que suena a atrevimiento. Nos
J. B. G.
(Barcelona)

Respuesta:
La importac

1a liberal

in de
izada, por

dil“‘e Gtuh

portacion que se han obtenido e &
tos afilos. Que nNOsotros sepamog 0l
camente una casa extranjera fapy,
cante de «Pin-Ball» esta representy,
en Espafia, por Automatic, S. A, Esty
casa es Williams Electronic Manufae.
turing Corporation de Estados Up;.
dos.

No estamos de acuerdo con usteg
en lo referente a la calidad de los apa.
ratos nacionales. Ante todo debemos
tener en cuenta que la industria del
automatico en Espafa es muy recien-
te y si bien es de desear mejoras en
el juego no podemos decir que su ca-
lidad sea deficiente. Podemos estar
orgullosos de nuestros fabricantes que
en poco tiempo han procurado y con-
seguido fabricar aparatos de calidad
y Unicamente es de desear que su jue
go mejore igual que la calidad técni-
ca. El hecho de que sus aparatos na-
cionales tengan tantas averias como
Vd. dice lo atribuimos a que, quizd,
no han sido reparados por mecdnicos
competentes. Debe Vd. dirigirse a la
fabrica para que le indique quién debe
reparar su aparato. Tenga Vd. en

cuenta que el primer interesado en

que sus aparatos funcionen perfectd
mente es el mismo fabricante que por
ello recomienda las personas que pue
den reparar su aparato con garanti
de conocimiento. : .




bre «agrupacion de industrias del au-
tomatico» me es grato informarle y
con ruego de insercidén de que unos
industriales del ramo creemos de
sumo interés la formacién de un gru-
po ya sea local, provincial o nacional
de empresas dedicadas a la construc-
cién de aparatos mecdnicos o elec-
tromecanicos accionados por mone-
das o fichas. Esta Asociacion deberia
tener un caracter definido y represen-
tativo para gestiones frente a orga-
nismos oficiales, a los que siempre es
dificil y molesto acudir individual-
mente. Asimismo deberia ser un or-
gano consultivo sobre cuestiones tri-
butarias y juridicas, informador so-
bre mercados y precios, importacio-
nes y exportaciones; pagos a organis-
mos oficiales, proteccién de patentes,
etcétera, etc., la lista se haria inter-
minable por las innumerables venta-
jas que reportaria tal Asociacion.
No creo que sea dificil de conse-
guir tal Asociacion pues creo que hay
una buena disposicién en general para
tal empresa. Sélo es menester el aglu-
tinante que una distintas opiniones y
de forma a este plan.
Atentamente le saluda,
Jorge Bufurull
(Barcelona)

Respuesta:

Lo que usted propone es algo que
ya hace tiempo estamos estudiando
concienzudamente, pues es un asun-
to complicado ya que se trata de
limitar lo que es de interés general
de lo que constituye simplemente
interés particular. Deseariamos saber
la opinién de todos cuantos estén in-
teresados en el proyecto. No dudamos
de los beneficios y utilidad de tal Aso-
ciacion. De este tipo existen ya varias
en distintos paises, como la N.A.M.A.
en Estados Unidos y la U.B.A. (Unidn
Belga del Automético) en Bélgica. La
experiencia ha demostrado la utilidad
de tales Asociaciones y creemos que

en Estapafia también ser{a Util.

Desde luego no debemos creer que
se consequird radpidamente, pues pre-
cisa de tiempo y estudios a fondo
para poder ser realmente Util. Agra-
deceremos todos cuantos datos y opi-
niones se nos envien sobre este parti-
cular.

Son 10 afios escasos cde automatis-
mo en Espafia. En este corto periodo
de tiempo muchas ilusiones se han
visto frustradas por innumerables
causas. Unicamente los que han lu-
chado con tesén y han olvidado la
improvisacién siguen adelante. Otros
sucumbirdn y dejaran de existir por
el suicidio industrial que representa el
considerar al automatico como un
pasatiempo, no como un negocio,
como algo que no precisa de la misma
atencién que el otro sector de su in-
dustria de la que el automatico es
complemento.

Luis Gonzaga.

GOLOSIN
ISI0R0 BUSQUE

ALTA DE SAN PEDRO. 14
BARCELONA




gacion
Reparacién de “PIN - BALL"

Poco se ha hablado sobre este tema
del que tantas cosas podrian decirse.
Hablaré someramente de la forma que
hay que tener un taller de reparacion
y de lo que debe hacerse en el mismo.

Un equipo de operarios motoriza-
dos tiene que velar por los intereses
de explotadores e instaladores; esta
motorizacién es necesaria a causa de
las distancias que suele haber entre
los distintos aparatos instalados. Ha-
cen falta una serie de herramientas
aptas para esta clase de reparaciones
como son el «sirery» para ajustar con-
tactos, alicates con boca curva de co-

e

divuli @ @ @j KS @

codrilo, «tester» para medir y verifi
car aislamientos y circuitos, destorni.
lladores europeos y americanos, alica.
tes, soldador instantaneo, etc., etc. Es
preciso disponer de un juego de re.
cambios bien nutrido de los elemen-
tos mas usuales, bobinas, platinos, fu-
sibles, bombillas, muelles, etc.

Los operarios deben ser adiestrados
convenientemente para que sean ca-
paces de encontrar con rapidez la
averfa y repararla. Es una lastima que
sean pocas las empresas que disponen
de operarios verdaderamente compe-
tentes. Muchas empresas nacionales
obran siguiendo antiguos e inoperan-
tes sistemas de trabajo excepto algu-
nas que siguen los modelos de orga-
nizacion de las empresas americanas,
que son, queramos o no, las maestras
del automidtico.

El operario de «Pin-Ball» debe aban-
donar la rutina y contar con unas no-
ciones elementales de circuitos eléctri-
cos, de elevadores, identificacion de
planos, asi como de un poder de cap-
tacion suficiente para identificarse réa-
pidamente con los nuevos tipos de
maquinas, puesto que no sélo existen
los aparatos del «millén», sino otros
con distintos y variados circuitos;
como los modernos «autobol» distin-

tos en muchos aspectos al clasico
«millon».

En resumen, es preciso saber cap-
tar a la persona idénea para adaptar
se a las necesidades del mercado
mundial de «Pin-Ball».

Javge Bufurull
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a Do JOSE ROBERT JUBAL, y le felicita cordial

mente por su acierto, al incluir en las caji- |

tas de "chicle" "Trafic Control", las sefiales
de trdfico, con las que contribuye, entre la
poblacidn infantfl, al conocimiento de las mis

mas, cooperando de esta manera, en beneficio
de la aeguridad de los niﬁos Y en pro do ou‘qg




W o B daded 1] U B

Nos place publicar esta nota del Jefe
Central de Trdfico, porque demuestra que
los industriales podemos contribuir a resol-
ver los problemas ciudadanos sin que ello
represente menoscabo ni perjuicio para nues-
tro negocio. Algo tan simple y a la vez tan
apreciado como el chicle ha merecido la
atencion de la Jefatura de Tréifico por la
contribucion a la ensefianza de la pobla-
cion infantil en lo que al tréfico se refiere,
simplemente con incluir pequefias repro-
ducciones de las sefiales de trafico en las

cajitas de los chicles,

A proposito de esta felicitacion brin-

damos una idea a los fabricantes de "Pin-

ROBERT JUBAL
‘ TRAVESERA DE GRACIA, 86,
i &b, nasiasvan BARCELONA (6)

T ST AUR SEdY

Ball”, Se podria construir un aparato cuyo
sistema de juego estuviera basado en las
dificultades del tréfico rodado. Aparte la no-
vedad que representarfa ayudarfa, sin duda
alguna, al conocimiento del cédigo de una

forma amena y distraida.

Los sistemas de juego basados en
acontecimientos deportivos gon los que tie-
nen mayor aceptacion entre nuestro publi-
co y si hasta ahora el futbol, el ciclismo
y las carreras de caballos han sido la base
de los aparatos de mayor éxito no duda-

mos que los problemas de circulacion serian

de gran estima entre el publico.

~_ ROBERT JUBAL
TRAVESERA DE GRACIA, 86
'BARCELONA (6)
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Ivisos de “El mundo del Automditicg

Con el fin de poder dar vacaciones a nuestro personal, egte Nimer,
1 on, ero de pédginas y corresponde a los meses de julio
m
de doble nu

: .7 dgog
consta estros lectores comprenderdn los motivos de este cambio, Ig“almente
nu _ :
i el I nimero correspondiente al mes deseptiembre aparezca el dia 15 g
ue e
esperamos q

dicho mes. N

A partir del préximo mes de septiembre empieza.n a regir las Nueygg
ifas de publicidad. todos cuantos estén interesados en anunciarse ep nuestry po.

tértiaspu;ed:n pedirlas, y se las remitiremos gustosamente.

VIS

SUSCRIPCIONES A REVISTAS EXTRANJERAS

ibi i nicarles que
A las personas interesadas en suscribirse a la revista VEND, debemos comu q
el precio de la suscripcién es de:

1 afo 14,- ¢
2 » 20 = $
B 5 30,- $

aplicando el cambio de 1] $ = 60~ ptas.,

revista por giro postal o cualquier otro m

revista VEND a partir del mes siguiente a
nuestra administracin,

; KT,
También hemos recibidg solicitudes de suscripcién a la revista AUTOMATEN Mﬁgden
cuya suscripcién anual importa 34,- DM, que al cambio de ] DM = 15 ptas. p

i i i rece
cualquier otro medio normal, garantizando la recep

que pueden remitir a la redaccién de nuest;ﬂ
edio normal, garantizando la recepcion de la
aquel en que se haya recibido el importe en

Para Billboard Music Week (semanal) :
1 ano s § 15:=

Para Amusement Businegg

ko US ¢ 20~
(Semanal) 2
3

2 US $§ 30~
3 US § 40—
h ’
. Las personas Interesadas en recibir cualquier otro titulo de revistas que se reﬁerat:n 2
.knli);érss)s autométicog accionados por monedas, pueden esctibir a nuestra tredaccién €0
lono"s sus’ .deseos, en la seguridad de que sersn debidamente atendidas. nte”
G (;:15;1;1 nthmDO. Corclllunicamos a todas las Personas que hasta la fecha se hﬂ‘;’e e
4 manera dj &
108 expresen pye 'recta por algung publicacién extranjera, la conveniencia :

Vamente ’ ! :
Poderlag atender debi sus deseOS. Ya que ep la actualidad estattios orgamndo
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ABANDONO EN MALLORCA

Recientemente, hemos tenido oca-
sidn de estar en Mallorca y hemos po-
dido hacer un somero estudio del mer-
cado, habiendo quedado descorazo-
nadisimos por el desprestigio ocasio-
nado en el mercado mallorquin por
un fabricante de Pin-Balls de la penin-
sula. Se hallan en dicho mercado unas
50 maquinas del citado fabricante, y
no hemos visto ninguna (hay que ad-
vertir que no las hemos visto todas)
gue estuviera en perfecto estado de
funcionamiento. No era una averia es-
poradica y momentdnea, sino un
abandono total.

Este fabricante, cuyo nombre natu-
ralmente omitimos, quizds se consi-
dere satisfecho por haber vendido 50
aparatos en Mallorca, pero no se ha
dado cuenta de que ha destrozado el
mercado. ;Quién va ahora a ofrecer
maquinas en Mallorca con la triste ex-
periencia que tienen una gran cantir
dad de bares y locales que tienen ins-
taladas estas maquinas de defectuoso
funcionamiento? Bien es verdad que
la mayor parte de los duefios de estos
bares y locales desconocen realmente
las posibilidades de los aparatos, vy,
por lo tanto, se conforman con las mi-
nimas recaudaciones que proporcio-
nan estas maquinas averiadas porque
desgraciadamente no tienen ocasién
de comparar las recaudaciones de una
maquina buena con las recaudaciones
de otra méquina averiada.

En repetidas ocasiones, hemos lla-
mado la atencidén desde esta revista
sobre la necesidad de cuidar el pres-
tigio de las mdquinas, no solamente
hasta que se haya hecho su venta,

sino incluso después. No deberian
venderse maquinas a explotadores que
no fuesen capaces de asegurar un fun-
cionamiento perfecto del aparato. Si
ahora un fabricante de maquinas es-
tupendas va a ofrecerlas en Mallorca,
se va a encontrar con la posibilidad
de que sean rechazadas, puesto que la
experiencia que tienen en Mallorca de
las citadas mdquinas es francamente
desagradable.

Deseariamos que esto sirva de avi-
SO y gue no se cayera mas en esta im--
provisacién tan bonita y tan espafiola.

©: e B

T DB EY 8 ol
Santa Amelia, bl
BARCELONA (1¢)

PO 1
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No estamos solos

A proposito de una carta fé;ﬁi&;
ol 10 de julio de 1962 y que 1€ i
| dfa 21130 el mismO mes, VO ;
:obre el mismo tema trataddo en ?;bg:

riores ocasiones: la falta de coO
racion con que nos engontrarrlxos. %
Siempre hemos pedido cola OE
cion a los industriales y prof’es.xona (eizs
del automatico, desde las paginas de
nuestra revista y en circulare_s, como
la que, a continuacién, copiamos Yy

fechada el dia 6 de julio de 1962:

Muy Sres. nuestros:

En el nimero 10 de nuestra revis-
ta, habran podido leer Vdes. el pro-
yecto de convocatoria de concurso
periodistico que tenemos el proposito
de iniciar.

Dado el gran interés que debe
merecer a todos los industriales del
automatico el prestigio comercial y
 del negocio, cremos poder contar con
' su colaboracién.

- Habran observado Vdes., que la
' cuantia de los premios es de 23.000
' pesetas, a esto hay que afiadir una
- serie de gastos, que en su momento
. se detallaran, que hacen subir el pre-
' supuesto hasta las 35.000 Ptas. Es
- proposito de esta revista, el cobrar
~ estas 35.000 Ptas. con las aportacio-
nes de todos los interesados en el
- mundo del automatico, por lo tanto,
daremos la maxima publicidad a to-
dos los industriales del ramo que
efectiien donativos para poder ofre-
cer los premios sefialados. |
i Al mismo timpo que publicaremos
- la cuantia de estas cantidades entre-
. gadas por cada Empresa, haremos un
pequefio historial de la Empresa, fa-
Clllt.r:indo sobF"e todo la fecha de fun-
acion y capital social realmente de-

sembolsado, a fin de que todos los

explotadores e interesados en el gyu-

202 -

tomatico puedan apreciar |,
tancia de cada Empresg, 1mpoy,
.’Contamos, pues, con su colyp,

cion, que le agradeceremog n P
gue desde el dia 20 del corrient(;S -
para que pueda publicarse ¢p lames,
vista que aparecera el 30 de] misre~
mes, e

Al mismo t.i’empo, también lap,
mos su atencion sobre la necesigyg
que teneﬂmos que nos envien notjcjag
que .atanan a sSu empresa, para gep
publicadas totalmente gratuitas ey la
revista. Es una lastima que hasts |
fecha solamente una o dos empresas
colaboren de una forma muy asidy,
en la aparicion de la revista, y 1o
ha de extrafarles, pues, que estas
empresas sean las mas beneficiadas
con la publicidad directa o indirecta
que la revista representa. (Un nuevo
llamamiento a la colaboracion.)

Esperamos, pues, que nos envien
sus articulos, noticias, etc., que ha-
gan reterencia a su Empresa.

Nuestra revista se envia cada mes
a mas de dos mil personas diferen-
tes en toda Espafia, personas que es-
tan realmente interesadas en el mun-
do del automatico.

Es, por lo tanto, el vehiculo més
directo y eficaz para publicar sus
anuncios y su publicidad, puesto gu¢
va dirigida, como queda dicho, 2
personas realmente interesadas.

En espera de sus noticias, queda-
mos suyos, attos. y ss. SS.

Posteriormente, y a la vista de 1%
ticias recibidas, enviamos otra circt”
lar a los anunciantes de nuestra
vista, que copiamos a continuacloél.'
y fechada el dia 11 de julio de 196Z

Muy Sres. nuestros: o

Ha llegado a nuestro conoci®¢”

ciatt
to que alguno de nuestros anui=
tes se ha molestado por algund "




icia publicada en nuestra revista, y
or un presunto exceso de naticiag
' Jacionadas con una determinada

ﬁrma;

Como hemos dicho ya en anterio.
res y repetidas ocasiones, nuestras
sginas estan abiertas a todos sin
excepcion, y en ellas se publicaran
todas las noticias de cualquier in-
dole y de interés para el mundo del
automatico. La mayoria de estas no-
ticias nos son facilitadas por nuec~
tros redactores; el resto ncs son re-
mitidas por las empresas del ramo
del automatico.

El hecho de que aparezcan a me-
anudo en nuestra revista noticias so-~
bre una misma casa, obedece unica-~
mente a que dicha empresa nos tiene
constantemente al corriente de las
actividads por ella desarrolladas y
de interés para toda la profesién del
automatico.

Esta en nuestro animo el deseo
de publicar articulos y noticias de
todas las empresas nacionales. Por
ello exhortamos, una vez mas, a to-
dos los anunciantes e industriales del
ramo a que colaboren en la revista,
enviando articulos, grabados, noti-
cias, etc., de las actividades de su
empresa que puedan interesar a la
totalidad de la profesion. Asegura-~
mos la publicacién, pues ello es de
nuestro interés, toda vez que «El
Miado del Automatico» es la fnica
publicacién que se dedica enteramen-
te al automatico.

Sin otro particular quedamos su~
Yos, affmos., ss. ss. :

qQ eo SO m"
Administrador.

. 1 dia 13 re ibimos la ya mencio~

(a

- TT————

Muy Sres. nuestros:

Francamente‘ ilusionad

Zlnosl con la aparicion de su Revista,

. d que creiamos ver la coordin

ora y defensora del automatico es-
pafiol. Poco nos durd ta] ilusion, ya
que vemos, en un tiempo cortisimo,
(ue se frataba simplemente de una
Revista destinada casi en exclusiva
@ una propaganda desmedida de unas
maquinas expendedoras de chocolati-
nas y chicle (maquina de no mucha
importancia dentro del mundo del
automatico), siendo los anunciantes
de méquinas del Millén (Pin-Ball)
unos simples anunciantes que contri-
buyen con su dinero a la publicacién
de una Revista destinada a defender,

repetinos una vez mas, intereses par~
ticulares.

oS, contaba-

a~

Comentario: Nuestra Revista, en
efecto, pretende ser la coordinadora
y defensora del automatico espafiol,
y entendemos por automatico tanto al
fabricante como al explotador, im-
portador, etc. Es decir, a toda per-
sona relacionada con el automatico.
Para ello precisamos el contacto con-
tinuo con TODOS los profesionales
del ramo. Nuestros llamamientos han
sido continuos, y esperamos todavia
esta comunicaciéon por parte, repeti-

mos, de TODOS.

Como cualquier Revista, también
la nuestra se nutre de la publicidad,
y no hay nada que impida la contra-
tacion de varias paginas para publi-
car sus ancios y textos publicitarios,
por una misma empresa, siempre y
cuando se abonen en nuestra Admi-
nistracién las cuotas correspondien-
tes. Si una empresa quiere gastar en
publicidad una determinada cantidad
y otra no, no podemos ni tenemos de~
recho a impedirselo, Pero aparte de
las paginas contratadas, si se nos tie-
ne al corriente de las actividades de

- 03



nosotros, cumpliendo
nformar, no pode-~
si debemos hacerlo

la empresa. :
nuestro deber de 1

mos silenciarlas ¥y
notar.

El considerar las méqu%nas expex};
dedoras como de poca importanci
dentro del mundo del automatico, es
cilestion de opiniohes y Cretmos que
los fabricantes y poseedores de dl'S~
cribuidores automaticos discreparan
en este punto de su opinion.

Nuestras repetidas llamadas a una
colaboracién tinicamente han encon-
trado un eco continuado en poquisi~
mas empresas, Un ejemplo puede ser-
lo el Gnico niimero monografico que
hasta la fecha hemos editado. Recor-
demos nuestra Revista dedicada en-
teramente a los «Pin-Bally, del mes
de marzo pasado. Solicitamos la co-
laboracion de todos los industriales
del automéatico en el sector de los
«Pin-Ball», y muy pocos respondie-
ron a esta llamada.

Esta necesidad de colaboracién la
sienten también nuestros lectores, y
como ejemplo de ello copiamos algtn
parrafo de una carta firmada por don
Tomas Sanchez-Moya, de Oviedo,
que publicamos en el niimero 9 de]

mes de mayo, en las paginas 12§
y 150:

«3I USTEDES CONSIDERA
NECESARIO ABRIR UNA SE(IZ\I

NES DE ORDEN TEC
CONSTRUCTIVO A Ll\gg ODE

VERSOS FABRICANTES DE

DEN TECNICO Y CO

TIVAS, OBTENIDAS  pRUC.
PRACTICA USUARIA D,
TE EL MANEJO Y EXppoit
CION «CARA AL PUBjny
USUARIO.» ~0,

Es la opinién de un explotadgy d |
un componente del mundo de] aﬁte
matico, y como ¢l habra otrog mg
chos que desean y creen necesapy
una informacion directa de ag f;
bricas.

Nuestra Revista no defiende jn.
reses particulares, sino generales do |
interés para todo el mundo del ayy,
matico o para uno de los tres sectq.
res que lo componen, pero nunca pro.
voca ni apoya la lucha en el gepg
del mundo del automatico. De la lec.
tura de nuestra Revista se desprende
el continuo interés que tenemos en
que TODOS los componentes del
mundo del automético se unan en de-
fensa de sus intereses comunes,

Por otra parte, en el conjunto de
su contenido esta dedicada a defen-
der maquinas expendedoras, y lo
poco que inserta ajeno a las mismas,
en la mayoria de los casos, es més
bien una critica negativa que una
critica constructiva, la cual siempre
estamos dispuestos a admitir,

Comentario: No hemos deseado
nunca hacer critica negativa de [0’
aparatos automaticos, y creemos 10
haberla hecho al sefialar errores ¥
defectos, pues el tnico proposito que
nos anima es la enmienda de éstos
en beneficio del automatico espaﬁO’]'
Debemos reconocer que los automé-
ticos espafioles estan todavia en Uf
cierto plano de inferioridad respect
a los extranjeros, y nosotros desed”
mos que los fabricados eSPaﬁOICS
sean los mejores y por ello procw®
mos estimulra e] afan de superacio”
ror conseguirlo.,




Hasta el momento no ha habidg
pingin ataque hacia el automatice
que nos obligue moralmente ha de.
fenderlo contra estas maquinaciones,
que, repetimos, en la actualidad son
inexistentes, Consideramos el mundo
del automatico dividido en treg ramas
o sectores: automaticos que propor-
cionan productos (expendedores),
automaticos que proporcionan diver-
sion y automaticos que proporcionan
tinicamente servicios. Este tltimo as-
pecto del automatico es el menos nu-
meroso en Espafia (no hay ninguna
consigna automatica, por ejemplo).
Procuramos, pues, nivelar en lo posi-
ble la cantidad de espacio dedicado
a cada aspecto del automatico. Cree-
mos que, en conjunto, la balanza se
mantiene equilibrada.

Aparte de esto, estos meses vemos
que se dedica también, en gran parte,
a las maquinas de cualquier indole
de fabricacion extranjera, publicidad
ésta solapada y en defensa tinicamen-
te de intereses particulares, y, fran-
camente, no queremos que nuestras
aportaciones sirvan para lanzar otros
aparatos que no sean los de fabrica-
cion nacional.

Comentario: Siempre procuramos
tener informados a nuestros lectores
de lo que, referente al automatico,
ocurre en el extranjero. Creemos que
s muy interesante, y hasta el mo-
mento nadie ha protestado de nues-
tra seccion «Novedades del Extran-
jero». Por otra parte, el que en estos
ltimos meses nos refiramos a los
aparatos extranjeros, pero Gnicamen-~
te de aquellos que van a entrar en
Espafia, obedece a nuestra obligacion
de informar de algo que atafie a la
profesién, y nunca el hecho de infor-
Mar constituye propaganda solapada.

omo ya hemos dicho, en el automa-
tico estan incluidos todos los fabri-

|

cantes y profesionales de] automatico
Y pueden anunciarse libremente en

nuestra Revista en cuanto ellos lo
deseen.

Podriamos extendernos muchisimo
sobre este asunto, pero con que revi-
sen las paginas de su Revista queda
tod9 suficientemente aclarado.

Comentario: Repasando las pagi-
nas de nuestra Revista creemos que
el resultado de ello apoya nuestras
opiniones. Deseariamos, pues, la acla-
raciéon de la frase «Podriamos exten-
dernos muchisimo sobre este asunto.

Nuestras aportaciones, o al menos
la de PETACO, S. A., no son para
contribuir a que puedan publicarse
notas (cuyo contenido no es total-
mente cierto), como la siguiente:

«EN FECHA MUY PROXIMA
VAN A ENTRAR EN ESPANA
GRAN NUMERO DE «PIN-
BALLy FABRICADOS POR LAS
CASAS AMERICANAS. EL PRE-
CIO, ALGO MAYOR QUE EL
DE LOS NACIONALES, ESTA
JUSTIFICADO POR EL GRAN
ATRACTIVO DE LOS APARA-
TOS, TANTO POR SU CAPACI-
DAD DE JUEGO COMO POR
SU CALIDAD, QUE GARANTI-
ZA UN FUNCIONAMIENTO
PERFECTO Y SIN AVERIAS.»

Comentario: La nota citada es
cierta, lo que acaso haya podido su-
ceder es que la redaccién de la mis-
ma puede dar lugar a falsas interpre-
taciones. En tal caso creemos que el
camino indicado para subsanar esta
anomalia o aclarar concepto es el tra-
to directo con nuestra Redaccién y
entablar un amistoso dialogo para so-
lucionar la dificultad.

Por todo lo expuesto, les rogamos
se sirvan darnos de baja inmediata-
mente de la insercién de nuestros
anuncios, asi como de la suscripcion
a su Revista.
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Sin mas por hoy, nos reiteramos

de ustedes, attos. y sS. S5

q. e S.m.,
PETACDO, S. A.
p. D

Firma ilegible
Consejero-Delegado.

P. D. — De este escrito enviamos
copias a todos los fabricantes espa-
Aoles de automaticos que conocemos
y como justificacion de nuestra pos-
tura.

De un detenido examen de todo
lo anteriormente expuesto se des-
prende la necesidad de una colabora-
cidbn, una comunicacion intensa vy
continua de TODQOS los industria-
les y profesionales espafioles del
automatico con nuestra Redaccion.
Estas disparidades de criterio y estos

Y

lamentables roces se deben

evitar procurdndonos la inferUeqen
que siempre hemos solicitadq gliacl'én
unas pocas empresas mantienen .
comunicacion estrecha cop n0s0tu
es obvio que el volumen de |, i EOS’
macion referida a dichag empf s
sera mayor que el espacio ded'eSas
al resto. va

Hemos creido oportuno e inter

sante dar a conocer a nuestrog lee~
tores todos estos detalles, y deseari;~
mos conocer sus puntos de vista sobr;
el particular. Por otra parte, deses.
mos y esperamos que este incident,
se solucionara rapidamente Y que la
colaboraciéon de TODOS los indys.
triales y profesionales del automatic
se notara ya en nuestro préximo ng.
mero del mes de septiembre,

|

IMPORTANTE

En mdquina ya este numero pademos afirmar que las diferencias entre

PETA(.]O, S. A. y nuestra Redaccién va han sido zanjadas amistosamente. De con
vers?cu.mes telefénicas hemos sacado el fruto que ambos desedbamos, y todo porque
grzrs;iueljir:;isleloil mlimos.ﬁnes., la mejora Y popularidad de la profesién, el acuerdo
Taror .PE%stCrC(; aislamiento nos habia deslizado involuntariamente hacia el ca-
ot ny ; ¢ S0 A fes hj':\ hecho ‘ver que, gracias a Dios, no estamos
uestra tarea. Podemos decir, con alegria, que el automatico espafol no

X

: Los articulos
- sabili que se publi
sabilidad de sus autores. Lg publican

Parezcan sin firma o cop la

dacclén' :
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En el nimero del mes de jynig ya
habrdn ustedes Ie‘lld’O el proyecto s
las bases que regiran en el concyrsg
que nuestra revista se propone con-
vocar. Las fechas del mismo todavia
no estan fijadas, sin embargo pode-
mos adelantar que se convocarj pasa-
do el verano para cerrarse la admi.
sién de articulos a finales de afio.

Nos hemos dirigido a los fabrican-
tes de automaticos de Espafia con el
deseo de que colaboren con nosotros
en este concurso. Como se habr po-
dido comprobar de la lectura de nyes.
tra revista, ésta no busca lucro sino
Unicamente el bien del automatico en
Espafia. Muchas veces hemos pedido
colaboracién y a pesar de los casos
aislados en los que nos ha sido pres-
tada, no podemos estar satisfechos.
Esta vez queremos que se comprenda
la importancia de este concurso. Esta
importancia se puede medir atendien-
do a distintos aspectos: la cuantia de
los premios, muy elevada en compara-

Ofll:d“ {;I;C()‘

cidn con
dole. En 3@ ‘ ;
influencia dg:lndcooriggfsroel il
Pafis. —toda Es-
SUngo IIO anFeriormente dicho hace
Poner la existencia de Unos gasios
muy elevados. Un primer premio de
15.000 Pesetas, un segundo premio de
5.000 pesetas Y tres accésits de 1.000
Pesetas cada uno hacen un total de
23.000 pesetas. A estos gastos debe-
mos afadir los que la publicidad del
concurso ocasionard. Hemos calcula-
do que este concurso supondrd unos
gastos de 35.000 pesetas. La econom/a
de nuestra publicacién no permite por
si sola sufragar la totalidad de los
gastos. Por ello hemos hecho un lla-
mamiento, que repetimos en esta oca-
sién, para que todas las empresas de-
dicadas al automético ayuden econé-
micamente al éxito del concurso. Has-
ta el momentos pOcos son quienes nos

(Contintia en la pag. 210)

Nuco, S. A.

Ibetsa

E. Serra Pérez
Llompart de A. Giguerra
Geloso, S. A.
Automatic, S. A.
Manuel Gonzalez Comes

Relacion de imporfaciones de Pin--Ba;nII {
concedidas recienfemente, y valor en divisas.

3.528¢~FL.
644¢-FL.

6.550¢~Fr.b
600¢- ¢
210¢- %

2.000¢- #
125¢- ¢

Mo i
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Programacion @

la propagaﬂda ('Bdlta—
ER, firma americans
o mundial, una
dos ellos coin-

Recogemos de
da por WURLITZER, T
de reconocido pr'e_Stlgl
serie de comentarios to i B
cidentes en afirmar que "
de un aparato tocadiscos hucha esta
suficientemente cubierta con 50. dis-
cos, que, a tenor de las grabaciones
que llevan los americanos, represen-
tan un total de 100 titulos.

Si analizamos con detenimiento las
razones de esta aseveracion, llegamos
a la conclusién de que, en efecto, todo
lo que sea extenderse en una progra-
macién superior a la sefialada apare-
jarfa un tan elevado costo en su adap-
tacién que resultarfa antieconomica,
ya fuera nutrida de manera directa
por el usuario como a través de una
Discoteca.

Si, de otro lado, consideramos que
los discos editados por las casas gra-
badoras espafiolas llevan casi todos
ellos dos grabaciones por cada cara,
o, lo que es lo mismo, cuatro titulos
por disco, el nimero total de ejecu-

ciones al que se podria llegar con se-

mejante dotacidn, seria de 200, cifra
que, a buen seguro, colmard el gusto
del publico més exigente y hetero-
géneo.

De ahi, pues, que una programa-
cién superior a 50 discos no sdlo re-
sultaria antieconémica, sino inope-
rante e inUtil, por excesiva, ya que al-
gunas de las grabaciones, segun se ha
podido comprobar en la practica, ten-
drian tan limitadas ejecuciones que
algunas de ellas llegarian a quedar ing-
ditas. Si a esto afiadimos que los dis-
cos que mas amplia y favorable aco-
gida tienen en el publico que, en ge-
neral, nutre estos aparatos —|os que
pudiéramos denominar de mayor fu-
ror— no se editan en ndmero tan SU-
i v e posile s rencvs.

il inutilidad de una

3 Lor v o8

n los tocadiscos automaticos

dotacion superior a la ya Citada Qe
da de manifiesto de una manery el
nte.

deEStas han debido ser, a no dudap

las razones en que firma de tantg rai.
ambre y tan experimentada, COmg
WURLITZER, se ha apoyado parg |,
gar a la consecuencia de que 100 gra.
baciones, adaptadas a un aparato to,
cadiscos publico, son mds que syfi.
cientes para cubrir cualquier exigen.
cia, por cuyo motivo NOSotros habpe.
mos de considerarnos sobradamente
satisfechos con las 200 que represen.
tan los 50 discos, segun el sistema da
doble grabacion adoptado en Espafia,

Identificados, pues, con el criterig

sustentado por tan prestigiosa marca,

consecuencia de una larga vida de ex-

periencia que debe servirnos de qufa

en el logro de nuestras pretensiones

exponemos nuestro punto de vista en

la seguridad de que hallara unanime

eco entre los fabricantes espafioles de
aparatos tocadiscos automaticos.

(Viene de la pdgina 207!

Concurso periodistico.....

han prometido su colaboracién, pero
debemos sefialar que entre estos po-
COS se encuentran dos personas gue
como particulares nos han prometido
ayuda. econdmica aparte de su cola-
boracién como dirigentes de una em-
presa dedicada al automatico.

A pesar de nuestros insistentes lla-
Mamientos poca colaboracién hemos
hallado. Esperemos que este hielo se
fompa y que las aguas de colabora:
cion marchen unidas para fertilizar €l
campo del automiético.
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Hasta la fecha no hemos recibido apor-
tacion alguna para el concurso periodistico, ni tan

solo un comentario respecto al mismo.

Lo lamentamos, porque este aislamiento
no puede producir beneficio alguno a la profesion.
Necesitamos hacer popular el automético, que no
estd bien considerado en nuestra pais. Se le con-
sidera o como algo curioso o como negocio de
desaprensivos y oportunistas y siempre como algo
verdaderamente inutil. Se nos presenta la ocasion
de darnos a conocer tal como somos, sin falsea-
mientos y no queremos ni debemos perder oca-
sion tan propicia. "

Colaboremos TODOS, en la medida que
nos sea posible, a fin de conséguir que nuestro
concurso EL DE LA PROFESION DEL AUTOMA-
TICO alcance un gran éxito, que beneficiars a t@d»cs-

Esperamos colaboracién y Sugerenclas




Deseariamos conocer las opiniones de egta in

ya publicamos en e] pe° 7 de nues

|

teresante cartg que
tra revista

Mi querido amigo:

;Quiere usted que recordemos o
pasado Y hagamos algin propdsito
para el futuro? Vamos a ver nuestro
negocio con perspectiva, y con la se-
riedad que merecen las respetables in-
versiones que usted y nosotros, burla
burlando, ya tenemos hechas.

Pasé la época de los balbuceos, del
pintoresquismo y de la improvisacion.
Quede la fantasia para las reuniones
de cazadores, que ya el «pin-ball» dejé
de ser maquina de gitaneo y puente
de ilusiones fabulosas, para vender a
precio acomodado a la cara del com-
prador, o para indisponer al deposita-
rio con el cliente de su estableci-
miento.

Usted ha acumulado bastante expe-
riencia para seleccionar a sus provee-
dores, para educar a su personal, y
Para conocer los gustos del publico.
Nosotros también conocemos ya lo
bastante del negoco para saber que
trabajaremos para el diablo, si no te:

Nemos la mente serena, y sino S
SaMos en cifras medias reales.
Enfrentamos afortunaélamente una

giosamente, que hagamos Iespetable
SL maquina y que cimentemos un
hegocio fluido y de porvenir,

&Y qué podemos esperar nosotros
de ustedes? Seguridad mecanica,
atractivo en el juego, fortaleza y pre-
vision ante el mal trato, regularidad
en la fabricacién y, sobre todo, que
se olvide de confiar en el manoseado
ingenio espafiol de nuestros mecani-
cos, que ellos bastante tienen con la
labor de conservacién.

Y referente al coste, ya sabemos que
lo bueno hay que pagarlo, pero no
olvidemos que es necesario concebir
una amortizacién rdpida, porque el
gusto del publico es insaciable. §No
podriamos concertar una férmula fija
de canje de usadas por nuevas? Nos
permitiria programar una capitaliza-
cidn menor por maquina, ante el fan-
tasma de la desactualizacion.

Porque la rdpida desactualizacion
es terrible. Hay que comprar, volver
a comprar, comprar siempre, ¢y quién
resiste? A doénde pararemos, con un
activo engafioso, de mucha‘s maquinas

poco dinero? Y atencid i sl



//m:striales y profesionales de]
L2 e e qarticulos que puedan interesar a la tota-
S/

grabados . sn Jla recepcion de originaleg
ficar la organizacion.

os dias:

Como quiera

automético nos remitan not1c1as: ;
1 -

lidad de la profesién y para simp

icacio evi
para su publicacién en nuestra T

Para articulos y noticiaslen
Para grabados o fotografias

‘ de cada mes. fas citados en nuestr
g:)z L?iginales que se reciban despues de~lloreied -

. stico en general, o que por
y grabados que no considere de interés para el automa‘ucor % i dmini,s AL p};ra
su cardcter marcadamente publicitario deban, antes, pasar po

abonar la cuota correspondiente:.
Esperamos recibir colaboraciéon de todas las emp

sta se cerrard 1
e cada mes.

1, diaylzd
genera ba obtener el grabado,

de las que seé de

resas y profesionales

del automético espaiiol.

(Viene de la pdgina anterior)
Carta abierta.....
zar una matricerfa a precios conve-
nientes. Sin embargo, no deben pre- ~
tender que carguemos con gran can- o AZOKA
tidad de maquinas del mismo mode- G/ILC[Q B |
lo, porque también nosotros tenemos
«nuestro corazoncito. SIEMPRE EN LA BOCA
Y por Ultimo, seamos fieles los unos
a los otros. Es malo que ustedes ven-
dan a quien les compre, sélo porque
le pague. Las méquinas sueltas estro-
pean el negocio, y resultan una carga : *
final para el comprador deslumbrado
por el cajén de las primeras sema-
nas. Lamentard su decisién equivoca-
da, pero su propio rencor le harg di-
vulgar descréditos para el negocio.
Y perdone amigo mio, si hay aqui
algo que suena a atrevimiento. Nos
,t.%n’tenderemos muy bien si cada uno
intenta compreﬁdéi; el punto de vista
Stec rme?
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cependedoras /éu,ﬁom(ité(;a(s

A continuacién

rarlo de indudable interés por
en este ramo.

publicamos el articulo que bajo el titulo “Hoy no se
“El Exportador Americano por conside
cuanto expone las opiniones de personas calificadas

vende como antes" apareci6 en la revista

Administradores del negocio de
maquinas expendedoras automaticas
de productos acudieron de todas par-
tes del mundo al Primer Simposio In-
ternacional de Expendedoras Automs-
ticas, que se celebrd en Chicago, LL.
el 31 de octubre de 1961. La Asocia.
cion Nacional de Expendedoras Auto-
maticas (National Automatic Mer-
chandising Association) (NAMA) ce-
lebré el simposio como parte de su
Convencion-Exhibicion del comercio
expendedor automatico (de octubre,
28 ar31).

El Sr. Thomas B. Donahue, presi-
dente de la NAMA, dio la bienvenida
a los concurrentes y el Sr. Jack B.
Low, moderador del simposio, presen-
to a los siguientes conferenciantes:

A continuacion damos manifesta-
ciones de algunos de los conferen-
ciantes nombrados anteriormente. Es-
tos extractos de la sesidn se terminan
con un periodo de preguntas y res-
puestas; y preguntas hechas a los con-
ferenciantes por el Sr. Low:

Thomas B. Donahue, presidente,
National Automatic Merchandising As-
sociation.

E. Gonin, Afico, S. A. (Nestlé, Co),
Suiza.

Norman Ditchburn, Organizacidn
Ditchburn, Inglaterra.

Robert Gooda, Automat Ltd., Ingla-

terra.

Erich Braeker, Sagamat Automaten
Betriebs AG., Suiza.

Tom Higa, Yonagusuku Beverage

Co., Okinawa.

P. A. Atterbom, Pan-Nordic Automa-
tion, Suecia.
Paul du Chayla, SAFAA, Francia.
Edy Faessler, Faessler Automaten,
AG., Suiza.

Alessandro G. d’Anna, Vend Sys-
tem, Italia.
Hans Rosenzweig, Alemania.

Frank Vellinga, N. V. De Nederland-
se Automaten Maatschappif, Holanda.

Dwight Hightower, Baker, McKen-
zie & Hightower, Chicago, lllinois.

Richard L. Cole, Cole Vending In-
dustries, Inc., Chicago, lllinois.

Rudolf E. Kray, Glaso Corporation,
New York, N. Y.

Charles Young, Lyli-Tupli Cup Cor-
poration, New York, N. Y.

K. C. Melikian, Inc., Hatboro, Pa.

Henry Gaddis, The Vendo Com-
pany, Kansas City, Missouri.

John W. Haddock, Canteen Interna-
tional, S. A., Suiza.

Sr. DITCHBURN, Inglaterra:

Sitios exteriores para el expendio
no han sido dificiles de encontrar. La
gente que viaja no espera realmente
que podra obtener una bebida calien-
te tal como la que podrian hacer en
su propia casa. El problema es el de
vencer la timidez propia de ser visto
tomando en publico una bebida sa-
cada de una médquina, pero el tiempo
esta encargdndose de ello. Tenemos
buenas méquinas y muy buenos in-
gredientes. La mayoria de las perso-
nas que toman de las maquinas en
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sitios exteriores, guedan agrédagie
didas de la calidad ¥

mente sorpren .

sabor de lo que se les sirve.

Muchos obstéculos hay qué vencer.
Con la excepcién de las empresTZ
muy pequefas las decisiones sobre :
adopcion de las expendedoras autom
ticas muy rara vez dependen de.un
solo individuo. Tenemos que acreditar
ol sistema de expendio antes de poder
comenzar a vender maquinas. El
asunto tiene que someterse 2 la con-
sideracién de un comité o junta de di-
rectores y frecuentemente hay que
contar con los gremios obreros.

La perspectiva para las maquinas
expendedoras Y particularmente de
las que expenden te, es muy favora-
ble en el Reino Unido. El mercado
estd completamente disponible y «es-
toy convencido de que cualquier co-
merciante Britdnico que continte
ofreciendo un producto de calidad»
sin tratar de lograr «rapida ganan-
cia» empleando ingredientes baratos
y respalde sus equipos con servicios
de primera calidad, tendra un mara-
villoso porvenir.

Sr. GOODA, de Inglaterra:

El expendio de cigarrillos en Ingla-
terra se hace un 90 por ciento afuera,
en la calle. Es muy raro ver una ma-
quina en el interior, a menos que sea
para alimentacién en fébricas. Y eso
ha sido asi desde hace muchisimo
tiempo.

Sr. ATTERBOM, de Suecia:

Opino que un servicio técnico y ra-
pido y eficiente ademds es esencial.
Otras muchas compafifas han tratado
dfa explotar expendedoras en Europa
sin haber contado con una organizai
cion de reparacién y servicio apro-
piada y sin tener di ibl v

otros hemos teniplo éxito en lograr |
buena yoluntad industrial y hoy tra.
bajamos en unos 30, puestos indys.
iriales en astilleros, fabrlcas de acerg
y metalisterias, fék?rlcas de papel, f5.
bricas de automaviles y de aviones de
termopropulsic’)n, fabricas de tejidos
de transmisiones, ferreterfa, plgsti.
cos, etc., empleando de 500 hasty
15.000 obreros.

i en Europa dedicasen mayor ca.
pital y esfuerzo bajo una base mets.
dica, los resultados serfan «terrifi.
cos». Varios mercados podrfan ele.
varse al mismo nivel que impera en
EE UL

La Pan-Nordie tiene instalados equi-
pos expendedores de EE. UU. en seis
astilleros escandinavos. Por el mo-
mento, el expendio en ellos, es de be-
bidas frias y calientes, leche, alimen-
tos calientes, dulces, pastelerfa, ciga-
rrillos y helados. Las expendedoras de
bebidas frias son hoy casi totalmente
del tipo de las posmezcladas. Vende-
mos las bebidas corrientes o gaseo-
sas.

Sr. d’Anna, de ltalia:

Estamos vendiendo maquinas éx-
pendedoras exteriores directamente a
los tenderos. Ahora hemos notadd
que las instalaciones en el exterior
nos proporcionan un nuevo grupo d
problemas, la mayorfa de los cvales -
conciernen asuntos de seguridad, Vi
sibilidad y alumbrado. Las maquines
e>'<pendedora»s exteriores deben estd
bien alumbradas y sus cc
bien visibles. La experiencia
mostrado que una méquina
vendera 50 por ciento |
0s que los que vende U




sitio, las medidas necesarias se toman
y la solicitud es presentada a la ofi-
¢ina municipal apropiada

Cuando una maguina se instala en
el escaparate de una tienda, no hay
ningun gran problema que resolver,
Hemos encontrado que los tenderos
se oponen a «deshacerses de un es-
caparate, especialmente si es el Uni-
co, En tal caso, instalamos un mode-
lo en la seccidn baja del escaparate,
de ese modo ocupando sélo la mitad
de él.

Para vender de una méaquina expen-
dedora en una vidriera, es necesario
convencer al tendero que la mdaquina
es do por sl un «escaparate», que no
sélo exhibe los productos, sino que
los vende. Tiene mayor «atractivos
que un escaparate de tienda.

Las horas de oficina son importan-
tes en los expendios al frente de las
tiendas. En otros paises de Europa,
. las tiendas seguramente trabajan me-
1 nos horas que en lItalia. Cuando se
trabajan menos horas, las maquinas
z expendedoras son realmente para evi-

tar las faltas de movimiento. Con ma-
r yor nimero de horas de trabajo, ellas
;; seguramente aumentan el movimien-
o | to. En efecto, sabemos de tiendas
al cuyo movimiento ha aumentado el 20
;ﬁ& a 30 por ciento después de haber el
L duefio instalado equipo de expendio
i | por valor de 2.000 délares.
o Las méquinas expendedoras al ex-
A terior aprovechan a los que compran
& irreflexivamente. Trabajan del mismo

que el tendero que coloca el mayor
numero de productos en exhibicion,
sabiendo que todo el que penetre en
su tienda, tiene forzosamente que ver-
los. Un producto expuesto en una mé-

ol xpendedora estd tan eficaz-
hido, como si se le hubiere
n la misma calle.

Sr. HADDOCK, de Suiza:

El expendio estadounidense es una
industria basada en la propiedad y
explotacién de maquinas en las cuales
mercancias son revendidas con ga-
nancia por el intermedio de esas ma-
quinas. Todavia no se ha acreditado
bien en la mayoria de los paises en el
extranjero. El expendio se ha cstable-
cido desde hace muchos afios en mu-
chos palses extranjeros y grandes can-
tidades de mercancias de muchas cla-
ses se venden por medio de las ma-
quinas expendedoras. Hay que tener
presente que cada pals tiene sus pro-
pios problemas. El conocimiento del
pafs y de sus costumbres y la clase
de empaquetaduras determinan la
efectividad de la venta automatica al
pormenor. Eso como un método con-
tratado con la venta manual al por
menor que ha sido durante tanto
tiempo la costumbre en los paises de
ultramar en todo el mundo.

Sr. ROSENZWEIG, de Alemania:

Casi todas las maquinas se encuen-
tran hoy funcionando en combina-
cién con tiendas de venta al por me-
nor. Como reemplazo de la ley que
rige las horas de abrir y cerrar, al de-
tallista se le concedid el privilegio de
explotar méquinas expendedoras en
conexién con su taller después de ce-
rrada su tienda. Si embargo, al deta-
llista se le permite Unicamente aque-
llos articulos que tienen en venta en
su tienda.

Durante mucho tiempo fueron los
cigarrillos y dulces los articulos de
venta mds importantes. En afios re-
cientes se ha considerado importante,
ofrecer a los clientes algunos de los
productos que se tienen en existencia
en la tienda después que esta se haya
cerrado en la tarde. Muchos abace-
ros, farmaceutas, calceteros y expen-
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dedores de discos y fonograficos y li-
bros, por tanto explotan expendedo-
ras «de compartimientos» al frente de
sus almacenes, ofreciendo una selec-
cién de articulos que venden en la
tienda.

Durante mucho tiempo fueron los
cigarrillos y dulces los articulos de
venta mds importantes. En afios re-
cientes se ha considerado importante
ofrecer a los clientes algunos de los
articulos que se tienen en existencia
en las tiendas después que éstas ha-
yan cerrado por la tarde. Muchos aba-
ceros, farmaceutas, calceteros y ex-
pendedores de discos fonograficos vy
libros, por tanto, explotan «expende-
doras de comportimientos» al frente
de sus almacenes, ofreciendo una se-
leccién de articulos que venden en la
tienda. -

El minorista que decide adquirir
una mdquina posiblemente explota
la expendedora de cigarrillos por si
mismo. Las tiendas mdés pequefas no
estdn por lo general tan interesadas
en el campo de los expendios y, por
tanto, se alegran de que el vendedor
mayorista de tabaco explote la ma-
quina en su sitio. En tal caso, seran

principalmente aparatos mecdanicos

que ofrecen de cinco a diez selec-
ciones.

Sr. HIGHTOWER, de Chicago:
Después de la segunda guerra mun-
dial las exportaciones de los EE. UU.
se han elevado de 10 mil millones de
dolares en 1946 a 20’5 mil millones
en 1960. Unas 26.000 maquinas ac-
cionadas por monedas, para el expen-
dio de productos, fueron exportadas
con un valor de 3,5 millones de dé-

lares. Lla concesién de licencias en el

maés ventajoso en el extranjero cuan.
do se presta atenc.ié.n a las costum.
bres, leyes y perjuicios locales. Ayp.
que ‘es «justo» decir que la Mayoria
de los métodos comprobados de ey.
pender que se emplean en EE. UU,
pueden dar resultado en pafs'es ex-
tranjeros, esos métodos o técn'lca tie-
nen que adaptarse a las situaciones y

condiciones locales.

Sr. MELIKIAN, de Pennsylvania:

Como fabricante de maquinas ex-
pendedoras, NOSOtros anunciamos
para el comercio del ramo. gPero
cémo anuncia el comerciante?

Al cliente se le aplica el «tratamien-
to del choque». Una maquina se co-
loca en el sitio, esperdndose sea acep-
tada por personas que hi siquiera sa-
ben como hacerla funcionar. Estén
totalmente faltos de preparacién para
tener las monedas apropiadas en sus
bolsillos. Ni siquiera saben cémo leer
correctamente las instrucciones. Y
los exploradores se quedan «atoni-
tos» cuando no compran en ellas
grandes cantidades. . ;

PREGUNTAS Y DISCUSION |

P. ¢Es verdad que muchos usan:
tes en perspectiva de las maquinas
expendedoras de EE. UU. en E
se sienten rehacios a adquirirla
temor de no obtener suficien
cio técnico y piezas de r

R. (Sr. Faessler). D
donde eso ocurra, y del
ropa tenemos condicione
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REALIDAD

Aun cuando debemos ser optimistas
no debemos caer en falsas ilusiones ni
falsear la realidad. Es cierto que el
panorama del automético en Espaha
ha mejorado notablemente en estos Gl-
timos afios y con una rapidez inusitada.
Actualmente en casi todos los bares
de las ciudades importantes estd insta-
lado un "Pin-Ball", casi siempre de fo-
bricacién nacional.

Si bien en calidad nuestros aparatos
no tienen nada que envidiar a los de
importacién, puesto que su fabricacién
ha sido muy cuidada, no podemos de-
cir lo mismo refiriéndonos al juego en
si. El sistema de juego es bastante mo-
nétono a la larga. Los modelos nuevos
apenas introducen novedades en el jue-
go y st muchas en la presentacién. Se
debe cuidar la presentacién, cierto,
pero no se debe descuidar en lo mds
minimo el sistema de juego. Casi to-
dos los "Pin-Ball" espafoles tnicamente
puntian a base de contactos con los
"bumpers", las bandas de goma vy los
contactos situados en la pista. El obje-
tivo del jugador es alcanzar el "millén"
la partida gratis a base de sumar
puntos,

Los aparatos americanos ofrecen
multitud de combinaciones para alcan-
zar la partida gratis. Esta misma mul-
tiplicidad de medios ofrece la oportu-
nidad, al jugador hébil, de alcanzar en
un msimo juego varias partidas gratis.
Atractivo que no deja de ser intere-
sante. Se incluye en muchos aparatos
la llamada "loterfa” que puede con-
ceder la partida incluso a los que no
han conseguido la puntuacién necesa-
ria. Esta modalidad ha sido incluida en
sus Gltimos aparatos por un fabricante

militud entre los de distintas marcas, en
cuanto al sistema de juego. Técnica-
mente los industriales espafioles estén
capacitados para conseguir mejoras en
el juego del mismo modo que las han
conseguido en calidad de materiales y
funcionamiento. Es de desear que se
apliquen todos en conseguir novedode:s
de interés real que puedan competir
en todos los terrenos con los fabrica-
dos americanos y sobre todo conseguir
que el producto de una casa se dis-
tinga del de otro fabricante, que los
aparatos dejen de ser andnimos y que
el piblico conozca el aparato por el
nombre del fabricante. De este modo
se consigue estimular la competencia
leal y siempre interesanfe para evitar
el anquilosamiento y rutina.

Otro aspecto interesant en este te-
rreno de los fabriantes debe ser exa-
minado. Para conseguir 6ptimos resul-
tados en el automético se debe pres-
cindir, en parfe, del concepto egoista
e individualista de industrial y pensar
algo més en el conjunto de la profe-
sién. Un aparato de mala calidad per-
judica no sélo al fabricante del mismo
sino fambién a toda la profesién. Para
evitar este mal el negocio del autom4-
tico debe estar en manos de personas
enteramente dedicadas al mismo y que
lo consideren como lo fundamental en
su negocio. El automético no es un
complemento. Durante oalgin tiempo
puede serlo, pero en cuanto el interés
inicial por parte del fabricante decaigo
el sector del automético en su industri
perderd importancia en la misma me-
dida que decaiga el interés. El autom
tico no es un pasatiempo,
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El maravilloso mundo del automatico

Al hablar de progreso, muchos de
nosotros en seguida pensaremos en |a
energia nuclear, satélites artificiales,
grandes maquinas de guerra e indus-
triales, antibioticos, etcétera, pero la
verdad es que son tantos y tantos los
elementos desarrollados por la evolu-
cién del hombre, y en beneficio de
todos. ..

No vamos a tratar precisamente so-
bre los adelantos anteriormente indi-
cados y si sobre algo que para la in-
mensa mayoria de los espafioles no
tiene, de momento, mds misién que
la de atraerles y obsequiarles con una
golosina a cambio de una moneda.
Simplemente se trata de las pequenas
y automdticas maquinas callejeras. Un
adelanto mas que se va imponiendo
en la mayor parte del mundo y espe-
cialmente en las grandes urbes. La
mision de dichas maquinas no sdlo
consiste ya en obsequiar —o mejor
dicho, «vender»— golosinas, pues su
automatismo ha sufrido una profun-
da transformacién y hace que el papel
de la misma vaya mucho mas lejos y
abarque campos muy amplios e im-
portantes.

En Estados Unidos, por ejemplo,
han tenido tanto éxito estas maquinas
que incluso se utilizan ya como pe-
quefios y econdmicos «restaurantes»
en Nueva York, lo cual es un verdade-
ro alivio para el moderno y «mdlti-
ple» hombre de la ciudad mas atarea-
da del mundo, donde el trabajo es
como una enfermedad y la prisa como
una epidemia, batiéndose todos los
récords en el arte de sacar provecho
a los minutos. Al neoyorquino, pues,
y gracias al ¢ltimo grito del «automa-
tismo callejero», no le preocupa ya
estar lejos de su casa a la hora de co-
mer o desayunar y tener dque esperar
turno en algun abarrotado «restau-
rante».

Aunque parezca increible, en la ciu-

dad de los rascacielos existe una nu-
trida red de estas modernas y porten-
tosas maquinas que le sirven a uno lo
que se le antoje comer y a maddicos
precios, con tan sélo pulsar un botén
y tras haber depositado en la ranura
el correspondiente importe de lo que
vaya a pedir. Que quiere un chocola-
te con churros —Frio? ¢Caliente?
¢ Templado?—. {No se preocupe! De-
posita el dinero, sefiala con la flecha
indicadora el articulo que desea vy
cdmo lo desea y en un instante es ser-
vido automaticamente después de
apretar el botoncito. j Qué no desea
chocolate! Lo que usted quiera. Es
cuestion de gustos. Alli encuentra el
usuario una perfecta despensa y su-
culenta «cocina» con los mas variados
y sabrosos manjares a su disposicién:
desde el café al pollo asado, del caldo
al pescado frito, de la naranja al flan
o el helado... |Qué se ha agotado lo
que desea! No es problema. También
la mdquina dispone de un teléfono di-
recto con la firma explotadora —una
especie de «supermercado autométi-
co», claro—. Con tan sélo reclamar,
al instante se presenta el personal en-
cargado de abastecerla y asunto con-
cluido. jAh, eso si! Dice un letrero:
«Cuando acabe ponga las sobras y los
envases en el lugar que indica la fle-
cha roja». La maquina automatica se
encargard también de recogerlos.

En fin, que, como se puede ver, el
automatismo de las maquinas calleje-
ras va adquiriendo cada mia mds im-
portancia y, segun prediccién de los
técnicos, en un futuro préximo se
descubrirdn nuevas sorpresas y las
maquinas automaticas invadirdn las
calles de las principales ciudades del
mundo.

¢Las veremos en Barcelona? Yo
creo que si...
F. Soler Arenas
Redactor de Agencia EFE
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(Viene de la pdgina 220)

Realidad.....

Con el perfeccionomienfo se debe
conseguir una baja de precios no ar-
bitraria sino fundada en una roaonql
organizacién de produccién que permi-
ta abaratar el coste del aparato. Los
artesanos del automdtico se extingui-
rén. El prestigio de los fabricantes pre-
valeceré por encima del prestigio per-
sonal. El ambito de conocimiento de
una gran empresa es infinitfamente ma-
yor que el de un arfesano, y por ello
el merado es muho mayor para la
empresa que para el pequefio fabrican-
te. La cuestién del tiempo de subsisten-
cia de éste depende Gnica y exclusiva-

mente del que tarde en saturgr s
quefio Y p0£+|cu|or meerdo,

Son 10 afios escasos de automgt,.
mo en Espafia. En este corto perfodo g,
tiempo muchas |.|us:ones se han .
frustradas por innumerables causas,
Unicamente los que hcn.luchgdo éx
tesén y han olvidado la improvisacis
siguen odelon‘re: Otros SU-Cl{m.birén 4
dejaran de existir por el suncm‘:ho indus.
trial que representa el C.OI’ISIderGr d
automético como un pasatiempo, como
un negocio, como algo que no precisq
de la misma atencién que el otro sec.
tor de su industria de la que el automg
tico es complemento.

u pe_

Luis Gonzaga

(Viene de la pdgima 218)

Hoy no se vende como antes.....

que los comerciantes tengan existen-
cias de piezas.

P. ¢Existe en Europa alguna ven-
ta de bebidas gaseosas en latas?

R. (Sr. Rosenzweig). No. Sélo co-
nozco la situacién en Alemania donde
las latas son demasiado caras. Una
botella de cerveza cuesta 18 centavos,
y una lata del mismo tamafio 35 cen-
tavos. El costo de una lata es de 14
a 20 centavos mayor, lo que es de-
masiado caro.

R. (Atterbom). En los paises es-
candinavos la venta de bebidas gaseo-
sdas y cerveza de todas clases, en la-
tas, estan propagdndose rdpidamente
y acaban de aparecer en los supermer-
cados, los que creo ingresarén al ne-
gocio de las expendedoras el afio proé-
ximo.

P. Hay algo sobre las expendedo-
ras en Ho’landa que seria interesante.
Eso es, diganos, 4qué es lo que hace
:{‘1 ézctzﬁnbar;e :|Xue estd afuera junto a las

pendedoras?
- 224 -

R. (Vellinga). Cambia el dinero.
Estd empleado por el almacén que le
paga algo semanalmente.

P. Sr. Ditchburn, en los EE. UU.
los fabricantes arriendan equipo a los
operadores o les facilitan planes de
financiamiento. ¢Hacen lo mismo en
Inglaterra?

R. (Sr. Ditchburn). Todavia no
tenemos funcionando bien el negocio
de la explotacién. Pero arrendamos
directamente a la industria y encon-
tramos eso mas conveniente que com-
prar los equipos. Arrendamos bajo
contrato de cuatro afios, lo que ha
dado muy buenos resultados y ha es
timulado mucho las ventas.

P. ¢Qué clase de financiamiento
hay para los operarios alemanes? §5¢
recibe de los fabricantes alemanes ©
de otras fuentes? ,

R. (Rosenzweig). Si, en Aleman'®
algunas veces exigen pago de contd
por las maquinas, pero todos los P¥
quefios operarios pagan por sus M
quinas en un afio, y los almacenes
al por menor las pagan en dos Vs
veces, hasta en tres afios.




BREVE HISTORIA DE LOS DISTRIBUIDORES AUTOMATICOS
EN LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA
Por G. R. SCHREIBER

A continuacién vamos a exponer un
caso ocurrido en el afio 1921, cuyos
protagonistas son la British Wrigley
Company y su Director, S. L. Murrison,
y que nos demuestra que los aparatos
qutométicos pueden ser utilizados para
abrir mercados y crear demanda de un
producto determinado. Para imponerse
en Inglaterra, la Wrigley debfa salvar
dos importantes obstdcculos: los ingle-
ses no eran adictos usuarios de goma
de mascar y los comerciantes (tanto
mayoristas como minoristas] no que-
rfan arriesgarse ni preocuparse en in-
tentar acostumbrar al piblico. No obs-
tante, Murrison logré distribuir algunos
aparatos vendedores de goma de mas-
car entre los detallistas ingleses. Estos
observaron prontamente el gran éxito
de tales aparatos, y obraron en conse-
cuencia. Asf, el programa de ventas de
la Wrigley, no sélo abrié un nuevo
mercado para esta Compaiifa, sino que
también sirvié para acostumbrar a los
ingleses a mascar chicle.

Por esta época, los creadores de
aparatos automdticos comenzaron a
pensar seriamente en la posibilidad de
vender cigarrillos a través de los mis-
mos. En 1925 se construyeron tres ma-
quinas que tuvieron gran influencia en
el posterior crecimiento de la industria
americana del automdtico. Los tres
aparatos fueron construfdos para ven-
der cigarrillos: una por la National de
San Luis, otra por William Rowe en
Los Angeles, y la tercera por la Smoke-
teria en Detroit. El aparato de vender
cigarrillos constituyé la primera fenta-
tiva seria de vender grandes cantidades
de productos a precios superiores a un
niquel. Al principio poca gente tomé en

Vil

serio estos aparatos, y una gran mayo-
rfa de "astutos" comerciantes estaban
seguros de su fracaso.

Hyman Goldman recordaba una vez
el dia en que Gordon Macke le visitd
en la Oficinas de su Compafifa de ma-
yoristas de caramelos y tfabaco, en
Washington D. C. Macke habia encon-
trado a William Rowe en la Costa Oc-
cidental americana, y estaba entusias-
mado con el aparato vendedor de ci-
garrillos que aquél fabricaba. Inmedia-
tamente traté de establecer un nego-
cio relacionado con tales méquinas ven-
dedoras de cigarrillos. Macke se diri-
gié a Goldman como a un légico y con-
veniente suministrador de los cigarri-
llos que se proponfa vender.

"El me dijo" repite Goldman "que
iba a vender los cigarrillos en sus mé-
quinas al precio de |5 centavos. Por
aquel tiempo nuestros agentes y deta-
llistas estaban vendiendo los cigarrillos
a Il y |12 centavos, y yo pensé que lo
que Macke me proponia era una locu-
ra. Nadie pagarfa un precio tanto més
elevado. Pero 8l decia que todo el
mundo lo harfa, porque las méquinas
eran mucho mds cémodas y convenien-
tes. Yo estaba seguro de que se equi-
vocaba, y asi rehusé venderle ciga-
rrillos".

Pero Macke no se descorazonaba f4-
cilmente, y asf empezé a comprar ci-
garrillos a los corredores e intermedia-
rios que adquirfan los productos en el
almacén de mayorista de Goldman Al-
gunos afhos més tarde, cuando Macke
hubo probadoe su punto de vista insta-
lando més de cien aparatos expende-
dores de cigarrillos, Goldman aceptd

fomar parte en el negocio y amos
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fundaron lo que es ahora la Macke

Vending Company.

En 1926 aparecieron en los parques
de atracciones y lugares de diversion
de Nueva York y Nueva Jersey los pri-
meros Sodamats, precedentes de las
modernos aparatos distribuidores de
bebidas carbédnicas, Estas maquinas no
contenfan en un solo aparato el meca-
nismo de moneda, el distribuidor de be-
bidas, el sistema de refrigeracién, el
carbonator (o productor de burbujas
carbénicas) y el tanque de jarabe. Por
ello los Sodamats se instalaron tras una
pared, tras la cual se contenfan sus
diversas piezas o elementos, enteramen-
te sueltos, pero dispuestos de forma
que pudieran trabajar conjuntamente.
Se instalaron Sodamats en Coney Is-
land, Asbury Park, Atlantic City y
Nueva York, donde continuaron en uso
hasta bastante después de terminada
la segunda Guerra Mundial. -

Al finalizar la década de los afios
veinte, hubo otra ola de uniones y con-
solidaciones en la industria del automé-
tico. La Autosales Corporation, que
habfa sido reorganizada al terminar la
|2 Guerra Mundial, englobé una serie
de Compahias secundarias, combinan-
do sus recursos e intereses, y unai nue-
va Compaiia —la Consolidated Auto-
matic  Merchandising Corporation—
aparecié en escena. C. A. M. C, O.
constituyé la primera fentativa de es-
tablecer una organizacién de é&mbito
nacional verdaderamente diversificada
en cuanto a sus funciones. Tal era la
idea de Joseph J. Schermack, quien es
generalmente conocido como creador
del primer aparato préctico para la
distribucién y venta automética de se-
llos de correos.

Schermack dejé la escuela para em-
pezar a trabajar como mecdnico en
Freeport, lllinois, cuando contaba sola-
mente |3 afios de edad. En el afio 1900
inicié su propio negocio como fabrican-
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te de maquinas diversas parg Sonie
pondencia, la primera de las cugle, e
colocada en Marshall Field and o
pany, de Chicggo. En .el afio |916
Schermack fabricéd su primer distriby:
dor de sellos de correos ”remunerqﬁ.
vo'", un aparato que vendia un sello de;
a 4 peniques, O dos de a 2 Peniques
cada uno, por un niquel (10 centayoy)
Hasta entonces los sellos de correng &
habfan vendido siempre por sy valop
postal, con la idea de que los come.
ciantes que posefan las maquinas que-
rfan procurar dnicamente un servicig q
sus clientes.

Al principio, Schermack vendié sys
aparatos expendedores de sellos de co.
rreos a los establecimientos, quienes
los instalaban por su cuenta. Pero ;
partir del mes de septiembre del afio
1926, formd la Sanitary Postage Ser-
vice Company, para instalar y explo-
tar dichos aparatos. En 1928 la Sani-
tary tenia unos 20.000 aparatos en
funcionamiento y un afo mas tarde
alardeaba de tener unos 30.000. Las
maquinas fueron instaladas en esta-
blecimientos bien conocidos, tales
como United-Cigar, Schulte, Ligget y
otras cadenas de establecimientos, asi
como también en millares de comer-
cios independientes méas modestos.

En el mes de agosto de 1928, y con
un alboroto considerable en la pren-
sa, Sanitary vino a ser una divisién
O parte de la recientemente formada
C. A. M. C. O. Schermack fue nom-
brado Gerente, mientras el financiero
A. J. Sack lo era para el cargo de Pre-
sidente de la compafifa. El equipo de
directores de la C. A. M. C. O., que
inmediatamente anuncié sus planes
para distribuir sus existencias entre
el publico, inclufa personalidades tan
famosas como el Gltimo Franklin De-
lano Roosevelt (posteriormente elegi-
do Presidente de los EE. UU. de Amé-
rica del Norte). C. A. M. C. O. anun-



cié que iba a dedicarse por completo
a los aparatos automdticos. Ademds
de la Sanitary Postage, C. A. M. C. O.
controlaba la General Vending Corpo-
ration of Virginia, Automatic Mer-
chandising Corporation of America,
Schermack Corporation of America y
Remington Service Machines Inc. El
equipo de directores de C. A. M. C. O.
anuncié que estaba operando con
36.000 basculas automdticas, 30.000
expendedores de sellos de correos, y
25.000 distribuidores de golosinas, al
tiempo que estaban haciendo grandes
progresos en el campo de los distri-
buidores de cigarrillos. Un prospecto
de la compafiia, dirigido a inversores
potenciales, anuncid que en 5 afos
C. A. M. C. O. podria llegar a tener
1.500.000 mdquinas, haciendo fanfas-
ticos beneficios.

La mas conocida de las instalacio-
nes de C. A. M. C. O. fue una serie de
15 aparatos en bateria, expendedores
de cigarrillos, con 3 cambios, instala-
do en la United Cigar Store, en las
calles 33 y Broadway, en la ciudad de
Nueva York. Mas tarde las mdquinas
fueron perfeccionadas con la adicion
de fondgrafos que repetian «thank
you» (gracias) después de que los
clientes hubieran insertado sus mo-
nedas.

La idea de la formacién de
€A V. € ©. se fos aparece sor-
prendentemente moderna desde que
los empresarios intentan también for-
mar grandes uniones de empresas re-
lacionadas con los aparatos automa-
ticos.

Mr. A. Grant, vice-presidente de la
United Cigar y uno de los organizado-
tes de C. A. M. C. O,, dijo en una in-
terviu en el afio 1929: «Tras poner
en marcha la compafia, empezamos a
discutir sobre la posibilidad de unir
los diferentes aspectos de nuestro ne-

gocio, a saber, la fabricacion, el ser-

vicio y la venta. Desde entonces for-
mamos la organizacidén general que
tenemos ahora que oscurece y supera
todas las organizaciones de las demas
compafifas dedicadas a la venta de
mercancias mediante maquinas».
Tras haberse formado la Compaiifa,
como Mr. Schermack dijo mdés tarde
a un periodista, «Entonces tuvimos la
buena suerte de entrar en contacto
con Mr. F. J. Lisman, de la empresas
F. J. Lisman and Company, un ban-
quero que habia sido miembro del
New York Stock Exchange durante
mas de 30 afios, quien unia a una ex-
celente y madura inteligencia una
magnifica y moderna actitud hacia las
nuevas ideas. Bajo la ayuda y direc-
cién de Lisman, C. A. M. C. O. prepa-
ré un prospecto de 4 paginas, proyec-
tando un rosado porvenir de ventasy
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beneficios, del orden de millones de
délares. En los dias oscuros de la de-
facidn de 1933, C. A. M, C. O. se de-
claré en bancarrota; algunos de sus
elementos fueron vendidos, otros‘fut’j‘-
ron simplemente retirados y liqui-
dados.

En el afio 1929 un fabricante C,!e
Chicago, que durante 44 afios habia
producido piezas sueltas para apara-
tos automdticos, denominado Natha-
niel Leverone fabricé unas bdasculas
automaticas que instalé en cl elevado
de Wilson Avenue. Leverone, que es-
taba orgulloso de la soberbia aparien-
cia de la bdscula, empalidecié al ob-
servar su peso en la misma: 200 li-
bras (80 kgs.). Se dirigié a una nue-

va bascula, situada en el otrq extre,
mo del andén, el resultado fye 6
pletamente distinto, SU peso se habi
reducido hasta 70 libras, Muchos
afios més tarde Leverone confesy e
esta experiencia fue lo que e habs
impulsado a entrar decididamente R
el negocio de los aparatos automst;.
cos. «iPor qué causas, yo Pensaby,
los hombres honrados no han prop,,
do sus oportunidades en este %énero
de cosas?». Aquel mismo afio, Leye.
rone y 11 socios pusieron en comgp
5.000 ddlares cada uno para fundar
la Canteen Company. M3s tarde in.
virtieron en la misma otros 5.000 ds.
lares por persona.

Escriba a:

Libertad, 28

Consiganos suscriptores...

Sugiéranos ideas...

Critiquenos los errores...

Deseamos, necesitamos y esperamos su colaboracién

EL MUNDO DEL AUTOMATICO

Barcelona (12)

» 228 -




T3 oloe dtf St

PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS NUEVOS
Aparato Tipo Fab?“fﬂg Er_g &
Irapecio Pin - Ball @ N @ 24.000' —*
Trinidad Pin - Ball C MG 24.000' —*
Sinfonia Pin - Ball G MG 24.000 —*
Sinfonola 96 Tocadiscos GEDASA 60.000'—*
Ventamatic 62 Distribuidor Automatic, S. A. 8.800'— *
Sur- Me Distribuidor Azkoyen 500'—*
Habilin (G) Pin - Ball Escardibul 38.000'—*
Habilin (P) Pin - Ball Escardibul 22312 - *
Autobol Pin - Ball Sanchis 27.000° — *
Bumper BL 108 Pin - Ball Laguna 15.000— *
Bumper BL 110 Pin - Ball Laguna 17.000° — *
Bumper BL 112 Pin - Ball Laguna 19.000°—*
Bumper BL 114 Pin - Ball Laguna 23.000'—*
Futbolin Gol Futbolin Laguna 10.000'—*
Tour Pin - Ball Petaco 31.200' - *
Volando Alto Pin - Ball Vaher 25.000‘—*
Carrera de Caballos  Pin - Ball Stuar 35.000—*
Sideral Senior Pin - Ball B A B R 27.000'—*
Sideral Junior Pin - Ball B A B R 18.000* —*
Colorin Pin - Ball Orats 30.000'—*
PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS USADOS

Ventamatic 60 Distribuidor Automatic, S. A. 6.500 *

Sinfonola 24 Tocadiscos GEDASA 30-000:—'

‘Bumper BL 108 Pin - Ball Laguna 1053003'—

Colorin Penalty Pin - Ball Petaco 12. <

Colorin Pin - Ball Petaco 12-000.—

Diana Pin - Ball Petaco 16.000'—

-7 A fin de ayudar a nuestros suscriptores en sus compras de aparatos auto-

' » tblicam ifas de cios de algunos apa-
‘maticos accionados por monedas, publicamos las tarifas de precios -
s. ias que @t&:ﬂr sefialados con un asterisco (*) son precios facilitados por el
cant W padm- ampliar esta lista en nimeros sucesivos contando con
dos los fabriczates.
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ANUNCIOS

T —

POR PALABB LS

En esta seccion publicamos las ofertas de compra, venta, etc. de a
accionados por monedas y sus accesorios, etc. bajo las siguientes tarifas:

paratos Automdtio,

Cada linea 10~ ptas. (minimo 5 lineas, unas 150 letras)

Como tinica direccién constard la de “El Mundo del Automdtico” que,
remitird las cartas recibidas al anunciante interesado.

a su vey,

Los originales deben llegar a nuestra redaccion antes del dia 26 de cada mes acompq.-

nados de su importe por cheque o Giro Postal.

Bstoy interesado en la adquisicién de va-
rios aparatos ELECTRONICQOS, entre ellos el
“"Oso Electronico'’, nuevos o usados. Escri-
bir a “El Mundo del Automético” n.° 19,
Libertad, 28 - Barcelona (12).

Vendo aparato Trafalgar de la casa Mate-
rial Blectronico, S. A. de Zaragoza. usado de
seis afios en buen estado. Escribir a “Fl
Mundo del Automético” n.° 20. Libertad,
28 - Barcelona (12). '

Compro aparatos ‘‘millén'* extranjeros
usados en buen estado. Escribir a “El Mun-

do del Automético’ n.° 21. Libertad, 28-Bar-

celona (12).

Busco local en Barce[ona dedicado ala
explotacién de juegos de salén. Escribjr a
“El Mundo del Automatico” n.° 5, Liher.
tad, 28 - Barcelona (12).

Comprarfa futbolines seminuevos y usa-
dos en buen estado.Escribira “El Mundo
del Automético” n.° 4 Libertad, 28 - Barce-
lona (12).

Vendo 4 Pin-Ball Laguna Modelo BL 108
a buen precio, funcionando en impecable
estado. Escribir a “El Mundo del Automético”
n.° 22 Libertad,28 - Barcelona (12).

AUTOMATICOS, C. M. C.

PRIMER FABRICANTE EN ESPANA DE
APARATOS ELECTRONICOS DEL “MILLON“
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e aqui la maquina que
le proporcionard mads
clientes y... con

MAS CLIENTES,
i MAYORES GANANCIAS |

Tocadiscos
automatico de
alta fidelidad



