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CARTA A NUESTROS LECTORES

El numero de marzo de nuestra revista estara dedi-
cado a glosar en todos sus aspectos los aparatos del
"millén" o "Pin-balls". Contamos con la colaboracioén
de importantes firmas del ramo que nos han facilitado
toda serie de detalles.

Gracias a la preparacién de este numero extraordi-
nario hemos podido enterarnos de que algunas firmas
tienen listas de precios impresas o ciclostiladas. Esto
nos ha llenado de satisfaccidén y nos hace pensar en la
posibilidad de que tal practica se extienda.

No hemos de olvidar la regla 4.2 del Decalogo del
Automatismo: "El conjunto de las operaciones comercia-
les relacionadas con el Automatismo debe tratarse con
la seriedad normal en las relaciones comerciales". :

No deseamos hacer hincapié en algunos sucesos que
no honran al automatico, y haciéndonos eco de la teoria
de que sélo conviene dar a conocer lo bueno, ocultando

o disimulando lo malo, daremos a conocer en breve una

lista de casas que fa0111tan listas de precio:s de
productos en forma impresa o ciclostile )
contribuir con ello al mej oramlenho de 1
comerciales en nuestro ram@.» :
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Ohservando

Nuevamente el pdjaro simpé&tico Yy
sabroso habla de los dis#ribuidor.es
autométicos instalados en las estacio-
nes del "Metro" de MADRID. Esté
tranquilo el ave, las maquinas son es-
panolas y su fabricante puede atender
las ampliaciones del "Metro™.

*

Los amantes del automovilismo, pero
que carecen de carnet, pueden demos-
trar sus habilidades gracias a un nuevo
aparafo, el AUTOBOL. Este aparato
exige mejores reflejos que el Pin-Ball
clésico y posee mayor emocién.

*

GEDASA prepara notables mejoras
en sus Sinfonolas. Aparte un mejor
acabado en los detalles, piensa instalar
contadores de popularidad. También
estd en estudio la posibilidad de que
las Sinfonolas funcionen con monedas
de cinco pesetas dando derecho a tres
selecciones.

*

PETACO, de Madrid, fabrica dos
modelos distintos de aparatos del "mi-

ll6n" de gran belleza de Ifneas y per-
fecto acabado técnico.

*

Se nos ha hablado de contactos ha-
bidos enfre una fébrica de tocadiscos
autométicos y una fébrica de Pin-Balls
con vistas a una colaboracién c:on]un’ra,:

28 .

Los profesionoles del ogmmdﬁCo L
tentan organizarse en Alicante, y g
habla de un Sindicato del Automético,
Procuraremos tener informados a nues.
tros lectores.

*

Dos nuevas firmas se aprestan a lan-
zar al mercado sus aparatos tipo “mi-
l6n". Una radicada en Barcelona, y lo
segunda en Madrid. Es una lastima este
desperdigamiento de fuerzas.

SIEMPRE EN LA BOCA

DULCES TARDA, §. A
Ronda San Pable, 77
BARCELONA (15) .,& i




novedades

del

EXTIEN ﬁ SO

GRAN BRETANA

Una Ley complementaria a la Ley sobre
el juego

En la Cdmara de Diputados inglesa,
un grupo de los mismos, pertenecientes
mds bien al partido conservador que al
liberal, ha propuesfo un proyecto de ley
que debe precisar las ambiguas dispo-
siciones de la ley sobre el juego en vi-
gor hasta ahora. Hasta ahora era im-
posible ver claramente cémo debian ser
interpretados los preceptos de la ley
en vigor actualmente, segin la cual el
beneficio resultante de los juegos auto-
méticos no podfa ser para los particu-
lares. El nuevo proyecto de ley debe
ayudar a comprender esta imprecisién

jurfdica. La segunda lectura estd pre-
vistiel pema ol 23371962 (/- ).

SUIZA

La revista financiera suiza "Schwei-
zerische Finanz Zeitung" que es una pu-
blicacién particularmente interesante y
de gran calidad, publica regularmente
unos anexos muy interesanfes.

En su ntimero del 10 de noviembre de
1961, publicé un anexo técnico de ocho
péginas dedicado a los distribuidores
autométicos. Ultimamente, el 10 de
agosto de 1961, publicaba otro anexo,
abundantemente ilustrado, de cuatro
pdginas de gran tamafio, consagrado a
la venta alitomética. Leyendo estos dos

anexos podemos apreciar el gran retra-
so que llevamos en Espafia en lo que al
automdtico se refiere.

FRANCIA

IMPORTACIONES DE APARATOS
AUTOMATICOS DESPE L/ BIN-
TRADA EN VIGOR DE [Zas il
DAS DE LIBERACION

Unicamente relatamos las importa-
ciones de material procedente de los
Estados Unidos de Norteamérica.

Tocadiscos.

Durante el 4.° trimestre de 1960 han
sido importados |13 aparatos por un
valor de 87.000 $. Durante el primer
trimestre de 1961 han sido importados
439 aparatos por un valor de 293.000
délares.

Billares electrénicos.

Durante el 4.° trimestre de 1961 las
importaciones han alcanzado la- cifra
de 665 aparatos por un valor de
177.172 $. En el primer trimestre de
1961: 1.019 aparatos por un valor de
385.090 $. Durante el 2.° trimestre de
1961: |.455 aparatos por un valor de
502.253 $.

Durante este segundo trimestre Fran-
cia se ha colocado a la cabeza de to-
dos los pafses del mundo en cuanto a
la importacién de billares electrénicos.
Paralelamente y durante el mismo pe-
rfodo, Bélgica importé 2.101 apardtes
por un valor de 425.842 §. {Aut.M )

3 s



apartado le ga]

105 APARATOS AUTOMATI

| — Zaragoza

La instalacién y explotacion de /|O_5
diversos tipos de aparatos oufomcﬂ—
cos, y concretamente la de |o§ distri-
buidores automdticos, viene sujeta en
ocasiones a satisfacer determinados de-
rechos o tasas municipales.

En ninguna esfera son tan variadas,
heterogéneas y de diverso contenido
econémico las exacciones, como en la
esfera municipal, y mientras en unos
municipios una actividad esté exenta de
todo arbitrio o exaccién, en la vecina
se les imponen en tal cuantia que casi
llegan a hacer privativo el ejercicio de
lo actividad sobre la cual recaen.

Nuestro deseo es, a fravés de las pé-
ginas de esta publicacién, dar una bre-
ve idea a los posibles interesados, de
las exacciones a que estd sujeta la ins-
talacién y explotacion, en los diversos
términos municipales, de los aparatos
distribuidores automaticos.

Hemos dicho que, en algunos munici-
pios, la instalacién y explotacién de los
mencionados aparatos aparecen exen-
fas de todo tipo de exaccién municipal.
Este es normalmente el caso de los pe-
quenos municipios, con un sistema fiscal
poco elaborado. Pero es también el
coso.de municipios importantes que, en
las diversas partidas o conceptos de sus
Ordgnonzos Fiscales municipales, no
confienen taxativamente, ni hacen obie_
oo Bl i ST
en la rectg i.n+erpre+o§(']’so' o e
las leyes y disposici 'o'n»res‘mdwq i

‘ Osiciones  fiscales, no

- 3 -

cos ANTE LA IMPOSICION MUNIGipy,

debe admitirse nunca que sea procti.
cada una exaccién municipal con bage
en preceptos de analogia inaplicables
totalmente en el campo de lo fiscql,

Sin embargo, algunos municipios pre.
tenden imponer exacciones sobre los
distribuidores autométicos, con base en
una interpretacién analégica més o me-
nos amplia. Puede aceptarse ello en el
caso de que se llegue asi a una cuota
reducida y de acuerdo con las circuns-
tancias, pero nunca si se inftenta recau-
dar una cuota claramente abusiva: ast
determinados  municipios  prefenden
exaccionar por los distribuidores aufo-
méticos de chiclés y caramelos la mis-
ma cantidad que por los surtidores de
gasolina. El absurdo vy la ilegalidad de
la aplicacién analégica resultan en este
caso bien patentes. .

El fundamento/y base de la imposi-
cién municipal sobre la instalacion Y
explotacién de los aparatos automati-
cos, radica en la utilizacién que €stos
realizan de la via piblica, o de otro bien
de cardcter piblico cualquiera. De estd
forma podemos decir que, en cuG")f,o
tales aparatos no utilizan un bien pY
blico o la via piblica, no pueden ven'
sujetos @ ninguna exaccién municlpd®
Asl es evidente que los aparatos IN*
talados en interiores de locales no €
ben satisfacer ninguna exaccién M
nicipal.

s

En Zaragoza las Ordenanzas F"S??r;
J‘f"s someten taxativamente a exaccio

(Continiia en la pdgind 34)
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Lste mimero ha sido
g 9
las siguientes firmas:

prestadas por

a la vez que testimoniamos
los industriales espaiioles de
futuros clientes a trayés de

i S

4 la confianza y colaboracisy

posible gracias

Automaten Markt (Alemania)

Automatic S. /\.’
Avda. de la Repu
Barcelona (6)

Automaticos C. M. (@

Delicias, 27 - 29

Zaragoza .
Automatisch Verkaufen (Alemania)

Chocolates Elgorriaga
Iran (Guipuzcoa)

Comercial Canal Romagosa, S. A.
Valencia, 295
Barcelona (9)

Der Miinzautomat (Alemania)

Dulces Tard4, S. A.
Ronda de San Pablo, 77

Barcelona (15)

G B B A S A
Valderribas, 52
Madrid (7)

Industrias Laguna
Travesera de las Corts, 78
Barcelona (14)

blica Argentina, 30

Revue Mensuelle de 1'‘Automatique (Francia)

Robert Jubal
Travesera de Gracia, 86
Barcelona (6)

SALOR, S. A.

Avenida José Antonio, 600
Barcelona (7)

Talleres Azkoyen
Peralta (Navarra)

U. B. A. Revue (Bélgica)
VEND (U. S. A)

Ventamatic
Doctor Castelo, 36
Madrid (9)

nuestra revista.

nuestro agradecimiento, hacemos un llamamiento @
[ automdtico para que establezcan contacto con SuS

=3 -
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PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS NUEVOS

Aparato

Trinidad
Sinfonia
Sinfonola 96
Ventamatic 61
Sur - Me
Habilin

Autobol
Bumper BL 108
Bumper BL 110
Bumper BL 112
Bumper BL 114
Futbolin Gol
Tour

Volando Alto

PRECIOS

Ventamatic 60

Sinfonola 24

Bumper BL 108
A fin

madticos
ratos. Lo

Tipo

Pin - Ball
Pin - Ball
Tocadiscos
Distribuidor
Distribuidor
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Futbolin
Pin - Ball
Pin - Ball

ORIENTATIVOS DE APARATOS USADOS

Distribuidor

Tocadiscos

; Pin - Ball

Fabrlcqgt_q

C. MG
G MG

GEDASA

Automatic, S. A.

Azkoyen

Escardibul

Sanchis
Laguna
Laguna
Laguna

Laguna

. Laguna

Petaco
Vaher

Automatic, S. A.

GEDASA

Laguna

Preclo

20.000°—
20.000'—
60.000'—
8.800" —
500'—
30.000'—
27.000° —
15.000° -
17.000° —
19.000'—
23.0C0'—
10.000° *
22,500 —
25.000'—

6.100" -
40.000° —
10.000'—

dar a  Wilesinos suscriptores en sus compras de aparatos auto-
nonedas, publicamos las tarifas de precios de algunos apa-
os con un_asterisco (*) son

ios facilitados por el
liar esta Iis . 4

sivos contando con




En esta secci
or monedas y SUS ace

Cada linea 10'- ptas. (
d la

accionados P

Como unica direccion constar

remitird las cartas recibidas al anunci

j tra red
s originales deben llegar a mues
S ro Postal.

fiados de su importe por cheque o Gi

Compro maquinas “millen’”  usadas
C. M. C. Escribir a “El Mundo del Auto-
Eatico i 22, Libertad, 28/- Barcelona (12)

Compraria futbolines semi-nuevos y
eados en..buen estade. Escribifia Al

Mundo del Automatico’’ n.° 4. libertad, 28
Barcelona (12).

Busco local en Barcelona, dedicado a
la explotacién de juegos de salon. Escribir

a “El Mundo del Automatico’* n.® 5. Liber-
tad, 28 - Barcelona (12).

Compro maquinas usadas “millon” de
Llaguna, Vaher y PETACO. Escribir a “El
Mundo del Automético” n.° 7. Libertad, 28
Barcelona (12).

Si Vd. sabe donde puedo encontrar
méaquinas automaticas antiguas, preferible
fabricadas antes de 1.900 y en todo caso
antes de 1.936, escriba a “'El Mundo del
Automatico’ n.° 8. Libertad, 28 - Barce-
lona (12).

Vendo Tocadiscos, marca GEDASA,
Modelo Sinfonola 24 selecciones, perfecto
funcionamiento, 35.000'~ ptas. al contado
o 40.000'~ en seis meses. Escribir a

“El Mundo del Automatico’ n.° 9. Liber.
tad, 28 - Barcelona {2 g

OPORTUNIDAD. - Se vende stc;é‘ljéildé’"*

apgratos automaticos perfumadores accio-
nados por monedas de una peseta,
concesiones. Buena presentacisn

: econé-
micos; y ono

tad, 29 ‘Barcelona: (12).
= 3.4 =

s de compra,

: ta :
én publicamos las ofer bt Jas siguientes tarifas:

esorios, etc.

minimo 5 lineas,
i s 7

T ol Mundo del Automdtico” que, a g o

ante interesado.
accién antes

con

por tener que ausentarme. Escribi
m . rme. Escribir a
El Mundo del Automatico'! B, ¥ Libe? G

senta, etc. de aparatos automqg,,

anas 150 letras)

del dia 26 de cada mes acomy,.

(Viene de la pagina 3,
Apartado legal

a los aparatos distribuidores aufoméf
cos, en la Ordenanza n.° 35, de cuyo
contenido se desprende lo siguiente:

La instalacién de aparatos que vue-
len sobre la via piblica viene sujeta o
la obtencién del previo permiso muni-
cipal, mediante la oportuna instancia
indicando lugar, caracterisficas, efc.

La explotacién de los aparafos gue
vuelen sobre la via pdblica viene suje-
ta al pago de una tasa de 300 — pios.
anuales, o fraccién.

TARBEY. -0 &
AR Ama—lia,——&i»g o
BARCELONA (7




LA BAILARINA ¥ FL AUTOMATICO

por RAMON PUJOL, redactor de “Solidaridad Nacional” y “Radio Espafia en Barcelona'*

Encuentro casual en las Ramblas.
Aurora Pons, primera bailarina "estre-
lla" del cuerpo de baile del Liceo, sale
de ensayar y se dirige @ su casa. Auro-
ra Pons es figura de méxima actualidad
artistica. Medalla de Cro del Circulo
de Bellas Artes, de Madrid; Medalla de
Oro del Gran Teatro del Liceo, de
Barcelona... Le felicito por sus friunfos
y le pregunto sus impresiones:

—Puedes imaginértelas fécilmente.
Estoy profundamente emocionada vy
agradecida a todos, porque todos se
han portado maravillosamente bien
conmigo.

Pronto la conversacién abandona los
temas artisticos. Y Aurora Pons, seno-
ra de Calderer, nos brinda una noti-
cia. Pasamos delante de uno de esos
aparatitos en los cuales depositas uno
moneda vy salen chocolatines, caramelos
o chiclés. Y la gentil bailarina exclama:

—Gracias a uno de estos aparatos,
pude cenar una noche.

Luego, con esa simpatia que la defi-
ne y que es uno de sus més poderosos
encantos, explica:

—Habfa ensuyodo hasta muy tarde
en el "Liceo", y luego me estretuve mas
de la cuenta en el camerino. Total que,
cuando saif a la calle, estaba todo ce-
rrado y no habfa forma de encontfrar
un bar, un cofé o un restaurante
abiertos.

—Y tG tenfas apetito, seguro.
—;Cémo apetito? Hambre, un ham-
bre tremend horrorosa. Hc:b'omos en-

~—Pues, si. Porque, como no habfa
nada abierto, me paré delante de uno
de ellos y, moneda va, moneda viene,
pude comer algunos chocolatines.

Confieso que nunca me habia fijado
en esos aparatos. Los habia visto, claro
estd, muchas veces, pero siempre sin
prestarles excesiva atencién. Aurora
Pons, figura de actualidad en los am-
bientes artfsticos —recuerden sus dos
Medallas de Oro— me brindé también
un sugesfivo tfema.

Desde aquel dfa, miro con més sim-
patia a esos aparatos colocados en la
via plblica. Algunas veces, incluso,
hasta me animo a ser "cliente” de los
mismos. Chocolatines no, que luego
producen sed. Pero caramelos, que re-
frescan, sf. Y, en ocasiones, influencias
de allende el Océano, hasta me decido
par uno de esos "chiclés” que mastica-
mos con el mismo entusiasmo como de-
ben hacerlo los pobladores de Texas o
Nueva Orleans.

Creo, sinceramente, que prestan un
buen servicio ciudadano. No molestan y
son Gtiles. Si no se quiere usarlos, no
se sienten ofendidos y permanecen mu-
dos y callados. Si se solicita su "cola-
boracién" la prestan répida y veloz-
mente. Siempre y cuando cuenten con
las suficientes y debidas reservas. Ni
son demasiado visibles ni alteran la ar-
monfa de las paredes donde estén co-
locados. Por esto decfa antes que creo
prestan un buen servicio. Y sin pedir a
cambio més que el precio fijado por sus
creadores. Un precio que no puede ser
rega’reado por los clientes, porque es
un "precio fijo" como el de los grandes
almacenes o el de los tiendas de cate-
gorfa.

A "precio fijo", pues, los aparatos

(Contintia en la pdgina 44)
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cartas al

Muy Sr. mio:

He leido varios numeros de su 1evista
“El Mundo del Automético’ y la he encon-
trado muy interesante, sobre todo para aquél
que se relaciona con el automatico; por lo
tanto cuénteme desde ahora mismo como
uno de sus suscriptores. (.. .)

Estoy interesado en comprar una ma-
quina limpiadora de calzado y una méquina
distribuidora de tabaco. ;Podria Vd. indicar-
me a quienes debo dirigirme? (...)

En espera de sus noticias atentamente
le saluda

JUAN DE ANDRES (Maprip)

director

Tomamos nota de su suscripcion y nos
alegramos de que encuentre interesante nuestra
revista. Procuraremos no defraudarle en el
futuro.

Para la compra de una mdquina lus-
tradora de zapatos se puede Vd. dirigir a
MECALECTRIC, San Isidro, 47. Sabadell
(Barcelona) 0 a E. SIMAL, Rosellén, 546. Bar-
celona (13) con la seguridad de que se verd
atendido gustosamerie.

En cuanto al aparato distribuidor de
tabaco nos permitimos indicarle se dirija a
AUTOMATIC, S. A. Avenida de la Repiblica
Argentina, 30. Barcelona (6).

SALOR, 5. 4. -

FABRICACION JUEGOS
DE SALON

APARATOS ELECTRONICOS
Y AUTOMATICOS

Avenida José Antonio, 600
Teléfono 231 14 94
BARCELONZ [7)

SRR




BREVE HISTORIA DE LOS DISTRIBUIDORES AUTOMATICOS
EN LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA

Por G. R. SCHREIBER

Aquel mismo afio el Concejo muni-
cipal de Parfs dicté una Ley prohibien-
do a los conductores de coches de co-
ballos de alquiler usar estufas de lefia
para que los pasajeros pudieran tener
calientes los pies. Como sustitutivo de
las estufas fueron colocados gran ni-
mero de distribuidores autométicos de
agua caliente en kioscos situados en
las esquinas de las calles. Los aparatos
servian unos 2 litros de agua caliente,
tras la insercién de la oportuna mone-
da, y los cocheros utilizaban latas lle-
nas de esta agua en lugar de las anti-
guas estufas de lefia. Asimismo los apa-
ratos eran utilizados por los pobres de
la ciudad que carecfan en sus casas de
agua caliente.

Darle voz al "vendedor silencioso”
fue utilizado por primera vez en Nueva
York, en 1890. Esta, como veremos, fue
una de las principales ideas para el
futuro desarrollo y expansién de los
aparatos automdticos, El primer apa-
rato automatico sonoro fue una béscu-
la que llevaba incorporado un fonégra-
fo. Mientras el usuario, tras depositar
una moneda, lefa su peso en la esfera,
el fonégrafo tocaba un breve episodio
de alguna épera conocida o una can-
ci6n popular. Sin embargo el plblico
deseaba més un peso exacto que el
entretenimiento que se le ofrecfa, y la
béscula sonora desaparecié répidamen-
te de escena.

Francia adopté entusidsticamente los
aparatos autométicos, tras los produc-
tivos ensayos de los distribuidores de
chocolates y bombones. Naturalmente

1

los franceses concibieron rdpidamente
la idea de extender los principios de la
venta automética a los més famosos
productos nacionales. Un reportaje de
"Scientific American", de 26 de diciem-
bre de 1891, describe con bastante
detalle el auge de las "Fuentes auto-
méticas" en Parfs y otras ciudades de
Francia,

El reporter de esta revista escribié:
"En los distribuidores autométicos de
que hablamos basta poner una mone-

DISTRIBUIDOR DE "MALAGA"

( Continiia en la pdgina siguiente)
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da ce 5 ¢ts, en ung ranura, para e
un tubo situado bajo acuella enfregue
un pequenc vaso de II\I‘Illl‘llI, Lry graf
vasoe de cerveza, elc., para lanar, Ll
aparato actua con perfecta rogular
dad y la cantidad de liquido es siempre
cuidadosamente medida, variando su
volumen segin la clase del mismo, Aqul
hay distribuidores de esta clase cue
sirven  bebidas calientes (fales como
café) o helados. Diferentes tipos de ta-
los apa;cn‘os estén actualmente instala-
_ ; g

Una ilustracién en el texto mostraba
un Bar en Montmartre con docenas de
distribuidores automdéticos en forma de
barril. Esta fue la primera vez —que
conozeamos ~—cue una serie de apara
tos automdticos fueron colocados en
bateria uno junto al ofro, préctica con-
tinuada desde entonces hasta la Gran
Depresién y renovada durante esta dl-
tima década en los Estados Unidos.

"Scientific American" vefa con gran
complacencia el desenvolvimiento de los
aparatos autométicos, La publicacién

i 8 .

decia o los lectores qué lbil""”""’i"
G r'”“”““b[[’l: llr!l/"“l“fl"",, }f;r.i',
RIEINE ol H,,,.',mrlnr como para el ven

dedor,

”l ] (“',lfibuirJur (m!urrn/ﬂif (&) Ufr‘;r 6 lar
ventajas, para ol consumidor, de la en
fraga inmediata, por una suma moderg
da y sin pérdida de tiempo, de una
canfidad cuidadosamente medida de
una bebida fria o caliente, distribuida
directamente por el fabricante, El lti
mo, vendiendo su mercancia directa:
mente, puede ofrecerla a un precio muy
reducido y, con la ayuda de los anun-
cios puestos a vista del plblico por el

propio aparate, puede obtener la me-
gr de las publicidades."

Estos argumentos en favor de los
aparatos autométicos son convincentes
y ufilizades alin hoy en dfa, Un repor-
taje de "Scientific American" indica,
sin embargo, que estos aparatos tuvie-
ron también sus enemigos, como lo de-
muestra lo que sigue:

"De hecho estos distribuidores auto-
méficos de bebidas y liquidos tienen,
por enemigos naturales, a fodos los fa-
bricantes cuyos productos, indiferentes
o malsanos, no pueden resistir el deci-
sivo test de las pruebas y autorizacio-
nes sanitarias".

"Nosotros no podemos extendernos',
continuaba el periédico, "sobre las nu-
merosas aplicaciones para las que pue-
den utilizarse los distribuidores automa-
ticos de bebidas y liquidos en los esta-
blecimientos de consumo. En las esta-
ciones de ferrocarril, jardines pablicos,
ofc., serd posible utilizar estos apara-
fos, ya con el filantrépico objeto de fa-
cilitar a los necesitados bebidas sanas
y fortalecientes (tales como leche, cal-
do, efc.) y a bajo precio: o con el sim-
ple motivo de dar a conocer un nuevo
producto”.




LA CALIDAD Y LA RENTABILIDAD
pASE PRIMORDIAL DE TODO APARATO AUTOMATICO

Todo aparato automético, cualquiera
Je sea su funcién dentro de las diver-
qus clases svisientes. debe reunis dos
condiciones indispensables: calidad 'y

. entabilidad.

No vamos ahora a analizar si se tra-
& de un "millén", un Yocadiscos, un
distribuidor o cualquier otro que me-
diante la introduccién de una moneda
accione cualquier dispositivo. Pero sf
debemos decir que quien ha introdu-
cido la mencionada moneda no puede
ni debe nunca, tener que ir al estable-
cimiento o donde sea, a decir: ";Oiga,
he tirado la moneda y esto no funcio-
na!" Esta frase que, para desgracia
general de los automdticos, ha sido
pronunciada con relativa frecuencia
hasta estos Gltimos tiempos —ya que
los seleccionadores de monedas eran
casi inexistentes o muy defectuosos en
la inmensa mayorfa de los aparatos dis-
persos por toda la geografia nacio-
nal—, parece que va a ser descartada
definitivamente de los labios de los fu-
turos clientes, debido a la perfeccién
lograda en los antes mencionados se-
leccionadores de monedas, introduci-
dos en todos los sectores del automatis-
mo espanol. Pero es muy de lamentar
la confianza perdida por el cliente del
aparato automético, respecto al fabri-
cante. El explotador en potencia ve to-
dos los eu*l@méﬁ(;: s desde el estrecho

es visitado por un comerciante de los
aparatos automdticos, no desea ofr ha-
blar de ellos aunque los que le ofrecen
sean de distinto tipo y de concepcién
distinta al otro aparato de mala cali-
dad. Para dicho sefior el aparato re-
presenta una serie de discusiones con
la casa suministradora, disgustos con los
clientes, continuas llamadas telefénicas
para sy reparacién, cantidades de mo-
nedas falsas, dfas con el aparato inacti-
vo por obstruccién de la ranura del
monedero por parte de algin gambe-
rro, y para colmo una recaudacién que,
aln siendo interesante, no compensa
los malos ratos pasados por culpa del
aparato. Si analizamos con un poco de
buena voluntad todo lo expuesto llega-
mos a la conclusién de que con un se-
leccionador de monedas todas estas
contrariedades no se dan y la recauda-
cién es mas elevada que lo previsto,
pues no se ha infroducido la descon-
fianza en el cliente. Con un aparato de
calidad su instalacién es realmente ren-
table.

Si actualmente se han solucionado
todos los inconvenientes de los apara-
tos automdticos no por esto dejan de
haber una serie de sefiores a los que
dichas maquinas les causan alergia.

Podemos decir, cuando vemos la apa-
ricién de un mal aparato en el merca-
do nacional, "No aguantard mucho
tiempo" y esperar su desaparicién. Pero
fengamos en cuenta que si un aparato
sale al mercado con vida precaria y
desaparece pronto deja tras de si una
estela de desconfianza hacia todo lo
que lleva el nombre de automatismo, y

‘.:,‘nqqmplio sector relaciona y considera

g

gual todo lo accionado por monedas,
in distinguir la calidad que diferencia
un buen aparato de otro malo.

(Continiia en lg pdgina siguiente)
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El aparato automético debe ser per-
focto en cuanfo a su funcionamiento;
es decir, debe reunir las siguientes con-
diciones:

a) Imposibilidad de admitir ofras
monedas a las exigidas por el aparato.
b) Debe ser sencillo en su manejo.

c) Vistoso y de afractiva presenta-
cién,

d) Que no pueda existir la posibi-
lidad de que se trague las monedas sin
dar nada a cambio.

No se debe lanzar al mercado nada
que no haya sido estudiado cuidadosa-
mente, analizando su funcionamiento y
estudiando su rentabilidad. Es preciso
saber escoger los explotadores y los
lugares adecuados para su explotacion.
Si se construye un aparato sin fallos de
funcionamiento pero de escaso rendi-
miento, se haré creer que el automético
no es rentable cosa totalmente falsa.

La recaudacién efectuada durante
un cierto perfodo de tiempo por un
aparato es lo que nos da la idea de
su rentabilidad. Esta "puede" ser inver-
samente proporcional a la duracién del
aparato —afios de vida— y debe ser
directamente proporcional al precio
del automético y al trabajo que pueda
proporcionar.

Esto significa que a més afios de vida
de un aparato menor PUEDE ser su
rendimiento; si un aparato dura poco
tiempo debe dar un rendimiento muy
elevado, si dura mucho tiempo lo pue-
de dar menor. En cambio, si su precio
es elevado, alta debe ser la rentabili-
dad, si el coste es bajo podemos con-
senfir en que el rendimiento sea baijo.
Si nos ocasiona una preocu
trabajo constante debe

rnos

pacién o un

ciona ninguna molestia, con un mfnimo
rendimienfo ya es aceptable. Esto es
un gran error ya dque el establecimiento,
entidad, etc., que explote un aparato
lo hace pensando que le proporcionard
un beneficio, y si éste es tan bajo que
no compense ni el in’r'erés invertido en
su explofacién, producird una decepcién
muy légica y normal hacia el autométi-
co adquirido.

En resumen, un aparato automdtico
debe tener un rendimiento compensato-
rio proporcional a todo lo anteriormen-
te expuesto, pero también digno de te-
nerse en cuenta como ayuda o comple-
mento de un determinado negocio.
Debe ser lo suficientemente interesante
para vencer la apatfa del futuro explo-
tador, al mismo tiempo que vea un
aumento de sus ingresos, en un terre-
no completamente nuevo para él.

Es por todo esto por lo que cuando
vemos aparecer en el mercado un nue-
vo aufomético, no debemos encogernos
de hombros si suponemos que no tfen-
drd éxito, sino que debemos pensar en
el mal efecto y la desconfianza que
produciré con su caida, pues siempre se
prueba en un lugar piblico y este pi-
blico que lo ha experimentao puede in-
fluir en la opinién de la masa.

Sea precavido el fabricante novel de
cualquier tipo de aparatos autométi-
cos, ya que si emprende su camino con
mal pie, serd el primero en sufrir las
consecuencias, cerrdndose | as
de este pequefic mundo
co. Por el contra
mercado nacion
i
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CARACTERISTICAS

A fravés de los distintos tipos de fa-
bricacién de Tocadiscos Autométicos,
se ha logrado con SINFONOLA 96 una
realizacién técnicamente perfecta.

Disponemos, en primer lugar, de una
capacidad de 48 discos que, al estar
grabados por ambos lados o caras, nos
permiten las 96 selecciones para que
esté concebido.

A su vez, generalmente, cada cara
confiene 2 grabaciones distintas, lo que
hace que estas 96 selecciones se con-
viertan en realidad en 192 audiciones
o piezas musicales diferentes.

Con esto se hace realidad la varia-
cidén necesaria para que cada Apara-
to contenga una diversidad de temas
musicales capaz de cubrir las exigen-
cias de los mas diversos gustos.

Por ofra parte, si tenemos en cuen-
ta que nuestra Organizacién ampara y
facilita el cambio de los 48 discos me-
diante el pago de un pequefio alquiler
mensual, vemos fambién conseguida la
premisa de mantener constantemente al
dia, renovada mensualmente, por ejem-
plo, la atencién del piblico con las
grabaciones de mas actualidad.
SELECCION Y AUDICION

Conviene distinguir estos dos concep-
tos para su uso correcto en cada caso.

Seleccién es el hecho de sacar un
disco de su casilla para ponerlo en fun-
cionamiento.

Audicién es la que nos da ese mismo
disco al estar actuando.

Como ya hemos visto que cada dis-
co contiene dos grabaciones por cara,
resulta que cada seleccién tiene a su

vez dos audiciones,

DEL SINFONOLA 96 S.

Los discos descansan verticalmente
en un encasillado numerado, donde se
colocan en orden de coincidencia con
lo misma numeracién del | al 96 tanto
en el programa como en el tablero del
selector.

Esta posicién vertical de los discos
nos permite conseguir la audicién auto-
mdatica de sus dos caras (mediante un
movimiento de traslacién mecdanica del
brazo portador de la aguja para si-
tuarla en la cara correspondiente), fa-
cilitando, ademés, una mayor suavidad
al establecerse el contacto de la aguja
con el disco, que la obtenida al caer la
aguja sobre el disco situado horizon-
talmente.

La natural colocacién de los discos
en el encasillado nos sitéa las caras de
los mismos a izquierda y derecha de la
persona que los mira.

De esta manera, las caras de la iz-
quierda corresponderdn siempre a los
nimeros impares dei programa y, en
consecuencia, las caras de la derecha a
los nimeros pares del mismo.

Si hemos dispuesto el Aparato para
varias selecciones consecutivas, y éstas
son indistintamente correspondientes a
nimeros pares e impares, el carro se-
lector, al iniciar su recorrido en busca
de los discos seleccionados, nos pondrd
en audicién primeramente toda una
misma serie de niimeros pares o impa-
res, segin su posicién al iniciar la mar-
cha, hasta llegar al final de su recorri-
do. Inmediatamente retrocederd en sen-
tido inverso para recoger todas las de-

mas audiciones de la otra serie de nG-
meros.

(Contimiia en la pagina siguiente)
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Con ello se ha logrado también una
mayor rapidez en la audicién ininte-
rrumpida de una serie de discos.
FUNCIONAMIENTO DEL SELECTOR

Una de las caracterfsticas més des-
tacadas del SINFONOLA 96 S. es el
bien conseguido mando selector, para
el cual se han eliminado las antiguas te-
clas de contactos eléctricos, que en an-
teriores aparatos eran fuente de conti-
nuos entorpecimientos.

El mando selector actual, totalmente
mecénico, desafia el trato més brusco
(que hay que fener en cuenta en apa-
ratos puestos en manos de todos los
plblicos). Es totalmente mecdnico y se
acciona facilmente mediante un pulsa-
dor que sitla la linea indicadora, mon-
tada en lente de aumento sobre el ni-
mero de seleccién requerido.

Efectuada la seleccién, se depositan
las dos monedas en la ranura corres-
pondiente al monedero.

Si alguna de estas dos monedas es
defectuosa o no son las requeridas para
el funcionamiento del SINFONOLA, nos
es devuelta por un vertedero situado al
lado derecho del Aparato, accionado
por su mando correspondiente.

Introduciendo los monedas precisas,
éstas accionan un micro-interruptor,
que a su vez actla sobre un conjunto
de relés.

Al caer la segunda moneda, un relé
da tensién al pulsador rojo del Selector,
encendiéndose la lamparita piloto que
indica que el Aparato estd en disposi-
cién de darnos la audicién pedida, que
obtendremos con sélo presionar dicho
pulsador. : .

Al hacerlo asf, se efec
ciones distintas pero coor

" ;

tian l@;,s; F i

d

‘tuar bajo el sistema de

na del selector, que mediante una ex-
céntrica actta sobre el carro propia-
mente dicho.

Este selector fiene un peine con 192
muescas en las cuales se alojan otros
tantos trinquetes. Un grupo de estos
(ltimos corresponden a la serie de ni-
meros pares y el ofro a la serie de ni-
meros impares.

Al pulsar para seleccionar un ndme-
ro, el carro se pone en marcha en su
busca hasta que los frotadores coinci-
den con el trinquete de la misma nu-
meracién. Queda entonces automati-
camente desembragado el carro, pero
su motor sigue funcionando para sacar
el disco de su casilla o almacén vy si-
tuarlo en audicién.

AMPLIFICADOR

Al situarse el disco en posicién de
audicién se efectlia un contacto sobre
un relé del amplificador de sonido para
la conexién de alta tensién, con lo que
instanténeamente acta recogiendo el
sonido y emitiéndolo por un potente al-
tavoz de 12 pulgadas, montado en la
caja de resonancia, que ha sido tratada
especialmente para dotarla de unas
condiciones aclsticas perfectas.

De la calidad extraordinaria de nues-
tro amplificador nos dard una idea el
hecho de que estd construide c

que tiene una potenci
pecialmente que .
mando para |
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(Viene de la pdgina 35)

La bailarina y el automatico Gamercial canal Rﬂmagasa, s, A.

mecdnicos en cuestiéon ofrecen sus mer-
cancias. Todas dulces y agradables. REPRESENTANTE DE
Y econémicas. ;Quién no puede ser
cliente? Y a veces, como en el caso de
Aurora Pons que les acabo de relatar,
hasta solucionan problemas gastrond-
micos.

—Gracias a esos aparatos, pude ce-
nar aquella noche.

El caso de Aurora Pons no es anico.
Es, quizd, el Gnico que nosotros cono-
cemos y el que hizo prestGramos mas
atencién a los suministradores mecani-
cos de caramelos, chocolatines y chi-
clés. Pero si pidiésemos informacién so-
bre casos similares, seguramente serian
bastantes.

Miremos con simpatia estos "comple-
mentos" ciudadanos. Usémoslos de vez
en cuando y veamos siempre en ellos
un establecimiento abierto siempre, sin
que para ellos exista la palabra cierre.

Asf, si en un momento determinado,
queremos utilizarlos, bastard con echar
la moneda reglamentaria y seremos ser-
vidos con rapidez y diligencia. Y sin te-
ner que escuchar al dependiente glosar
las excelencias del producto que nos
llevamos...

PRODUCT of SPAN

LA ADMISION DE
ORIGINALES PARA
EL NUMERO EXTRA-
ORDINARIO DE
MARZO SE CERRARA
et




PROCRESGSDEL AUTOMATIEMO

Desde hace unas semanas, hemos
observado que en algunos estableci-
mientos de nuestra ciudad, y en esta-
ciones del Metro, se han instalado
unas mdquinas distribuidoras acciona-
das por monedas de 5— Ptas. Cele-
bramos su aparicién, por cuanto ello
indica, en forma clara, que va exten-
diéndose cada dia més el uso de estos
ufilisimos aparatos, pues desde el mo-
mento en que se ha pasado de la ma-
quina de |,— Pta. a la de 5— se de-
muestra que el piblico se ha familiari-
zado ya con elias, y por consiguiente el
fabricante se ha visto capaz de lanzar
al mercado este nuevo aparato de mo-
yores pretensiones.

Por su forma exfterna y funciona-
miento, no se diferencian en nada las
de 5— Ptas. a los de | — que ya

construfa la misma firma, lo cual es
otro motivo para congratularse pues
demuestra la perfeccién de su mecanis-
mo y la confianza depositada en él por
su constructor, confianza que sélo pue-
de estar basada en su impecable fun-
cionamiento demostrado por la expe-
riencia, pues en caso contrario, légica-
mente y como primer inferesado, lo hu-
biese cambiado.

La gran facilidad con que podemos
proveernos de golosinas por mediacién
de los aparatos distribuidores automa-
ticos, se ve incrementada ahora con
estos nuevos, pues las que pueden ad-
quirirse en ellos, al ser de precio supe-
rior también pueden ser mds completas,
mejores, si no en calidad si en can-
tidad.

Pero ademds estos nuevos aparatos

(Contintia en la pdgina siguiente)
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permitirdn ya la venta de una mayor
variedad de productos, al tratarse de
objetos de mayor precio, si bien por el
momento debemos lamentar el que
sean solamente dos los que distribuyen:
caramelos y chiclés, aunque estos dlti-
mos sean de gustos diversos. Espe-
ramos, no obstante, que, esta llamémos-
la escasez, sea motivada simplemente,
por el hecho de estar en los principios
de la existencia de tales mdaquinas, y
que naturalmente como éstos son siem-
pre dificiles no haya sido posible con-
seguir una mayor variedad en los sumi-
nistradores, pero que en un futuro mas
o menos préximo puedan llegar a ven-
der multitud de productos que los haga
perfectamente capaces de proveer al
plblico de todos los objetos de mayor
consumo, no ya solamente golosinas
sino incluso de otfras clases de géneros.

Es de celebrar mayormente su apari-
cién cuanto que, ademds de conceder
al piblico una mayor comodidad, sus
bellas lineas y colorido les permiten fi-
gurar sin desdoro de ninguna clase en
cualquier establecimiento, por mucha

que sea la categorfa del mismo. Ag
los hemos visto en olgunos de los lugq-
res mds céntricos e meor’rgn‘res, y en
ofros que sin ser tan cen’rrrcqs no son
por ello de menor importancia, y en
todos ellos contribuyen con su presen-
cia a embellecer la fachada del edifi-
cio, dando prestancia y categoria ql
establecimiento.

Es indudable que en Espafia, como
ya hemos manifestado en otras ocasio-
nes desde estas mismas pdginas, el
automatismo va avanzando con firme-
za. en busca de llegar a alcanzar el
mismo nivel que en otros pafses, més
adelantados por ahora, en este sentido,
que el nuestro, confirméandolo clara-
mente estos aparatos, que represento
un nuevo e importantisimo paso ade-
lante hacia ese fin ansiado.

Por todo lo sefalado, celebramos al-
borozadamente su aparicién, a la par
que enviamos, desde estas lineas, nues-
tra mds cordial enhorabuena al indus-
trial que los ha lanzado al mercado es-
pafiol.

J. B. FERRER

ATENCIO
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