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ha dicho ¢n algrna ocasion (e T :-hw-& espan ’ldba b
Se nos ha dreh ; as empres: anolas
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. B llo ha sido en parte cierto, no se I » al Vamey,,
[HLEY) LR AR sino fundamentalmente al escagg int

; leberian haberse inte ! Erg
4 iene eherian nanerse *resa( ‘
sta quienes ( 0 My

ley,

nuestra propia voluntad y'(.lq.
que han most 'ml’u por [a revi e
por su publicacion y buena marc |:

Efectivamente, no se nos puede
nes no hayamos pedido colaboracion

PP «elacionadas con el
sonas o entidades relacio 1 lilsonict: 5

. o s a ha lleecado la colaboracion solici
ayudarnos. Sin embargo, casi nunca ha o tad,

y la ayuada —si la ha hal)idu—_— ha sido l'n’ﬁntla- Por e!lo. precisaments |,
revista debe agradecer y agradece ahm.'zf pul)h.cament(:l a (,ua]nta;s eMpregy,
le han prestado su apoyo y colaboracion desl’nteresalg,dtmlﬂ O que hgy
hecho para que hoy pueda publicarse ya el numero I. e la misma,

Pero nuestro deseo es y ha sido siempre el de que “EL M.UNDU DEL,
AUTOMATICO” fuera una revista destinada a informar a los m’dustriales,
comerciantes y publico en general scbre cuantas novedades y técnicas ¢;.
tuvieran relacionadas con los aparatos automaticos. Nuestro deseo es el (e
fomentar el conocimiento y perfeccionamiento de la industria del automa.
tico, beneficiando con ello a todas, absolutamente todas, las empresas na-
cionales de dichos aparatos. Con ello veniamos a llenar un vacio existente
en Espaha, que una gran mayoria de los paises occidentales habian ya
resuelto.

No obstante nuestra revista tiene unas ideas, unas opiniones, todas
ellas encaminadas y dirigidas, segin creemos, al mayor desenvolvimiento
y perfeccionamiento del munde del automatico, a las cuales debe perma-
necer siempre adicta y debe defender exponiéndolas en nuestras paginas.
Una de estas normas, sobre la que en multitud de ocasiones hemos insis-
tido, es la seriedad comercial y seriedad en los precios, norma por desgra-
cia un poco abandonada en ocasiones por las empresas del automatico, y
que a la larga puede redundar en una equivocada conceptuacién de las
mismas por el ptblico en general, en perjuicio de toda la industria Y, €n
especial, de aquellas émpresas que —con un criterio mas recto y estricto—
cuidan hasta el maximo sus relaciones comerciales y gozan de un solido
y bien g.ganado prestigio entre sus clientes y suministradores. Por ello nues
tra revista pu'ede en ocasiones tener roces o dificultades con algunas em-
presas,‘pem siempre sera en defensa de unos principios y normas que cree
;:or;vemen}es Y que, infli.scutiblemente, lo son para el mejor desarrollo de
e el utomdticn sunque pedan perjudicse por ol moments

" Precisamente por razon de estos roces ha dimitido como Admini®
trador de nuestra revista D, Antonio Romagosa, quien, como muchos dé
nuestros lectores saben, desempeﬁa un import e ¢ una
de las mas presti iosas e ¢ portante cargo ejecutivo en :

p g mpresas nacionales del automatico. Los motivo?

(Finaliza en la pdgini 309)

achacar el que en numerogag Ocagi,
a nueetros lectores y a Cuantag per
automatico pudieran informary,,
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CONSULTA 1

Agradeceremos a los lectores que todavia no nos han remitido el presente cues:
. tionario se sitvan responder a éste, con el fin de _1mejorar nuestra revista de acuerdo con

las criticas y sugerencias de los componentes del mundo del automético.

:Cuél es la Seccién que mas le gusta?
2 :Por qué?
:Cudl es la Seccién que menos le gusta?
:Por qué?
;Qué le falta, segin Vd. a nuestra revista?

. ;Qué le sobra, segin Vd. a nuestra revista?

Cortese aqui

Comentarios, sugerencias...

299 .
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cartas al Edirector

Muy Sr. mio:

Con ruego de publicacion le escribo
estas lineas, extranado del articulo apa-
recido en su revista del mes de septiem-
bre sobre importaciones de pinball, que
en sus primeras lineas dice asi:

“Las recientes importaciones de pin-
ball han causado desconfianza y temor
entre muchos fabricantes nacionales de
dichos aparatos. Estas importaciones
han sido las causas indirectas que han
producido la ruptura de algin fabrican-
te con nuestra Redaccion, creemos que
por una mala interpretacion de lo que
tales importaciones significan..., etc., et-
cétera.”.

Mi parecer sefior Director, es que aqui
no hay ninguna mala interpretacion si-
no un ldgico temor a que este gran ne-
gocio que hasta ahora se hace sin ape-
nas competencia, vaya a la quiebra. Los
pin-ball extranjeros son infinitamente
superiores a los nacionales en todos los
sentidos, tanto considerando el material
empleado para su construccién como la
diversion del juego en si. Los nacionales
estan plagados de averias, muchas de
ellas sin importancia, pero que merman
las recaudaciones. Ademas no se ofrece
garantia alguna al comprador de un pin-
ball nacional alegando que su rapida
amortizacion no precisa de garantia.
Pero creo que por los miltiples defectos
de fabricacién que casi todos tienen de-
berian estar garantizados por un deter-
minado periodo.

Por todo esto, sefior Director, consi-
dero que la importacién es muy necesa-

ria para todos los operarios, explotado-
res, comerciantes y publico, porque sera
la tnica forma de que salgan buenos
pin-ball nacionales o desaparezcan los
que no quieren mejorar sus productos.
Atentamente le saluda y e. s. m.
Juan REYES
(Barcelona)

RESPUBST L

Creemos que no estd bien enfocada su
carta y nuestra opinion difiere mucho de
la suya. Creemos también que la lectu-
ra del articulo a que se refiere explica
claramente nuestro criterio. La cuestion
de la garantia es otro punto y desearia-
mos y creemos muy interesante que sean
nuestros lectores: fabricantes y explota-
dores, quienes opinen sobre el mismo.
Hacemos, pues, una llamada a todos los
lectores rogandoles nos remitan su opi-
nion sobre si creen interesante la exis-
tencia de una garantia y por qué, tanto

en caso afirmativo como en caso nega-
tivo.

Sr. Director de “El Mundo del Au-
tomatico”:

Agradecido de todo corazén por la
publicacion de mi anterior en su na-
mero de octubre y como continuacion
de aquélla he decidido mandar la pre-
sente con la cual deseo expresar una
opinion personal y algo de critica para
resaltar las partes buenas que algunos
PIN-BALLS poseen y que los fabrican-
tes si asi lo desean pueden rectificar en
lo que yo creo pequefios defectos.

~ Wloe



: : . C.M.C. de Zaragoza,
Empezando pol i(‘na méquina.lpel(‘)()
jar el mo-
tiene a mi parecer q,u.(? C-agllbs_l?srt(»>11r13 de
delo del mueble y variar Sii6 &8
juego. Su precio es muy }}))3222’ clalidad-
o prean [eto P L casi a abar-

Industrias Laguna llego a
car el mercado nacional con Su’Bum-
per BL 108, pues el precio no pOdla mte(;
jorarse. La maquina era buena excep
pequefios detalles de montaje, la prue-
ba la tenemos en que muchos eXplOtfl'
dores han hecho dinero con ellas. Su
actual Bumper BL 114 lo encuentro I‘u-
joso de mueble y bien presenta(%O. .511
mecanismo es también bueno, si ble_n
creo que deberfan cambiar el voltaje
de 45 V por 24 V, trabajando asi la
maquina menos forzada. Su precio es
bueno.

VAHER ha copiado tanto de la ma-
quina americana que el mueble lo ha
kecho sin presencia, creo que esta ma-
quina con otro mueble quedaria pre-
ciosa, pues los defectos de maquinaria
de las primeras series han sido total-
mente anulados. Su precio es regular.

PETACO, Oras, Escardibul y Salor
fabrican una maquina que si bien es
buena y posee un buen mueble, son to-
das ellas (a mi parecer) caras para co-
mo esta hoy el mercado nacional,

En la actualidad y en la ciudad de
Barcelona se van a lanzar a fabricar se-
gun mis noticias dos modelos de PIN-
BALLS. Uno de ellos es segin creo
D. A. Cérdoba, al cual conocemos ya
por sus excelefltes fabricados. Le deseo
de todo corazén un gran triunfo en sy
nueva especialidad.

El Otr(_" PIN-BALL, ser4 fabricado
POt tin: senor que muchos de nosotrog ya
conocemos. Dicho sefior eg ¢f sefior Car.
melo el cual ha conseguido ya sy per-
miso de fabricacigy. De é] tenemos 151
buenas. referencias hien como exp] FY
dor, bien como tecnico de yp i

creo que es una b

Comercial Canal Romagog, ¢ |

REPRESENTANTE pp
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nueva etapa de plena colaboracion.

Extractamos de una carta de PETACO, S. A. fechada el 20 noviembre 1962,
rrafo por el cual nuestra revista cuenta con la confianza de PETACO, S. A.

el pa-
y entra en una

) Queremos armonia y defensa de todos los intereses de las per-
sonas que forman la familia del automatico espanol,
tadores, compradores, etc. Vamos por tanto a devolverles plenamente
nuestra confianza, ya que en sus cartas prometen que la Revista serd
lo que siempre tuvo que haber sido y se dedicaran repetimos una vez
mas, a la defensa del automatico espanol. (...)

fabricantes, explo-

Para resenarles rapidamente como es
la maquina que fabricara nuestro ami-
go. solo voy a decirles que tanto por su
presentacion como por su mecanismo
y montaje se podrlan hacer pagar
30.000 ptas. y mas pero él. comerciante
hasta las entranas nos ofrece una ma-
quina nacional con garantia internacio-
nal y a un precio excelente, creo de
verdad que se ha conseguido la maqui-
na que puede competir en todo con
todas.

Para nuestro amigo senor Carmelo
y todos los que con su esfuerzo han
contribuido a la creaciéon de esta ma-
quina, mi mas sincera enhorabuena.

Si alguien desea informacion de esta
maquina puede llamar a los teléfonos
228 3490 6 228 76 55 donde provisio-
nalmente se han instalado las oficinas.

Creo haber cumplido con esto un de-
ber que era necesario para todos.

Sin mas y agradeciendo sus atencio-
nes a esta amable revista me despido
de todos ustedes con un saludo afec-

JaME PAIRET SOTERAS
(Barcelona)

RESPUESTA.

Poco p@demos anadrr a su escr:to

A

tado se puede anadir este afan de cola-
borar que agradecemos y que desearia-
mos estuviera en todos nuestros lecto-
res y amigos. Esperamos recibir mu-
chas cartas como ésta y que entre nues-
tros lectores se establezca un dialogo de
explotador a explotador del que no pue-
den surgir mas que beneficios.

Muy Sr. mio:

En su revista el Mundo del Automa-
tico no necuentro los precios del apara-
to BILLARIN ROLL-O’MATIC, fabri-
cado por la Casa Salor, S. A. de Bar-
celona, de la cual no tengo direccién.

Agradecena a ustedes que si les es po-
sible se sirvan informarme del precio del
mismo.

in la seguridad de poder ser com-
placido, quedo de V. affmo. y S. S.

g. 6. 8
ALroNso JiMENEZ CASTRO
(Orense)

RESPUESTA.

En este mismo ntmero explicamos la
causa por la que no podemos dar el pre-
cio del aparato que solicita. Hemos faci-
litado su direccién al fabricante intere-
sado que esperamos se pondra en con-
tacto con ustedes. La direcciéon de Sa-
lor, S. A. es: Avda. José Antonio, 600.
Barcelona (7).
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NUEVOS APARATOS

Inauguramos hoy esta seccion que pretende mostrar grdfica y literariameny, log
mds recientes aparatos automdticos accionados por monedas que aparezcan en el .
cado nacional.

El éxito de esta seccion depende exclusivamente de los fabricantes, a los gy,
agradeceremos mnos envien la fotografia y la explicacion detallada de sus nueyg
fabricados tan pronto como sean lanzados al mercado. El volumen de la informq.
cion depende de la cantidad de detalles que nos sean enviados.

STOP, de Automaticos Vaher. Sus prin- BABYMATIC. Distribuidor de chiclé
en bolas. Se fabrica en cuatro colores:
azul, amarillo, verde y rojo. Su capa-
flippers, dos bandas automaticas, cuatro cidad es de 750 bolas. Posee seleccio-
nador de monedas. Su so6lida cons-
truccion permite tenerlo a la intenperie
juego vitrificado y el mueble en formica o sin deterioro alguno. Fabricado por

railite. Talleres Azkoyen.

cipales caracteristicas las constituyen los dos

bumpers, un cafién automético, tablero de

Nuestro TELEFONO

257 60 92

| El Mundo del Automatico - Libertad, 28 - Barcelona (12) -




Observando

En este niimero publicamos pdrrafos que nos han remitido alguno de nuesiros lectores en forma
espontdnea y desinteresada. Por ello en cada **Observando” pondremos las iniciales del remitente,

Los que aparezcan sin ellas son los que escriben nuestros redactores.

Son ya varias las firmas explotadoras
de aparatos automaticos que colaboran
economicamente al concurso periodisti-
co. ¢ Por qué son todavia muchos los fa-
bricantes que no han contestado a nues-
tras preguntas sobre el particular?

Automaticos CM.C, ha lanzado al
mercado sus nuevos modelos 5. Aveni
da y Club 70, con diversos sistemas de
conseguir partidas gratis, Fs de desta-
car esta actividad del proto-automatico
espafiol. (ADR)

En la revista inglesa del automético ('Vending World” antes” Automatic World”)

del mes de Octubre, ha aparecido esta informacion que demuestra el inferés que en ¢l

extranjero despierta la marcha del automdtico en nuestro pais.
Esta informacién en consecuencia de la visita de Mr. R. Fraser

Dudgeon a nuestra patria en los dias 19 y 20 de Junio pasado,

]

i

The vending industry in Spain is very |
small compared with many other European
countries, but several firms there are now \_
shﬁguing increasing interest in this form of |
selling. e e

One of these is Automatic S.A., of Bar-
celona, which has exp
foundation by Jose-0
it used the name Ve
changed to Automat
present name was introduced in 1961
Senor Tomas went into partnership
Antonio Romagosa.

At present the firm m
:%’mﬂf vending mac b




Debido a la competencia existente v
a la gran variedad de pin-balls en el
mercado nacional, estd muy cercano el
momento en que para poder vender en
cantidad se necesitaran tres cosas a cual
mas importante: Un buen aparato, un
buen representante y un buen servicio
mecanico de garantia. (ADR)

Industrias Laguna lanzara al mercado
a finales de este afio su nuevo pin-ball
BL 116. Este aparato se estd construyen-
do con los mejores materiales existentes
en Espafia. El mueble, dentro de las li-
neas modernas habituales en Industrias
Laguna, diferira en algo de los anterio-
res, sobre todo por la profusiéon de me-
tal empleado en su construccion. El sis-
tema de juego representard un notable
avance en la produccién nacional, toda
vez que se podra obtener la partida gra-
tis de cuatro formas distintas en el mis-
mo juego. Actualmente ningan pin-ball
nacional posee esta variedad de juego.

R

PETACO, S. A., de Madrid, lanzara
en breve el tocadiscos Renotte. En la
fabricacion de este tocadiscos ha inter-
venido personalmente Mr. Renotte, des-
plazado especialmente para esto desde
Bélgica. No poseemos todavia en este
momento, el precio exacto de venta de
este tocadiscos.

Crr

GEDASA, de Madrid, va a fabricar,
o esta fabricando ya un Pin-Ball con la
reconocida calidad y experiencia que
emplea en fabricar el tocadiscos SINFO-
NOLA 96 con licencia Emaphone. Es de
esperar que la aparicién de este nuevo
Pin-Ball contribuya a mejorar la cali-
dad de todos los Pin-Balls existentes en
el mercado nacional.

* * *

Algunos Concesionarios se quejan del
poco margen comercial que les conceden
los fabricantes y se ven obligados a ven-
dér a precios superiores a los fijados.

La direccion de la Firma COAPIN
que muchos de nuestros lectores nos ha-
bian preguntado es la siguiente: Paseo
de San Illan. 12. Madrid (19). Asi pues,
ya se pueden dirigir los interesados a
estas senas en la seguridad de que se
veran bien atendidos.

Como consecuencia del lanzamiento
del nuevo pin-ball por parte de Indus-
trias Laguna, el proyecto del futbolin
electronico que se proponia construir la
citada firma quedara en suspenso de mo-
mento en espera de finalizar la primera
serie del modelo BL 116.

* % %

Advertimos a nuestros lectores se
guarden de ciertos desaprensivos que se
hacen pasar por representantes de algun
fabricante de pin-ball, cuando en reali-
dad el mencionado fabricante no man-
tiene relacion alguna con dichos indivi-
duos. Es preciso exigir las credenciales
para no ser defraudados. ;

VENTA DISCOS
de 45 r.p.m.

Nuevos nacionales
y eXiranjeros

y de ocasién

Talleres REFLEX

José M. Soroa, 3

San Sebastian
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A pesar del gran movimiento que pa-
rece existir en el ramo del automatico
espafiol, nos llegan noticias de que al-
ounas firmas del citado ramo pasan por
agudas dificultades economicas, posible-
mente por haber vendido demasiado ale-
gremente y con unas facilidades de pago
que no correspondian a las disponibilida-
des de tesoreria de las firmas en cues-
tion.

* % %

No sabemos por qué se llaman electro-
nicos a los pin-balls, que son simple-
mente eléctricos, no entrando para nada
en su funcionamiento los electrones

(ADR)

Consideramos una grave falta de leg].
tad comercial el que algunos explotads.
res —por suerte una minoria infima —
den mas porcentaje a los duefios de es.
tablecimientos y saquen maquinas de
otros explotadores para colocar las sy.
vas. Esto es lo que vulgarmente se dice:
Tirarse piedras a su mismo tejado. (AR)

% % %

Otra firma de Barcelona, nueva en el
ramo de los aparatos automaticos, la fir-
ma Electrénica Control, ha lanzado un
Pin-Ball de su fabricacién. La citada
firma nos comunica que emplea para
ello materiales inmejorable y que tienen
puestas sus mejores esperanzas en el éxi-
to del Pin-Ball en cuestion.

(Viene de la pdgina 298)
%ﬂ/ﬂ’fa’n’a/

fundamentales de su dimision han sido los siguientes:

En primer lugar, ciertas empresas del automatico han creido ver en
nuestra revista un érgano ‘“‘semioficial’’ de publicidad de alguna empresa,
concretamente de la que nuestro Administrador era componente y miem-
bro. Ello redundaba evidentemente en perjuicio directo de nuestra revista,
y en el de la empresa de referencia, a quien, por otra parte, debemos
agradecer la colaboracién prestada a “EL MUNDO DEL AUTOMATICO”,
sin la cual no hubiera podido publicarse con tal asiduidad.

En segundo lugar, se ha puesto de manifiesto una contradiccion evi-
dente entre el mundo del automatico, al cual atiende nuestra revista, y
las empresas particulares componentes del mismo, preocupadas exclusiva-
mente por su propio beneficio, olvidando el beneficio a mas largo plazo
de una perfecta conceptuacion industrial y comercial de las empresas del
ramo. Esta contradiccion ha enfrentado en ocasiones —como ya hemos
dicho— a algunas empresas con la revista y, concretamente, con su Admi-
nistrador y con la empresa que el mismo representa. Asi los intereses de
empresas que podian ser clientes, suminisiradoras o representantes de
quien en realidad ayudaba, colaboraba y financiaba la revista, y por tanio
sus propios intereses, estaban en ocasiones en lucha con los principios que
la revista debe defender.

Todo ello ha llevado a considerar a los interesados la conveniencia
de la dimision que actualmente se ha producido, de mutuo acuerdo y en
mutuo beneficio, asi como también en bencficio del mundo del automatico.

Y nada mas, salvo reiterar nuestra solicitud de colaboracion de nues-
tros lectores y de apoyo a nuestra publicacion, que ha sido nuestro mayor
deseo desde el principio de la publicacién de nuestra revista.

La Redaccion .

J g



BABYMATIC

Distribuidor de chicle en bolas

<

Funciona con monedas de 1 pta.
Seleccionador de monedas
Gran capacidad (750 bolas)

Facilidad de manejo

MEDIDAS
CERRADO ABIERTO
Fondo 20 cm. Fondo 255 cm.

Ancho 255 cm Ancho 405 cm.
Alto 64'5 cm. Alto 64'5 cm.

4 COLORES
Amarillo Rojo
Verde Azul

Distribuido por
ROBERT JUBAL

Travesera de Gracia, 86 - Barcelona 6
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“VENTAMATIC 1962

EL VENDEDOR MUDO Y RAPIDO

2 versiones

Para monedas de 1'-- Plas.

» n 5‘.1 "

L colores

Rojo escarlafa
Verde niagara
Azul ultramar
Amarillo &ureo

Innumerables ventajas

% Selecciona las monedas

% Ahorra gastos de personal
% Vende las 24 horas del dia
% Vende los 365 dias del afio
% Se amortiza solo

FABRICADO POR

TALLERES AZKOYEN Peralta (Navarra)
D|STRJBU|DOR:

AUTOMATIC, S. A. - Av. Rep.

Argentina, 30- Barcelona.-b




La década iniciada en 1930 fue suma-
mente productiva, y durante ella se sen-
taron las bases para la enorme expan-
sion de la industria de los aparatos au-
tomaticos que debia seguir al final de
Ja segunda Guerra Mundial. Muchos de
los desarrollos de tal década no espera-
ron el fin de la guerra paia ponerse en
marcha. La lavanderia automatica cons-
tituye un buen ejemplo de ello. Duran-
te la conocida época de la depresién
americana, era corriente la instalaciéon de
aparatos cobradores, destinados a la
compra a plazos de maquinas de lavar
y estufas. Cuando el usuario depositabha
las monedas en el aparato éste le entre-
gaba los comprobantes que, en un fu-
turo lejano, le iban a hacer propietario
de la maquina que deseaba. Unos pocos
empresarios se dieron cuenta de que
ellos podian acoplar monederos automa-
ticos a las maquinas de lavar, colocar-
las en las casas de apartamientos y ob-
tener buenos ingresos y grandes benefi-
cios por su inversién. Entonces, en el
afio 1936, y en Buaifalo (Nueva York),
un fabricante de lavadoras automati-
cas, llamado Lars Hedstrom puso en
practica tal idea y, modificandola ep

parte, instalé determinado namero de

tales maquinas en una sola tienda o es-
tablecimiento especial. La tienda se de-
nomin la “Launder-Ur-Own Station”
(Lave usted por si mismo), y asi se dio
principio a una nueva fé6rmula del nego-

cio de los aparatos automaticos de ser-

vicios.
Durante esta década de 1930 se com-

prob6 asimismo que las compafiias su- -

ministradores de articulos para los apa-
ratos automaticos eran un componente
esencial e importantisimo de la industria.
Hasta entonces, aunque se hicieron nu-
merosos intentos de iniciar organizacio-
nes similares a las modernas compaiiias
de tal clase, los fabricantes de aparatos

X

automaticos frecuentemente debian ven-
der sus creaciones directamente a quie-
nes debian vender en ellos sus produc-
tos. Ciertamente hasta que las compafias
arriba mencionadas no fueron un factor
importante y bien conformado, no pu-
dieron tales fabricantes dar un salto ha-
cia el desarrollo y hacerlo siguiendo
unas directrices sumamente ventajosas.
La necesidad de presentar un fuerte
y solido frente contra los ataques exte-
riores —y particularmente del poder le-
gislativo— dieron lugar a la reunién de
los jefes de una de las doce mas impor-
tantes industrias del automatico, la cual
tuvo lugar en Nueva York, el 14 de sep-
tiembre de 1936. Al concluir tal reunion
se habia formado la “National Automa-
tic Merchandising Association”, com-
puesta por seis de los doce asistentes a
la misma: W. G. FitzGerald (Internatio-
nal Ticket Scale Company) ; W. R. Fow-
ler (F. & W. Products Company) ; Ro-
bert Z. Greene (Rowe Manufacturing
Company) ; Nathaniel Leverone (Auto-
matic Canteen Company of America) ;
E. V. Merava (Mills Automatic Mer-
chandising' Company) y A. Schlafler
(Peerles 'Weighing and Vending Com-
pany). Estuvo también presente en la

-reunién Mr. Clinton, S. Darling, un di-

rector profesional de este tipo de unio-

“nes entre empresas, que habia de ser el

primer presidente de la asociacién y
conducirla durante el siguiente cuarto de
siglo.

Cuando a raiz del comienzo de la gue-
rra se suspendi6 la fabricacién de apa-
ratos automaticos, en el mes de abril de
1942, la industria del automéatico con-
sisti6 exclusivamente en hallar aplica-
ciones practicas de utilidad para los apa-
ratos distribuidores de golosinas, ciga-

;rrillos, chicle y bebidas. Los fabrican-
tes de aparatos autométicos se dedicaron

a la fabricacién de material para las tro.
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pag.en tanto que las compaﬁias sumai-
nistradoras, en niimerd no inferior a las
3.000. luchaban por seguir adelante. En-
tonces, cuando el panorama de la gue-
rra parecia oscurecerse y debio arreciar-
se en el trabajo, la prueba de tales com-
pafifas se intensifico. Los directores del
planeamiento industrial de la nacion,
que cuanto mas habian sido unos “to-
lerantes” en lo que Tespecta a la indus-
tria del automatico, se dieron cuenta de
repente que los aparatos automaticos
constituian un instrumento valiosisimo
para mantener a los trabajadores en ple-
no rendimiento. Cuando se temia que la
“instalacion de los aparatos automaticos
‘haria haraganear a los trabajadores y
“apartarlos de su trabajo, se produjo
exactamente el fendmeno contrario y
ocurri6 que hombres y mujeres eran ca-
paces de trabajar 10, 12 o mas horas se-
cuidas, intensamente, si se les suminis-
traba ocasionalmente una golosina o una
bebida refrescante. La demanda a las
empresas del automatico fue muy supe-
rior a lo que se estaba capacitado para
suministrar, tanto en cuanto a maquinas
como en lo que respecta a las mercan-
cias. Esta situacién persisti6 a lo largo
de la guerra y continué después de ella.
Después de la guerra se repiti6 el ci-
clo de invencion y explotacion tan carac-
teristico de los primeros dias del auto-
matico: Las mAquinas suministradoras
de perfume y colonia volvieron a invadir
el mercado. Se ide6 un aparato que ven-
- dia cucuruchos de helado. Los aparatos
lustradores de zapatos, inventados va-
rios anos antes, fuéron lanzados al mer-
cado como una novedad mas, pero no
“alcanzaron aceptacion.
- En Chicago, Bert Mills, ahora ya con
el pelo un poco gris, pero ain tan ex-
trafado y admirado por los aparatos au-
tomaticos como lo habia estado unos
_afos antes, cuando era un muchacho de
»_e§cuela, produjo una maquina que ser-
_Via automaticamente café en un vaso. En
| ;;Fﬂad‘elﬁaz dos ex-soldados, Floyd Rudd
¥ K. C: Melikian, constittiyeron una com.
e S0

pafiia para fabricar y explotar un apara.
to distribuidor automatico de cafe que
ellos habian inventado y perfeccionado.
Todo esto ocurria en 1946 y 1947, y al
principio muchos entendidos en el ramo
de los aparatos automaticos no tomaron
en serio a Mills, ni tampoco a Rudd y
Melikian. Pero el ptblico acepto el in-
vento v naci6 el distribuidor automatico
de café. Entonces, hacia el afio 1950, Les-
lie Arnett, que habia colocado en el Lin-
coln Park Zoo la primera maquina au-
tomatica de bebidas frias, descubri6 el
sistema para el primer aparato que ha.
cia café directamente con los granos de
este producto y no con liquido concen-
trado, y lo podia vender automatica-
mente.

TALLERES "“STUAR"

Avenida B, 6

Fabricacion Aparatos Automaticos

9

SAN SEBASTIAN |




iCUIDADO CON LA INDEPENDENCIA!

De todos es sabido que el dar a luz
una revista entrana una serie de dificul-
tades, principalmentie de tipo econdmico,
que condicionan durante un tiempo mas
o menos largo la marcha de la misma.

“El Mundo del Automético” ha pasa-

do, ;como no?, por estas dificultades, o,
mejor dicho, todavia no ha salido de
ellas. Cuando tuvimos conciencia de la
necesidad de la existencia de una publi-
cacion especializada en aparatos automa-
ticos accionados por monedas y decidi-
mos editarla, inmediatamente nos fue
preciso plantearnos las siguientes pre-
guntas:

¢ Como la financiamos? y ;A quién
debe dirigirse, en altimo término, la re-
vista ?

Merced a nuestras amistosas relacio-
nes con Automatic, 3. A. con cuyos ge-
rentes habiamos mantenido largas y pro-
vechosas conversaciones sobre la posibi-
lidad de editar una revista, conseguimos
la ayuda necesaria de esta empresa para
editar el primer ntmero. En principio
habiamos pensado en que fuera de la ex-
clusiva propiedad de Automatic pero nos
dimos cuenta de que asi no podriamos
servir a la perfeccion a la generalidad
de la profesién del automatico. Por ello
aceptamos, por necesidad economica, ser
adoptados temporalmente por dicha em-
presa que nos garantizaba la ayuda de
varias firmas en nuestros primeros nu-
meros, firmas cuya relacién dimos a co-
nocer en nuestras paginas de Agradeci-
miento. La adopcioén por parte de Auto-
matic, consistia en un préstamo bastan-
te elevado sin plazo fijo de devolucion.

Nuestra gratitud hacia Automatic nos

condicionaba y no podiamos servir satis
factoriamente a la profesion. Por ello a
los pocos meses de iniciada la publica-
cion empezamos a plantearnos la conve-
niencia de una total independencia, Cier-
to es que el control de la publicacion es-
la})a cn nuestras manos, 'H'r() no €8s mie-
nos cierto que el deber de agradecimien.
to nos impedia movernos libremente, a
pesar de que Automatic jamas hizo uso
de sus derecchos sobre la revista para
presionarnos en sentido alguno. Toda Ix
responsabilidad de lo publicado recae en
nosotros, y no en Automatic.

Segiin nuestros calculos la deuda con
Automatic podria quedar saldada a fina-
les de este afio en curso, siempre que
contaramos con la colaboracion de la
gran mayoria de las empresas espafiolas
del automatico. Pero a raiz de la publi.
cacion de una noticia que dio pie a fal-
sas interpretaciones, perdimos la colabo-
racion de dos de las empresas que ve-
nian colaborando con nosotros con el
consiguiente riesgo para la vida de la
publicacion.

Inmediatamente entramos en conver-
saciones con las empresas afectadas, en
cualquier sentido, fruto de las cuales he
sido la renuncia de todos sus derechos
sobre nuestra revista por parte de Auto-
matic, derechos personificados en la per-
sona de nuestro antiguo Administrador,
cuya dimisién con caricter irrevocable
ha sido presentada y admitida a princi-
pios de noviembre, No se crea que Au-
tomatic nos ha negado desde ahora su
ayuda sino que culmina una etapa de
verdadera colaboracion en forma desin-
teresada renunciando generosamente a
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reedor.
unos derechos de los que erd acre

volve
Por nuestra parte pensamos devo

-- , nto co"
que nos ha sido prestado tan pronto
nos lo permita,

ad de Auto-

r lo

mo nuestra economia
aun en contra de la volunt
matic.

Hemos, pues, alcanzado la indepen-
dencia, pero a precio muy elevado cual
es el de adentrarnos en el riesgo de pe-
recer economicamente.

Asi, pues, creemos estar en las mejo-
res condiciones para responder a aque-
lla segunda pregunta que nos hicimos
hace més de un afio: ;A quién debe ir,
en Gltimo término, dirigida la revista?
Creemos que la respuesta es clara: a los
explotadores, a los que hacen posible la
existencia de unas plantas industriales
dedicadas a la fabricacién de aparatos
automaticos; a este gran numero que
constituye el nicleo de la profesion.
Como consecuencia surge otra pregunta
que debemos responder ahora de for-
ma clara para evitar confusionismos.
¢ Cuéles deben ser las actitudes recipro-
cas de los fabricantes y la revista?

En mi personal opinion, el fabricante
debe ver en la revista un o6rgano de
informacion dirigido a todos los explo-
tadores. Para él, la revista debe ser el
vehiculo, el lazo de unién con esta masa
an6nima y numerosa de explotadores,
a los que es casi imposible conocer per-
sonalmente de uno en uno. Reciproca-
mente, la revista debe procurar ser el
organo informativo a la vez que el ins-
trumento de critica, tanto elogiosa como
de censura, cuyo fundamento lo consti-
tuye la idea de servir lealmente a los
explotadores. En consecuencia la revista
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debe decir cuanto de bueno y de mal,
sepa de cualquier fabricante, debe d,.
nunciar los errores ¥ elogiar los acie.
tos. El fabricante debe apoyar la p,
yista como 0rgano de critica que es, ,
la vez que un portavoz de la opinigy
de sus clientes, los explotadores.

No se crea que la revista estd en cop.
tra de nadie ni de nada, ni que quiere
lesionar intereses particulares en bene.
ficio de otros también particulares. No,
la revista quiere defender el interés ge.
neral de la profesion considerada como
un todo, aunque en determinadas oca-
siones pueda parecer que se han lesio-
nado los intereses de algtn industrial
determinado. En tales casos debe tener-
se en cuenta que lo que se ha defen-
dido es el bien de la totalidad de la
profesién y que a la larga esta aparente
lesion devendra beneficio para el apa-
rentemente lesionado.

Seria ideal poder prescindir de la pu-
blidad para librarnos de las ataduras
morales que inevitablemente nos coac-
cionan, pero ello constituye, como todo
ideal, una utopia, algo inalcanzable, a
menos que surgiera un nuevo Mecenas

Como la verdad en ningtin momento
puede ofender, creo que no nos faltara
el apoyo y la colaboraciéon de ningun
fabricante, toda vez que la rectitud ¥
la honestidad de todos ellos no puede
en ningiin momento verse cegada por
una abusiva ambicién, sino que lo lle-
varan a ceder en aquellos casos €n los
que en defensa de sus intereses partic’
lares perjudique los generales de la P’
fesion.

Luis Gonza6A



CONSULTA 2

Con el fin de conocer la opinién que a nuestros lecto-
res merece el concurso perodistico, agradeceremos nos escri-
ban sus opiniones sobre los puntos siguientes:

ilo creen interesante?

iEstan dispuestos a colaborar econémicamente para dotar

los premios?

Deseariamos que todos nuestros lectores sin excepcion,

respondieran a esta consulta, con la mayor rapidez posible.

Cracias

FALTAN 24,700 - Ptas.

Fabricante

ExP|otador

Colabora con tu aportacién al Concurso Periodistico

«'31%
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GRAN BRETANA

Tocadiscos en el mar.

Seglin noticias recibidas de los medios
marinos ingleses, alrededor de 2.500 to-
cadiscos automaticos funcionan ya en
barcos de pasajeros. Los paquebotes im-
portantes en general disponen de 6 to-
cadiscos para el servicio de sus pasaje-
ros: En muchos casos los aparatos son
explotados por las mismas companias,
.pero también hay aparatos puestos en
funcionamiento por los explotadores de
automaticos. El rendimiento financiero
es excelente segin afirman tanto las
companias de navegacién como los ex-
plotadores. (AM)

La distribucién de leche alcanza un gran
éxito en Escocia.

De acuerdo con los informes publica-
dos por las autoridades escocesas acerca
de 1a venta automatica de leche, 500 dis-
tribuidores de este producto funcionan
actualmente en Escocia. Algo mas del
95 % de dichos aparatos son del tipo
Vendo de Sankey. Teniendo en cuenta
que fue en 1958 cuando se empezd a po-
ner en funcionamiento los distribuidores
de leche, el haber alcanzado el anterior
ntimero constituye un notable éxito.

El 65 % de dichos distribuidores es
explotado por los mismos productores de
leche (granjeros y mayoristas). Los co-
merciantes explotan un 25 %. El 10 %
restante ha sido puesto en servicio por
las sociedades de explotacion.

Es interesante sefialar que el 80 % de
los distribuidores es explotado en €l ex-
terior, en la calle. Desde el punto de vis-

ta econémico la venta automatica de le-
che ha sido calificada como de “negocio
muy saneado” que sirve igualmente a
los intereses de los explotadores de au-
tomaticos y a los de los productores de
leche. (AM)
Exito para los distribuidores de pan.

Los distribuidores de pan que en plan
experimental habian sido puestos en ser-
vicio en Londres y Cardiff han alcanza-
do un gran éxito. Estos aparatos fabri-
cados por la National Automatic Machi-
nes tienen una capacidad de 68 panes de
libra y media. La distribucién se opera
manualmente después de haber introdu-
cido las monedas necesarias. Cuando el
aparato estd vacio, devuelve el dinero
que se introduce en el mismo. El meca-
nismo de conirol de la moneda, permite
una facil adaptacion del monedero a la
moneda correspondiente segin las flue-
tuaciones de los precios.

El aparato tiene 1,75 m. de alto, 1.45
m. de ancho y una profundidad de 40

. centimetros. (AM)

¢Cambio en la ley sobre las apuestas y
el juego?

Segun la ley actualmente en vigor so-
bre las apuestas y el juego, en general
-esta prohibida la instalacién de apara-
‘tos automaticos de juego o apuestas en
los restaurantes. El Ministro del Interior
-de la Gran Bretana tendria la intencién
de autorizar, mediante una enmienda a
la ley, la puesta en servicio con ciertas
-prescripciones. restrictivas de tales apa-
ratos en los restaurantes. Esto crearia
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una cierta unificacion de la situacion le-
gal, toda véz que ahora en DUMEr0S0S
casos los Ayuntamientos, que son los que
deben conceder el permiso de instala-
cion. rehusan acordar cualquier autori-
zacion, mientras que en otros munici-
pios las autoridades se muestran gene-
rosas en este aspecto. (AM)

Los distribuidores de leche en el Parla-
mento-

Segtin noticias de las autoridades in-
glesas de la economia de la leche, un
distribuidor automético de leche que ha
sido puesto en servicio en la sala reser-
vada a los diputados, realiza una exce-
lente cifra de ventas. (AM)

Los pfennigs.

Los explotadores ingleses se lamentan
al encontrar en sus aparatos monedas
extranjeras cada vez con mas frecuencia.
En particular se quejan de la moneda
alemana de 1 pfennig que es incortada
en lugar de la inglesa de seis peniques, a
la que es semejante en tamafno y grosor.
El metro londinense va a la cabeza de
las empresas lesionadas de esta forma.
(AM)

SUIZA
Tocadiscos y distribuidores de cigarri-
llos combinados.

Los explotadores suizos de tocadiscos
han hecho la experiencia de poner en
servicio cerca de un tocadiscos, un dis-
tribuidor automatico de cigarrillos no-
tando un aumento en la recaudacion de
ambos aparatos. La razon probablemen-
te se encuentra en que el comprador de
cigarrillos cuando se encuentra cerca de
un tocadiscos al efectuar la compra,
aprovecha para escuchar su misica pre-
ferida y viceversa, es decir, el cliente del
tocadiscos se ve tentado a servirse del
distribuidor de cigarrillos que esta cer-
ca. Ciertos explotadores suizos experi-
mentan actualmente esta combinacion
en gran escala. Escogen en general dis-
tribuidores bajos cuyas lineas se adap-
tan a la perfeccion al estilo del tocadis-
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cos. (AM)
NORUEGA "
Expansién del automdtico de venta.

Una modificacién a la ley comercial,
permite ahora vender en los aparatos au-
tomaticos una serie de productos que
hasta ahora anicamente podian ser ex-
pendidos en el mostrador de una tienda.
El Ministerio de Comercio debe dar a
conocer las prescripciones complementa-
rias respecto a las mercancias autoriza-
das. La autorizacion de venta de tabaco
en aparatos automaticos no sera aplica-
ble en algunos municipios, de acuerdo
con una antigua ley, datada a fines del
siglo pasado, que prohibe vender esta
mercancia a la juventud. (AM)
CANADA
Libertad para los tocadiscos.

Hasta mediados de abril del presente
afio estaban prohibidos los tocadiscos
automaticos en todos los locales dedica-
dos a la venta de bebidas alcoholicas en
la Columbia britanica. En consecuencia
apenas existian tocadiscos en esta pro-
vincia del Canada de floreciente ccono-
mia. Después de ser levantada la prohi-

" bicién por el Parlamento de la provincia

el ntimero de tocadiscos puestos en fun-
cionamiento ha aumentado raudamente
en estos tltimos meses. Se calculan en
unos 500 en la actualidad. Sin embargo,
los tocadiscos estan sujetos a una restric-
cién: no pueden ejecutar “musica rui-
dosa”. El control de esta prescripcion es
efectuado por las autoridades encargadas
de vigilar el consumo de alcohol (AM)
ITALIA

Automdticos y trenes expresos.

Las experiencias efectuadas en Ingla-
terra con automaticos en los trenes, ha
animado a la administracién de los fe-
rrocarriles italianos a tratar de instalar
distribuidores automaticos en las gran-
des lineas italianas. Se tiene la intencion
de efectuar un ensayo en algunos trenes

con distribuidores de cigarrillos, boca-
dillos y cerveza. (AM)



Importancia de las revistas especializa-
das.

La Asociacion de la Profesion italia-
na del Automatico, la SAPAR, ha pues-
to la publicacion de la revista que edita,
bajo la idea de que un 6rgano especia-
lizado bien hecho. en el que se pueda
confiar, es de la mayor importancia pa-
ra la existencia de la Profesion. Su fin
esencial debe ser el de conducir a la
unién a todos los explotadores italianos
de automaticos, pues tinicamente con la
unién se puede conseguir que la legisla.
cién tenga en cuenta sus intereses. La

revista cree que Italia ofreceria todas las
posibilidades para que la profesion del
automatico fuera floreciente, si las leyes
de discriminacién que tienen por base
tnicamente prejuicios, fueran deroga-
das. Ley basada en prejuicios es la de la
prohibicion de los “Pin-Ball”. (AM)
Distribuidores automdticos de gasolina
en las carreteras de Italia.

El Ministerio de Comercio y de la In-
dustria ha informado a la prensa en Ro-
ma, sobre la puesta en servicio de nu-
merosos distribuidores automaticos de

esencia en las grandes carreteras italia-
nas. [ista creacion, proyectada por un
importante empresario, para ser realiza-
da debe obtener, segiin indica el minis-
terio, la autorizacion del prefecto comer-
cial competente. Asi pues es a él a quien
dehen remitirse por el momento las de-
mandas de autorizacién, que deben in-
cluir una detallada descripcion técnica,
indicaciones sobre la seguridad del apa-

Lato, eLc.

)l Ministerio de Roma no es compe-
tente, indica, para acordar una autoriza-

cion general. (AM)
ESTADOS UNIDOS DE AMERICA

Contra los tocadiscos.

La unién americana de lavanderias au-
tomaticas estd combatiendo desde hace
un afio contra la puesta en funciona-
miento de tocadiscos automaticos en las
lavanderias. Los explotadores de tocadis-
cos hacen notar que una eventual union
de los miembros de lavanderias automa-
ticas para prohibir los tocadiscos en di-
chos locales constituiria un ataque di-
recto a la ley anti-trust. (AM)

SUSCRIPCIONES A REVISTAS EBXTRANJERAS

VEND 1 afio
2

Aom

BILLBOARD MUSIC WEEK (semanal)
1 ano

AMUSEMENT BUSINESS L »
: (Semanal) 2 =

3 >

AUTOMATEN MARKT 1 afio

REVUE MENSUELLE DE L’AUTOMATIQUE

30 -
40" -
34'- DM. ( 510 ptas. )

1 afio 40'- NF (520 ptas.)

]4:— ﬂ'k ( 840 ptas. )
22,-
50

¥

(1.320 ptas. )
(1.800 ptas. )

¥

15'~ $ ( 900 ptas. )
20'- $ (1.200 ptas. )
» (1.800 ptas. )
» (2.400 ptas. )

Los interesados en suscribirse a alguna de dichas revistas pueden enviarnos el im-
porte de la suscripcion por cheque o giro postal, garantizando la recepcion de la revista
a partir del mes siguiente a aquel en que se haya recibido el importe en nuestra admi-

nistracién.

Las personas interesadas en recibir cualquier otro titulo de revistas que se refieran a
aparatos automaticos accionados por monedas, pueden escribir a nuestra redaccién comu-

hicéndonos sus deseos; en la seguridad de que serdn debidamente atendidas.
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ACLARACION INTERESANTE

Ante las numerosas cartas de nuestros lectores expresando su extrafieza al no
hallar en la Bolsa del Automatico los precios de los Pin-ball de Salor, S. A., de Bar-
celona, creemos oportuno explicar los motivos, facilitados por la misma empresa, a
la vez que publicar los concesionarios de dicha empresa en Espana.

En carta fechada el dia 30 del mes pasado se nos dice:

“La lista de precios de nuestros aparatos sentimos no poder facilitrsela, porque
las maquinas solamente se venden a través de nuestros Concesionarios y éstos no
tienen convenido entre si un precio uniforme, sino que gozan de plena autonomia
para expenderlas, dentro de sus respectivas zonas, en las condiciones que estimen
convenientes. Para su conocimiento les indicamos, en nota anexa, las sefias de los
Concesionarios que tenemos en la actualidad y las demarcaciones de jurisdiccién de
cada uno de ellos.”

Quoda asi explicado porque Salor, S. A., no puede indicar unos precios, preci-
sameriie porque no vende directamente sino a través de concesionarios, y con pues
éstos quienes fijan el precio.

Relacion de Concesionarios de Salor, S. A., y ambito de cada uno de ellos:

— Auxiliar Hotelera, S. A. — Consejo de Ciento, 345. Barcelona (7).
Catalufa, Aragon, Baleares, Navarra, Guipizcoa, Alava y Logrofio.
— Electro Deportes, S. A- — Diego de Leon, 46. Madrid (6).
Madrid, Toledo, Ciudad Real, Cuenca, Guadalajara, Soria, Avila, Salamanca,
Burgos, Valladolid, Leén, Zamora, Palencia y Vizcaya.
— José Espinosa Freire. — Real Cartuja, 2. Granada.

Granada, Malaga, Almeria y Jaén.

__ Comercial Hostelera Andaluza, S. A. — Méndez Nunez, 14. Sevilla.

Sevilla, Cérdoba, Cadiz y Huelva.

__ Enrique Antoli Fernandez. — Paseo de la Ronda, 7-11. La Coruna.

Galicia, Asturias y Santander.

__ Luis Gonzalez Cascos. — General Mola, 29. Caceres.

Extremadura.

—_. Manuel Pérez Moreno. — Dos de Mayo, 10. Las Palmas de Gran Canaria.

Canarias.

— El nombramiento de Concesionario para la regiéon valenciana y Murcia y Alba-
cete estd en tramite. :

¥
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CENSO DEL AUTOMATICO

A peticion de numerosos comerciantes e industriales extranjeros y espafioles
interesados en relacionarse con sus colegas, la revista tiene el propésito de con-
teccionar el censo de empresas y personas del ramo del automético en Espafia.

Solicitamos de todas las empresas y particulares (explotadores, fabricantes

¢ industriales) el envio a nuestra Redaccién de la mayor cantidad posible de
datos, en especial los siguientes :

Fecha de fundacién.

Fecha de constitucion de la Sociedad, en su caso.
Nombres de los componentes de la misma.

Capital escriturado y desembolsado.

Indicacion de si es fabricante, comerciante o explotador.

Indicacion de las provincias en las que ejerce sus actividades.
Indicacion de la produccion.

Indicacion del namero de mdquinas en explotacion.

Rogamos a todos los profesionales nos envien esta informacién, y agradece-
remos nos indiquen el nombre y direccién de los profesionales que conozcan pues
aun quedan algunos de los que nuestra revista no tiene conocimiento de su existencia.

De todos aquellos que tengamos noticias de su existencia y no reciba-
mos los datos que pedimos, confeccionaremos el censo atendiendonos a lo
que figura en nuestro archivo, por lo que declinamos toda responsabilidad en el
caso que nuestras noticias sean inexactas, aunque, como es logico, corregiremos
todos los errores que se nos comuniquen.

Debemos aplazar la publicacion del censo hasta que obren en nuestro poder
suficienfes datos para conseguir la maxima exactitud. Como quiera que creemos
que el facilitarnos estos datos redunda en beneficio de los profesionales rogamos

encarecidamente se nos comuniquen rapidamente las respuestas a nuestras preguntas.

COLABOREMOS TODOS: FABRICANTES. ..
EXPLOTADORES... COMERCIANTES. .
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Aportaciones para el CONCURSO PERIODISTICO

Nombre Fecha fundacion Capital social Aportacion
ELECTRONICOS VALENCIA 1957 v s e 500" - Ptas.
REFLEX 1956 = - dvis LEREEEEE 3 500 - ptas.
STUAR PR 500’ — Ptas.
AUTOMATIG: *5- A 1954 5.700.000 5.000° - Ptas.
M.A.C. (Maquinas Automaticas

Cantd) 1962 1% E G e 200" - Ptas.
Luis Troyas-Talleres Azkoyen 1951 500 - Plas.
COAPIN SR 1962 e  500'-Ptas.
T. Sanchez Mo&a | | 2 Lkt 100 - Ptas.
PETACO S. A. 2 el 2.500°-Ptas.

TOTAL  10.300'-Ptas.




Informacién de y para Explotadores

Creemos que los mas interesados en
poseer informacién sobre las maquinas
automaticas, son los (*Xpl()ta(‘h)rvs de las
mismas. También creemos que, los que
mas facilmente y sinceramente pueden
facilitar dicha informacién, son tam-
bién los explotadores, por tanto a ellos
va dirigido el presente articulo.

Muchos de ustedes, conocerin la re-
vista americana “Mecanica Popular”, y
seran asiduos lectores de los reportajes
que periodicamente publica sobre las
ventajas e inconvenientes de un deter-
minado tipo de automoviles, y de las en-
cuestas que, a tal fin, verifican los re-
dactores de la revista.

Nuestra publicacion, aunque en for-
ma mas modesta, se propone publicar,
a partir del nimero proximo y en cada
uno de los siguientes, una critica e in-
formacién exhaustiva de un determinado
Pin-Ball de fabricacién nacional. Para
ello precisamos de la colaboracién de
todos los explotadores espafioles, y en
particular de los que son suscriptores de
nuestra revista, por lo que rogamos que,
cuando por carta o personalmente re-
ciban las consultas de nuesira Redaccion,
contesten a las mismas pensando que, en
definitiva va a lograrse una mejora que
se puede hacer extensiva a toda la pro-
fesion del automatico.

Nuestra informacion versara especial-
mente sobre los siguientes puntos: For-
ma en que la maquina es suministrada
por el fabricante, perfecto embalaje, fa-
cilidad de montaje y desmontaje a la re-
cepcién del aparato, claridad en las ins-
trucciones facilitadas por el fabricante,
rapidez en el suministro de la maquina,
precio fijo o no, facilidades de pago, or-

ganizacion del fabricante en la provin-

cia donde reside el comprador, etc... esto’
en lo concerniente a la maquina antes de

o s ot T s SueaTiusitas

ser puesta en explotacion. Cuando el
aparato csté en explotacion, calidad de
su juego, atractivo, anodino, etc..., fre-
cuencia de las averias, que tanto por
ciento de averias tiene en proporeion con
la recaudacion obtenida, gravedad de las
averias, si son tontas vy facilmente sub-
sanables o por el contrario complicadas
ue exigen costosas reparaciones y mu-
cho tiempo de maquina improductiva, et-
cétera.

Agradecemos los comentarios que
puedan facilitar al fabricante la infor-
macién necesaria para mejorar el ma-
terial de determinadas piezas, al objeto
de que algunas averias sean menos co-
rrientes.

Mecanismo de la moneda: ;Ocasiona
muchas averias este mecanismo, o por
el contrario, soluciona muchas averias?

Servicio de reparaciones facilitado por
el fabricante: ;Tiene el fabricante un
buen servicio de garantia? ,Esta con-
tento del servicio de garantia que le su-
ministra el fabricante? ;Tiene buenos
mecanicos el fabricante, o su represen-
tante en la region donde usted radica?

Y por ultimo, ;el acabado de la ma-
quina es interior y exteriormente per-
fecto, o solo mediano, o incluso malo?
¢, Compraria usted otra vez una maquina
de la marca que ya posee?

Todos estos extremos y muchos otros
que a usted se le pueden ocurrir, inte-
resa conocerlos en la Redaccién de nues-
tra revista al objeto de poder publicar,
a partir del proximo namero, y en nu-
meros sucesivos tal y como queda di-
cho mas arriba, una informacién sobre
cada una de las marcas nacionales de
Pin-Balls, y esperamos que con esta in-
formacion facilitada por explotadores es-

~pafioles para explotadores espafoles, lo-

graremos mejorar la calidad de las ma-
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quinas nacionales para poderlas poner
a la altura de las mejores extranjeras.

Al empezar a publicar nuestra revis-
ta, ya indicamos nuestro deseo de que
ésta fuera un medio de informacion en-
tre los interesados del mundo del auto-
matico espanol, y esperamos que, con
csta primera encuesta que publicaremos
en nuestra revista podamos dar un paso
mas al frente en pro de esta informa-
cion que cada dia creemos mas necesa-
ria y que solo los explotadores pueden
facilitarnos, con entera independencia
de particulares intereses de grupos de
fabricacion o de distribucion. Estaria-
mos muy contentos, si aparte de las per-
sonas a quienes nos dirijamos, todos los
que creen que pueden ayudarnos nos
mandasen, sin esperar a ser requeridos
de una forma o de otra, la informacion
que crean necesaria o conveniente que
vea la luz pablica en las paginas de
nuestra publicacion.

En todos los casos, garantizamos el
anonimato méas absoluto para todas las
personas que nos manifiesten su opinién,
sobre todo cuando ésta sea desfavorable
para un determinado tipo de maquina.

Solamente, en el case de que nos sea di-
rectamente y taxativamente autorizado
publicar el nombre de la persona que
emite su opinién, lo haremos asi. En caso
contrario, las opiniones apareceran sin
firma ni ningtn dato que pueda indicar
su procedencia.

Invitamos también a los fabricantes
a que nos comuniquen los proyectos de
mejora y perfeccion que tengan para sus
fabricados, a fin de que al publicar el
informe correspondiente al tipo de ma-
quina por ellos fabricado, podamos in-
dicar también, al mismo tiempo, las po-
sibilidades de algunas mejoras que el
fabricante se halle estudiando en aquel
momento.

Esperando que, con estas encuestas
que empezamos ahora, podamos ayudar
a todos los explotadores espafoles, con-
fiamos en la colaboracion de los mismos,
y anunciamos la aparicion en el proxi-
mo ntmero de nuestra revista de la pri-
mera informacién correspondiente a un
aparato Pin-Ball de fabricacion nacio-
nal.

O.T.B.

-

'Ofrecemos para la entrega inmediata (salvo ventas)
AUTOBOL casi nuevo a 20.000‘- ptas.

Catalogos de piezas de repuesto Gottlieb
(Los remitimos contra reembolso al precio de 45'- ptas. c./u.)

Piezas de re_'pl'le’stfo} originales Wil ik

AUTOMATIC S. A.
Avda. Rep. Argentina, 30
Teléfono 227 88 43
Barcelona (6)
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PRECIOS DE APARATOS NUEVOS; FACILITADOS POR LOS FABRICANTES

Aparato

Trapecio
Trinidad
Sinfonia
Sinfonola 96
Ventamatic 62
Babymatic
Sur - Me
Habilin (G)
Autobol
Bumper BL 108
Bumper BL 110
Bumper BL 112
Bumper BL 114
Fuwolin Gol
Tour
Competicion
Gran Avenida
Volando Alte
Super Circo
Stop

Carrera de Caballos
Sideral Senior
Sideral Junior
Colorin

Tipo

Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Tocadiscos
Distribuidor
Distribuidor
Distribuidor
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Futbolin
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball

Carrera de AutomoévilesJuego Salén
PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS USADOS

Ventamatic 60
Sinfonola 24
Bumper BL 108
Colorin Penalty
Colorin '
Diana

Sinfonia
Trinidad
Autobol

Tour
Competicién

.

Distribuidor
Tocadiscos
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball

Fabricante Distribuidor

@G
G VLG
@M. G
GEDASA
Azkoyen
Azkoyen
Azkoyen
Escardibul
Inter-Automatic Automatic, S. A.
Laguna
Laguna
Laguna
Laguna
[.aguna
Petaco
Petaco
Vaher
Vaher
Vaher
Vaher
Stuar
A B R
B A B R
Orus
Superson

Automatic, S. A.
Automatic, S. A.

Billares Soler
Billares Soler
Billares Soler
Billares Soler
Automatic, S. A.

Automatic, S. A.
GEDASA
Laguna

Petaco

Petaco

Petaco

C. Mo @

G M G
Inter-Automatic
Petaco

Petaco

Precio

24.000" —
24.000'—
24.000'—
60.000'—
8.800'—
2,975 w=
500'—
39.540'—
27.000'—
15.000' —
17.000'—
19.000 =
23.000'—
10.000* —
31.200'—
31.200'—
25.000'—
25.000) ==
25.000'—
25 000'—
30.000'—
27.000'—
18.000*—
30.000'—
35.000" —

6.500" —
25.000'—

8.000'—
12.000' —
12.000' —
12.000'—
15.000"—
15'000'—
22.500"'—
25.000—
28.000" —
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ANUNCIOS POS PALABKAS

Fn esta seccion se publican las ofertas de compra, venid etc. de aparatos automdticos

accionados por monedas, y de sus accesorios eltc.
Cada linea 10'— ptas. (Minimo a contratar
FORMA DE PAGO.- Tetalmente por anticipado,
bre de “Il Mundo del Automdtico” que debe acompofiar a

publicard ningiin anuncio.
La correspondencia dirigida a los anuncios por palabras,

5 lineas, unas 150 letras)
mediante Giro Postal o Cheque a nom-
| original. Sin este requisito no se

debe Illegar en sobre
aparte, indicando en el mismo el numero del anuncio al que va dirigido.

Compro aparatos ‘‘millén” extranjeros Mec4nico con moto, casado, viviendo
usados en buen estado. Escribir a “El Mun- casi dentro de Barcelona, experto en toda
do del Automatico’ n.° 21. Libertad, 28-Bar- clase de pin-balls DESEA HALLAR EM-
celona (12). PRESA que sepa valorar debidamente sus

o aptitudes. Inutil si no es empresa o per-
sona de reconocida solvencia moral y
economica. Escribir a “El Mundo del Au-
tomético” n.° 27. Libertad, 28 - Barcelona
(12).

Dispongo de varios modelos de maqui-
nas electrénicas y mesas fatbol a buen
precio. Escribira "“El Mundo del Automé-
tico n.° 14. Libertad, 28 - Barcelona (12).

AUTOMATICOS

Consulte precios
y modelos a
nuestros Repre-
‘sentantes en te en Espafia
provincias o di- de aparatos
rectamente a ' g slet

Fébrica. - = A

Primer fabrican-



TOSTADOR DE CACAHUETES

% Tuesta y mantiene calientes los cacahuetes

% Construido en acero inoxidable

2 Su reducido volumen permite colocarlo sobre el mostrador, sin causar estorbo

& B aparato ideal para bares y cafeterias

Solicite informacion a | MEDIDAS
AUTOMATIC, S. A. Avda. Rep. Argentina, 30 Barcelona (6) :Int:ho Zi:: e
/ cm.

Fonde 47'5 em.




