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“"EL MUNDO DEL AUTOMATICO"
LIBERTAD, 28
BARCELONA (12

CARTA A NUESTROS LECTORES

~odas las revistas acostumbran a celebrar con alegria y regocijo el
primer ano de su existencia. Para nosotros, EL MUNDO DEL AUTOMA-
TICO, la mayor alegria nos la ha proporcionado el que la revista no haya
desaparecido en este su primer afio de existencia, Pese a las dificul-
tades con que hemos tropezado y a las trabas que se nos han puesto, se-
guimos adelante y esperamos que EL MUNDO DEL AUTOMATICO ten-
dra una larga vida.

Todas estas dificultades y trabas las hemos superado gracias a la
ayuda y confianza de la mayoria de las empresas espafiolas y el aliento
que nos han otorgado nuestros lectores y amigos. Para todos ellos nues-
tro mas sincero agradecimiento y publico reconocimiento.

Nuestras ansias estan puestas en la consecucién del fin que nos pro-
poniamos al crear la revista y que ya enunciamos en nuestro primer
numero: «... propagar y facilitar el uso conocimiento, perfeccionamiente
y fabricacién de los aparatos automaticos accionados por monedas, a
fin de que lleguen a alcanzar el nivel e importancia que tienen en otros
paises.» (N~ 1, pag. 3).

En el transcurso de este afio hemos pedido numerosas veces cola-
boracién y ayuda, pero la conseguida ha sido insuficiente. Precisamos
que se nos faciliten datos técnicos, fotografias de los aparatos, precios,
etcétera, con el fin de poder tener informados a nuestros lectores, pues-
to que son ellos los que compran los aparatos de los fabricantes. Claro
es que todos estos detalles pueden ser facilitados directamente por la
fabrica, a sus clientes, pero es indudable que el dar a conocer los deta-
lles que convencen para la compra incluso a los que no se dirigen al fa-

(Continiia en la pdgina siguiente)
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ma de todo cuanto le a e el
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sea humanamente posible. S

La obra o idea que mas Nos ha 11u51(?-
nado en estos ultimos t1€mpos es la
del Concurso Periodistico. El fin. Pl
mordial del mismo es popularizar el ne-
gocio y dar a conocer al gran _pubhco el
automatico. Ello requiere dinero que
nuestra Administracion no puede des-
embolsar por carecer del mismo €1l la
medida suficiente, Es por ello y poI-
que el concurso beneficia a toda la pro-
fesion —fabricantes ¥y explota_d’ores——
por lo que pedimos la colaboracion eco-
némica a todos; al fabricante y al €x-
plotador, pues todos formamos parte
del circulo del automatico. Pocas son
las aportaciones recibidas pero confia-
mos en que podremos convocar el con-
curso el i de diciembre préximo. Es-
peramos la aportacién y las sugeren-
cias de toda la profesién pues es algo
que afecta a toda ella y para ella son
los beneficios que se conseguiran.

En este numero incluimos de nuevo
el cuestionario para que nuestros lec-
tores nos hagan saber la opinion que
les merece nuestra revista, lo que de
ella les gusta y lo que creen se debe
mejorar. Rogamos que se nos envien
los cuestionarios lo mas pronto posi-
ble para empezar a corregir la revista
de acuerdo con las sugerencias o criti-
cas de todos los amigos lectores. Quere-
mos saber el punto de vista para ofre-
cer la revista que todos deseamos y que
sea del agrado de toda la profesién.
Quienes prefieren visitarnos seran gus-
tosamente atendidos en nuestras ofi-
cinas todos los dias laborables, excepto
sabado, de 4 a 6 de la tarde.

Estamos estudiando varios proyectos
para servir al automatico. Su puesta en
marcha depende de la colaboracién de
toda la profesién. No dudamos que és-
ta llegara y confiamos en que todos
ayudaremos para conseguir el éxito y
la popularidad del automatico espanol.

LA REepaccién

Comercial Canal Romagoss, § »

REPRESENTANTE DE

VALENCILA,. 296
BARCELONA (9)



SALUDO A MALLORCA

EXMASA, nos remite el sigutente comunicado, con el ruego de que sea publi

cado, como presentacion de esta nueva Soctedad al servicio de Mallorca.

La compaifa «Explotadora de Apa-
ratos Automadticos, S. A.» (EXMASA)
saluda a todos los propietarios de
Bares y Cafeterfas de Mallorca, les
comunica la reciente apertura de su
oficina en la calle Blanquerna, n." 150,
de Palma de Mallorca, y se pone a su
disposicién para instalar en explota-
cion toda clase de aparatos automa-
ticos accionados por monedas.

Es propdsito de «EXMASA» el ins-
talar en todos los locales que lo soli-
citen toda clase de Pin-Balls y toca-
discos automdticos, a fin de lograr
poner a la altura que se merece la
isla de Mallorca. Cuenta «EXMASA»
con la colaboracién de todos los in-
dustriales interesados y espera poder
cumplimentar todas las peticiones en
el plazo mds breve posible, aunque
ruega que en caso de producirse al-
guna demora sepan disculpar el re-
traso, debido probablemente al gran
nimero de demandas, que superardn
en mucho las posibilidades de fabri-

cacion de algunos industriales.

«EXMASA» se propone instalar en
explotacién Pin-Balls de las mejores
marcas, tales como Vaher, Autobol,
Stuar, etc,.. «EXMASA» pondréd en
explotacion tocadiscos Gedasa, de los
cuales existe ya en la isla un elevado
numero,

«EXMASA» también quiere explo-
tar méquinas vendedoras de bebidas
frias, para lo cual ha suscrito ya un
compromiso con la firma AUTOMA-
TIC, S. A., de Barcelona.

«EXMASA», en fin, desea satisfacer
todos los deseos de los comerciantes
mallorquines interesados en los apa-
ratos automaticos accionados por
monedas; a tal fin comunica que no
sélo pondrd aparatos en explotacidn,
sino que también procederd a ia ven-
ta de algunos de ellos, estando al
servicio de los clientes para facilitar-
les cuantos datos estimen oportunos.

«EXMASA» estard al servicio de
sus clientes en Mallorca.

AVISO

IMPORTANTE

Terminadas las obras en nuestras oficinas de la calle Libertad, 28 nos
es grato comunicar a nuestros lectores y a todas cuantas personas se encuen:'
tren interesadas eu visitarnos personalmente, que ahora podrén ser debidamen-

te atendidas en las sefias anteriormente mencionadas, todos los dias laborables
de 4 a 6 de la tarde excepto los sdbados,

| Igualmente nos es grato comunicar
i vicio t

que en breve contaremos con el ser-

elefénico adecuado para atender por esta via a quienes asf lo crean conveniente,

- 07 -
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cartas al

Muy senor mio:

Admiro sinceramente su revista y por
ello es por lo que me agradaria fuese peifec-
ta, pues va casi lo es.

Sélo le encuentro a faltar un detalle, que
es el siguiente:

Todos sabemos que para la explotacion
de Pin-Ball ademés de los impuestos regla-
mentarios que no es el caso resefar, cosa que
ha hecho su revista en otra ocasién, son ne-
cesarias tres cosas:

1* Una buena méquina, o sea, un apara-
to que reuna asimismo las condiciones de un
juego distraido, agradable y rapido, asf como
poder reducir sus averias al minimo.

2 Un buen bar, en el cual puedan hacer
recaudaciones regulares (minimo de 80 a 100
ptas. diarias total) y

3* Un buen servicio mecénico, que mé-
ximo a las dos horas de comunicar la averia
el propietario del bar, esté solucionada ésta.

Sobre los dos primeros apartados puedo
decirle algo en préximas cartas pero en el
ultimo desearia que fuese otro el que habla-
se sobre ello pues soy un mecénico y quizés
me tachasen de "personal” en mis expresio-
nes.

Por tanto agradeciéndole la publicacién
de ésta me despido de Vd. hasta una préxi-
ma animandole a seguir en la publicacién de
esta excelente revista que es EL. MUNDO
DEL AUTOMATICO.

J.PAIRET.(Barcelona)

RESPUESTA. - Publicamos su carta y espe.

ramos que otras personas opinen sobre lo que

Vd. desea. Nuestras piginas estdn abiertas a
todos.
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directonr

Sr. Director de
«El Mundo del Automatico»
Libertad, 28

BARCELONA (12)
11 Octubre 1962

Muy Sr. nuestro:
Con fecha 26 de Julio de 1962 di-
rigimos la siguiente carta a la firma

PETACO de Madrid:

«Muy Sr. nuestro: La redaccion de
la revista «El Mundo del Automatico»
nos ha comunicado la opinién que le
han merecido algunos nUmeros de
ella, y su resolucion de dejar de dis-
pensar su apoyo a la misma.

»Consideramos que si en todos los
campo es necesaria la unién, en este
nuestro, que goza de una reputacion,
llamémosle poco brillante, es todavia
mas necesaria esta unidad, y creemos
que retirando el apoyo de la impor-
tante Empresa que Ud. dirige a la
Unica revista que pretende aglutinar
los intereses de nuestro mundo del
automdtico espafiol, no se lograra
ningdn beneficio para nuestra profe:
sion, por lo que le rogamos que
reconsidere su posicién, a la vez qué
le comunicamos que estamos dispues:
tos a corregir nuestra publicidad en
lo que involuntariamente haya podi-
do perjudicar a otros industriales Y
comerciante del ramo, siempre qué
nuestros legitimos intereses queden @
salvo. Aprovechamos la ocasién pard
saludarle muy atentamente y quedar

a la espera de sus gratas noticias.»

4




Como sea que hasta la fecha no
hemos recibido contestacién alguna
a nuestro anterior escrito dirigido a
PETACO, le enviamos esta carta para
que conozca nuestra posicion y pue-
da publicarla en la revista, a fin de
que también la conozcan todos los

ISR STEAS

Conociamos ya la carta que nos

industriales del automatico intere- mandan, puesto que en su dia nos
sados. habfan enviado la copia, detalle que
Puede hacer, pues, de esta carta el posiblemente han olvidado ustedes.

USO que crea mas conveniente, pues-
to que consideramos muy necesario
el apoyar de una forma u otra a esa

Mucho les agradecemos la autoriza-
cién que nos dan para publicarla, y

revista que Ud. dirige con tanto esperamos que, como ustedes nos
acierto. indican, el conocimiento de esta car-
Sin mds particular, quedamos su- ta sea Util a los industriales intere-

@S dfifios. ss. ss.
Y sados.

Gl SHan

AUTOMATIC S. A’
(Firma ilegible)

SUSCRIPCIONES A REVISTAS BXTRANJERAS

VEND 1 afo 14,- ¢ ( 840 ptas. )
2 22,- » (1.320 ptas. )
32 30,- » (1.800 ptas. )

BILLBOARD MUSIC WEEK (semanal)
1 aio  15'= § ( 900 ptas. )

AMUSEMENT BUSINESS I 20'- $ (1.200 ptas. )
(Semanal) 2 30'- » (1.800 ptas. )
S 40'- » (2.400 ptas. )

' AUTOMATEN MARKT 1 afio  34'- DM. ( 510 ptas. )

Los interesados en suscribirse a alguna de dichas revistas pueden enviamos el im-
porte de la suscripciéon por cheque o giro postal, garantizando la recepcién de la revista
a partir del mes siguiente a aquel en que se haya recibido el importe en nuestra admi-
mistramén

' Lﬁfw p@xsonafs interesadas en recibir cualquier otro titulo de revistas que se reﬁeran a
tos autométicos accionadospor monedas, pueden escribir a nuestra redaccién comu-
08 sus deseos, en la seguridad de que sersn debidamente atendidas.
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CARTAS SOBRE LA MESA

Son demasiadas las cartas que
quedan sobre la mesa de algunos co-
merciantes y explotadores del auto-
matico.

Cualquier sociedad, compafila o
particular que se dedica a un nego-
cio y tiene abierta oficina o local al
publico, esta sujeto a un minimo de
obligaciones para con el mismo.

Deseariamos tratar de una obliga-
cién muy a menudo incumplida por
nuestros profesionales del automdti-
co: la obligacién de contestar las
cartas.

Si cualquier persona, en una con-
versacion normal, es digna de ser es-
cuchada y debe darse una respuesta
a su pregunta, mucho mds necesario,
conveniente e incluso obligado es el
contestar cuando la persona se nos
dirige por carta.

Sabemos de casos de comerciantes
del automético que cuando reciben
una carta a la que no saben qué con-
testar, no la contestan. §Qué pensa-
rdn de esta casa, aunque al final de
su nombre comercial afiada las letras
que en algunos casos parecen tauma-
turgicas de S. A.? ;Qué se pensard
de la organizacién comercial de una
Empresa que ni siquiera contesta las
cartas en las que se le solicitan algu-
nos de sus fabricados?

Una regla comercial americana dice
aproximadamente asi: «Si la consul-
ta se te hace por carta, contesta por
carta; si te la hacen por teléfono,
contesta. por telefonor v si se ace
por telégrafo, contesta por telégrafos.

Enl NUestro ramo y en Espafia cabria
selamente decir: «Si |4 eshsulis se te

hace/ cont
esta»; ya habria
& i . Y , Mos gana-

‘m@

Mas del 50 por 100 de

las ¢
que recibimos en «El Mundo del /i;ttas
matico», y no publicamos, son qug-

jas de explotadores o COomerciante
de nuestro ramo que dando |os noms_
br?s y datos, se quejan de firmas
mas © menos potentes que no con-
testan a sus cartas, o en algunos cg.
SOs contestan sin responder a |a
consultas que les han sido efectuadas

En uno de los primeros nimeros
de nuestra revista explicdbamos ¢
decdlogo a que debe someterse ¢| ne.
gocio del automatico. Una de las re-
glas era que en el automético debe-
ria existir la misma, si no mds, serie-
dad comercial que en cualquier otro
ramo de negocios. ¢Qué seriedad co-
mercial podemos esperar de las casas
dque no contestan las cartas?

Podriamos hablar también de las
casas que no tienen tarifas de precios
impresas, pero esto ya formara parte
de otro articulo. Solicitamos ahora
solamente, a todos los comerciantes
del autom3tico, que tengan en cuen-
ta que no sélo es una obligacion co-
mercial el contestar, sino que es UN
deber de cortesfa, y si no se contest
por ética comercial, debe conteste™
se, por lo menos, por educacion per
sonal.

g

WEE
MEJOREMOS LA REVISTA
Respondan a a8
Consulta 1 y
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FRIENDSHIP “7“

2 El aparato de un solo jugador

mas moderno

% Por puntuacién se obtienen bolas

extras

% Gran capacidad de juego
% FLIPPERS de metal cromado

% Mueble agradable

% Reclame informacion

SOLICITE FACTURAS “PRO FORMA® PARA SUS IMPORTACIONES

AUTOMATIC, S. A.

REPRESENTANTE EXCLUSIVO PARA ESPANA

Avda. Rep. Argentina, 30 MADRID (9) NEW YORK 19, N. V.
Teleg.' “Automatic” Barce‘ipna VENTAMATIC 250 West 57 th. Street
Teléfono 227 88 ‘43 Dr. Castele; 364 : Cables: Ameropapor Newyork

BARCELONA (8) Teléfono 235 04 35 Telephone: LT 21-80a7
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apartado lega]

Brove idea sohre la Propiedad industrial

lodo espafiol o extranjero, tanto
persona fisica como juridica, puede
solicitar ol registro de patentes cle
invencion y de introduccién, marcas,
modelos y dibujos industriales, ncni-
bres comerciales, rétulos de estable-
cimientos 'y pelfculas cinematogréfi-
cas, Para ello debe presentarse la do-
cumentacidén necesaria segun los
casos— por sf mismo o por medio

de un Agente de la Propiedad Indus-
trial (y precisamente por medio de
dichos Agentes en caso de no residir
el solicitante en Espafia). La solicitud
de registro debe formularse al propio
Registro de la Propiedad Industrial.

El' Registro de la Propiedad Indus-
trial, Organismo dependiente del Mi-
histerio de Industria, publica perio-
dicamente un Boletin Oficial de la
Propiedad Industrial, en el clue apa-
recen las solicitudes de inscripcidn de
las diversas modalidades de dicha
propiedad y las concesiones de las
mismas. No hay que advertir el enor-
me interés que tiene dicho boletin
Para cuantas personas sean titulares
de un derecho o propiedad registra-
da. Su examen periddico y detallado
Por tales personas es sumamente re-
comendable, y para ello no es nece-
sario que se suscriban al mismo, sino
simplemente que acudan a las Ofici-
nas de Informacién de los CGobiernos
Civiles de las Provincias espafiolas,

-« 272 .

los cuales deben tener obligatoria-
mente a disposicién del publico yn
ejemplar de dicho boletin, segin dis-
pone el articulo 24 del Estatuto que
comentamos.

Concedido el registro de la modali-
dad de Propiedad Industrial solicita-
da, tras los trdmites obligados del
expediente y la correspondiente in-
formacién pdblica con aparicién en
el Boletin Oficial de la Propiedad In-
dustrial, el titular del mismo goza de
una serie de derechos, absolutos y
frente a terceros, entre los que me-
recen destacarse los siguientes:

a) Utilizar la mencidén de «regis-
trado» (Estatuto, art. 5).

b) Transmitir a terceros el dere-
cho adquirido.

c) Utilizar exclusivamente el con-
tenido de la propiedad adquirida, y
actuar frente a terceros que la con-
travengan, de la siguiente forma:

1.2 Persiguiendo civil y criminal-
mente a quienes perjudiquen al titu-
lar, privdndole del goce exclusivo de
su derecho. ‘

2.° Persiguiendo la competencia
ilicita y las falsas indicaciones de pro-
cedencia, crédito o reputacion indus-
trial.

b) Transmisién a otras perso
has del derecho adquirido. — El ar-
ticulo 31 del Estatuto reconoce el. de-
recho del titular de cualquier forma
de Propiedad Industrial a transmitir



a otros su derecho, pero —dice ex-
presamente— dichas transmisiones
no surtirdn efecto respecto a tercercs
(en el sentido de personas ajenas a
la cesion efectuada e ignorantes de |a
misma), mientras no se acrediten en
el Registro de la Propiedad Industrial
mediante documento fehaciente.

Lo anterior equivale a decir que
para hacer valer frente a todos los
demas los derechos del adquirente de
la Propiedad Industrial cedida, Ia
transmision debera ser efectuada me-
diante escritura puklica, liquiddndose
posteriormente los impuestos de de-
rechos reales y timbres correspon-
dientes, e inscribiéndose en el Regis-
tro de la Propiedad Industrial.

c) Utilizacidn exclusiva del conte-
nido de la Propiedad Industrial. Los
delitos contra la Propiedad Industrial.

Al analizar el tercer grupo de dere-
chos que concede el hecho del regis-
tro, debemos estudiar los llamados
delitos contra la Propiedad Indus-
trial, que constituyen uno de los sec-
tores mas importantes de esta legis-
lacién, y de los que mayor interés
pueden revestir para nuestros lec-
ioEe st

En efecto, la legislacion sobre la
Propiedad Industrial, el registro de
sus patentes, marcas y nombres co-
merciales, interesan principalmente a
sus titulares, y concretamente a nues-
tros lectores, para lograr en cuanto
a ellos una proteccion tan eficaz que
impida materialmente toda imita-
cién, toda competencia, toda copia
de aquellos que se han registrado.
Asi, pues, puede decirse con funda-
mento que la legislacién de Propie-
dad Industrial y todo su contenido e
instituciones auxiliares interesan fun-
damentalmente a nuestros lectores,
precisamente por cuanto prevén una
serie de infracciones o contravencio-

‘nes a las mismas, y las castigan, coac-

cionando asi a tales infractores y ha-

ciendo efectiva una proteccién que,
en otro caso, seria ilusoria.

Las formas principales de estas in-
fracciones o delitos contra la Propie-
dad Industrial son las siguientes: la
falsificacién, la usurpacién, la imita-
cion, la competencia ilicita, las falsas
indicaciones de procedencia y las fal-
sas indicaciones de crédito o repu-
tacion industrial. En un préximo ar-

ticulo hablaremos detalladamente de
ellas.

LUIS VILA CASAS

TALLERES "'STUAR"

Fabricacion Aparatos Autométicos

Avenida B, 6

'

SAN SEBASTIAN

Ay -




BREVE HISTORIA DE LOS

EN LOS ESTADOS

Por G.

Siempre con nuevos inventos, tuvo
lugar en California el primer intento
para limpiar la ropa automaticamen-
te. En San Francisco, en el afio 1932,
se construyd un aparato llamado Val-
A-Vac. accionado por monedas; el
aparato consistfa en un tambor o es-
pacio vacio, el cual, por medio de la
electricidad, quitaba el polvo y la su-
ciedad de sombreros y vestidos (al
menos segin manifestd su construc-
tor). Se suponia que el aparato seria
usado en los bares, restaurantes y
también en los coches Pullman, pero
entonces no alcanzd el éxito deseado
y fracasd en su intento de desplazar
a los anticuados cepillos. No fue has-
ta el afio 1960 que los aparatos de
limpieza en seco, una complicada
modificacién de la primitiva idea del

Val-A-Vac, se introdujeron en el mun-

do del automatico.

Con la nacién americana sumergi-
da en la depresion del afio 1934, se
ensayaron por primera vez en el par-
que zooldgico de Lincoln, en Chicago,
aparatos para la venta de bebidas al-
cohdlicas refrescantes (soft Drink).
El aparato fue disefado y construido
por un tal Leslie Arnett, quien con
anterioridad habfa adquirido una gran
experiencia en el campo de los apa-
ratos de soda y bebidas carbodnicas.
Arnett también desarrollé estos Ulti-
mos aparatos, que .terminaron por
revolucionar el sistema de venta de
tales bebidas. Después de probar y
revisar su aparato distribuidor de
bebidas durante el verano de 1934,
Arnett lo colocd permanentemente
en un establecimiento de «W. F. Mon-
roe Cigar», en Chicago, a partir del
mes de abril de 1935. En el afio 1936,
el grupo con el cual trabajaba Arnett
constituyé la «Vendrik Company», y
asf{ dio comienzo una fase enteramen-
te nueva de la industria del automd-
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DISTRIBUIDORES AUTOMATICQog

UNIDOS DE AMERICA
R. SCHREIBER

[X

tico.« En . el afio. 1954, i Maquing
Vendrik fue adoptada por la entidag
Stewart y McGuire, Inc. Cuando
wart y McGuire dejaron, en 1939, deo
construirla, fue nuevamente adopts.
da por otro grupo encabezado por
C. Russell Feldman, quien organiz
en Nueva York la llamada «Frigidrink
Corporation». Esta compafifa volyig
a disefiar la maquina, introduciendo
en ella algunas modificaciones y ce-
diendo su construccién a la Bruns-
wick-Balke-Callender Company.

En el afo 1936, la compafifa
«J. P. Seeburg», de Chicago, lanzé al
mercado su aparato «Masterdrinky,
una mdquina similar a la «Vendrink»,
si bien capaz para un solo producto
o sabor y 200 servicios. Este apara-
to, en el afo 1938, fue vendido a
Spacarb, organizacién iniciada aquel
mismo afio en Delaware para operar
en aparatos automdticos a gran es-
cala. En 1937-38, la «Balling Manu-
factury Company», de Chicago, fabri-
cé un nuevo modelo de aparato dis-
tribuidor de bebidas bicarbonatadas
o carbdnicas. Por el mismo tiempo,
en 1937, W. W. Bowman, de DaHa.s
(Tejas), ided la maquina «Frostri-
~drink», primero con un solo deposito
de bebidas, més tarde con dos depo-
sitos para bebidas distintas. «Spa
carb» se interesé en la «Frostridrink»,
y asi, tras llegar a un acuerdo con
Bowman, tenia en el afo 193?, 2
principios del 1940, unas 20 maqul
nas de tal tipo ya construidas, con
una seleccién de tres bebidas distin
tas. Mas tarde, «Spacarb» englobo @
«Frostridrink» y a su vez fue absor
bida por «Rowe», entidad que term"
né siendo adquirida por «Automatic
Canteen». o de
 Mientras las compafias del auto

. mético, a principios y hasta mediad?
la decena de los afios treinta, se £oN”




centraron en desarrollar los aparatos
distribuidores de caramelos, golosi-
nas y cigarrillos, los grandes fabri-
cantes de jarabes, y principalmente
la casa Coca-Cola Company, animaba
a sus embotelladores a comenzar la
venta automadtica de tales bebidas.
Mister Elmer F. Pierson y tres socios
fundaron la «Vendo Company» en
Kansas City, en el afio 1936, para
lanzar al mercado un aparato auto-
mdtico distribuidor de botellas fres-
cas de Coca-Cola. En la época en que
se detuvo en los Estados Unidos la
fabricacién de bebidas embotelladas,
era facil ver en estaciones de servi-
cio y almacenes de comestibles mu-
chas maquinas automdticas vendedo-
ras de las mismas. En 1938, la casa
Coca-Cola compré un crecido nimero
de aparatos fabricados por Spacarb,
y se aseguréd una licencia limitada
para la propia Spacarb en ciertas pa-
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tentes de este tipo de mdaquinas.

En la época justamente anterior a
la segunda guerra mundial, tuvo lu-
gar una considerable lucha entre los
partidarios de los aparatos que ser-
vian Unicamente una clase de bebi-
das y los que proponian mdquinas
que pudieran servir dos o tres tipos
distintos. Las que con mayor empefio
terciaron en la discusién y controver-
sia fueron las empresas fabricantes
de jarabes, las cuales, al igual que
las Curtiss Candle y Hershey Choco-
late una década antes, comprendie-
ron las inmensas posibilidades de los
distribuidores autométicos para su
negocio, facilitando asi la salida de
los fabricados, que adquirian para
sus marcas particulares.

En el ano 1938, la «Beverage Dis-
pensers» introdujo en el mercado un
nuevo tipo de aparato distribuidor de
una sola clase de bebidas, disefiado
por Carl Hollinger, que habia estado
anteriormente trabajando para Ia
«Vendrink». En 1939, Albert Cole or-
ganizdé en Chicago la «Coledrinx Com-
pany», para construir un distribuidor
de una sola bebida, con capacidad
para 350 servicios o consumiciones.
La compafila «Sodamat» construyé
también un tipo de estos aparatos,
para vender su propio producto, pero
el aparato no llegd a salir al mercado.
Snead and Company, de Jersey City,
vio el aparato Sodamat y empezé a
desarrollar su propio aparato distri-
buidor de bebidas, que fue lanzado
al mercado en el mes de octubre de
1940. La Snead construyé 110 apara-
tos, 70 de los cuales fueron adquiri-
dos por «Automatic Canteen». Fue
entonces cuando —ya en plena gue-
rra mundial— el Gobierno americano
orden6 —en 30 de abril de 1942—
la suspensién total de la fabricacidn
de aparatos automaticos accionados
por monedas.

t W -
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ITALIA
Contra la prohibicion
de los «Pin-Ball»

La asociacidon de explotadores ita-
lianos de automédticos, A.S.P.A.R.,
estd haciendo continuos esfuerzos pa-
ra conseguir la supresién de la pro-
hibicion contra los «Pin-Ball», dictada
hace tres afios. En informes presen-
tados en el Ministerio del Interior,
se hace valer el hecho de que los ex-
plotadores organizados representan
una garantia de que los juegos seran
utilizados Unicamente para distrac-
cién. La prohibicién fue promulgada
a instancias de los duefos de teatros
y cines. Casi con seguridad se puede
afirmar que en la actualidad estos
sectores no se opondradn a que se le-
vante la prohibicién, dado que elios
pertenecen a la misma organizacion
general que S.A.P.A.R., es decir,
A.G.N.S. (AM).

IRLANDA
El huevo... y los distribuidores
avtomaticos

Un irlandés, que explota en el nor-
te de Irlanda una granja, muy mo-
derna, ha encontrado al fin el sistema
de aprovechar, como todos los mor-
tales, un reposo merecido los fines
de semana, sin que ello represente
perjuicio para su negocio.

Este verano mediante |a ut:hzacnén

de maquinas distribuidoras automa-
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ticas para la venta de huevos emba.
lados ha conseguido grandes benef.
cios. Especialmente los sédbados y do-
mingos estos aparatos fueron muy
solicitados.

El gran éxito alcanzado ha anima-
do a nuestro irlandés a adquirir otra
maquina para embalar huevos, no
sélo para ganar tiempo, sino para ha-
cer frente a la creciente demanda de
su humerosa clientela (UBA).

CANADA

Una mdquina vendedora de sellos
de correo de Toronto «mordié» a
una joven de 19 afos, Irene Lasoyian-
my, con tanta tenacidad y durante
tanto rato, que tuvieron que llevar a
la joven y a la mdaquina al hospital,
para separarlas. La seforita Lasoyian-
my fue apresada por los agudos
«dientes» cortadores cuando intento
hacer bajar un sello que estaba atas-
cado en el canal, después de haber
introducido una moneda de 25 centa-
vos. La policfa luché durante dos
horas y media bajo un fuerte aguace
ro para librarla, pero a pesar de l05
buenos consejos facilitados por unos
doscientos transeGntes, no tuvo €x-
to. Finalmente se llamé a un equipo
de correos y a los bomberos, que $€
llevaron a la méquina y a su victima

al hospital. Mas adelante se. inform

que el estado del dew 'g% satisfac-




ALEMANIA OCCIDENTAL

Los distribuidores de venta

Durante los meses de septiembre,
octubre y noviembre de 1960, se llevd
a cabo una encuesta en Alemania en-
tre 500 hombres y mujeres de més
de 18 anos y varios distribuidores.

Los resultados han sido dados a
conocer ahora. El 35 % de las per-
sonas consultadas usan regularmente
los distribuidores de venta; el 30 %
lo considera como el Ultimo medio
de hacer negocio; el 20 % ocasional-
mente usan los distribuidores, y alre-
dedor del 10 % no los han usado
nunca.

A pesar que el tabaco es el primer
producto entre los que se venden
automaticamente (un 45 % de lo que
se vende en los distribuidores es ta-
baco), los productos alimenticios re-
presentan otra parte muy importante
en la venta automatica.

El chocolate y las golosinas repre-
sentan el 30 % del total de la venta
automatica, y el resto, 25 %, se re-
parte entre diversos articulos, como
rollos fotogrédficos, pequefios regalos,
medias, flores, etc.

Un 44 % de las personas consulta-
das consideraban que la ventaja de
los automaticos consistia en el hecho
de que siempre estaban dispuestos a
funcionar perfectamente, mientras
que el 32 % consideraban que gana-
ban un tiempo precioso evitando la
espera para ser servidos.

Los alemanes no regatean elogios
para los distribuidores automaticos,
hasta tal punto que entre el 15 % de
personas que accidentalmente han te-
hido dificultades con los aparatos (en
el sentido de que no les ha servido el
producto deseado, o no les ha devuel-
to el cambio correspondiente) Unica-
mente un 2 % asegura que nunca se

volveran a servir de un distribuidor
automatico.

De la encuesta se desprende, igual-
mente, que la presentacién del auto-
matico es un factor que se debe tener
en cuenta y no se debe desestimar
su importancia. Asi, por ejemplo, los
automaticos pintados de rojo atraen
mas la atencién del publico que los
pintados de color verde. Es curioso
seflalar que cuando en una fachada
hay dos distribuidores automaticos
con los mismos productos y exacta-
mente iguales, el transeinte estd mas
tentado de usar el segundo distribui-
dor que el primero por el que él ha
pasado delante (UBA).

X

En la ciudad de Colonia se obser-
van muchas ventas automdticas. La
maquina mds popular es la del tipo
de compartimentos separados, para
la venta en general, que se encuentra
en la parte exterior de muchos al-
macenes, ofreciendo frutas, bombo-
nes, bizcochos, etc. Delante de las
tiendas de tejidos se ve una cantidad
innumerable de esta clase de maqui-
nas que ofrecen medias de nylon, las
cuales parecen ser uno de los pro-
ductos més vendibles en la Alemania
occidental. Las maquinas vendedoras
de cigarrillos abundan por doquier,
y en la parte exterior de la redaccién
de un periédica en una calle de mu-
cho trédnsito, el corresponsal de esta
Revista pudo ver una méquina que
vendia la Ultima edicién del diario.
Algunas tiendas de flores tienen nié-
quinas vendedoras en su parte exte-
rior para servir a los clientes cuando
la tienda estd cerrada. — (AW.)

{Pasa o la pag. 281
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ESTADOS UNIDOS
Cambio en las importaciones

« Segun declaraciones de los cfrcu-
los americanos de exportadores de
automaticos vy de las firmas bf:lqaz
gue se dedican principalmente al co-
mercio de aparatos americanos, |a
exportacion de dichas maquinas ha
sufrido un cambio. El nimero de to-

CcoLD
drinks

Dﬂ QUIA“A

Distribuidor de bebidas frias “Colespa 360"

cadiscos enviados a Europa ha dismi-
nuido sensiblemente. Los especialis-
tas americanos opinan que el motivo
de ello es el hecho de que la industria
europea de tocadiscos autométicos
estd en condiciones, tanto en canti-
dad como en calidad de satisfacer en-
teramente la demanda europea. Sin
embargo, la exportacién americana
de «Pin-Ball» ha aumentado conside-
rablemente.

Los importadores belgas sefialan
que numerosas firmas han reducido
sus importaciones hasta casi un
90 %, y esta reduccién es de al me-
nos un 40 % entre los grandes im-
portadores. Las importaciones de
autométicos de recreo han aumenta-

do en la mayoria de pafses compra-
dores (AM).

X

Operaciones bancarias por medio
de automaticos

Después de los distribuidores de
golosinas, de cigarrillos y de refres-
cos, se ha puesto en funcionamiento
en los Estados Unidos una nueva ma-
quina —Bankograph— que permite
hacer automdticamente los ingresos
bancarios. Su funcionamiento es muy
simple. El cliente introduce sus bille-
tes, monedas o cheques, la maquina
registra el depdsito a su nombre y da
el recibo. Todo esto en muy pocos
segundos. Se han terminado las lar-
gas esperas en las interminables filas
de las horas punta; ha desaparecido
el empleado sobrecargado de trabajo
y malhumorado. En su lugar, un ser-
vicio répido y eficaz durante y des-
pués de las horas normales de ofi-
cina (UBA).

(Finaliza en la pdgina siguiente)
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INGLATERRA

La isla abandona su aislamiento :

Con el fin cle acercarse a los pal-
565 eUropecs miembros del MGFCOCJO
Comun, y para preparar su Ingreso
en el mismo, Inglaterra proyecta pro-
fundas modificaciones capaces de
inaugurar la era ce la total transfor-
macién britdnica poniendo fin a su
politica conservacdora. Ante todo se
trata ce cambiar su sistema moneta-
rio adoptando el sistema decimal, y
al cédigo de circulacién.

Este segundo cambio nos interesa
menos cue el primero, claro est4.

Segun una reciente encuesta publi-
cacda por «Financial Times», estos
cambios costarédn alrededor de 22 mil
millones de francos belgas.

Para darnos cuenta de la impor-
tancia de los gastos resultantes de la
transformacién, «Financial Timess se-
fiala que actualmente en Inglaterra
existen 390.000 cajas registradoras,
225.000 sumadoras, 65,000 maquinas
de calcular, 85.500 maquinas conta-
doras, 40.000 maquinas franqueado-
ras, 800.000 balanzas automdticas
adaptadas a la moneda naciona!,

Las holeras automaticag

p

25,000 postes de gasolina con cony
dor de esencia, 150.000 distribuida.
res automaticos de venta, 150,0qg cg
binas telefdnicas publicas, 22.0qq dish
tribuidores automdticos de sejjy .
13.500 taximetros. Asi, Pues,
transformacion costard unos 19g mi
llones de libras esterlinas.

«Financial Times» cree que Uha
vez adoptado el cambio e Sistema
decimal permitira obtener unja €co-
homia considerable en los gastos g,
oficina, por su sencillez (UBA),

AFRICA
En Katanga gusta la mgsica

Segin informaciones de Bruselas,
el Gobierno Tshombe ha autorizado
a Katanga la importacién ilimitada
de tocadiscos automaticos, y ha acor-
dado un tratamiento de favor para
estos aparatos, en lo referente a los
impuestos. A pesar de la poca clari-
dad de la situacidn politica, 35 toca-
discos han sido ya importados. La
mayor parte de ellos son explotados
en la capital, Elisabethville (AM).

prulifgran en Europa



Ohservando

Son ya cuatro las empresas espa-
nolas que estan intentando fabricar
un distribuidor automatico de bote-
llas refrigeradas, dos de ellas con co-
laboracion extranjera, alemana una v
americana la otra.

* * *

SAROR, S. A, fabrica uno de los
. Pin-Balls con menos averias del mer-
cado nacional. Esta perfeccidon técni-
ca, unida a la belleza de sus dibujos
y de sus pinturas, hace de los Pin-
Balls de SALOR, S. A., uno de los mas
solicitados.

* * *

PETACO, S. A., que en colabora-
cion con la firma belga RENOTTE
_estd procediendo a la fabricacién de
los tocadiscos automaticos de la mar-
ca extranjera citada, ha mejorado
también notablemente la fabricacién
de sus Pin-Balls, no solamente en lo
- que se refiere a la calidad de sus pie-
zas, sino también a la facilidad para
efectuar reparaciones, cosa que resul-
taba un poco complicada en sus pri-
meros modelos.

* * *

Hemos observado que muchas de
las personas que 'se quejaban de
nuestra excesiva informacién sobre
las obligaciones tributarias de los
profesionales del automdtico, no cum-
plen con estas obligaciones, perjudi-
cando asi el buen nombre de nuestra

- industria.

AUTOMATIC, S: A., sigue importan-

do regularmente recambios nuevos y
originales WILLIAMS y GOTTLIEB,
que pone a la venta con notable
aceptacién entre las personas posee-
doras de aparatos americanos de las
marcas citadas.

* * *

Cada dia aumenta el nUmero de
transacciones de las que son objeto
apartos usados. Ello demuestra que la
calidad de los fabricados nacionales
aumenta, también para satisfaccion
de todos.

* * *

En Santander han aparecido unos
distribuidores de chicle que tuvieron
que ser retirados a los pocos dias de-
bido a su defectuoso funcionamiento.
Esperamos que solucionadas las difi-
cultades que han motivado su retira-
da vuelvan a ser colocados. Damos la
bienvenida al mundo del automdtico
a este nuevo distribuidor.

* * *

Estos Ultimos meses del afio se ca-

_racterizaran por el gran ndmero de

nuevos modelos de aparatos automa-
ticos que seran lanzados al mercado.
Seglin nuestras noticias Salor, S. A.
lanzard un nuevo Pin-Ball. Petaco, So-
ciedad Andénima, el tocadiscos de li-
cencia Renotte. Industrias Laguna el
futbolin electrdnico. A estas noveda-
des debemos afadir la aparicién de
dos nuevas empresas Coapin, de la
que ya hemos dado algunos detalles

{Pasa a la pdgina 287)



Aviso importante de la Redaccion a los
comerciantes e industriales del automatlco

A peticion de numerosos comerciantes e industriales extran-
jeros interesados en relacionarse con sus colegas, vamos a €on-
feccionar el censo de empresas y personas del ramo del automa-
tico en Espafa.

Solicitamos de todas las empresas y particulares del auto-
matico espaiiol, recibir la mayor cantidad posible de datos, en
especial los siguientes:

Fecha de fundacién.

Fecha de constitucion de la Sociedad en su caso.

Nombres de los componentes de la misma.

Capital escriturado y desembolsado.

Indicacién de si es fabricante, comerciante o explotador.

Indicacién de provincias en las que ejerce sus actividades.

- Indicacién de su produccién o facturacién.

Nuestra 1evista, confeccionard dicho censo ateniéndose a
los datos que figuran en nuestros archivos, por lo que declinamos
toda responsabilidad en el caso de las empresas o particulares que,
al no remitirnos su informacion, nos obliguen a hacer uso de los
datos que poseemos y que puedan resultar inexactos.

_ /Creemos que el facilitar los datos que se interesan debe
redundar en beneficio de los industriales y comerciantes espafio-

les al permitirles establecer relaciones con sus colegas extranjeros.
Esperamos recibir sus respuestas antes del préximo dia 15

de Noviembre, fecha en que confeccionaremos el censo citado,
que serd publicado en esta revista.




en nGmeros anteriores, y Electrdnica
Control, que a sus actividades une
ahora la fabricacién de un nuevo Pin-

Ball. El automdtico espafol aumenta
de dia en dia.
* * *

Automaticos C. M. C. de Zaragoza
tiene nueva direccidén: Avenida de Na-
varra, 18, Zaragoza. El teléfono es el
siguiente: 14239.

* * *

Son varios los fabricantes espafio-
les de Pin-Balls que, aunque oficial-
mente son contrarios a las importa-
ciones de los mismos, poseen, no
obstante, en sus talleres algun Pin-
Ball de importacién que desearian
poder fabricar en Espafia. Creemos
que en Espafia existen suficientes per-
sonas con conocimientos técnicos pa-
ra poder darnos un Pin-Ball tipica-
mente espafiol y de gran calidad en
sU juego y en su construccién. Se nos

ROBERT JUBAL
TRAVESERA DE GRACIA, 86
< BARCELONA (6)

asegura que la recientemerte funda-
da firma COAPIN vendrd a cubrir
este hueco que se estd manifestando
en el automético espafiol. La citada
firma, por otra parte, construye un
Pin-Ball de dos jugadores con idea
integramente espafiola, y con mate-
riales de la méxima calidad.
* * *

Es mdas necesaria que nunca la
unién entre los industriales del auto-
maético. Esta unién no parece que se
logre si no empieza solucionando las
pequefias rencillas que existen entre
los actuales industriales del automa-
tico. Se nos ha dicho que en alguna
regién de Espafia se pretende crear
el sindicato de los profesionales del
automatico. Hace poco se hablé de lo
mismo en Alicante.

* * *

Muchos que critican nuestra revis-
ta, y nos niegan su colaboracion vy
su apoyo, estdn convencidos de la ne-
cesidad de que exista un 6rgano in-
formativo de la profesion del auto-
matico. A ellos les pedimos colabora-
cion en vez de lucha mds o menos
sorda. ¢Cémo podemos esperar un
éxito en la labor, si ahora que toda-
via estamos en los inicios del auto-
mético en Espafia ya existe des-
acuerdo?

* * 'k)-

Sabemos que ante la reciente ca-
tadstrofe que ha asolado una extensa
regién catalana, algunos comercian-
tes e industriales del automatico han
hecho de forma més o menos privada
su donativo a la suscripcién nacional
abierta para los damnificados. Es de
destacar que algunos fabricantes de
los productos a expender en los dis-
tribuidores autométicos instalados en
los Metros de Madrid y Barcelona,
cedieron gratuitamente los productos
vendidos durante los dias 4 y 5 del
mes de octubre, a fin de engrosar la
suscripcidn nacional.

tFinaliza en la pdgina 289)
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Parece « o
L :lncul-; ser que Galicia esta desper-
i 1dO al automatico. Se estd colocan
~ - - b3 g
(*Lx,Pgn breve tiempo, gran cantidad
ae . w3 3 1
5¢ Pin Balls, tocadiscos y distribuido-
res automaticos.

* * *

El Gobierno Civil de una provincia
de Galicia solicita planos y el placet
de un arquitecto para permitir la co-
locacidon de Pin-Balls en los estable-

También a los profesionales del
automatico azoté la desgracia del
Vallés. Un explotador muy importan-
te de Tarrasa vio asolado por las

cimientos publicos. Por si no hubiera aguas el sétano en el que tenfa ins-
bastante con ’las complicaciones ac- talados unos 25 aparatos. Esperamos
tuales, Fodawa se ven complicadas que el seguro cubrird los cuantiosos
las gestiones con esta peticion tan dafios causados a este explotador,
jelelee oportuna: persona, por otra parte, de antiguo
e TR introducida y conocida en el ramo del
automatico.
% * *

Nos dicen que algin Pin-Ball nacio-
nal, de bastante nombre en algunas
regiones, goza de detestable fama en
otras. Probablemente sera porque Nno
<e cuida la calidad de todos los fabri-
cados, con la rigurosidad que seria
de esperar. Es lastima, por cuanto el
citado Pin-Ball posee buen juego y
estd bien concebido...

e * * %*

Ayidenos
Enviandonos sus respuestas
a las
CONSULTA 1y 2
ROBERT JUBAL Pags. 283 y 290
i Graias
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CONSULTA 2

Con el fin de conocer la opinién que a nuestros lecto.
res merece el concurso periodistico, agradeceremos nos escri-
ban sus opiniones sobre los puntos siguientes:

ilo creen interasante?

iEstan dispuestos a colaborar econémicamente para dotar

los premios?

Deseariamos que todos nuestros lectores sin excepcion,
respondieran a esta consulta, con la mayor rapidez posible.

Gracias

FALT A N.28.500 -Plas

Fabricante

Explotador

Colabora con tu aportacién al Concurso Periodistico

—
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PRECIOS DE APARATOS NUEVOS; FACILITADOS POR LOS FABRICANTES
Apaggto Tipo Fabricante Distribuidor Precio
Trapecio Pin - Ball C. M C 24.000'—
Trinidad Pin - Ball C M @ 24.000'—
Sinfonia Pin - Ball G .M. C: 24.000"'—
Sinfonola 96 Tocadiscos GEDASA 60.000'—
Ventamatic 62 Distribuidor Azkoyen Automatic, S. A. " 8.800'—
Babymatic Distribuidor Azkoyen Automatic, S. A. 29075 =
Sur - Me Distribuidor Azkoyen ' 500'—
Habilin (G) Pin - Ball Escardibul “38.000'—
Habilin (P) Pin - Ball Escardibul 22.312'—
Autobol Pin - Ball Inter-Automatic Automatic, S. A. 27.000'—
Bumper BL 108 Pin - Ball Laguna ’ -15.000'—
Bumper BL 110 Pin - Ball Laguna 17.000'—
Bumper BL 112 Pin - Ball Laguna 19.000'—
Bumper BL 114 Pin - Ball Laguna 23.000'—
Futbolin Gol Futbolin Laguna 10.000'—
Tour Pin - Ball Petaco 31.200'—
Gran Avenida Pin - Ball Vaher Billares Soler 25.000"'—
Volando Alto Pin - Ball Vaher Billares Soler 25.000'—
Super Circo Pin - Ball Vaher Billares Soler 25.000'—
Carrera de Caballos  Pin - Ball Stuar Automatic, S. A. 30.000:—
Sideral Senior Pin - Bxll F. A. E. R. ' 27-000'-—
Sideral Junior Pin - Ball | F. A. E R 18.0001—
Colorin Pin - Ball Orus : ; 30.000'—
PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS USADOS
Ventamatic 60 Distribuidor = Automatic, S. A. ‘ 6.500' —
; i GEDASA & 25.000'—

Sinfonola 24 Tocadiscos it
Bumper BL 108 Pin - Ball Laguna 2 000:
Colorin Penalty Pin - Ball Petaco 4 g
Colorin Pin - Ball Petaco b =
Diana Pin - Ball Petaco 12-000‘—
Sinfonia Pin - Ball C M. C. 15:000’—
Tﬁﬁidad ~ Pin - Ball @G M C 15'000'—
" Pin - Ball Inter-Automatic 22.500'—
- Pin-Ball Petaco 25.000'—
~ Pin- Ball

Petaco 28.000' —




PALABRAS oo

por palabras, debe Ilegar en sobre

ANUNCIOS. POR

La correspondencia dirigida a los anuncios

aparte, indicando en el mismo el nimero del anuncio al que va dirigido.

% % ¥

SE VENDEN varias maquinas automa- Vendo discos de importacién duracién

ticas: Raid Aéreo- A Marte - Campeonato
Baloncesto - Expendedor - Balonmano - Bom-
bardero - Penalty - Blue Skies - Tocadiscos
Seeburg 100 C. Escribir a "“El Mundo del
Automaético” n.° 26. Libertad, 28 - Barce-
lona (12).

normal 45 rpm. Bscribir a “El Mundo del
Automdtico” n.? 25. Libertad, 28= baice-
lona (12).

Compro aparatos “‘millén* extranjeros
usados en buen estado. Escribir a “El Mun-

do del Automaético” n.° 21. Libertad, 28-Bar-

Dispongo de varios modelos de méaqui-
nas electronicas y mesas futbol a buen
precio. Escribira “El Mundo del Automéa-

tico” n.° 14. Libertad, 28 - Barcelona (12). celona (12).

AUTOMATICOS

Consulte precios
y modelos a

nuestros Repre-
sentantes en
provincias o di-
rectamente a-
Fabrica.

AVDA. NAVARRA, ]8 o IE Q_].Azhag 4

"y

“EL AUTOMATICO ESPANOL"

Primer fabrican-
te en Espaiia
de aparatos
electrénicos del
“"‘millén’’



AS DE 20d00.000

de maquinas de venta automética accionadas por monedas

existen en E. E. U. U.

AHORA en Ud. puede vender

mucho,cémodamente, poseyendo una de estas maravillosas

maquinas que“VENDEN SOLAS Y VENDEN MAS”’

Le enviGre 105 Und copiosa, agnmca y curiosa

informacién sobre todo lo relacionado con

el mundo de la venta por automatismo.

RECORTE Y MANDE ESTE CUPON l;
g
=]
----------------
Vendedores de golosinas  {) AUTOMATIC, S. A.
Vosdedores e bebidas calienies () frias () _Repoblica Argentina, 30 BARCELONA -6
Embotelladas ()  sin embotellar ()
uﬁi de *m l) oy ol . » . (3
, e o e Deseo me remitan toda su amplia-documentacién e informacién
i Rollos fotogrificos () sobre el maravilloso mundo del AUTOMATIC.
; Mrticulos perfomeria ()
Otsos yendedores (detallarse) . . - - -
Maretos de recren (in-ball) () D.
Yparates de proyeccién- ()

“m) 0
{]  Grabador dediscos () calle

AYUDENOS Y LE AYUDAREMOS. Por favor

Mmarque ¢ el de aparato 6 :
mﬁ:'aw“u:z Gracias  Poblacién

Provincia

PRECISAMOS CONCESIONARIOS EN VARIAS PROVINCIAS ESPANOLAS.



