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CARTA A NUESTROS LECTORES

Ante algunas informaciones aparecidas recientemente en la revista,
se nos han dirigido innumerables preguntas y cuestiones, que creemos
mas conveniente contestar en un articulo, que no particularmente a
cada consultante.

Los Pin-Balls se encuentran en régimen de comercio global, y pue-
den solicitarse importaciones para estos aparatos dos veces al afio, en
las fechas que oportunamente comunica el Ministerio de Comercio, y
que gustosamente facilitaran las casas que se dedican a la importacién
de estos aparatos.

Para solicitar las importaciones de Pin-Balls, basta con pagar con-
tribucién industrial como explotador de alguno de los citados aparatos,
tanto si son nacionales como si son extranjeros. Por tanto, cualquier

persona puede solicitar la importaciéon de los repetidos aparatos, y
cualquier firma espafiola especializada en la importacién, facilitara los
datos necesarios para rellenar los impresos pertinentes.

Los precios de los Pin-Balls en los Estados Unidos, varian desde
25 § hasta 600 §, dependiendo esta variedad de precios de los afios de

uso de los aparatos o de la novedad de los mismos, asi como también
del nimero de jugadores que puedan tomar parte en la partida, pues
es bien sabido que hay Pin-Balls que permiten un maximo de hasta cua-
tro jugadores. En Espafia no existe ninguna discriminacién por parte
de las Aduanas ante el hecho de que los Pin-Balls sean nuevos o usados,
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sle que, en ¢l caso de
que se trate de Pin-Balls usud.ns, I‘os
Derechos de Aduanas se vean aummnch-
tados por lo que se llama «incidencias»,
ostando esta posibilidad a criterio del
senor Vista de Aduanas.

FEs muy conveniente tener en cucn-
ta que las diferentes fabricas de Pt
Balls de los Estados Unidos fabrican
un modelo cada mes aproximadamen-
te, y que cuando empiezan a fabricar
un nuevo modelo no sirven ya ninguno
de los modelos anteriores, que deben
ser comprados entonces a revendedo-
res, a precios mas caros que los de fa-
brica, naturalmente, o bien esperar a
que hayan transcurrido cuatro o cinco
meses de su uso para comprarlos a
vendedores de aparatos usados, con el
natural peligro que se origina al com-
prar maquinas de segunda, tercera o
enésima mano, Esta consulta se nos ha
hecho en muchas ocasiones, ante la
lectura de anuncios de firmas extranje-
ras aparecidos en revistas tambien edi-
tadas en otros paises. Se nos ha soli-
citado el precio de un determinado
modelo de aparato de una firma extran-

solamente es posit

jera, y na se ha tenido en cuyenty

cl precio de este determinado a'paraq?e
en ¢l momento en que la casa Jq fia),
bricaba, era, pongamos por ejemplo d.
400 §, precio normal de venta ga] pﬁbhe
co, y que en el mismo momento ep qué
este aparato deja de fabricarse, e] pre.
cio aumenta a 450 o 500 § precio e
venta al publico, puesto que se trata
de comprar un aparato nuevo a up re-
vendedor, que tiene que tener su bepe.
ficio normal, y que este mismo aparatg
a los cinco o seis meses, puede ya com.
prarse por 375 §, puesto que se trata de
un aparato que ya ha sido usado, Por
tanto, no puede darse como norma fija
ni puede tomarse como inmutable, un
precio dado por una casa nacional ¢
extranjera referente a Pin-Balls extran
jeros en un momento determinado,
porque estos precios estan sujetos a
continuas oscilaciones. Una oscilacién
muy importante también en los pre-
cios es que no siempre los aparatos mas
baratos son los mas usados, sino in-
cluso los que tienen menos atractivo
por parte del publico.

AUTOMATICOS. € M &

PRIMER FPABRICANTE EN ‘ESPaNA BDE
APARATOS (ELECTRONICOS, DEL ¢ MILLOMN

Consulte precios y modelos a nuestros Representantes

en provincias, o a Fabrica directamente.




Cuando «El Mundo del Automat:-
co» publicd en dos numeros sucesivos
las listas de¢ los aparatos fabricados
por las dos principales firmas america-
nas, mucha gente nos preguntd sobre
la utilidad o inutilidad de publicar di-
chas listas. La principal ventaja de ellas
o8 ¢l proporcionar, mejor dicho, el in-
formar a todos los interesados en Ia
unportacion o explotacion de aparatos
extranjeros, sobre las fechas de cons-
truccion de los Pin-Balls americanos.
D¢ esta forma, teniendo en cuenta la
fecha de fabricacion y el numero de
jugadores de cada aparato, y teniendo
en cuenta el precio del aparato en la
fecha en que fue fabricado, se puede
suponer, segun el precio a que se les
ofrezca en la actualidad, la aceptacion
que puede tener por parte del publico,
Fucs es indudable que entre un aparato
abricado el mes de enero del afio 1957,
pongamos por ejemplo, y otro fabrica-
do el mes de febrero del mismo ano,
teniendo los dos el mismo numero de
jugadores, el aparato que resulte mas
caro es el que tiene mejor aceptacion
por parte del publico, por lo tanto no
debe comprarse siempre el aparato mas
barato sélo por ahorrarse dinero, por-
que se puede caer en el peligro que
queda patente segun lo explicado has-
ta este momento.

Otro aspecto a tener en cuenta en
los aparatos Pin-Balls de importacion,
son todas las formalidades que hay
que cumplir una vez importados en
Espafia. Ademas de pagar el altisimo
Arancel de Aduanas, excesivamente pro-
tector segiin se considera en el GATT,

hay que pagar el Impuesto de Lujg, la
Tarifa Fiscal, solicitar el oportuno in-
forme de la Delegacién de Industria ¥
el oportuno permiso de la Direccion
General de Seguridad, y mientras no
estén cumplidos todos estos requisitos
y el aparato no haya sido precintado
por la Delegacién de Industria, no pue-
de legalmente ponerse en explotacion.

Estos tramites burocraticos, se€ po
drian simplificar si todos los explota-
dores de aparatos interesados en la
explotacién de aparatos extranjeros se
pusieran de acuerdo y solicitaran de Jos
Organismos pertinentes una unificacion
de criterios y de pasos a seguir para
obtener la legalizacién de los aparatos,
puesto que en definitiva no se trata de
nada mas, y nada menos, que lo que
ocurre con los coches de importacior,
que precisan de los tramites de tasacion
y reconocimiento por la Delegacién de
Industria, y a pesar de lo engorrosos
que resultan dichos tramites, para los
coches de importacién se resuelven con
mas facilidad y menos molestias que
los originados por los Pin-Balls de im-
portacion.

No hemos pretendido, en las lineas
precedentes, resumir de un modo to-
tal toda la informacién concerniente a
los Pin-Balls de importacién, pero si
que creemos haber respondido a todas
las cartas recibidas hasta la fecha en
esta redaccién. Naturalmente que pue-
de habernos pasado por alto algin ex-
tremo tratado en alguna carta, y agra-
deceremos que se nos comunique, para
facilitar la informacién deseada.

LA REDACCION
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RELACION DE IMPORTACIONES DE “PIN-BALLS”
CONCEDIDAS RECIENTEMENTE,
Y VALOR EN DIVISAS

Comercial Castafio
Arén Sibony Benchetrit
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IMPORTACIONES DE PIN-BALL

Las recientes importaciones de Pin-
Ball han causado desconfianza y te-
mor entre muchos fabricantes na-
cionales de dichos aparatos. Estas im-
portaciones han sido las causas in-
directas que han producido la ruptu-
ra de algun fabricante con nuestra
Redaccién, creemos que por una maia
interpretacién de lo que tales impor-
taciones significan. Para aclarar ideas
y fijar conceptos publicamos a con-
tinuaciéon un articulo aparecido en
la Revista «Actualidad Economicax
del 4 de agosto de 1962 que, aunque
referido a las motocicletas, se puede
aplicar su contenido a la industria
del automidtico.

Las importaciones no deben asus-
tarnos siempre y cuando se sigan las
medidas actuales, es decir gravar de
tal modo los aparatos importados que
se proteja la industria nacional. El
constante progreso de nuestra econo-
mia nacional hara posible que dentro
de algunos afios el comercio sea com-
pletamente libre y durante este mar-
gen de tiempo los industriales espa-
fioles deben prepararse para hacer
frente a la competencia y no asustarse
por unas importaciones que apenas
influyen en la economia del automa-
tico espafiol, por su poca cuantia.

Lo que no debe ser es impedir el
progreso de los fabricantes naciona-
les, lo que no ocurre. Pero asi como
éstos deben hallar la proteccién dei
Estado en este periodo inicial no de-
ben escudarse en él y anquilosarse
creyendo que este proteccionismo sera
eterno. E| Estado concede un margen
de tiempo suficiente para que las in-
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dustrias se desenvuelvan por sf solas,
y los que no aprovechen este tiempo
para ser merecedores de la confianza
que se les ha otorgado son los que
deben temer la importacion, mas ne
aquéllos que han creacdo una verda-
dera industria y colaboran eficazmen-
te en la economfa nacional.

Hemos dicho repetidas veces que
muchos fabricantes sucumbirdn por
no ponerse a tono con las circuns:
tancias y no saber aprovechar las
lecciones que la experiencia de estos
afios iniciales les ha proporcionado.

Todo lo que en el articulo que
publicamos a continuacién se dice lo
podemos aplicar a los «Pin-Ball». Bas-
ta con substituir la palabra «moto-
cicleta» por «Pin-Ball».

Articulo aparecido en la revista
«Actualidad Econémica»

del 4 de agosto de 1962 en la seccion

«Comentarios del momento»

Motocicletas

La Direccién General cde Comercio
Exterior estd recibiendo una serie de
ataques que si no son muy intensos,
si llaman la atencién por su extension
desde que se anuncié en la séptima
relacién de mercancias liberadas que
las motocicletas pasarfan a este ré-
gimen de comercio a partir del 1 de
abril de 1943. Se acusa a la Direccion
General de Comercio Exterior de ha-
ber sorprendido a los industriales
espafioles fabricantes de motocicletas
con una decisién de este tipo; pero
se olvida que el régimen de libera-
cién de las importaciones se inicio
el 1 de agosto de 1959, que en el
Dezreto-Ley de 21 de julio del mis

)
oo .. (Continta en la pag. 238







(Viene de la pdgina 236)

mo afo el Gobierno expresaba su
decision de liberar paulatinamente
la economia espafiola. Se olvida tam-
bién que para cuando las motocicle-
tas pasen a régimen liberado, un 80
por 100 de nuestro comercio exte-
rior estara incluido en el mismo ré-
gimen. Se acusa a la Direccion Gene-
ral de Comercio Exterior de dejar
desprotegida nuestra produccién de
motocicletas, pero se olvida que en
actualidad estdn defendidas contra
la competencia exterior por un aran-
cel cel 65 por 100. Se acusa a la
Direccion General de Comercio Ex-
terior de poner en peligro el pan de
125.000 familias, asunto realmente
grave si fuera verdad; pero se olvida
O se ignora que, segun datos del Ins-
tituto Nacional de Estadistica, en abril
de 1962 la industria de construccion
de vehiculos, automdviles y motoci-
cletas, dentro de la cual las motos
representan sélo un 10 por 100 dei
valor de la produccién, absorbia
28.947 personas, incluidos directivos,
técnicos, administrativos y obreros.
Si la industria de la motocicleta ocu-
pase en Espafia 125.000 personas, co-
mo la produccién no llegé a alcanzar
el aNo pasado las 125.000 unidades,
habria que convenir que por perso-
na empleada se producia una maqui-
na al afio, y si asi fuera, esta indus-
tria estaria batiendo el récord de
minima produccién por persona em-
pleada. Se acusa a la Direccidn Ge-
neral de Comercio Exterior de poner
en trance de desaparicién a una se-
rie de Empresas industriales; pero no
se dice que estos fabricantes de mo-
tocicletas, que son los que pueden
desaparecer, han sido incapaces en
los dos dltimos afios de matricular
en el mejor de los casos 500 unida-
des al afio. Es decir, que estos fabri-
cantes ||egar‘a’n al mismo fin tanto si
liberan las importaciones como si si-

SR8 -

guen manteniendo el régimen bilate.
ral. No se trata, en realidad, de ver.
daderas industrias, sino de pequefios
talleres de montaje, con una capaci-
dad de producciéon minima y que han
demostrado a lo largo de los afios ser
incapaces de crear una organizacién
industrial y comercial que merezcy
aste nombre. Entre estos fabricantes
hay algunos que no llegan a matricy-
lar ni cinco unidades por afio. ; Mere-
cen el nombre de industriales? Se acu-
sa también a la Direccién General
de Comercio Exterior de poner en pe-
ligro la difusién entre las clases més
modestas de un medio de locomocién
Util y econdmico. Pero se olvida o
quiere darse una opinién confusa que
la liberacién de las importaciones

pondra al alcance de esta clase més

modesta todas las motocicletas nacio-

TUTTI
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nales que hoy verdaderamente se ven-
den en nuestro mercado, y si es ne-
cesario, algunas extranjeras. Es decir,
el consumidor nacional puede contar
con la total sequridad de que no va
a tener ningun problema para seguir
comprando motocicletas. A este argu-
mento se le ha dado una expresidn
melodramadtica que nos parece pPoco
seria. También se ha dicho que el
personal empleado en estas fébricas
pasaria serias dificultades. Con esto
el melodrama aumenta. Pero se ol-
vida, en primer lugar, que estas lla-
madas fébricas practicamente no em-
plean cantidad significativa de mano
de obra, a lo mds unas docenas de
obreros que encontrardn trabajo en

el momento que se lo propongan en
otras fabricas espafiolas de motoci-
cletas que realmente son dignas de
esta denominacién. En realidad, lo
Unico que se pretende es embarullar
y confundir; embarullar, pues se tra-
ta de equiparar a fabricantes espafio-
les, como Vespa, Lambretta, Bultaco,
Montesa, Guzzi, Derbi, Ducatti, Roa,
Osa, Lube y algunas otras que senti-
mos no mencionar con 20 o 25 llama-
das industrias, porque algo hay que
llamarlas. Y se trata de confundir y
de alarmar a la opinién publica di-
ciendo que el préximo afio las clases
mds modestas no van a disponer de
este medio de locomocién. Tan falso
lo uno como lo otro.

SUSCRIPCIONES A REVISTAS EXTRANJERAS

VEND 1 aiio 14,- ¢
Z # 22,=
3 30,- »

BILLBOARD MUSIC WEEK (semanal)
1 afio 15~ $

AMUSEMENT BUSINESS ] s 200- $
(Semanal) 2 3005
3% 40'- »

Se aplica el cambio de 1 § = 60'-
AUTOMATEN MARKT 1 afio
Se aplica el cambio de 1 DM = 15 ptas.
Los interesados en suscribirse a alguna de dichas revistas pueden enviamos el im-

porte de la suscripcion por cheque o giro postal, garantizando la recepcion de la revista
. m“ mes siguiente a aquel en que se haya recibido el importe en nuestra admi-
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Observando

COAPIN, la firma mas reciente en
el automético espanol, lanzara antes
del préximo afio su Pin-Ball de dos
jugadores. En la actualidad tiene con-
tratada con la firma J. Stamogiou de
Suiza la exportacién de 50 de dichos
aparatos. Celebraremos que esta ex-
portacién se realice felizmente, ;a
que creemos seria la primera que
se realiza en Espafia de Pin-Ball.

X

La colaboracién para el concurso PETACO, S. A., de Madrid, ha ol
periodistico es muy escasa. Estamos tenido la importacién de muchas pie-
pensando en la posibilidad de no zas necesarias para iniciar la fabri-
convocarlo, pues no podriamos fi- cacién en Espafia del tocadiscos «RE-
nanciarlo. Unicamente dos empresas NOTE», de Bélgica. Esperemos, pues,
han colaborado, y en nuestra pdgi- que muy en breve, en el mercado es-
na «Agradecimiento» publicamos su pafiol pueda disfrutarse de los toca-
nombre y aportacién. ¢Acaso la ma- discos fabricados por la firma ma-
yorfa de los industriales del automa- drilefia.
tico no creen Util el mencionado con- Recordamos a este efecto, que el
curso? Si es algo que no cuenta con tocadiscos «SINFONOLA 96», de GE-
la aprobacién de la mayoria desearia- DASA, estd fabricado con licencia
mos que nos lo hicieran saber. EMAPHONE.

n‘;ﬁﬂéi:rm Laguna, de

al mer:

o



novedades

ESCTIATN

INGLATERRA.
Automaticos de venta en los expresos

ingleses

En la estacién Paddington de Lon-
dres, se ha expuesto recientemente
un vagén del tipo corriente en los ex-
presos ingleses con un «comparti-
miento de automaticos». En él se han
puesto en servicio dos X-O-MATIC
nara la distribucion de bebidas frias,
seis columnas de DWM de doce com-
partimientos dobles cada una, un au-
tomatico de 4 compartimientos para
cigarrillos y un distribuidor de ceri-
llas en forma de «U». Este vagdn sera
utilizado al principio en el recorrido
Aberytwyth-Shrewsbury del expreso
da la costa de Cambria. Seguidamen-
te vagoncs del mismo tipo serdn aha-

didos en los expresos en los que un
vagén restaurante no seria rentable.

(AM.)

Una decision importante

La ley inglesa sobre las apuestas y
el juego, que estd en vigor desde el
afio pasado, prevé que los aparatos
de juego pueden ser utilizados en los
clubs. Un tribunal de Plymouth ha
decidido que es ilegal el permitir la
entrada en los clubs, previo pago de
una cantidad, a personas que Nno son
miembros del club, para que jueguen
con los aparatos mencionados. Los
responsables fueron castigados, y los
aparatos y las ganancias confiscados.

— (AM.)

Bolera accionada por monedas




BELGICA
El contrato de explotacién no es un

contrato de arrendamiento

Los explotadores belgas han alcan-
zado un importante éxito ante un
tribunal de Amberes en su defensa
contra las medidas fiscales injustifi-
cadas, tomadas por el Estado. El tri-
bunal en su sentencia ha declarado
que el contrato de explotacién no es
un contrato de arrendamiento, y por
esta razon los impuestos fijados para
tales contratos de arrendamiento no
son aplicables a los autom4ticos. El
tribunal ha prohibido al Estado el
formular en lo sucesivo tales deman-
das, y le ha ordenado anular las con-
fiscaciones efectuadas durante el cur-
so de las medidas ejecutorias. (AM.)

DINAMARCA
A la expectativa

Los explotadores y los comercian-
tes al por mayor de automdticos de
Dinamarca, que los anos anteriores
se mostraban como los primeros
compradores de tocadiscos automa-
ticos, de «Pin-Ball», etc., en los pri-
meros meses de este aflo han res-
tringido notablemente sus compras.
La razén es la posible entrada de
Dinamarca en la Comunidad Euro-
pea Econdémica. La reduccién de las
aduanas bajarfa de forma sensible
el precio de los aparatos. — (AM.)

RUSIA

En el transcurso de los Ultimos
afios, la Rusia Soviética ha impor-
tado una gran cantidad de maqui-
nas vendedoras automdticas, y esta
industria va desarrolldndose en di-
cho pafs. Las méquinas son, desde
luego, propiedad del Estado y fun-
cionan en emplazamientos situados
en parques publicos, estaciones de

ferrocarril, etc. Sin embargo, en
Enero de 1961 entraron en vigor unas
reformas monetarias, por cuyo moti-
vo miles de méquinas no funcionan
en la actualidad en Rusia, ya que las
nuevas monedas no pueden emplear-
se en ellas hasta que se hagan las mo-
dificaciones necesarias. En Hungria
se estdn efectuando intentos para in-
troducir la venta automdética y ya se
utilizan mdéquinas vendedoras de le-

che, bombones, pasteles y cigarrillos.
(AW.)

SUIZA

La venta automdtica estd muy ade-
lantada en Suiza. En la estacién cen-
tral de Zurich se pueden comprar
horarios de trenes servidos por ma-
quinas automdticas. Para este fin se
ha dividido el sistema ferroviario sui-
zo en 40 secciones. El nombre de
cada estaciéon del pais, junto con el
numero de la seccién correspondien-
te del horario, se encuentra en una
lista colocada en un cilindro girato-
rio. El cliente, después de haber en-
contrado el numero del horario que
necesita, lo obtiene de la seccidn
apropiada de la méquina, después de
insertar 0,20 francos suizos. — (AW.)

Suscribase a

“EL MUNDO DEL AUTOMATICO“
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discos francés

El toca
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JUEGO NACIONAL DE TALLA INTERNACIONAL

Minimas averias

Duracion del juego regu]able

Monedero con seleccionador

Juego sencillo y emocionante

que elimina tiempos muertos

la velocidad a su alcance
{No precisa camet de condudir)

?

Fabricado por Inter-Automatic Ventas AUTOMATIC S. A.
San AntS M4 Claret, 17 - BARCELONA (9) Av. Rep. Argentina, 30 - BARCELONA (&)
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¢ la falta de un jugador permite
sequir el juego a los restantes

2 Juego muy competido

% Mueble llamativo

¢ Reclame informacion

Y

SOLCITE FACTURAS “PRO FORMA" PARA SUS IMPOR
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cartas al

Muy Sr. mio:

Referente a las relaciones de im-
portaciones de Pin-Ball que sefiala en
su pagina 207, no puede estar bien,
pues no creo exista en el mundo quien
pueda hacerlo por menos de los 300
délares (precio normal en América),
salvo que se trate de mdquinas usa-
das.

Concurso Periodistico: Me parece
muy bien, y pueden contar con una
aportacion de esta firma por 500 pe-
Setas.

Criticas sobre la calidad (buena o
mala). Estas nunca deben darlas ei
director de la revista, ni ningdn re-
dactor, pues se crea un ambiente de
propaganda que les hace parecer in-
teresados. Estas deberian de darlas
los lectores, como por ejemplo el
articulo «De un Explotador a un Fa-
bricante».

Espero no se desanimen con la
publicacién de la revista, pues la
creemos MUY NECESARIA para todos
los que nos dedicamos al autométic?,.
industria que cada dfa tendra mas
clientes, pues se puede decir que en
Espafia atn no ha empezado.

Aprovechando la ocasion para sa-

ludarles muy atentamente,
REFLEX
(San Sebastian)

RESPUESTA

Las relaciones de las importaciones
han sido copiadas de la Revista «In-
formacién Comercial Espafiola», por
lo que las creemos ciertas y sin nin-

director

gun error. Si leen ustedes la «Carta
a nuestros lectores» del presente nu-
mero, encontrardn la respuesta a las
dudas que nos plantean. Agradece-
mos su colaboracién al concurso pe-
riodistico y nos alegramos que se
comprenda la utilidad y conveniencia
del mismo, pues de él no se puede
producir ninguna pérdida y sl mu-
chos beneficios.

Nuestro Director ni la Redaccién
como tal ha dado nunca opinién so-
bre la calidad, pues creemos que
quienes deben opinar son los lecto-
res. A falta de estas criticas, alguno
de nuestros redactores ha escrito,
siempre bajo su plena responsabili-
dad, ligeras alusiones sobre calidad,
pero repetimos que siempre en plan
particular, como puede hacerlo cual-
quiera de nuestros lectores.

A pesar de las dificultades con que
nos encontramos, no estamos desani-
mados, pues cartas como la suya y
muchas otras de nuestros lectores
nos animan constantemente a seguir
en nuestra labor y nos estimulan en
nuestro afan de superacién.

Muy Sr. mio:

Oportunamente fue en mi poder
su atento escrito de 9 de junio, que-
dando en verdad complacido con sus
manifestaciones. Incluyo direccién de
un posible suscriptor a la Revista.

Direcciones. — Como siento deseos
de adquirir algdn Pin-Ball extranjero,
coincidiendo con la relacién de im-

(Contintia en la pdgina siguiente)
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didas que publican
en la revista de julio-agosto, ruego

; 4 e
me faciliten las direcciones de todo

‘ or:
esos «afortunados» Yy asl ver la f
como Su-

ma de adquirir alguno, Sl :
pongo, son para vender, al menos
alguno de los favorecidos. :

Tengo en ciernes escribir algun que
otro articulo para la Revista, pode-
oS decir «NUESTRA REVISTA>, ya
que eso es realmente, pero nada me
agradard comprobar que caen al abis-
mo del silencio, y también me resul-
tarfa agradable que algunos de nues-
tros colegas me entablase didlogos a
través de nuestra Revista, tanto de
orden técnico como de explotacion
«cara al publico», asf como también
resultaria interesante, siempre a tra-
vés de la revista, que todos nosotros
nos consultdsemos nuestras necesi-
dades de adquisicién de materiales
especiales, forma de solucionar pro-
blemas de orden técnico-practico, al-
go, en fin, que sirva para estrechar
nuestros lazos profesionales en todos
sus variados aspectos.

Con gracias anticipadas por sus
reiteradas atenciones, les saluda muy
atentamente, , '

Tomds SANCHEZ-MOYA
(Oviedo)

portaciones cONnce

Le facilitamos gustosos las direccio-
nes de los importadores que le inte-
resan:

Nuco, S. A. — Caspe, 38, Barcelong
(1O

lbetsa. — Via Layetana, 63. Bape,,
lona (10).

E. Serra Pérez. — Ruzafa, |, Valen.
cia.

L lompart de A. Giguera. — Barco, 24

Madrid (12).

Geloso, 5. A. — M. Lafuente, 58. Ma.

drid (13).

Automatic, S. A. — AV. Rep. Argen-

tina, 30. Barcelona (6).

Manuel Gonzalez Comes. — Conven-
to de Jerusalén, 5. Valencia.

Le incluimos las direcciones de los
importadores que relacionamos en el
presente nUmero:

Comercial Castano. — San Bernar-
do, 5. Madrid.

Arén Sibony. — Sta. Isabel, 39. Ma-
drid.

Nos interesa mucho que nuestros
lectores escriban para nuestra revis-
ta, y puede tener la seguridad de que
su articulo no caerd en el abismo del
silencio, como usted dice, siempre y
cuando se haga responsable de su es-
crito y éste aparezca con su firma.

Estamos completamente de acuer-
do con usted en las sugerencias que
nos propone, pues las creemos de

verdadero interés para los profesio-
nales.

SUSCRBASE A “EL MUNDO DEL AUTOMATICO"
1 afio (12 nimeros) 120'. ptas.
3 afios (36 » ’
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TENER LAS COSAS A MANO

Aquella ciudad pequefia, tranquila
y silenciosa, poco a poco, se ha hecho
grande. Sin detenerse en el tiempo,
sus calles, plazas y avenidas se han en-
sanchado hasta lejanos horizontes,
credndosele al hombre problemas,
continuos rompecabezas, cuyas solu-
ciones le obligan a aguzar el ingenio,
a buscar otros medios de vivir. La
prisa en el diario quehacer es, quizas,
la que entre todas estas cuestiones so-
bresale por su propia importancia y
por las dificultades que existen para
remediar de una manera efectiva I»
ansiedad, el malestar que provoca en
el hombre este acuciante deseo de ga-
nar tiempo a costa de lo que sea. Se
habla de renovados sistemas de trans-
portes urbanos, de nuevos horarios de
trabajo, de racionalizar la vida; se
analiza la lucha contra el tiempo y la
distancia, se comenta, finalmente, la
necesidad de «tener las cosas a
mano».

Dentro de esta lucha por «tener las
cosas a mano», a punto, sin pérdida
de tiempo, el ingenio humano ha con-
seguido grandes cosas. Eso viene a
cuento hoy porque vamos a referir-
nos a esas maquinas que, distribuidas
por la gran ciudad, en un solo instan-
te, nos cubren determinadas necesida-
des. Aun cuando este sistema de ven-
tas tiene bastante antigiedad —de lo
cual ya hemos dado noticia en otros
numeros de esta publicacion—, en Es-
pafia no se ha extendido hasta ahora
su uso en la medida deseada, ni exa-
minado una minima parte de sus po-
sibilidades. Sin embargo, si medita-
mos sobre sus ventajas y analizamos
las cosas desde el punto de vista de
la propia experiencia, veremos la cla-
ra trascendencia que puede tener una
- verdadera expansién de estos apara-

tos, este facilitar el «tener las cosas
a Mano».

Quizd, como piedra de toque, pode-
mos presentar el ejemplo de las bds-
culas instaladas en diversos puntos de
la ciudad. La espera del tren en la es-
tacion, los minutos que perdemos en
un establecimiento hasta ser atendi-
dos, nos sirven para comprobar nues-
tro peso, pues la mdquina necesaria
para ello la «tenemos a mano». A par-
tir de ahi, la sucesién de aplicaciones
se hace infinita e insospechada. Con
la madquina automatica nace una in-
dustria que guarda, conserva y sirve
una mercancia, sin que el hombre ten-
ga apenas intervencién en ello. Ello
representa la automatizacién del co-
mercio, dentro de un mundo de per-
sonalidad y fantasia.

Hasta ahora, con el mayor de los
éxitos, se han hecho varios ensayos
en el campo de la alimentacién, don-
de las ventajas aumentan, pues, apar-
te de «tener las cosas a mano», apa-
rece por si misma la garantia de la
higiene. En las actuales circunstan-
cias, cuando las jornadas intensivas
de trabajo van imponiéndose en todo
el mundo laboral, tarde o temprano
aparecerdn las maquinas automaticas
como remedio a la necesidad de una
colacién répida y cdmoda, y toda gran
empresa contard con su bar o canti-
na, en la que el servicio se realizars
dentro de este mundo de perfeccién
vertiginosa donde se facilitard «tener
las cosas a mano». Los supermerca-
dos veran, en un futuro préximo, co-
mo amplios sectores de venta se aco-
gen a este medio, pues las ventajas
que ofrece estdn hechas a la medida
de estos grandes centros, que osten-
tan por lema y gufa la simplificacion
de la dependencia, que el cliente «ten-
ga las cosas a mano».

(Continia en la pdgina siguiente)
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Interminable serfa una lista de los
establecimientos en los que la apli-
cacién del automatismo se llevard a
cabo en un dia no lejano. Perfume-
rfas, estancos, confiterias, etc., pon-
drdn al servicio del cliente esta forma
de vender y con ello se eliminaran
esos agobiantes minutos de espera
ante el mostrador, que tanta ansiedad
producen.

Y ya dentro de esta lucha contra el
tiempo, de ese deseo de «tener las co-
sas a manoy, surge por si sola la ine-
vitabilidad de aplicar el automatismo
del comercio en los barcos, aviones vy,
principalmente, en los ferrocarriles.

Los cortos minutas de parada no pe-
miten al viajero proveerse de infini.
dad de articulos que de pronto le son
necesarios y olvidd en el momento de
su marcha. Ya sabemos dque ante
cualquier innovacion existe siempre
una fuerte resistencia, pero quién se
atreverd a decir de ahora en adelante
que es imposible realizar la venta de
un paquete de cigarrillos, pastilla de
jabén o bolsa de caramelos en el va-
gén de un expreso, a las cuatro de la
mafiana?

Javier Comin
redactor de La Vanguardia
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BREVE HISTORIA
EN LOS ESTADOS
Por G.

cién multimillonaria en tales tipos
aratos.
deDauprante los afios 1930 y siguientes
se crearon muchas empresas comer-
ciales e industriales, preferentemente
en el Medio Oeste: En §an Luis se
organizé la National Re;e;tors para
fabricacién de un distribuidor de go-
losinas con nueve selecciones; Coan
Manufacturing, iniciada en Chicago y
mas tarde trasladada a Madison, Wis-
consin, construyd® con gran éxito un
distribuidor de golosinas bajo el prin-
cipio de la «cadena sin fin». En 193]

La Canteen ingresé en el sector de
los distribuidores de golosinas con un
aparato sin seleccionador de articu-
los, fabricado por Fairchild Manufac-
turing Company, sita en Kala.mazoo,
Michigan. Posteriormente convino con
Blue Bird Manufacturing Company,
de Kansas City, la fabricacién de
4.000 aparatos distribuidores de go-
losinas, también desprovistos de se-
leccionador. Durante un tiempo la
Canteen vendié Unicamente los doce
tipos de bombones por entonces pro-
ducidos por Curtis Candy Company.

Pero, como decia Leverone, «la gente
se cansd pronto de comer bombones
hechos por el mismo fabricante. Asi
es que nos fuimos a hablar con Hers-
hey, pero Hershey rehusé al princi-
pio vendernos porque dijo no queria
meternos en apuros econdmicos». La
Hershey Chocolate Company habia
intentado lanzar su propio distribui-
dor en el afo 1920, pero la opera-
cién fue un completo fracaso. Desde
luego la llamada Hershey Chocolate
Vending Company habia y estaba ain
perdiendo dinero en el momento en
que Leverone y Hershey tuvieron sus
primeras conversaciones.

Wm. F. R. Murrie, entonces presi-
dente de la Compafifa Hershey, fue
quien sugirié a Leverone la construc-
cién de un distribuidor de golosinas
que ofreciera a los clientes la posibi-
lidad de escoger los articulos, entre
varios tipos de ellos. Canteen se diri-
gid a la International Register Com-
Pany, cuyo Ingeniero Jefe, Ed Rich-
mond, disefid un distribuidor de cin-
co ’columnas, con capacidad para 60
articulos. El distribuidor selectivo
cred u’n'modelo en la industria del
P S S R

ser una organiza-
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la empresa de Nueva York Automatic
Sales Company, instalé maquinas
vendedoras de periddicos en unas 75
ciudades del Este. Estas maquinas
fueron usadas por la Curtis Publishing
Company para vender el Saturday
Evening Post y el Ladie’s Home Jour-
nal, pero gradualmente tales maqui-
nas fueron siendo retiradas por de-
fectos mecanicos y por sus elevados
gastos de mantenimiento y produc-
cion.

Aquel mismo afio 1931, N. Robert
Harvey, introducido anteriormente en
negocios de comestibles en Pennsyl-
vania, instalé una bateria o serie de




distribuidores automaticos en una ha
bitaciéon del piso principal de los
Beaux Arts Apartments, en Manha-
ttan. Harvey llamdé a su bateria el De
lamat («Deliver's Automatically»
Entrega automatica——), y su icea era
el proveer de diversos articulos a los
habitantes de los departamentos, du-
rante las 24 horas del dia. Al meter
una moneda y pulsar un botdn se
hacia funcionar un motor eléctrico,
que mediante una cadena hacfa des-
cender hasta una ventanilla de entrega
los articulos colocados en una ban-
deja. Las maquinas vendian 30 pro-
ductos diferentes, en latas, jarras de
vidrio, cajas de cartén y bolsas de
papel, tales como café, azucar, vege-
tales, frutas, cerveza, etc., y era sin
duda el aparato un buen vendedor en
este periodo de la prohibicion. Harvey
instald un distribuidor en la caja de
una nevera de la General Electric, para
vender productos como mantequilla,
huevos y carne. Este fue el primer
intento de refrigerar y vender los ali-
mentos en un aparato automatico. El
proyecto fracasé en el momento en
que Harvey se dio cuenta de que la
operacién no daba los suficientes be-
neficios.

Un aflo mas tarde, y utilizando dis-
tribuidores automaticos producidos
por la National Sales Machine Com-
pany de San Luis, tuvo lugar en Los
Angeles otro intento de instalar un
aparato en una casa de apartamien-
tos. La idea fue de Charles O. John-
son. El aparato de Johnsonvendfa pro-
ductos de a 10 centavos, colocados en
fila en series de 6 compartimientos
verticales. Los productos estaban pro-
tegidos por una puerta O chapa que
cubrfa la parte delantera de cada
compartimiento. Una franja de cris-
tal dejaba ver una muestra del pro-
ducto que se vendfa en el comparti-

R Sy 10 AP v

miento que interesaba. Cuando se
introcducfa una moneda y se apretaba
un botdn, el r(’)H‘\r)ﬁrﬁh’liﬂf]f() se ha-
bria y podia extraerse el articulo ven-
dido. EI aparato de Johnson utilizaba
7 distribuidores de la National, 4 pro-
vistos de productos con azucar, 1 ¢con
procductos a base de mantequillas vy
materias grasas y 2 con botellas y be-
bidas, incluyendo también cigarrillos
y golosinas, El aparato fracasé por-
que no podfa devolver cambios. Las
amas de casa encontraron que los
productos que vendfa a 10 centavos
no eran econémicos y el aparato no
pudo competir con los precios infe-
riores de las tiendas de comestibles.
Mientras los anteriores aparatos
fracasaban, otra novedad proveniente
del Oeste, e iniciada en el afio 1931,
abrié con éxito una nueva faceta a
los aparatos autométicos. M. T. Zei-
gler, Director General de la Central
lce y Cold Storage Company, de Los
Angeles, tuvo la idea de empaquetar
y vender su produccién, para dar nue-
va vida a su fébrica de hielo. El plan
de Zeigler, consistia en vender en unos
aparatos llamados Serv-lce, barras de
hielo empaquetadas en papel manila
impermeable. El hielo era trasladado
a grandes depdsitos sitos en la calle
(de 12X8 pies) donde se vendia a
15 centavos. Las primeras de estas
estaciones vendedoras de hielo fue-
ron instaladas en Los Angeles, en el
mes de julio del afio 1931. Al finalizar
cl afio 1932, Zeigler tenia 24 apara-
tos de este tipo instalados en Los
Angeles y San Diego. Pronto se empe-
zaron a construir variantes de estos
aparatos en Mariland, Texas y otros
fabricantes de California, incluyendo
el que construyeron S & S Vending
Machine Company, de San José, en-
tidad creada en 1932 por dos ings-
nieros Leslie Scott y Ernest Smith.
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apartado le ga]

Brove idea sobre la Propiedad industrial

I

Al iniciar su publicacién, dijimos
que nuestra Revista iba dirigida a
cuantas personas pudieran estar in-
teresadas por los aparatos automa-
ticos. Hasta hoy hemos hablado nor-
malmente a los fabricantes y a los
comerciantes del ramo, a los posi-
bles instaladores de aparatos, etc.

Este articulo, empero, pretende
una finalidad primordial: vulgarizar
entre todos nuestros lectores el con-
tenido de la vigente legislacion es-
pafiola en materia de Propiedad in-
dustrial, déndoles una breve idea de
la misma. Asi, este articulo va a un
tiempo dirigido a todos y a nadie en
particular, ya que, efectivamente, cual-
quiera de nuestros lectores puede ser
el creador de alguna invencion, mo-
delo, etc., que requiera una eficaz
proteccién legal, tan eficaz como la
que otorga la vigente legislacion es-
pafiola sobre la Propiedad industrial.

La legislacién vigente en materia
de Propiedad industrial esta consti-
tuida fundamentalmente por el Esta-
tuto de la Propiedad industrial apro-
bado por Real Decreto-Ley de 26 de
julio de 1929. Pero antes de seguir
adelante, permitasenos decir que son
en realidad incontables y numerosi-
simas las disposiciones legales dic-
tadas en materia de dicha propiedad,
y también son muy numerosos los
Convenios internacionales que la re-
gulan; por cuyo motivo es ésta una

de las materias de contenido mas
amplio y de mayor especializacién en
la esfera del Derecho. Por eilo, y ante
la complejidad de la legislacion que
regula el derecho de Propiedad in-
dustrial —para mds fécil y rdpida
comprensién de nuestros lectores y
para no hacer demasiado largo y
técnico el presente articulo— lo re-
duciremos a un somero estudio dei
Estatuto de la Propiedad industrial
de 26 de julio de 1929.

Comienza el Estatuto definiendo en
su articulo 1.2 lo qué es la Propiedad
industrial, y dice:

«Propiedad industrial es la que ad-
quiere por si mismo el inventor o
descubridor, con la creacién o des-
cubrimiento de cualquier invento re-
lacionado con la industria; y el pro-
ductor, fabricante o comerciante, con
la creacién de signos especiales con
los que aspira a distinguir de los si-
milares, los resultados de su traba-
jo.»

Se trata por tanto, en el Estatuto, y
existen en la realidad, dos tipos o
clases fundamentales de Propiedad
industrial: uno, que podriamos lla-
mar propiedad intelectual con fines
industriales (es la propiedad indus-
trial del inventor de un aparato de-
terminado), y otro diferente, casi
podriamos decir de indole comercial,
en que la propiedad aparece con un
cardcter de exacerbada exclusividad
(la marca y el nombre comerciales).
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Definida la Propiedad industrial, /
trata a continuacién el articulo 2.° dei camerﬂa! Cana] Romagosa, 3. A.
Estatuto de los diversos tipos de di-
cha propiedad, nombrando entre
otros y como principales, los siguien-
tes: Patentes de invencion, patentes
de fintroduccién, certificados de adi-
cion; marcas o signos distintivos de
produccién o de comercio; modelos
de utilidad, modelos y dibujos indus-
triales y artisticos; nombres comer-
ciales y roétulos de establecimientos vy
peliculas cinematograficas.

No podemos, como seria nuestro
deseo, exponer a continuacién —aun-
que sea sucintamente— en qué con-
siste cada uno de estos tipos mencio-
nados de Propiedad industrial, dando
de ellos las definiciones y conceptos
que establece el propio Estatuto. Tén-
gase en cuenta que estamos obligados
por lo reducido de nuestro articulo.
Sin embargo creemos que su propio
nombre dice bastante por si solo, y
guedamos a disposiciéon de nuestros
lectores para cualquier consulta que
sobre el particular quieran formu-
larnos. Por otra parte son conceptos
de contenido ambiguo y dificil, cuya
exacta delimitacion resulta en ocasio-
nes costoso realizar. )

No obstante, ya hemos dicho que !
nos gustaria hablar sobre ello, y asi
no seria de extrafar que en un fu-
turo no muy lejano volviéramos so-
bre cada uno de los tipos de Propia-
dad industrial antes mencionados.

Pero de momento, y en el proximo
ndmero de nuestra Revista, ocupa-
rdn nuestra atencién otros temas o
puntos, todos ellos girando alrededor
de la Propiedad industrial y del Esta-

REPRESENTANTE DE

VALENCIA, 295

tuto de 26 de julio de 1929. . Bt RCELON A (9)

(Continuard)
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PRECIOS ORIENTATIVOS DI

Apnrato

Trapecio
Trinidad
Sinfonia
Sinfonola 96
Ventamatic 62
Sur - Me
Habilin (G)
Habilin (P)
Autobol
Bumper BI. 108
Bumper BL 110
Bumper BL 112
Bumper BL 114
Futbolin Gol
Tour

Volando Alto
Carrera de Caballos
Sideral Senior
Sideral Junior
Colorin

Tipo

Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Tocadiscos
Distribuidor
Distribuidor
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball

_Pin - Ball

Futbolin

Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball

APARATOS NUEVOS

Fabricnnte

Tislle
=
OOQ

GFDASA
Automatic, S. A.
Azkoyen
Escardibul
Escardibul
Sanchfs
Laguna
Laguna
Laguna
Laguna
Laguna
Petaco
Vaher
Stuar

H A B R
EoAv B Re
Orus

PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS USADOS

Ventamatic 60
Sinfonola 24
~ Bumper BL 108
~ Colorin Penalty
Colorin
- Diana.

Distribuido
Tocadiscos
Pin - Ball
Pin - Ball

-

~ Pin - Ball

Pin - Ball

Automatic, S. A.

'GEDASA

Laguna
Petaco

Petaco

Petaco

‘ ‘m sus aammaa de aimiﬂam auto-

Precio

24.000"'—
24.000'—
24.000" —
60.000'—
8.800'—
500'—
38.000'—
22.312'—*
27:000'—*
%

*

***sax-a-a.

6.500° -
25.000"—
8.000'—
12000—-—
12 00" —

el ﬁlsém‘««- :




POR PALABKAS

venta, etc. de aparatos automdticeg

ANUNCIOS

En esta seccion publicamos las ofertas de compra, i
j i isyientes tarijas:
accionados por monedas y sus accesorios, efc. bajo las siguie

Cada linea 10'— ptas. (minimo 5 lineas, unas 150 letras) .
de “Hl Mundo del Automdtico” seguida de up

Como tinica direccion constard la s
racion remitird las respues-

niimero de orden que identifica al anunciante. Nuestra Administ
tas de los anuncios, al anunciante correspondiente. ' 1 .

FORMA DE PAGO. - Totalmente por anticipado, mediante Giro Postal o Cheque a
nombre de El Mundo del Automdtico, que debe acompafiar al original. Sin este requisito no

se publicard ningiin anuncio.

Los originales, acompafiados de su importe, —deben llegar a nuestra Administracién

el dia 14 de cada mes; o antes, para su publicacion en el mes siguiente. Los originales

que lleguen despues de esta fecha se publicarin en la revisia que les corresponda.
IMPORTANTE: La correspondencia dirigida a los anuncios por palabras, debe

Ilegar en sobre aparte, indicando en el mismo el nuamero del anuncio al que va dirigido.

Después de la primera serie de maquinas Compraria futbolines seminuevos y usa-
electronicas, de las denominadas juegos re- dos en buen estado.Escribir a *“El Mundo
creativos, lanzadas al mercado, y en vista de del Automatico n.° 4 Libertad, 28 - Barce-
su alta aceptacion por el publico, espectacu- lona (12).

lar presencia, y maximo interés comercial,

necesito financiacién o férmula a convenir,

para perfeccionamiento de nuestros disposi-
tivos y ampliacion de fabricacién. Escribir a
“El Mundo del Automético’ n.° 23. Liber-
tad, 28 - Barcelona (12).

Compro a
usados en 1
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: The wafl?lﬂ they U ke s

private .

' make fime stand stil recordin
with a personal recording studio

‘

SING IT 48
SAY 1T ma 5 s
SEND IT HoME

Voice-o - Graph de Williams que AUTOMATIC, S. A.
pone a la venta



