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TOCADISCOS

El pin~ba” mas rentable
de todos los tiempos
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AUTOMATICO

€Iy &z/'iof

MAQUINAS ACCIONADAS POR MONEDAS

OPFPORTUNIDADES

Actividad, entusiasmo v superacion definen el clima que disfrutamos
€n nuestro automatico espanol en este mes del final de la primavera 1965.

Se han inaugurado numerosos salones recreativos, se han presentado
nuevos y atractivos modelos con precios agradables, se ha acudido a la
Feria de Muestras de Barcelona, se ha intentado participar en la Feria
Internacional del Campo de Madrid; el sector de interesados en la de-
dicacion al automdtico se amplia a diario y las organizaciones se Su-
peran. I'odo ello hace sentir optimismo y seguridad para el porvenir.

I'ampoco se nos oculta que van desapareciendo aquellas oportuni-

dades que encontraban algunos que equivocaron nuestra actividad, aban-
donandose al creer que todo era sencillo y pingiie.

Hoy estas oportunidades estin al alcance de todo aquel, auténtica-
mente organizado, que conozca su mercado, los modelos, los fabricantes;
que controle estadisticamente las recaudaciones, las amortizaciones, las

permanencias; que vaya ampliando su red de explotacion y que le preste
el esfuerzo y la preparacion necesarios.

Tambien hay otro aspecto emn esta reciente evolucion del automdti-
co nuestro como es la necesidad o conmnveniencia de informacion actua-
lizada sobre los diversos aspectos de nuestra profesion.

Asi vemos que muchos comercializadores se dirigen a AUTOMATICO
EsPANOL en demanda de la mds variada informacion. Informacion que
siempre Se satisface.

Este caso se da tambien en A. F. A. R. E. S. A., a la que van lle-
ogando nuevos fabricantes.

Creemos que éste es el buen camino para el bien de todos, ya que
si nos conocemos y nos organizamos la labor serd fructuosa.

AuToMATICO ESPANOL, como siempre, estd a la disposicion de todos,
dispuesto a tratar de estudiar y solucionar cuantas situaciones se le ma-

nifiesten.

Ahora, la obligada pausa veraniega del mes de agosto nos impone
una breve interrupcion en el contacto con nuestros amigos y lectores.
Una pausa que aprovecharemos para reaparecer en septiembre con nue-
vos dnimos y proyectos, siempre al mejor servicio del automdtico.
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AUTOMATICO

MAQUINAS ACCIONADAS ‘POR MONEDAS

BV S A M TE . N eSSl A L

Redaccion y Administracion (provisional)

Narciso Serra, 14 - MADRID-7 - Tel. 25173 47

Director: JESUS SPINOLA VIVAR
Ahol e N°3 e junio-julio 1965

NUEVOS MO DELT S .

PETACO: (Tl=3¢ T
v «BARRERA AEREA>

Petaco, S. A., se dispone a dad en sus fabricados y posi-
lanzar al mercado, en breve, bilidad de que los salones de

SUMARIO dos nuevos modelos de pin- juego puedan renovar mate-
e e ball denominados “Td y yo” rial con nuevos y vistosos
y “Barrera Acrea”. aparatos.
;Pags' En realidad, se trata de un Parece ser que algunos de
solo modelo, con pocas varia- estos modelos ya se han ensa-
Oportunidades . ... ... ... 1 ciones en lo esencial de técni- yado en algunas conocidas sa-
ca y juego, pero con una de- Ilas madrilenas, y sus resulta-
Nuevos modelos Petaco... 3 .} coracion totalmente distinta. dos, tanto técnicos como re-
De esta forma consigue varie- creativos, son Optimos.
Noticias de Espana ... ... 4
Nuevo modelo Maresa ... 6 Nuestra portada:
Noticias del extranjero ... 9 I.a plaza de Espana de Madrid, con sus dos rasca-
cielos—el edificio Espana y la Torre de Madrid—se ha
o S dionTis L e 11 convertido en los ultimos anos en uno de los centros

vitales de la vida economica madrilena. Y la traemos
hoy a nuestra portada queriendo simbolizar la actua-
lidad del automatico en nuestra capital.

Hombres del automatico . . 12

Mayo y junio han transcurrido en ambiente de fiesta

En la fabrica Petaco . ... 17
y actividad, esas dos cualidades que parecen darse cita
Pequefios anuncios ... ... 22 en Madrid y que tan acogedor lo hacen. Fiestas de San
Isidro, Feria del Campo, ¥y bor lo que al automatico se
Alrededor del mundo ... 23 refiere, apertura de nuevos salones en lugares céntri-
cos, lo que indica el auge de esta industria, y la pre-
HOTG8COPO ... oo vnv v oeo 24 sentacion de un nuevo modelo de la firma Gedasa, que

cierran con broche de oro esta serie de actividades,
buen preludio para el verano, que ya se anuncia.
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EL AUTOMATICO EN LA
FERIA DE MUESTRAS DE
BARCELONA

Las maquinas accionadas por monedas han
estado representadas en este importante certa-
men por los siguientes participantes: Cedes,
Sociedad Anodnima (la unica firma que insta-
16 stand propio), Petaco, S. A., Maresa y Es-

cardibul.

Figuraron en la misma los nuevos modelos
“Luna Park™ y “Nairob1”, de Cedes y Maresa.
respectivamente.

REUNION DE EXPLOTADORES
EN SEVILLA

Hace unas semanas se han reunido todos los
explotadores de Sevilla, que segiin noticias que
nos llegan han adoptado importantes acuerdos.
Pretenden en primer lugar formar una unién
de e:fglotadores, uno de cuyos objetivos seria
adquirir las mdquinas al por mayor, con lo
que obtendrian precios mejores, y en segundo
luga;r, presionar a los fabricantes a que les com-
pren las mdquinas usadas.

de no ofrecer en ningun caso m4s (g
100. Los explotadores sevillanos se ¢qpy,.. - P
tieron, ademads, a expulsar de sy gruppgl‘oma
declarar el boicot al que no cumpla dicp,, , *
do, al mismo tiempo que cuando sey g zﬁu
de un bar quien exija mayor tanto nor Clun
los explotadores se negardn a suminisuar]ec?:

maquinas.

Ty,
30) 0

Creemos que acuerdos como éste deberiap, ;
tentarse en todas las provincias, con ]g que n:
conseguirfa dar vida a un cd6digo no escrit, 5
obligaciones y deberes que redundaria ep .
neficio de todos. “

Como nota marginal nos cabe la satist,,
cién de decir que en dicha reunidn fue py,
sentada Ja nueva revista AUTOMATICO Espagq,

que merecio elogiosos comentarios de los ;.
tentes. que se suscribieron en su totalidad.

VACACIONES

Nos comunica la fabrica Petaco que su ho-
rario de verano, desde el 14 de junio al 30 de
septiembre, serd de 8,30 a 14,30 horas. Igual
mente, con motivo de las vacaciones del per:
sonal, la fabrica cesard totalmente en sus act-
vidades del 9 al 29 de agosto, ambos inclusive

También la fabrica Faer nos informa que
durante el mes de agosto permanecerd cerrada
con motivo de las vacaciones.

NUEVOS SALONES EN
MADRID

Un nuevo salén del automatico ha sido ins
talado en la calle de Martin de los Heros, mu
cerca de la plaza de Espafia. También estd 2
punto de inaugurarse otro gran salén en la call
Miguel Moya, muy cerca de la Gran Via. P#

récen pruebas contundentes contra los pesim®
tas.

EXPANSION

~ Recogemos de una revista italiana la nOUCﬁSI
de que la fabricacién de maquinas aCCi‘:’nada,
por monedas ha alcanzado una nueva €XP aﬂl
si0n durante el pasado afic en Espafia. GleA
caso concreto de uno de los m4ds impoO
fabricantes, que aumenté su produccion
35 por 100.
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Don Antonio Pedrol Rius du-
rante su discurso.

Como ya es tradicional,
GEDASA-MARESA ha pre-
sentado su nuevo pin - ball
“Nairobi” en uno de los sa-
lones del Hotel Emperatriz
de Madrid. Segun declaracion
de los directivos de dicha fir-
ma, este modelo viene a lle-
nar el vacio producido en el
mercado al agotarse las an-

Don Pedro Manresa, director co-
mercial, también pronuncié wunas

palabras,

LLos invitados

teriores series de “Tzhiti” y
“Coral”, y servird de comple-
mento al modelo “King-Ball™,
cuya pujanza sigue firme

En primer lugar, el mode-
lo “Nairobi” fue presentado
a los distribuidores de la fir-
ma GEDASA - MARESA en
toda Espana, a los que pos-
teriormente se obsequido con
una comida de hermandad Al
acto asistieron también la ma-

yoria de los altos cargos de
GEDASA - MARESA. Entre

utilizaron profasamenie los

ellos don Antonio Pedrol Rius
y don José Antonio Lopez
Huerta, del Consejo de Ad-

ministracion: directores co-
merciales, administrativo y de
fabricacion. etc.

En la sobremesa don Pe-
dro Manresa, director comer-
cial, pronuncié unas palabras.
Después de saludar a los asis-
tentes, habld sobre la plani-
ficacion de la produccién de

GEDASA-MARESA.

A continuacidn hizo uso de
la palabra don Antonio Pe-
drol Rius, quien resumié el
historial de la firma resaltan-

modelos expuestos,

do su constante crecimiento,
que desde una situacion de
pequena familia ha alcanza-
do el titulo de gran empre-
sa. Hablo sezuidamente del
nuevo modelo, del que resal-
td su calidad técnica, que le
permitira llezar en perfectas
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Don Antonio Pedrol, don ntmilfi‘
Manresa y don quwl ('19
Comes, de Valencia,



Los técnicos de GEDASA-MARESA detallan las caracteristicas
del «Nairobiy.

condiciones al ciclo de ma-
quinas de segunda mano, he-
cho trascendental que por pri-
mera vez se propone en Serio
una empresa de nuestro pais.

Caracteristicas del nuevo
modelo—En fecha posterior
el nuevo modelo fue también
presentado a los comerciali-

zadores de Madrid. Los téc-
nicos explicaron detallada-

mente las caracteristicas de la
lueva maquina, cuyo princi-
pal mérito es, en su opinion,
la gran calidad de su cons-

truccién, semejante a la del-

“King-Ball”. Hay que desta-
car, ademas, que el “Nairo-
bi” puede trabajar con red
eléctrica de mds baja tensién
que los anteriores modelos, 1o
que permite su instalacion en
los lugares m4s apartados.

_”En la pantalla del “Nairo-
bi” figura, como indica su
nombye, un lugar de Africa.
Una Joven cazadora aparece
_I‘odead:';t de cabezas de distin-
EOS animales, que correspon-

“ a ocho de los pasillos del

tablero. Cuando se apagan
los pasillos se encienden las
cabezas.

Otra de las caracteristicas
de ‘Nairobi” son las multi-
ples posibilidades que ofrece
para obtener partidas. Sera
un pin-ball que apasione a
los expertos, pues es una ma-
quina que exige y premia la

NUEVO

maestria, sin perder la 1n-
fluencia del azar.

Veamos ahora la forma de
obtener partidas: Tiene tre-
ce pasillos, que estan dividi-
dos en tres grupos sefialados

con distinto color (verde., ama-
rillo y blanco). Al completar

uno de los grupes, apagando-
lo al pasar la bola, ofrece va-
rias posibilidades de partida
al encender un boton central.
Ademds, en el tablero hay
unos agujeros laterales que se
encienden al completar la se-
rie correspondiente a los otros
grupos. Si una bola cae en
ellos después de esto, hay una
partida gratis.

También se consiguen par-
tidas gratis por tanteo y, una
vez apagados todos los pasi-
llos, cualgquier pasillo da par-
tida al pasar la bola. Por ul-
timo, al concluir las bolas,
puede obtenerse una nueva
baza por loteria.

Durante el desarrollo de la
partida se efectian, ademas,
diversos cambios de luces y
encendidos de “bumpers”, que
también contribuyen a vartiar
las incidencias del juego.

Otro aspecto del Hotel Empereatriz, donde se efectué
la presentacion.



Talleres mecdnicos « AZCOYEN»

PERALTA '(Nava,rrra,) - Teléefono 42

FABRICACION DE MAQUINAS

DE VENTA,

AUTOMATICAS
ACCIONADAS POR MONEDAS

PRIMERA MARCA NACIONAL CON MUCHOS MILES DE MAQUINAS EN
SERVICIO Y VENDIENDO GOLOSINAS, BOLAS CHICLE, CERILLAS,

Modelo «Fosfomatic»

OFRECE
LAS MAQUINAS:

* Con la garantia de
su firma.

* Con servicios meca-

nicos postventa pro-
pios.

* Con la seguridad
del suministro de

repuestos en todo
momento.

* Precios razonables.

TABACO, ETCETERA

* Modelo «Polimatic» para la venta de ru-
bio de importacién («Chester», «Luky»,
«Camely, ete.) y labores de la Tabaca-

lera («Ducados», «Celtas», «Ganadory,
etcétera).

* Funciona con una, dos, tres o cuatro mo-
nedas de 5 ptas.,, y monedas de 25 ptas

* Sistema devolvedor de cambios para PO-
der formar toda una gama de precios
comprendida entre una y veinticinco D¢-
setas, en fracciones de una peseta.

* La maquina que le simplificara la venta

de tabaco en su establecimiento o en 12
calle.

PRECIO DE VENTA, 17.000 PTAS.

FROVEEDOR DE SELECCIONADORES DE MONEDAS PARA FABRICANTES DE
PIN-BALLS, TOCADISCOS Y MAQUINAS RECREATIVAS EN GENERAL
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Alemania

NORMAS PARA LA PROFESION

DEL AUTOMATICO

El doctor Manus Tadke, hasta ahora presi-
dente del Departamento de Méaquinas Automa-
ticas de Venta y Servicios, ha presentado ante
la Asamblea general anual de la Union de la
Industria Automitica Alemana (V. D. A. 1.) su
informe anual, en el que se pone de relieve la
importancia de las normas para regular la com-
petencia puestas a punto para la profesion del
automitico. Mediante esta especie de codigo
profesional la asociacion declara la guerra a las
maniobras poco escrupulosas de ciertas firmas
dedicadas a la venta. Se puede ya constatar que
la publicacién de estas reglas de concurrencia
ha producido efectos profildcticos. Se proyecta
la creacién de tarjetas para los citados aparatos,
que siguiendo el ejemplo de las tarjetas elec-
tréfonas introducidas por el Departamet_lto de
Misica y Juegos Recreativos, iran destinadas
en un principio a las maquinas de venta de un
valor superior a los 2.000 marcos. La concesion
de estas tarjetas queda reservada ala V. D. A. L.

En su informe anual sobre el Departamento
de Aparatos de Musica y Recreo, Gert W. S(.:hu}-
ze, presidente de este Departamento, ha indi-
cado que las tarjetas para electréfonos emitidas
por la V. D. A. I. sobrepasaban las 60.000. Se
h_abi'an despachado 7.193 en 1963 y 8.771 el ano
Siguiente. Se encuentra en preparacién un fo-

lor juridico y funcional de estas
M. A. B. (Musik Automaten Brief) para todas

las instituciones alemanas de crédito.

FERIA DE HAMBURGO

La Asamblea de miembros de la Seccion de
Aparatos Automadticos de la Union de la In-

dustr_ia Alemana Automética ha adoptado por
unanimidad la decisién de organizar a finales
de septiembre o primeros de octubre en Ham-
burgo una feria-exposicién de juegos automd-
l:lCO'S y electréfonos de la industria alemana es-
pecializada. Bajo su patronazgo tendrd lugar
una “jornada del automdtico alemdn accionado
por monedas™, jornada que ya habia sido pro-
yectada para que se celebrase en Wiesbaden.
Esta idea fue abandonada entonces en razdn
a la falta de interés general por las ferias; pero
acaba de ser vuelta a tomar en consideracién
con absoluta seriedad. Se ha elegido a Ham-
burgo por su nombradia internacional. La fa-
vorable situacién de esta ciudad desde el punto
de vista de las comunicaciones, tanto por aire
como por mar, autopista y ferrocarril, asi como
la 1mportancia particular de Hamburgo en tan-
to que puerto de la exportacion alemana, han
contribuido, sin duda alguna, a favor de su
eleccion.

La feria sera una manifestacion de la Unidn
de la Industria Alemana del Automético, y so-
lamente las firmas miembros de dicha asocia-
cion podran exponer sus fabricados.

Escandinavia

LA INDUSTRIA DEL JUKE-BOX

En 1963 habia en Dinamarca 3.600 tocadis-
cos, es decir, 100 mds que en el afo anterior:
en Suecia, 6.750 (50 mas que el afio preceden-
te), y en Noruega, 2.000 (50 también més que
el afio anterior). En Dinamarca y en Noruega
dominan los aparatos alquilados, mientras que
en Suecia y en Finlandia los explotadores son
al mismo tiempo propietarios.

En Dinamarca existen condiciones especiales
para un desarrollo favorable de esta industria :
la poderosa asociacion Dansk Automat Branc.

Sin embargo, el precio de la audicion es muy
bajo. Los explotadores tratan de aumentarlo,
pero encuentran una fuerte oposicion de parte
de 1a Kodak (la Sociedad de Autores), que ha
declarado que en ese supuesto ella aumentaria
los derechos. Dinamarca es, probablemente, el
tnico pais del mundo en el que una firma de

9



DEL EXTRANJERO

discos. la Skandinavisk Gramophon Ak:[iesels-
kab( una filial de la E. M. L), es la mejor eX-

plotadora de electréfonos. .
Noruega, por su parte, es considerada como

el pafs escandinavo con mejores posibi_lidades
para un desarrollo de esta industria, gracias par-
ticularmente a un costo superior de las audi-
ciones. Los aparatos, por otra parte, estin lo-
calizados sobre todo en las zonas rurales y en
las localidades en las que existen escasas po-
sibilidades de diversion.

Suecia

FLIPPERS EN LOS CINES

El Araldo dello Spetacolo en un numero re-
ciente cuenta que los empresarios de salas ci-
nematograficas suecos, reunidos en congreso,
han constatado la grave situacién econdémica

que atraviesa el cine en Suecia y tratan de en-
contrar un remedio urgente.

Uno de los empresarios ha propuesto que se
adopte el sistema americano de venta de sal-
chichas y otros articulos comestibles dentro de
las salas, asi como la instalacion de flippers y
ctras maquinas accionadas por monedas. Y todo
ello por atraer a la juventud.

La 1dea, sin embargo, no es nueva. Efecti-
vamente, los ingleses, aparte de los norteame-
ricanos, ya habian adoptado sistemas de recla-
mo semejantes.

Estados Unidos

NUEVA ALEACION PARA
FICHAS

Uno de los metales considerados con aten-
cion creciente por los industriales americanos
del ramo de las mdquinas accionadas por mo-
nedas lo constituye una aleacién descubierta por
la International Nickel Co. (I. N. C. O.).

Aunque los expertos de la industria de m4-
quinas automaticas para vender consideran atin
Insatisfactoria a Ja aleacién de marras—decla-
1acion publicada a tltimos del pasado mes de
abril: tras de varios meses de pruebas—. un alto
funcnopario de la I. N. C. O. ha declarado a
la revista Bilboard que en lo que se refiere al
Tesoro “estdbamos al corriente ayer por la ma-
nana” (el 28 de abril).

10

b

Esta declaracion procede de] VICEproc:
de la I. N. C. O., Frank LaQue. que equ‘”de“le
el que dentro de la sociedad se dncarlgadde”’ﬁ‘
cuestiones de desarrollo de meta]esg degl.de lag
a la fabricacion de monedas para m4qy, Mady,
tométicas. s a
El metal puesto a prueba por la I, N O ¢
y al cual todavia no le ha dado nompy, '10‘*
tiene, segun LaQue, el 95 por 100 de n'i'(‘ U(;T“‘
el cinco restante de silicén. e
“Hemos probado monedas fabricadas ¢, g
ta aleacion en todos los tipos de equipos dl:
venta y hemos comprobado que funcionay,
los aparatos actualmente en elsmercado, en o,
casos de cada diez”’, afirmo LaQue.
Pero los expertos en maquinas vendedors
exigen un porcentaje de nueve sobre diez
Como se sabe, uno de los graves problemss
con el que tiene que entrentarse el mundo (e
automatico estadounidense consiste en la esca-
sez de monedas para poner ¢n marcha los co-
rrespondientes aparatos.

INTERNACIONALIZACION
DE LA INDUSTRIA
DISCOGRAFICA

La industria discografica estd continuamente
cambiando en el sentido de una ininterrumpl-
da internacionalizacidn.

El primer y fundamental paso que puedt
decirse que arrojé los fundamentos de la nueva
estructura de la industria fue el acuerdo, con
vistas al mercado exterior, de la R. C. A. Vic-
tor entre 1930 v 1940.

Posteriormente—en 1947—la British Decc?
fundé la London Records of America, abriendo
con ello el camino de América a sus produc
tos y ofreciendo al mercado americano, a S
vuelta, un desblogueo del mercado inglés a tr
ves del London Group. L

A continuacién fue la E. M. 1., que adquir®
la Capitol Records, y la Philips, la Mercun
Records of America. )

El dltimo acontecimiento importante €@
mundo de la integracion discografica 10 c:on]:Sl
tituye la adquisicién por parte de la C. B - 1
sociedad matriz de la Columbia Records, de
Oriole inglesa. und

Teniendo en cuenta que Oriole N0 ©
casa importante, como lo eran en el mO"*"
de su adquisicién la Capitol o la Merc':lf}'*ﬁ_
facil predecir que, gracias a la ﬂpoﬂaa{? B
nanciera y a la experiencia técnica de 'a= et
S., la Oriole terminard por adquirir s 13-
de primer orden, y, consiguientementec. amp
ra su mercado en las Islas Britdnicas.



LO primero que se echa de
ver en el examen de los éxi-
O8N CUrOPeOS ¢S una marcada
tondencia hacia el naciona-
liTmo musical, tendencia que
s¢ agudiza en I'rancia, con lo
que acaso se confirme su ex-
tendida fama de pais «cho-
vinista», Efectivamente, so6lo
algunos titulos se repiten:
«Downtown»—en quinto lugar
en Espana, Alemania y Aus-
iria—-y «Rock and rock mu-
slen, cancion con la que los
famosos Beatles se imponen
con el segundo puesto en Ale-
mania y tercero en Holanda.
Posiblemente se trate de una
situacion transitoria, una
etapa de sedimentacion, por
un lado, de titulos que debe-
ran tener una vida relativa-
mente larga, v de otro, el

progresivo agotamiento
de canciones que ya estan
completando su ciclo vital.

£ En lo que respecta a Espa-
na, vemos que «Downtowny»
cae del primero al quinto
puesto en relacion con el mes
anterior, ascendiendo a su
costa «Poupée de cire» y «Fla-
mencoy, Desaparece del cua-
dro de honor «Se piangi, se
ridi—q uinto puesto en el
mes anterior--y entra en su
lugar, superandolo, «La yen-

ka», que se coloca en tercer
lugar.

Las canciones, como los se-
res organicos, cumplen su ci-
clo vital: nacen, crecen, se
desarrollan y perecen. Signo
indudable de la vitalidad del
género.

“’

Alemania

1. Schenik mir ein Bild von
dir, Peter Alexander.

2. Rock and rock music. Los
Beatles,

3." Bin in Radi-bin i Koenig.
Radio Radenkovic.

4 Tanz die G anze nacht
mit mixr,

0" Downtown., Petula Clark.

Austria

1* 1 Silencio. Nino Ro0sso.

2" Hejo, Hejo, am blue river.
Helmut & Robert.

3" Sag’ihr, ich lass’ sie
Gruessen, Udo Juergens.

4" Goldfinger. Fausto Pa-
DeLtl,

9" Downtown. Petula Clark.

Francia

1. La nuit. Adamo.

2.° N’avou jamais. Guy Mar-
del.

3. Vous permettez monsieur.
Adamo.

4° Les choses de la maison.
Claude Francois.

5° Vous les femmes. Erico

Macias.

Holanda

1.° Ticked to ride. Los Bea-
tles.

9" Het spel Kaarten. COwboy
Gerard and the Rodeo

Riders.

3° Roek ’N’ roll musie. LOS
Beatles.

4° The last time. Los Rolling
Stones.

5.” The birds and the bees.
Jewel Akens.

1° Poupee.de e¢ixe,
poupée de son.
France Gall.

2 Flamenco. LoOs
Brincos.

32 La yenka. Johny
and Charley.

4° Yo, que no vivo sin
ti. Pino Donaggio.

5. Downtown. P e tula
Clark.

Inglaterra

1.° Where are you now. Ja-
ckie Trent.

2° A world of our own.
Seekers.

3. Long life love. Sandie
Shaw,

4.° True love ways. Peter and
Gordon.

0. King of the road.

Italia

1.° Un anno d’amere. Mina.
2.° Piangi. Richard Anthony.
3. 1l silenzio. Nini Rosso.

4° Goldfinger. Shirley Bas-
SEY.

5. Per un pugno di dellari.
Ennio Marricone.
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Ocupa hoy nuestra sec-
cion, dedicada a presentar
a los hombres del automad-
tico esparnol, la figura de
don Juan Martin Ldépez,
propietario de Billares
Quevedo, especializado en
el montaje de salones,
miembro de AFARESA vy
uno de los fabricantes mds
veteranos de nuestro pais.

—Empezamos nuestra acti-
vidad en el automdtico en el
ano 1951 con la apertura de
nuestro salon de la calle de
Arapiles, que en la actualidad
continda, y en ese mismo afio
iniciamos la fabricacién de
futbolines con el modelo “Ba-
by 52, que es, sin duda al-
guna, el més popular de cuan-

tos se conocen en el mercado,
no solo nacional, sino inter-
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nacional, siendo, de Sudamé-
rica, Venezuela el pais que
mas nos ha consumido.

"En el afio 1953 adquiri-
mos las patentes de introduc-
cion de los primeros juegos
electronicos que se conocie-
ron en Espafia y que ain con-
tintan dando rendimiento en
los salones mds céntricos de

nuestra capital. Estos fueron
nuestros comienzos.

— Senor Martin, enjuicie,
por favor, la situacién actual
del automatico.

—No soy la persona mas
autorizada para enjuiciar la
situacién actual del automiti-
co en lo que se refiere a au-
tomaticos eléctricos, ya que
nuestras actividades principa-

redactores.

les se dirigen a otros fines. pe-
ro si quiero manifestar que
aiin no ha nacido el pin-ball
capaz de revolucionar el mer-
cado nacional, como todos sa-
bemos que lo revoluciond el
futbolin hace quince afios, pe-
ro esto no sirve querer hacer-
lo, es acertar con el modelo.
y el que acierte serd el primer
sorprendido, pues lo habrd
conseguido sin proponérselo.

—En los niimeros anterio-
res el presidente y vicepresl-
dente de AFARESA expusi¢-
ron ampliamente las final-
dades de dicha Asociacion.
stiene usted alguna idea per-
sonal al respecto?

—Ia constitucion de AFA-
RESA con su revista AUTO
MATICO EspaNoOL creo que lle-

producd
§  — Nuestra

¢ —  Entrevist
8 Bi"ﬂres |

Don Juan Martin Lopez, Pffl‘?
de Billares Quevedo, duranie
trevista sostenida con uno de ni



i un organo moderador regulador de la
. relacion al mercado.

ad en el automdtico empezé en 1951.

¢ don Juan Martin Lopez, propietario de

pdo.

| 4

T «El primer pin-ball lo fabricamos en
€ 1954. Se llamoé ’Hispano-Suiza’; el

T

altimo que tenemos en el mercado

gara un dia que cumplird unos
fines mucho més amplios que
los que inicialmente tiene, y
5110 los cumple, desaparece-
ra. Creo que AFARESA lle-
gara a regular el mercado de
forma que la produccién no
S¢d nunca superior a las ne-
cesidades del mercado nacio-
nal y evitar que éste se aho-
2U€ con su propia produccion,
por lo menos mientras no ha-
ya perspectivas exportadoras,
de las que estamos un poco
distantes todavia. Por tanto.
AFARESA serd en un futu-
0 el érgano moderador re-
gulador de la produccién con
relacién al mercado.

—Su firma esta iali
U fi especiali-
Zada en |g organizacién de

es el "Luna Park’.»

salones, (cree usted que es-
tos son el mejor campo para
confrontar el éxito de los dis-
tintos modelos de pin - balls.
o, por el contrario, opina que
en los salones juegan todas
las maquinas que hay en
ellos?

— Para confrontar el éxito
de los pin-balls son buenos los
lugares de su explotacion ac-
tual. Salones, bares, etc., pero
indudablemente son los salo-
nes de alguna capacidad los
que mejor nos orientan del
mayor éxito de cada uno de
ellos, pues en los salones sue-
le haber gran variedad de apa-
ratos y su recaudacion nos di-
ce claramente cudl de ellos es
mejor acogido por el publico,
que no siempre es el mas cos-

toso ni el de mejor presen-
tacion.

—Desde el punto de vista
del explotador, iqué le pare-
ce mas rentable: la disper-
sion de maquinas por distin-
tos establecimientos o 1la con-

centracion de varias en un
salon?

—>don dos cosas distintas
pero igualmente interesantes.
La explotacion de mdquinas
aisladas en establecimientos.
en lineas generales, producen
mas, pero la agrupacién de
maquinas en un salén tiene
ventajas muy dignas de con-
siderarse.

—A su juicio, gcual es el
salon oOptimo teniendo en
cuenta sus condiciones de si-
tuacion, publico, nimero de
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maquinas, clases, superficie,
etcétera?

—Préximo al centenar de
salones de juegos recreativos
montados por nosotros en to-
da Espafia de muy diversas
condiciones, nos dan autori-
dad para poder enjuiciar so-
bre este tema.

“"Para mi, el mejor saldn,
el que mads posibilidades de
éxito tiene, es aquel cuya ca-
pacidad de local permite la
instalacion de toda clase de
juegos, billares, futbolines vy
juegos eléctricos; tanto ma-
yor seran las posibilidades de
€xito cuanto mejor situacién
tenga y mas variedad de jue-
gos eléctricos haya introduci-
do en el local, sin entrar en
materia de que sean mejores
O peores, sino que haya va-
riedad, pues en los salones
juegan todos.

—Como fabricante, hable-
nos ahora de ese tema que
tantas controversias suscita:
el de los nuevos modelos.
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ENTREVISTA GON DON JUAN Mapy;,
PROPIETARIO DE BILLARES QUEypy,

Vista parcial de la oficina de Billares Quevedo, situada en g
entreplanta del salon.

—EIl lanzar al mercado con
tan corto espacio de tiempo
como Sse estd haciendo nuevos
modelos tiene una buena aco-
gida por parte del publico,
que es lo que desea, pero con-
sidero que nosotros, todos, no
dependemos solamente del
publico, sino de quien com-
pra las maquinas que ha de
explotar, y gran parte se en-
cuentra que no han tenido
tiempo de amortizarlas cuan-
do tiene otros nuevos mode-
los en el mercado, y esto no
es bueno. El que compra una
maquina debe tener tiempo
para ganar dinero con ella

—Su opinién sobre el mer-
cado del automatico.

—Desde hace catorce afios
estoy oy e n d o opiniones de]
publico sobre el mismo tema.
Esto tendrd una vida limita-
da. El mejor dia esto decae-
rd, pero la realidad es que ca-
da dia se vende mds en ra-
Z0n a que se juega m4s. Salen
JUCEOS nuevos de gran acep-

_\

El senor Martin abandona
el veterano y remozado lo-
cal de la calle de Arapiles.

tacion inicial que luego de-
caen, pero otros nuevos vie-
nen a sustituirlos, y lo que
puedo asegurar es que no ha
salido todavia un juego que
hava decaido antes de su
amortizacion. Todos han da-
do ganancias.

—Su impresion para el fu-
turo.

—Esta pregunta, que enlaza
con la anterior, me hace con-
testar que mi opinidn es mu-
cho mds optimista que en 108
comienzos, ya que he Visto
transcurrir los afios y afian-
zarse cada vez mas esta ramd
comercial.

—~QCualquier otra idea que
aesee exponer.

—Para satisfaccion de 10
dos los fabricantes le dire que
veo muy complacido que ¢t
salones en donde hay vark
dad de maquinas, y entre ellas
americanas, la recaudacion _de
éstas no superan a las naciV
nales. Esto es en lineas gene
rales, con sus excepciones ¢
rrespondientes, Y esto 10 ¢
opinién mia, sino recogida de
otros duefios de salones Y €
plotadores.
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ESTA MARCA ES LA MAS
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% Sus elementos electro-mecdnicos, de concepcion distinta a todos, son los

més perfectos, robustos y silenciosos del mercado.

XIII Exposicién Internacional de Inventores de Bruselas y en la IV Feria
[beroamericana, celebradas ambas en el afio 1964, donde fue premiada con
sendas MEDALLAS DE ORO, concedidas por un Jurado internacional com-

puesto por técnicos € 1ngenieros.

% Se fabrica en pequefias series y es montada con sumo cuidado por personal
super-especializado, en una labor de verdadera artesania.

* Su mueble de lujo y elegante linea encaja perfectamente en los estableci-

mientos de ambiente mdas distinguido, porque ademds su funcionamiento es
suave y extremadamente silencioso.
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% % Su calidad técnica es reconocida mundialmente y ha sido homologada en la
§

% % Gracias a su inalterabilidad interior y exterior se mantiene completamente
5 ,

nueva a pesar del transcurso del tiempo, lo que le da una rentabilidad no

igualada por ninguna otra al no tener necesidad de instalarla en estableci-
mientos de inferior categoria.

Fabricada P O r:

ELECTRO - MECANICA DE PRECISION

AVENIDA DE ANMERICA, 54 o

TELEFONO 27 18 74

<ARAGOZA (ESPAN,.
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EN LA FABRICA DE
PET- A GO st

500 DISCOS DE PRUEBA ANTES DE
DAR POR BUENA UNA GRAMOLA

Mas de 1.500 piezas

Chamartin: zona industrial,
€n un paisaje amplio, trans-
parente, velazquefio. Un sitio
que parece elegido para el
asueto, el recreo. Y en este
lugar, Petaco, S. A., una em-

presa dedicada a producir re-
Creo, tiene instalada su fabri-
ca. Un inmueble limpio, alto,
con amplias y luminosas na-
Ves de montaje. De alli salen
diariamente maquinas a u t o-
maticas—pin-balls vy juke -
boxes—destinadas a entrete-
fer las horas de ocio de los
hombres. De todos los hom-
S, tanto j6venes como ma-
duros. Una empresa que fa-
bnca juegos y muisica es una
zmpresa ante la que hay que
Scubrirse,

componen un Pin -Ball

sa llaman ‘“Petaquin™, cuyos
talleres primitivos estaban
enclavados en la calle de San-
ta Feliciana. Alli se fabrica-
ron los primeros pin-balls es-
panoles.

Habla el sef or Torrijos,
director comercial de Petaco,
Sociedad Andénima. En segui-
da se advierte que el sefior

Torrijos esta encarifiado con
su profesion, con su empresa.

Ensena, guia, conduce al pe-
riodista y le da detalles.

Tres modelos de tocadiscos.

. Vamos, primero, a la nave

de montaje de j'l.lke. - boxes:




En el despacho de M, J. P, Van den Bergh, consejero-delegado
de Petaco, S. A

tres modelos de tocadiscos au-
tomaticos, accionados por mo-
nedas.

—TI'res aparatos asequibles
a todas las economias. Mode-
lo de lujo y modelo popular
en los extremos de la escala.

Se trata de modelos de pa-
tente belga—“Rennotte”—
que Petaco fabrica desde su
constituciéon com o sociedad
anonima. Patente belga pero
material espafiol.

—Cada aparato, antes de
salir al mercado, es sometido
a pruebas rigurosas. Se con-
trola meticulosamente su ca-
lidad. Entre 400 y 500 discos
S¢ pasan antes de dar por
bueno el aparato.

El sefior Martin, jefe de ta-
lleres de la planta, va ense-
nando los distintos tipos. Ios
hay terminados y los hay con
las tripas visibles :

—Es dificil saber el nime-
I0 eXacto de piezas de cada

Jn aspecto de la nave de
fabricacién de tocadiscos.
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aparato. Mas que de piezas,
se trata de conjuntos.

Nos detenemos ante el ul-
timo modelo, el “Rennotte
30”. Se trata de un mecanis-
mo 1ingenioso y sencillo, con
esa dificil sencillez propia de
la obra acabada, perfecta. Un
simple procedimiento de pla-
tos de aluminio intercalados
entre los discos. Un transfor-
mador, tres interruptores y
dos motores componen todo
el sistema. No hace falta ser

MECANICO para reparar g Apa.
rato en caso de averjy Treip.
ta selecciones musicales {,
cando por una sola ¢y,
Ajustable a cualquier tepgjg,
—100 a 220 voltios —, CON re.
sistencia a importantes varj,.
ciones en la red. Y, finalmep.
te, un mueble tan sencillo co.
mo elegante y moderno. Uy
mueble recubierto con form;.
ca, con embellecedores ano-
dizados y cromados. Luces
variopintas y fluorescentes.
A todo esto hay que afadir
sus cualidades sonicas: am-
plificador a base de transisto-
res, especialmente diseniados
para evitar averias. Potencia:
12 vatios alta fidelidad. Tres
altavoces, amplificacion tri-
dimensional y dispositivo pa-
ra discos estereofonicos. Des-
pués de esto, no hay mas que
introducir la moneda y a bai-
lar o simplemente a escuchar.

El pin-ball “Escalera
de color”.

De la musica al juego. Sul
solucion de continuidad. El
pin-ball es—dirfamos—el jue




o0 mecanizado, civilizado, an-
e el que se presenta un futu-
o inextinguible. El juego de
questro siglo y de los veni-
deros. .

] pin-ball se llama ahora
wEgcalera de color”, ultimo
modelo de los fabricados por
Petaco, S. A.

nPiezasy Lo tenos
( 500, La unidad, mds que la
pieza, es el conjunto—explica
don Regino Paredes, jefe de
taller de pin-balls . Fijese
que solamente en relés lle-
va 29. Lo que si puedo decir-
le con exactitud son los me-
tros de hilo de conexiones :
trescientos. Sin contar, natu-
ralmente, los de las bobinas.

Se trata de un juego en el
que se pueden obtener parti-
das gratis mediante cinco
combinaciones distintas. In-
cluso existe la “partida fan-
tasma”, una partida que la
maquina regala en determi-
nadas condiciones que el ju-

gador desconoce. Hasta diez

partidas pueden ser acumula-
das por la mdquina...

El tablero responde a un
sistema moderno y revolucio-
nario de recubrimiento de

plastico, patentado, que per-
mite garantizar una duracidén
practicamente ilimitada. Y el
mueble, de la misma catego-
ria que los dltimos modelos

americanos, ¢ o n metalisteria

de acero inoxidable, patas ni-
queladas con niveladores, mo-
dernas gufas en pléstico para
la Tuna de proteccién y pan-

talla frontal de gran vistosi-
dad.

Un taller para piezas
especiales.

Petaco, S. A., se fabrica sus

;“-’3]";1]0, con el correspondiente
sz °L: tornos, fresas, pren-
5... Todo un mundo peque-

EN LA FABRICA PETACO
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El mecanismo de los tocadiscos es ingenioso y sencillo.

no del que cada dia surgen
las distintas piezas que se in-
corporaran a los distintos fa-
bricados. Y con ello se cie-
rra el circulo productivo. Un
ciclo al que le da vida un ce-
rebro productor, que ahora
nos acoge en su despacho.

Con el consejero-delegado
de Petaco.

M. J. P. Van den Bergh,
flamenco oriundo de Bruse-
las. nos recibe. El sefior Van
den Bergh es el consejero-de-

legado de Petaco, S. A. Se tra-
ta de un hombre en la pleni-
tud de sus facultades, tanto
fisicas como intelectuales. Al-
to, fornido, con el pelo gris y
una ancha sonrisa en la que
se transparenta la seguridad
en si mismo. Tras de sus ga-
fas de concha se adivina la
inteligencia y capacidad de
organizacion. El sefor Van
den Bergh no solamente esta
seguro de si mismo, sino tam-
bién del porvenir del automa-
tico, de las maquinas recrea-
fivas:

vista parcial de la n

ave de pin-balls.

19
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? Alegre atractivo de ilu-

minacion especial para
siluetas de la fauna afri-

cana.
Cinco bumpers con original coloca-
cion en combinacién con pasillos
de entrada.
Ires grupos de pasillos para encen-
Ger ESPEGIAL
Uos agujeros marcadores de 100,
200 y 300 puntos.
Dos expulsores de banda que pueé-
den marcar 10 puntos.
Sistema de loteria actualizado




__En primer lugar, hay que
on cuenta que los mo-
delos espafioles han mejora-
do, en estos seis U ocho me-
ces Ultimos, uUnNa enormidad.
qe trata, en efecto, de apara-
(os de calidad ¥y concepeion
sjmilares a los americanos. De
aqui que vayan mcesant?men-
e sustituyendo a los mas an-
tiguos. Por ello, la gente jue-
ga Mas, encuentra mas pla-

cer en ello.

El sefior Van den Bergh
habla un espafiol con acento,
pero fluido y preciso. Tiene
sus ideas perfectamente cla-
ras, perfectamente definidas y
conoce el mundo del automa-
tico a escala internacional por
propia experiencia.

—De aqui que el resultado
sea Impresionante, particular-
mente para el explotador.
Efectivamente, los aparatos
se amortizan rapidamente Yy,
ademds. su duracidn es prac-
ticamente i1limitada—anade el
seior Van den Bergh.

Pero el juego, s1 no se
matiza, tiene una mala leyen-
da. Y ciiéndonos a las ma-

tenel

calle O plaza .......................................................................................................................................

AUTOMATICCE Ho-

desea recibir graiuliamenie un numero de la revista

)
N
PANOL, v suscribirse a la misma por un ano. El importe de la suscripcion

##  (TACHESE LO QUE NO CONVENGA)

EN LA FABRICA PETACO

quinas accionadas por mone-

das mas todavia, pues los mal
Informados podrian confun-
dirlas con los juegos de azar.
con las maquinas “‘tragape-
rras’’.

—Y no hay nada de eso
—continua diciendo el conse-
jer o-delegado de Petaco—.
En Espana, afortunadamente.
no se toleran los juegos de
azar. N1 creo que se toleren
nunca. L.os pin-balls son ma-

quinas recreativas, deportivas
incluso. En ellas, en efecto, el
jugador puede mostrar su ha-
bilidad, su rapidez de refle-

]0S, su entrenamiento. Y mien-
tras esta en el juego no hay
peligro de que visite lugares

inadecuados, particularmente
la juventud. Por desgracia, no
en todos los paises ocurre lo
mismo. En Alemania, en In-
glaterra—y en Bélgica par -
cialmente-—el juego de azar
estd permitido. Y el jugador,
entonces, se inclina por las
m4quinas “tragaperras’’, atrai-

BOLETIN DE SUSCRIPCION

150 pesetas, lo envia por cheque, giro postal o con

Firma del interesado,

tra reembolso.

do por el senuelo de obtener
unas ganancias econdmicas,
con lo que la distracciéon pier-
de su pureza.

Representante de Gottielb.

Pero Petaco no solamente
fabrica, sino que, ademas, re-
presenta a una de las mas
importantes firmas del ramo :
las fibricas Gottielb, de Chi-
cago (USA), que tienen acre-
ditado prestigio de ser los fa-
bricantes de mas solera del
mundo entero.

Continuamos com e n t an-
do con el sefior Van den
Bergh cuanto se refiere a 1os
aparatos de su fabricacion,
brindamos por la prosperidad

de su negocio con el personal
directivo de la empresa y Sa-
limos a la calle convencidos
de que hemos visitado una de
las industrias mas importan-
tes que en el ramo del auto-
matico existen en Espana.

ol L
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PEQUENOS ANUNCIO
A

La ley de la oferta y la demanda es, g, q
mejor regulador del mercado. EI mercady g ilda.
dtico estard mds saneado y funcionarj CO; ayt
perfeccion cuanto mds amplias sean las noﬁn}ayor
‘nformaciones sobre precios, condiciones, etcmase
lleguen a conocimiento del lector. QU

¢
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No hay mercado sin difusion y propaganda de i

Industrias LAGUNA

INDUSTRIAS LAGUNA SE OFRECE LI
A TODAS LAS CASAS ESPANOLAS

»

k k Xk

En esta seccion brindamos la oportunidad de of
X | DE MAQUINAS . oxl e = OLre-
L TGN SR A < cer o pedir las maquinas automaticas que precise,

ACCIONADAS POR MONEDAS, QUL

NO TENGAN CONCESIONARIO EN o
BARCELONA, PARA REPRESENTARX El importe de los anuncios serd de dos pesetas por
SUS ARTICULOS. palabra, con un MmMAXImO de cuarenta palabras. Lo

anuncios aque sobrepasen este numero de palabras de

s beran abonar un minimo de un cuarto de pagina.

* k k

ROGER, 25-27 - Teléfono 250 29 74
' VENDO: Rally (Cuesta), 24.000; Tahiti (Mare

BARCELONA-14 sa), 24.000; Coral (Maresa), 22.000; Golf (Facr)
17.000: Mus (Petaco), 17.000.—Billares Victoria. Vic-
e L (Orix 6. Madrid. Teléfono, 232 31 42.
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Narciso Serra, 14
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El derecho a

diversion

12

Algunos redactores de pe-
riddicos y revistas han carga-
do la mano contra nuestros
inocentes pin-balls. Un o de
los argumentos q ue utilizan
es el de que son aparatos pa-
ra distraerse y que no produ-
cen ningun beneficio a la so-
ciedad.

Senores, distraerse es uno
de los derechos inalineables
del hombre, y si desaparecie-
ran todos los entretenimien-
tos. (que seria del deporte.
los toros, la television y tan-
tas y tantas cosas que para
eso, distraerse. 1 o s hombres
civilizados han creado?

Desde luego, en la selva las
distracciones son otras.

Beneficios
marginales

Existen, raros, pero existen,
algunos propietarios de bares
O cafeterias que no admiten
‘D sus locales tocadiscos O
bin-balls, basandose en que el
beneficio es pequefio. No se
han percatado que no es solo
¢l beneficio obtenido en el
Monedero del aparato el que
g}lell.tia= sino el atractivo que
'gmifica para su local, y que

de raduce en mayor asistencia
¢ clientela.

%Sabemosg y esto es histori-
»de un bar en Tetudn de las

Vic.torias que rechazd un to-
cadiscos por que sélo habia
recaudado 1.500 pesetas en un
mes. Sin embargo, se pudo
demostrar que el mostrador

habia casi triplicado la venta.
Naturalmente, el tocadis -
cos sigue alli.

Pin-Balls vy
Television

No tenemos nada que ob-
jetar contra los aparatos de
television en bares y cafete-
rias, pues creemos que ambos
aparatos son compatibles, pe-
ro sabemos de propietarios
de locales que no compran
pin-balls porque tienen tele-
vis101.

Si ustedes compran un fte-
levisor para atraer clientela,
sin posibilidades de amortiza-
cion, es logico que un pin-
ball, que no es incompatible
con el televisor, que atrace
clientela y que se amortza

solo y después da dinero, re-
sulte bastante interesante.

(No creen?

cQue se calle
esa chicharra!l

En un café cantante del Pa-
ralelo de Barcelona una S€irl-
artista berreaba lo suyo ante
la paciente escucha _de un 1o
muy Numeroso auditor1o.

Al lado de la barra del bar
habia un pin-ball en el que
un mozalbete se entrete-
nia diandole a las bolas. To-
dos sabemos el ruido carac-
teristico que en este aparato
se produce cuando al echar
las monedas y volver las bo-
las al elevador se ponen los
contadores a cero.

Un complacido espectador
gritd, refiriéndose al pin-ball :
1 Qué se calle esa chicharra!

[La ovaciéon inmediata y a
continuacion la rechifla fue-

ron unanimes, y la pobre ar-
tista tuvo que hacer mutis...

La habilidad de
los muchachos

Algunos chavales, jugando
al pin-ball, se las saben todas.

Un popular duefio de sa-
16n de juego ha querido lle-
gar a un acuerdo con uno de
estos expertos. La proposicion
ha sido que juegue diariamen-
te tres partidas gratis en la o
las mdquinas que quiera y
que luego se largue. El cha-
val ha hecho una contra-ofer-
ta de diez partidas y estd es-
perando la contestacion.

* * *

[ .as anécdotas que nos en-
vien los lectores sobre ma-
quinas automaticas gerén pu-
blicadas en esta seccion de la
Revista.
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Un ano en que la generosidad y el
deseo de superacién colmaran sus
mas nobles aspifaciones.

En 1965 lucharda con energia con-
tra sus enemigos.

Tendra oportunidad de recibir ho-
nores en este ano. Pero la rutina
l<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>