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AUTOMATICO /

MAQUINAS ACCIONADAS POR MONEDAS

Can‘a abier‘ra a| Diredor de
AUTOMATICO ESPANOL

En nuestro nimero anterior, el primero de este afio 1966, hacfamos un

llamamiento general para que se nos expusieran ideas, proyectos o criticas,

con entera libertad, comprometiéndonos a estudiarlas y a ser su mejor
portavoz.

Pues bien, correspondiendo a dicho llamamiento hemos recibido una carta,
que nos apresuramos a publicar, con sumo agrado, por su interesante conte-
nido y forma amena de exponerlo.

Deseariamos recibir impresiones y comentarios sobre el tema que se

aQunta en esta carta, por lo que preferimos reservar los nuestros hasta el
nimero proximo de AUTOMATICO ESPANOL.

Yo, sefior Director, a pesar de que no he aparecido aun en su Reuvista,
i se me ha entrevistado, ni pedido opinion, ni contado para nada conmigo,
creo ser, no, perdon, aseguro ser, el mds importante personaje que en el
complejo mundo del automadtico existe.

Yo, sefior Director, aunque no soy monstruo, pues en este siglo ya no
existen tales engendros, tengo cientos, miles, acaso millones de cabezas: Yo,

sefior Director, soy EL USUARIO.

V wuna vez hecha mi presentacion, permitame que con la autoridad que
meda el saber ser el que utiliza y a la larga financia la pléyade de maquinas,
rocadiscos, futbolines, expendedores, etc., etc., que hoy funcionan en toda
Espatia y el que financiard todas las que en la mente de todos los fabricantes
esparioles estan por crear, permitame digo, hacerle algunas sugerencias para

su Revista.

No creo que su publicacion,
esto porque considero que aun cu

hasta ahora, haya sido un éxito editorial. Digo
ando las noticias, comentarios, entrevistas,

usted ha publicado son interesantisimas, han sido publicadas para ser
?ezzfcefas por muyppocas personas, pero usted no ha dedicado ni una sola linea,
y he aqui mi protesta, que haya hecho de su periodico un aglutinante de la
gran familia que hoy utiliza las mdquinas automdticas.

: i de vista de USUARIO, me parece muy interesante cono-
e | puntodo un nuevo modelo y cuales son las ccrrgwterimmde




aficion, crear clubs de USUARIOS, interesar a la juventud y a la gente ma-
dura en esos juegos tranquilos, comodos, civilizados, dejar una puerta abiertq
a las opiniones de los que gastan sus pesetas en locales o bares, realizar con-
cursos, campeonatos, interviuvar a los ‘“‘divos” del juego, crear el premio
“disco mds tocado del mes”’; en fin, como digo antes, “aglutinar” e interesar
al daficionado. Sigo creyendo, sefior Director, que su Revista ha de ser el
principal vocero de toda esta gran familia dispersa. Haga algo de esto, publi-
que amenidades, entretenimientos, fotografias de senoritas usuarias, si pueden
ser artistas jugando avn mejor, nombre “belleza del automatico”, “campeon
del ano’, cree el “Dia del automdtico” en que se juegue gratis en todas las
salas de Esparia, pues yo le aseguro que sus propietarios le secundaran; cele-
bre un baile mensual o anual, convoque reuniones de USUARIOS y lo mas
seguro es que su Revista tendrd una mayor aceptacion. Al propio tiempo
habrd usted cumplido una importantisima mision: fomentar la aficion, suma
y compendio, base y principio, del negocio del automdtico. [Ah!, y haga el
favor de olvidarse de esa pdgina del “Hordscopo”, que en los tiempos que
corren, no sirve ni para relleno.

No se si usted va a hacer mucho caso de mi carta, pero crea que estd
escrita con mis mejores deseos hacia su Revista, que me resulta simpatiqui-
sima, por la gran aficidon que tengo a esas mdquinas que son, en la mayoria
de los casos, una estupenda vdlvula de escape para las preocupaciones y un
singular entretenimiento.

Le saluda con toda consideracion ese desconocido que ustedes llaman

EL USUARIO
=

Electréonicos DURANGO
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No existen precedentes. Es algo
revolucionario, sensacional. Ha de
causar una expectacion extraordina-
ria. Durante mucho tiempo sera mo-
tivo de los comentarios mas elogio-
sos. Técnicamente es perfecto. Aun-
que su formato sigue la linea cla-
sica de los pin-balls, se ha conse-
guido, al quedar instalados todos
sus elementos, que sea ‘el mas
atractivo’’. Es vistoso, existe una
armoniosa combinaciéon de colores,
tanto en el tablero de juego como
en el frontal. El disco giratorio cen-
tral, con el que se logra el aumento
de la puntuacién, y los cuatro cir-

cuitos de partida gratis, asi como la

sorpresa de los once mufiecos que
van apareciendo conforme se des-

arrolla el juego, son incentivos que
atraeran poderosamente el interés

de todo el que lo conozca. Les es-
tamos hablando del nuevo pin-ball
que ha lanzado MARESA, el “PIM

PAM PUM", un pwn-ball que sélo
MARESA podia crear.

En las paginas 6 y 7 ofrecemos
un reportaje del brillante acto cele-
brado en el hotel Emperatriz de
Madrid con motivo de la presenta-
ciéon del nuevo modelo.

-
NUESTRA PORTADA

La silueta familiar de los aparatos de venta automatica jalona
ya muchas esquinas y lugares estratégicos de nuestras principales
ciudades. Billetes de andén, tabaco, golosinas, productos de toca-

dor, alimentos pueden adquirirse rapidamente y a cualquier hora.

Su utilidad es incontestable en esta época en la que el tiempo se

valora al maximo. En un nuamero préximo, AUTOMATICO ESPA-

NOL ofreceri un panorama del mercado, fabricaciéon y distribucion
de estas maquinas y su implicacion en nuestras costumbres para

el futuro.




Torres-Macarron lanza su
nuevo modelo Hockey

ES UNA MAQUINA PARA DOS JUGADORES

Para finales de febrero o pri-
meros dz marzo la firma Torres-
Macarrén anuncia la salida al
mercado de su nuevo modelo
Hockey que, como indica su
nombre, reproduce mecdnica-
mente las incidencias de este
atractivo deporte. La caracteris-
tica de su juego es la rapidez
de reflejos que exigird a los dos
contendienets que se enfrenten.
La maquina, de iguales dimen-
siones que el “Ametrallador atd-
mico , consta de un campo de
juego rectangular con dos por-
terias en ambos extremos, cada
una defendida por un jugador
movil, que sirve tanto para de-
tener las bolas como para im-
pulsarlas. El muneco se mueve
transversalmente mediante una
palanca para defender la porte-
ria e impulsa las bolas con dos
pulsadores situados en los cos-
tados de la mesa. Se han colo-
cado dos pulsadores para cada
jucsador para facilitar el manejo
y la colocacion en los estable-
cimientos. Cada partida consta
de ocho bolas y los goles se van
marcando en los tanteadores

eléctricos de cada jugador.

En cuanto a sus caracteristi-
cas técnicas cabe sehalar que el
mueb'e es metalico, asi como el
caj6n de monedas, tipo antirro-
bo. Las patas desmontables per-
miten su introduccion dentro
de 1a caja para facilitar el trans-
porte, pues queda reducida a la
tercera parte de su dimension
normal. El tablero es de plastico
metaclilato, iluminado por de-
bajo, y decorado con atractivos
dibujos y colores brillantes. La
simplicidad de su mecanismo
garantiza un minimo de averfas
y su facil reparacion en cual-

4

quier lugar. Es la maquina sin
problemas de mecanicos.

Por sus reducidas dimensio-
nes—1,10 X 0,57 X 0,90 m.—
puede instalarse en cualquier
hueco y su precio, aproximada-
mente alrededor de las 16.800
pesetas, hacen de Hockey una
de las maquinas mas econdémi-
cas del mercado y de mas facil
amortizacidn.

Sus creadores—l o s sefores
Torres, Macarrén y Martinez—
estan convencidos que este jue-
g0, nuevo en el mercado, sera
una maquina que perdurara co-
mo el futbolin.

La opinion de yy

experto americang

En unas recientes declargcj,.
nes realizadas por una persops.
lidad del pin-ball americang g
analizaba la situacién de estqq
aparatos recreativos en el mer.
cado europeo. Al referirse a Ec.
pana, el citado experto indics
que era logica la proteccidn
arancelaria a la importacidén de
pin-balls extranjeros dada la es-
timable produccion nacional vy,
sobre todo, el interés de aho-
rrar en lo posible el gasto de
divisas. Completamente de

acuerdo.

e e ———

Ma’quinas de venta en la Feria de

Muestras de Barcelona

La Feria Internacional de
Muestras de Barcelona, celebra-
da en junio del pasado ano, re-
present0, entre otras cosas, un
éxito para la idea de la venta
automatica en Espana. Las prin-
cipales firmas de la industria
alimenticia y de bebidas, asi co-
mo las de tabaco y confiteria,
instalaron en sus pabellones va-
rias maquinas de venta automa-
tica. Esta idea obtuvo la apro-
bacién unanime del publico. Pe-
ro para las firmas expositoras,
la instalacién en sus pabellones
de m4quinas automdticas no res-
pondfa exclusivamente a la 1dea

_de facilitar la venta al publico.

Constituia, también, una expe-
riencia para constatar sobre el

tereno si la introduccién de au-
tomaticos de venta de sus pro-

pios productos demostraria que
constituye una inversion renta-
ble. Este, naturalmente, no era
el caso de Camy y Nestle, que
hace tiempo que trabajan con
maquinas automaticas, ni el ca-
so de las firmas de tabaco. En
cualquier caso, el juicio gene
ral, tras de la exposicion, fue
que no cabe la menor duda so-

s /7 S
bre la aceptacion general de lal
méquinas de venta qutomaticas
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Disco central

GINco pumpers

Cuatro bumpers marcadores
Cuatro circuitos de partidas gratis.

Animacién frontal con aparicion
FABRICADO POR:

ARESA

Valderribas, 73 - Madrid-7
Tel. 251 38 06




Los dias 22 y 23 de febrero
ha sido presentado el nuevo mo-
delo de Maresa “PIM PAM
PUM”. Con la brillantez acos-
tumbrada en todas sus presen-
taciones, Maresa eligio esta vez
el marco elegante y actual del
Salon-Museo de José Luis, sin
duda un lugar acertado para dar
a conocer un pin-ball que res-
ponde a la concepcidon mas mo-

derna en este tipo de maquinas.
La tarde del 23 fueron invi-

tados a conocer el nuevo mo-
delo los comercializadores y pu-
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blico de Madrid relacionado con

el automadtico. Las diez maqui-

nas instaladas eran usadas pro-
{fusamente, mientras una gramo-
la “Mustanz” de la casa Seebur?

amenizaba el ambiente.

Al dia siguiente, como ya es
tradicional, la firma aprovecho
este feliz circunstancia para re-
unir a sus concesionarios de to-
da Espana en un banquete fra-
terno en el que, como siempre,
reind la cordialidad y la alegria.
Después de unas palabras de
presentacion de don Pedro Man-
resa, director comercial, que de-
tallo las particularidades que
concurren en esté nuevo y Ssen-
sacional pin-ball, hablaron Ilos
senores Solano, de Sevilla; Gon-
zalez Comes, de Valencia, y To-
mas, de Tarragona, quienes ex-
presaron la favorable impresion
que les habia causado el mode-
lo “PIM PAM PUM”. A conti-
nuacion pronuncid unas pala-
bras don Antonio Pedrol Rius,
consejero-delezado de Maresa,
quien hizo una amplia exposi-
cion del desarrollo de la socie-
dad en los ultimos ejercicios,

destacando los fines que la mis-
ma proyecta alcanzar.

Caracteristicas del nuevo mo-
de.o—El “PIM PAM PUM”,

que responde a las caracteristi-
cas habituales en cuanto a ca-
lidad y originalidad de todos los
modelos de Maresa, tiene en el
frontal un gracioso dibujo del
popular atractivo de las verbe-
nas que indica su nombre. En
la parte superior hay once nu-
meros que, a medida que trans-
curre la partida, saltan y dejan
salir un muneco. Hay que des-
tacar que estos munecos son {i-
guras reales, no iluminadas en
la serigrafia.

En el tablero se han instalado
once pasillos, siguiendo la ten-
dencia actual a aumentar su nu-
mero en los pin-balls. Cuando la
bola pasa por uno de ellos hace
saltar el muneco correspondien-
te a su numero en el frontal
También hay un circulo de bum-
pers alrededor de una ruleta nu-
merada. Los bumpers se van en-
cendiendo sucesivamente. Cuan-
do lo hace uno de los que indi-
can la palagra ‘“giro”, la ruleta




de las bolas pasa por el encen-
dido se produce otra partida.

La maquina da también par-
tidas por tanteo, regulable en
todas las centenas y por sistema
de loteria.

Como puede apreciarse, el
juego es muy atractivo por las
multiples posibilidades que ofre-
ce. Es, sin duda, el aparato mas
completo presentado hasta aho-
ra por Maresa.

Don Antonio Pedrol Rius, consejero-delegado de Maresa, durante su discurso.

tando alternativamente. S1 una al que nosotros nos unimos sin-

se pone en movimiento ilumi- ceramente. <
nando uno de sus nimeros. Sl Al bajar los once munecos el

éste coincide con alguno de los  jugador obtiene p9rt1da gratis.
que todavia permanecen en el [sualmente, después que se han

frontal, salta el muneco corres- apagado todos los pasillos, que-
pondiente da uno encendido que va sa.-

B

N
b |
X

El sefior Gonzalez-Comes, de Va-
[ neia, pronuncio también unas pa-
labras.

Puede darse el caso de que la
méaquina ofrezca hasta tres par-
tidas gratis simultdneamente al
tragarse la dltima bola: por al-
canzar el tanteo sefnalado, por
saltar el ultimo mufieco y por
loteria.

Los numerosos asistentes a
ambos actos elogiaron profusa-
mente el nuevo pin-ball, al que
auguraron un éxito inmédiato

s sefiores
La sefiorita De Miguel, directora general de ginfonola, S. A, con lo

e Romero, Spinola y uno de muestros FedACIOTes:
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INTERESANTE FUSION

El 15 de julio del pasado afio se fusionaron las
firmas japonesas Nippon Goraku Bussan y Rosen
Enterprises Ltd. La nueva firma resultante fun-

cionarid con el nombre de Sega Enterprises Ltd.

Richard Stewart, que presidia la Goraku, ha sido
aombrado presidente del Consejo de Adminis-
tracién de la nueva firma.

Antes de la fusién, las dos firmas realizaron
uana venta anual de ocho millones. de dolares,
con un beneficio de mas de un millon de dola-
res. La Sega continuara fabricando aparatos auto-
méaticos y ocupandose de la importacion de jue-
gos automdticos y automaticos musicales. Au-
mentard, ademés, su actividad para la puesta en
servicio de aparatos automdticos. La nueva firma
prevé, para los proximos anos, un aumento anual
de las ventas de un 20 por ciento.

Las acciones de la Sega se negociaran 'muy:

pronto en la Bolsa de Tokio. Se ha propuesto
a los 750 empleados de la firma la adquisicion
de acciones. Los medios econdmicos aseguran
que serfa el primer caso que se produce en Japon

de que una firma ofrezca participacién a sus em-
pleados.

Francia

PARIS: SALON 1966

Del 18 al 30 del préximo mes de mayo, y den-

tro del marco de la Feria de Paris, se celebrara
el Salon del Automadatico 1966.

8

Para aportar su contribucion al im
automatico, la Feria de Paris habfa realizaq,

. una publicidad crecien}ia
e invitaciones dirigidas a mas de 1.800 exploe
tadores con motivo de las dos matinés reserva:
das exclusivamente a los profesionales del ramq

Para 1966, el Comité de Paris estudia en egtqq
momentos los medios de intensificar su accién y
de aumentar el nimero de matinés reservadas 5
los profesionales.

12 Direccién de la Feria de Paris ha registradg
ya la adhesién de la mayor parte de los anti.
guos expositores para el Salon de l?6§, al que se
pretende presentar como un gran €xito, para lo
cual se solicita la participacion de todos los fa-
bricantes e importadores.

Pulso dg]

Inglaterra

EL AUTOMATICO EN LOS
COMUNES

En una pregunta dirigida al ministro de Co-
mercio, un diputado britdnico solicitd precisio-
nes sobre el nimero de flippers y aparatos accio-
nados por monedas que fueron importados en
Gran Bretafia en el curso de los cinco tultimos
afios. Como cuestién accesoria, el diputado pre-
gunt al ministro su parecer sobre el interés que,
en las actuales condiciones econOomicas, presenta
la importacién de estos aparatos. El ministro
respondié: “Los que importan y adquieren estos
aparatos son absolutamente del parecer que pre-
sentan un interés.” La importacién inglesa de
maquinas automaticas, sobre las que se pagan
unos derechos de aduana del 20 por ciento y un
suplemento del 10 por ciento, ha sido bastante
reducida.

Las cifras dadas para los ultimos cinco anos
son las siguientes (en millares de libras c.i.f.):

I

Total Importaciones
Arno importaciones de USA
1960 1312 873
1961 1.084 774
1962 1.664 1.070
1963 2722 1.338
1964 3.393 1.470

-—-I—-‘_____-__.—-—-i

CAMBIO DE FECHA EN LA
EXPOSICION DEL AUTOMATICO
DE LONDRES

.l B s . . S-

La exposicién automatica londinense, qU° ac%e

tumbra a celebrarse todos los anos a ultlmofsina-
enero, se abrird, en los afios sucesivos, &




DEL ENXTRANJERO

...t —

les de noviembre solamente. Pero en 1966 18
“Amusement Irades Exhibition” ge celebrara ,pntr
altima vez, entre el 25 y el 27 de enero, yu'quu
dicha fecha habia sido fijada con antelacion., Pe-
ro, ademas, habra en ecste ano una segunda exhi-
bicion de la ATE del 29 de noviembre al primero
de diciembre y, a partir de 1967, 1a eXposicion
tendra lugar unicamente a finales de noviembre,
Dado que el emplazamiento tradicional sito en
New Royal Horticultural Hall ha sido recono-
cido como demasiado pequeiio, las exposiciones
tendran lugar en lo sucesivo en el Alexandra Pa-
lace.

DIFICULTADES PARA LA TV
AUTOMATICA

La apertura de la “Pay TV”, nuevo servicio ex-
perimental de televisién accionada por monedas,
ha sido aplazada en nueve meses.

Esta decision de las tres sociedades que ha-
bian obtenido el precedente Post-Master-General
una licencia para debutar en cinco regiones dife-
rentes de Inglaterra no ha sido, ciertamente, fa-
cil de adoptar, ya que, como consecuencia, dan
la posibilidad al Gobierno de declarar caduca la
validez de la licencia. Efectivamente, una de las
condiciones de la concesién estipulaba que dicho
servicio experimental se deberia abrir en el plazo
de un ano. Se queria haber empezado en enero
de 1966, pero la udltima fecha indicada es la de
principios o mediados de septiembre del mismo
ano.

Como razén de este aplazamiento se han dado
las dificultades de las negociaciones con 'la in-
dustria del film a propésito de la utilizacion de
filmes no documentales. Entretanto, la BBC-1,
BBC-2 y las sociedades contractuales de la ITA
se han llevado cantidades de pelfculas bastante
recientes, aunque la atraccion de mostrar gran-
des filmes, mejores que los mostrados en el pa-
sado, haya disminuido para la TV automatica.

De la misma manera, en los Estados Unidos
la lucha contra la “TV pay as you sqe” ha aumen-
tado mds bien que disminuido de mt_ensm_lad en
el curso de los dltimos meses. En _Callforma, por
ejemplo, la “Pay TV” fue prohibida tras de 48
elecciones presidenciales, que estuvieron ligadas
a un referendum sobre la admisibilidad de la
" RV

ROLLING STONES ;
El conjunto musical formado por los Rollllng
Stones han alcanzado el primer puesto en la cla-

sificacion de music: ar en el pas: an

de 1965, de acuerdo lml:lnll:lllfgvi:i]'l Llrigjlhfltl()“%ll}lo
New Musical LXpress”. 7% i e
ggf{tllnf](::]::::LS:(:u:»zlizzlli:}cnf) The SG({kcrs obtuvo el

31 SLO, ras que los famosos Beatles
tuvieron que conformarse con el tercero.

Los diez primeros puestos de la clasificacion
lo ocupan conjuntos o solistas britdnicos—inclui-
dﬂaﬂlzl Commonwealth-—, El primer extranjero cla-
silicado, en el puesto nimero once, es el cantan-
t¢ americano Bob Dylan, mientras que Elvis Pres-
ley se vefa relezado al puesto dieciocho, pese
a4 que su conocida “Crying in the chapel” ha
sido la tercera grabacién mds vendida del afio.

Los diez primeros clasificados, dando 30 pun-
tos al que ocupd el niimero uno en la seccién
semanal “New Musical Express top 30”, 29 al

numero dos, y as{ sucesivamente hasta el 30, se
establece como sigue:

l.  Rolling Stones: 836 puntos.
2. Seekers: 813. puntos.
3. Beatles: 760 puntos.
4. .Animals: 656 puntos.
2. dandy Show: 649 puntos.
6. Clift Richard: 631 puntos.
/. Ken Dodd: 617 puntos.
8. Yardbirds: 607 puntos.
9. Manfred Mann: 569 puntos.
10. Hollies: 566 puntos.

U. . A.

EXITO- PARA LOS PEQUENOS
AUTOMATICOS -

El impuesto del Estado, del 2 por ciento, esta-
blecido en el Estado de Nueva York sobre todas
las ventas automaticas, y que, ademas, daba a los
Ayuntamientos el derecho a percibir un impues-
to sobre la cifra de ne2ocios del 3 por ciento,
ha sido suprimido, gracias a una ley que entrd
en vigor el primero_de agosto del ano pasado,
para todas las mercancias de un valor inferior
o igual a diez centavos de ddlar (unas seis pese-
tas) vendidas por aparatos automdticos. La ley,
s:n embargo, obliga a las empresas a llevar una
contabilidad minuciosa en lo que se refiere a las
ventas. |

Este respiro para la citada industria, que b_ene-
ficia particularmente al chicle y a las golosinas,
se ha conseguido gracias a la iniciativa del pro-
pietario de una firma que explota distribuidore
de chicle, en el Estado de Nueva York, y que,
por sus peticiones, constante mente rer ovadas, 3
sus memorandus, era conocido entre
mos legislativos del Estado como el




Hay quienes obsesionados
el dialogo es una pérdida
que no les concierne y dej

por la eficacia y el rendimiento economico creen gque
de tiempo, algo que no rinde beneficios comunes. Piensan

cambi ; an a los demas las improductivas tareas de exponer ideas,
ia - _ : :
¢ lmpresiones y prestarse a ser entrevistado. Si acaso les interesa um poce

sa * DI :
ber qué piensan los otros, pero ellos se guardan bien de mestrar sus propias opi-

i m ~ ” = B
niones, tal vez vor temor a descubrir los reconditos secretos de su negocio que otres
S€ apresurarian a imitar.

Por supuesto, todos sabemos que nadie posez un panacea maravilloso que haya
que mantener bajo siete llaves. Pero la psicologia humana es asi.

Sin embargo, estos escépticos que creen que nada de lo que pueda decirse o discu-
tirse les concierne, son los que luego se asombran y se quejan cuando ocurren cosas
que ellos no pueden controlar. Entonces si salen de su individualisme y exigen.

Todo hombre con mentalidad moderna para los negocios sabe que una de las pre-
misas fundamentales para llevar adelante sus propésitos es estar informado en todos
los aspectos que abarque su industria.

Y esta es la funcion que pretendemos realice nuestra revista.

Queremos que sea el organo de convivencia de todos los que integran el automa-
tico. Insistimos una vez mas en repetirlo: buscamos la colaboracion de todos.

Primero vara dar cabida a todas las opiniones; segundo para peoder seguir nues-
tro camino.

No ignoramos la dificultad de nuestro empeno y lo limitado del campo aue pode-
mos tratar si no queremos salirnos del ambito del automatico, el unico que de verdad

interesa a nuestros lectores.

A los precitados escépticos aue también piensan (ya hemos dicho que no dialogan)
que todo el mundo viene a exponer mas o menos las mismas cosas, podemos argumen

tarles que los hombres de una misma profesion siempre repiten los temas que l2s son
comunes. Eso pasa entre los albahiles que charlan tomandoese una caha de cerveza

v en los solemnes consejos de administracion de la alta finanza.

Ademis nosotros valoramos cada opinién individual porque creemos cue todo el
mundo puede aportar algo a la generpsa experiencia comin.

Y, .sobré todo, estamos 5
didlogo tan necesario en nuestro tiempo. .
Viene todo esto A cuento por la falta de coubjomm t:“ Mos encontrado en
los pronietarios de dos salones de Mldﬂd Afortunadamen :n”m uupdoul.,'; ; .
como ' h; prueban a lo largo de nuestros niimeros anteriores piniones aparecidas

de otros colegas con mas sentido del interés corporativo

‘seguros que asi se crea 'i-heohéimimu el habito del




Burgalés, don Julio Marro-
quin Bartolomé, a sus cuarenta
y un anos de edad, tiene ya una
amplia, profunda, inteligente ex-
periencia del mundo del auto-
matico. El sefior Marroquin fue,
en efecto, el primer espanol que
obtuvo un permiso de la Direc-
cion General de Seguridad para
importar un pin-ball.

—Fue alld por el ano cuaren-
ta y ocho o cuarenta y nueve.
A estos juegos, puramente re-
creativos, se les confundia con
el famoso “Billar romano” o el
“Binz30”. Pero éstos eran puros
juezos de azar, la clasica maqui-
ha tragaperras, en las que para

Entrevista

nada cuenta la habilidad del ju-
‘gador. Carecian de flippers. Pe-
ro su técnica de poner en fun-
cionamiento el mecanismo es
idéntica a la de los pin-balls.
De aqui que se les confundiera.

—!No existen otras diferen-
cias?

—Naturalmente. La principal
es la diferente finalidad. En el
juego de azar, el jugador se
mueve por un interés economi-
co: el de ganar dinero. En el
juego recreativo, tales como pin-
ball, galerfas de tiro, etcétera,
s6lo existe un interés dirfamos
deportivo: la satisfaccién que
produce la conciencia de la pro-
pia habilidad y rapidez de re-
fle os.

12
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MAS DE 30 MAQUINAS

La calle Eloy Gonzalo, donde
don Julio Marroquin tiene ins-
talado su salon—mas de treinta
aparatos, una maquina tocadis-
cos, futbolines, mesas de billar
y de ping-pong—bulle de gente
a la hora punta de la manana.
El salon se encuentra repleto
de publico, joven en su mayo-
ria.

—Tengo maquinas espanolas
y americanas. En un salon bue-
no no hay més remedio que te-
ner maquinas americanas. Son,
indudablemente, las mejores.

No sz estropean. Tengo una que
lleva catorce afios funcionando

y estd como nueva.

Julio Marroquin

—( Y las espanolas?

—Yo soy también fabricante,
pero no tengo mas remedio qué
reconocer que atin estamos lejos
de alcanzar la perfeccion. Y eso
que el avance espafol en la fa-

bricacién de estos aparatos ha
sido algo espectacular. Hemos

avanzado muchisimo en pocos
afios, pero atin nos aventajal
en América. De aqui que €&

méquinas extranjeras, pese a SU
p-ecio notablemente superior

compensen por su duracion.

EL MERCADO
DEL AUTOMATICO

Don Julio Marroquin,
to, es consejero de Petaco,

en efec-
S A.
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fico pertenece a los que

— E:l pin-pall ha alcanzado su techo, pero el mercado
fiende a normalizarse

La musica moderna gana cada vez més adeptos
en nuestro pais

— Los discos «singles» han aumentado en un

y concesionario de la misma
firma para Madrid. El senor
Marroquin conoce el mercado
del automdtico en todos sus es-
calones, desde la importacion y
fabricacién hasta la distribucion
y explotacion.

—La importacién de juegos
automaticos, accionados PpoOTr
monedas, no estd liberalizada,
sino globalizada. Estan inclui-
dos en el cupo global de la “ju-
gueteria’”’. Para este cupo se T¢c-
servan, aproximadamente, unos
cien mil dblares al aho. Y como
las licencias se conceden segun
los impuestos que se abonen a
Hacienda, resulta que la 1mpor-
tacion de estos aparatos apenas
si llegar4 al diez por ciento de
la cantidad citada. Algo insigni-
ficlante para el mercado nacilo-
nal.

EXPLOTADORES

El problema de los explotado-
res parece que constituye la pie-

dra angular en el mercado del
automatico. Si esta piedra falla,
todo el edificio se resiste. Pre-
guntamos al sefior Marroquin,
en su doble calidad de fabrican-
te y explotador, por estas cues-

tiones:

45 Y, la recaudacion de las gramolas

—Yo diria que el mercado del
automatico esta ya saturado,
que ya ha alcanzado su techo.
De aqui que los explotadores se
hagan una guerra encarnizada.
En esta lucha sin cuartel todos
llevamos las de perder. Porque
. qué consigue el explotador que
ofrece a un dueno de local me-
jores porcentajes? Que el que
tiene ya alli instalada su maqui-
na se los rebaje a su vez. En
ultima instancia llevan las de
perder. Porque al que se le ha-
ce una faena de este tipo busca
la revancha. En esta lucha lle-
van la peor parte, como es lo-
gico, los débiles, pero todos sa-
[imos perjudicados. =

RESPETAR LOS SITIOS

—; Soluciones?

__No son féciles. Esta, en pri-
mer lugar, la saturaciéon del
mercado. Cada vez hay, en efec-
to, mejores maquinas en peores
citios. Después, habria que aca-

15
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bar con los malos explotadores,
los que consideran al automati-
co COmo una inversion oportu-
nista, sin dedicarse a ello en
serio. Finalmente habria que lle-
gar a un compromiso: el de
respetar los sitios, no tratar de

ocupar €l lugar que ocupa ya

otro.

EL FUTURO

Y, sin embargo, don Julio
Marroquin no se muestra pesi-
mista en lo que se refiere al fu-
turo del automatico. Efectiva-
mente, si el automadtico, en el
aspecto de juegos recreativos,
ha alcanzado ya su techo, ello
quiere decir que su mercado se
ha normalizado o tiende a nor-
malizarse. El futuro, pues, per-
tenece a los que conocen bien
este mercado y se hallan bien
situados.

EL MUNDO DE LOS
DISCOS

Pero por otra parte esta el
mundo de los discos. La musi-
ca, la moderna en particular, es-
t4 ganando cada vez mas adep-
tos en nuestro pafs. Los conjun-
tos famosos atraen a la juven-
tud, que en cualquier momento
estd dispuesta a gastarse unas
monedas por escuchar su can-
cion favorita:

- —E] porvenir de las maqui-
nas tocadiscos es practicamente
tlimitado—afirma el sefior Ma-
rroquin—. La gente va entran-
do en' este mundo del disco y

14

* ENTREVISTA CON L SR. MARROCUIN

El salén del sefior Marroquin se encuenfra en la calle de Eloy Gonzalo,

aumentan de dia en dia los afi-
cionados. Los discos singles,
una sola grabacién por cada ca-
ra, han venido a aumentar las
posibilidades econdémicas de las
radiogramolas. El aficionado, en
efecto, busca su cancion tavo-
rita. La otra cancion que tiene
que oir le trae sin cuidado. Con
una sola cancién se reduce el
tiempo a la mitad (unos tres mi-
nutos), con lo que la rotacion
y, consiguientemente, la recau-
dacion, se multiplica. Se puede
asegurar que con estos discos
singles la recaudacion de una
radiogramola ha aumentado en
un cuarenta y cinco por ciento.

— Algo mas sobre el futuro?

— FEstdn también las méaqui-
nas de venta, que han iniciado
ahora su andadura por nuestro
pais. Pero para que tengan una
difusion amplia tendran que
desaparecer muchos puestos y
kioskos, que por ahora las ha-
cen una competencia imbatible.

EL SALON DE ELOY
GONZALO

Recorremos el salén que di-
rectamente explota don Julio
Marroquin. En la planta baja,
ademds de las oficinas y des-
pacho del director, estdn 1nsta-
ladas las mesas de billar y los
futbolines. En la alta, la radio-
sramola, los pin-balls, las gale-
rfas de tiro, en una variada ga-
ma, y las mesas de ping-pons

Decfamos al principio que 4
esta tltima hora de la manand
el salén se encuentra repleto de
ptiblico: *El - sefior Marroquit
puntualiza:

_Jas mejores horas del ne-
gocio son las de antes de la cO-
mida, las de la comida ¥y las de
la tarde. Esta época de Navidad
es particularmente interesante-
En cambio el veranos, durante

juli :o decae-
iulio y agosto, el negocio de

a-rf de
El informador Sse extrana



ES FUNDAMENTAL RESPETAR LOS SITIOS

(a bondad de la “hora de la co-
mida”. Don Julio Marroquin

qclara:

—En este barrio hay muchos
empleados de comercio que co-
men por los alrededores. Mu-
chos matan el tiempo muerto,
entre el cierre y la apertura de
los locales, para echar una par-
tida.

LA IMPORTANCIA
DEL SI1T10

El probiema del espacio es
fundamental en este negocio,
en el que los alquileres, si estan
bien situados, son altisimos. De
aqui que los duenos de salones
se preocupen de aprovecharlo
al maximo y distribuirlo de la
manera mas racional y produc-
tiva.

—Hay que aprovechar hasta
el dltimo rincdn. Pero cuidando,
a la vez, con inteligencia la dis-

tribucién de Jlog aparatos. En
ger'leral, coloco las mejores ma-
quinas en los peores sitios. Fl
verdadero aficionado busca Su
maquina, se encuentre donde se
cncuentre, mientras que el que
no las conoce, juega en la pri-
Mera que se tropieza. Se trata
de un fenémeno que hemos
aprendido por experiencia.

La radiogramola sigue lanzan-
zando al espacio, casi sin inte-
rrupcion, las melodias més re-
cientes. El senor Marroquin in-
siste:

—El porvenir del tocadiscos
es mas que prometedor. Tanto
que yo, personalmente, no tran-
sijo en la cuestion de porcenta-
jes. Si algun dueno de bar me
pide un porcentaje superior le
retiro inmediatamente el apara-

to. No podemos descender a la

situacién absurda del p.n-ball.
El tocadiscos requiere una ma-
yor inversiéon, mds gastos. Hay
que pagar a la Sociedad de Au-

tores, el alquiler de discos, et-
cétera.

—(Qué musica prefieren?

—FEn estos salones la moder-

na. En los bares y tabernas qui-
za el flamenco.

Entran unas chicas jévenes,
en pantalones vaqueros, que in-
mediatamente comienzan a pe-
lotear en una mesa de ping-
pong.

—Vienen con mucha frecuen-
cia. Parece que estd creciendo
la aficion al ping-pong en Es-
pana. Acaso se deba a la in-
fluencia de las hazanas de los

tenistas espanoles en la Copa
Dayvis.

;Y el billar?

—YO0 espero que renazca la
aficton cuando se celebre, el
proximo mes de mayo en Ma-
drid, el Campeonato del Mundo

‘de la especialidad de fantasia.

Sobre todo si se transmite por
television. Hay que tener en
cuenta que el actual .campedn
mundial de esta especialidad es
espanol: Joaquin Domingo. Yo
formo parte de la comision or-
ganizadora y queremos darle el
mayor realce posible.

Nos despedimos de don Julio
Marroquin, un hombre que co-
noce al dedillo todos los entre-
sijos del mercado de juegos de
saléon, desde la fabricacion de
aparatos hasta su explotacion
directa, pasando por la distri-
bucién. El informador no resis-
te la tentacién de probar fortu-
na en una galerfa de tiro: la

pieza—un * estupendo- ejemplar

de oso gris—sigue imperturba-
ble su camino. Mala suerte, di-
+{a un cazador profesional. Peor
punteria, musitaria para sus
adentros el testigo.
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Como complemento a nuestra encuesta del nus-
mero anterior en la que varios fabricantes traza-
ron un panorama completo de la situacion y
perspectivas del automdtico en Espafia, repro-
ducimos hoy un trabajo aparecido en la presti-
giosa revista alemana “Automaten Mark”, don-
de se estudia la situacion del automatico en los
principales paises de Europa, especialmente en
Francia, Gran Bretafa, Italia y Suiza.

Comprobado que en nuestro pafs se presentan
al cabo de poco tiempo los mismos problemas
que suelen plantearse en el resto de Europa,
creemos que este breve estudio puede servir de
util reflexién a muchos.

FRANCIA

Apretado, dificultoso y un tanto preocupante
ha sido 1965 para la industria del automatico en
Francia. Explotadores y vendedores se han teni-
do que enfrentar con un exceso de oferta de
pinballs., Mds que el considerable incremento de
los impuestos, el enorme numero de pinballs im-
portados de los Estados Unidos, a través de fir-
mas francesas, ha saturado el mercado que, hace
tan sélo unos afos, parecia tan prometedor. Tras
de liberalizarse la importacién de maquinas ac-
cionadas por monedas, la popularidad que fue-
ron adquiriendo los pinballs hizo que el mercado
francés se viera inundado de aparatos recreati-
vos hasta un punto lindero con su capacidad de
absorcion. Maquinas y mas maquinas fueron ven-
didas a crédito, a base de informes escasamente
escrupulosos sobre la capacidad del mercado.
Gente extrafia al negocio se convirtié de la nho-
che a la mafiana en negociantes del automaético.

18

Paris: Una vista del célebre barrio latino.

Resultado: se instalaron méaquinas en locales que
realmente no podian mantenerlas. Seguramente
que un grupo bien definido de importadores hu-
biera lozrado estabilizar el mercado, pero no fue
este el caso dada la anarquia reinante. También
fracasé la introduccién de la tarjeta comercial,
porque no impidid que los advenedizos realizasen
una competencia desleal.

Por otra parte, los explotadores franceses no
se muestran totalmente insatisfechos con el ne-
gocio de los juke-boxes. Pero tampoco en este
sector de la industria del automatico todo el
monte es orégano. Efectivamente, los explotado-
res de muchas localidades han encontrado difi-
cutades debidas, particularmente, al aumento de
los impuestos, en especial una tasa anual de 1.000
francos (alrededor de 12.200 pesetas) por apara-
to. No hace falta echar nimeros para darse cuen-
ta que se trata de una cantidad excesiva. Las co-
rrespondientes organizaciones pueden probar con
toda facilidad que tales desproporcionados 1m-
puestos arruinardn, de imponerse, el mercado
francés de méquinas accionadas por monedas.

Este impuesto de 1.000 francos fue establecido
para contribuir al “Nuevo Plan”. Pero ni el “Nue-
vo Plan”, ni el ministro de Finanzas, ni las auto-
ridades locales se beneficiarfan con la ruina del
comercio francés de maquinas accionadas por mo-
nedas. La situacién general del mercado tambien
aroja su manto sombrio sobre las dos importantes
muestras del automdtico, la Feria y el Equip-
Hotel. De todas maneras existe la esperanza de

que en el corriente 1966 se consiga barrer del
mercado a los elementos advenedizos y desleales,
con lo cual se mejorarfa la situacién hasta un
cierto punto.
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Londres: El Tamesis y la famosa torre.

Los explotadores britanicos se muestran, por
su parte, mas o menos satisfechos con los resul-
tados de 1965. Afortunadamente, la sobretasa
especial del 15 por ciento a las importaciones so-
lamente se ha aplicado en algunos casos, gracias
a que los importadores, obrando con cautela y
vision del futuro, se proveyeron de la suficiente
cantidad de mercancia antes de que la citada so-
bretasa entrara en vigor. Pero todavia se quejan
los explotadores britdnicos de las practicas de
numerosas autoridades locales. Aunque los ex-
plotadores estdn asistidos por una proteccion le-
gal para que se respeten sus licencias, los conce-
jales oponen con frecuencia ciertas dificultades
a los juegos y graméfonos automaticos. Eviden-
temente, los explotadores pueden recurrir legal-
mente, pero no siempre es facil hacerlo, debido

a la lentitud del procedimiento. Ciertas conside-

raciones adoptadas por la “Organisation of Bri-
tish Communities” han alarmado en cierto modo
a los explotadores. Buscando nuevas fuentes de
Imposicién, las autoridades estan examina.n_do la
posibilidad de establecer impuestos municipales
especiales a las maquinas accionadas por mones
das. En respuesta a esta amenaza, 10S explgtaqo-
res han puesto de relieve que tales tasas danarian
seriamente el mercado del automatico. Ponen €o-
Mo ejemplo a Francia, donde el exceso de 1m-
Puestos ha arruinado a gran nimero de empre-
5as, dando muerte a las gallinas de 10S _huevos
de oro. Ademi4s, los explotadores britdnicos S€
“NCuentran m4s preocupados por la intencion de
Una parte de los fabricantes de cerveza de obli-
BAr a sus arrendatarios a firmar contrad

'mas de maquinas accionadas por monedas de-

Signadas por ellos. No obstante, los explotadores

brit4

N1Cos esperan, también en este €aso; que los

tabricantes actien con sensatez. t
ron anteriormente cuando ,
que se instalasen maquinas
nedas en sus bares.

al y como hicie-
trataron de impedir
accionadas por mo-

ITALIA

En 1965, el automdtico italiano tuvo que SOS-
tener una dura lucha en lo que se refiere a los
pinballs. La esperanza de SAPAR (el organismo
que engloba a los explotadores italianos) de que
el Gobierno se aviniese a una razonable regula-
cion del mercado de los pinballs no ha fructifi-
cado, pese a que el Tribunal Supremo italiano
ha dictaminado la ilezalidad de la prohibicién de
las mdaquinas recreativas. El 20 de mayo de 1965
se promulgd una nueva ley que constituye, en
la practica, una general prohibicién de los pin-
balls. Efectivamente, esos aparatos ya no pueden
instalarse en los clubs. Los p:nballs solamente se

Un aspecto de Bolonia (Italia).

permiten S1 1O ofrecen partidas gratis o bolas
adicionales si se alcanza una cierta puntua.cufm.
Ademas, las autoridades locales tienen pod_eres
-+ o no la instalacién de maquinas.

SAPAR esta realizando tenaces _esfuerzgs. para
clarifique la legislacion vigente, _mcluso,
que se la derogue, si ello es posible. En
ticular, la citada organizacion ha puesto de
, o del alegato de las autorida-
e dichas maquinas son dafiinas para la
Se trata de un argumento totalmente

que Se

des de qu
juventud.
infundado.

Por otfra pa

rte, el desarrollo en el sector de los
o-boxes ha sido muy satis

factorio. De acuerdo



ciones se ha incrementado. Cierto nimerq de
maquinas, particularmente los futbolines y las
boleras accionadas por monedas, se han benefi-
ciado de la prohibicion de los pinballs.

SUIZA

Los juke-boxes y las mdquinas recreativas no
han mostrado ningun signo especial de desarro-
llo en el pais helvético. El porcentaje de lag re-
caudaciones en los juke-boxes ha permanccido
practicamente idéntico al del afio anterior Yy, CO-
mo en anos precedentes, el mercado del 1uke-
‘box se ha mostrado en cierto modo saturado, con
una caida hasta el minimo en la recaudacién de
bastantes aparatos. Sin embargo, los aparatos ins-
~ talados en ciertos locales visitados por los turis-
tas, la recaudacion se incrementé de manera con-
~ siderable, lo cual ha compensado a numerosas
- firmas de las pérdidas sufridas en otros locales.
 En lo que se refiere a las maquinas recreativas,
- el Tribunal Supremo de la Confederacion Hel-
~ vética ha dictaminado que una partida gratis del
~ pinbdll no constituye un premio, sino la posibi.i-
~add de prolongar el juego (el subrayado es nues-
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No existen novedades
de mencién. E]

particularmente dignas
e ~mercado del juke-box y de 1la
Maquina recreativa permanece estacionario, y las
Importaciones de estos dos tipos de aparatos se

han limitado a Incrementar

P la demanda de piezas

~¢ Iepuesto. El dnico pafs que ha mostrado un
imeremento de las importaciones de maquinas de
este tipo ha sido Dinamarca, Efectivamente, cada
dia se instalan nuevos aparatos en los bares dane-
ses de las pequefias ciudades, provistos de la co-
rrespondiente licencia de las autoridades. De to-
das maneras, la Prensa danesa sigue mostrando
una actitud negativa hacia las mdquinas acciona-
d:'as por monedas, y ciertos cfrculos llegan a pe-
dir que se establezca un impuesto especial contra
estos aparatos. Por fortuna, las autoridades no
prestan la menor atencién a estos perturbadores.

Para concluir, se podria destacar que el mer-
cado europeo de maquinas accionadas por mone-
das tiene una cosa en comun: la esperanza de
que 1966 signifique un no perturbado desarrollo,
libre del miedo a la difamacién, a los impuestos
extra y a la recesién economica. g

(De “Automaten Mark™)
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Alguien ha predicho que este aifio
se iniciara la Edad de Oro del disco
en Espana. Parece ser que los fa-
bricantes han vprogramado un au-
mento sustancial en su produccién
para atender la demanda y no ser
sorprendidos, como el pasado ano,
por la Inesperada demanda de al-
gunos exifos que quedaron agotados
antes de abastecerse el mercado en
todas sus posibilidades. Como com-
plemento a la creciente fabricacion
de discos se van a lanzar una serie
de tocadiscos asequibles a las pe-
quenas economias de la gente jo-
véen, como es sabido los maximos
consumidores de discos de musica
moderna. Ellos son en definitiva los
promotores y sostenedores entusias-

X %

ALEMANIA

L. Marmor, Stein und Eisen Bricht.
Drafi Deutscher.

2 Abschzej vom Meé’?'.—'—FI'EddY-
2. Balla Balla—The Rainbows.

4. Siebzehnjahr, Blondes Haar—
~ Udo TJiirgens.

5 Und Dann.. —Bernd Spier.

AUSTRIA

o, | I?- '.bzehnfahr, Blondes Haar.—
Udo Iﬁrgens_

= Satisfaction— The Rolling Sto-
nes,
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tas de tantas nuevas figuras de Ia

cancion.

Anadiremos que, segun una en-
cuesta realizada en Inglaterra, el
conjunto mas popular durante 1965
ha sido el de los Rolling Stones, que
desplazan a los Beatles. Esta agru-
pacion es también conocida en Es-
pana, aunque todavia no ha alcan-
zado la popularidad del famoso
conjunto inglés. Pese a ello, uno d=
sus discos —‘“Saftisfaction”— figura
entre los primeros clasificados de
nuestro pais, confirmando una vez
mas nuestra opinion del paralelis-
mo de la popularidad en toda Eu-
ropa. Es un dato importante a la
hora de prever el futuro del mer-

cado.

) o

3 Marmor, Stein und Bricht.—
Drafi Deutscher.

4. Abschied von Meer.—Freddy.

SIS TR /1) Hand.—Sam the Sham
and the Pharachs.

FRANCIA

1. Les marionettes.—-—Christop-he.

7 Help!—The Beatles.

3 Satisfaction.———The Rolling Sto-

l. Capri c’est fini. — Hervé
Vilard.

2 Yesterday. — Los Beatles.

3. Cartagenera, — Los Tres
Sudamericanos.

4. 11 silenzio.—Roy Etzel.

J. Satisfaction. — Rollin g
Stones.

ITALIA
l. La Notte—Adamo.

2. Il silenzio.—Dalida.

3. La festa—Adriano Calentano.
4. La ragazza del clan.—I. Ribelli.
5

Ora o mai piu.—Mina.

INGLATERRA

1. We can work it out. Day trip-
per.—The Beatles.

2. The carnival i1s over—The Saa-

kers.

3. 1-2-3—Ken Dodd.

5. Wind me up (Let me go)—Clhiff
Richard.

HOLANDA

1. Yesterday man.—The Beatles.

2. Here 1t comes again.—Fortunes.

3. This strangée effect. — Dave
Berry.

4. Get off of my cloud.
ling Stones.

—The Rol-

5. Shame and scandal 1n the fa-
' mily.—Shawn Ellioft.

23




77 THEAN
<78 BEAWS

FESERR
S eVl aVals¥
i{l fill JUN | L

N W

N o\

SE CELEBRABA EL II SALON
DEL AUTOMATICO

Cualquiera de los asistentes
a aquel certamen recordaran la
parquedad de que adolecidé la
comida que se celebré en aque-
lla ocasion.

A ultima hora de la tarde un
Jete de Cocina, con su enorme
gorro profesional embutido, cu-
riose0 por el saléon y se permi-
tio decir en voz algo mas eleva-
da de lo prudente: “Algunas de

estas maquinas son bastantes
malas.”

Un individuo vasco, que atn
tenia el estdmago en estado ex-
pectante, le contestd: “Si; pero
algo mejores que su comida...”

SALONES Y LUZ
ELECTRICA

En un local recreativo de los

mas conocidos de Madrid, vy :

cuando la concurrencia era ma-

yor, se produjo uno de esos fre-
cuentes apagones que las Com-
panias eléctricas reservan para
los momentos m4s oportunos.
El propietario se desesperaba
y veia, a pesar de la oscuridad,

que la gente se marchaba v 1a
luz no volvia,

empleados y que Jes Si
midas gratis: que soy el duefio

del Salén X Y que como siga-

24

mos asi, yo, mi mujer, mi sue-
gra, la chacha y cuatro chicos,
no vamos a tener mas remedio
que apuntarnos al comedor ese.

MAS DIFICIL TODAVIA

Algunos jugadores de pin-ball
tienen la mala costumbre de es-
tar jugando y al propio tiempo
dejan la copa de lo que estan
bebiendo encima del cristal de
tapa, con el correspondiente
chorreo al derramarse parte (y
a veces todo) en el movimiento
del juego.

Un . propietario de bar, ena-
morado de su pin-ball y que no
andaba muy féicil de genio, le
dijo a uno de estos recalcitran-
tes:

—(Porqué no se pone usted
el vaso en la cabeza y asf lo
hace mas dificil todavia?

LA PROPAGANDA
AMERICANA

En una exposicién de pin-
balls espafioles, habfa un VISi-
tante americano que no hacia

mas que criticar la produccién
espanola:

Hgblando con un fabricante
espanol le decia:

—Nosotros estar mucha ade-

lantados de ustedes en saber.
En electrénica
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tronico, ahora mi padre ver per-

fectamente.

El fabricante espanol, que no
queria ser menos, le dijo:

—Pues nosotros hemos in-
ventado un tocadiscos que, sin
discos, echa usted la moneda y
toca la cancidon en que usted
esté pensando en ese momento.

—FEso seria para verlo—con-
testd el americano.

Y el espanol, rapido, replico:

—S1; con los ojos de su pa-
dre.

OTRO SOBRE
LA ANHELADA UNION

Con motivo de la tan decan-
tada unién de dos importantes
Bancos espanoles se hablé en
cierta reunion de hombres de
negocios del automdtico, y en
términos un poco ambiguos, so-
bre la posibilidad de una union
mas efectiva de explotadores, Y
hablando, hablando, se esbozo
el panorama de una fusion de

fabricantes.

En este caso las opiniones
fueron dispares: Unos opina-
ban que “la unién hace la fuer-
za”; otros que “vale mas Ser
cabeza de ratén que cola de

'y

Y un negociante del articulo,

muy conocido en el mundillo

del automatico, termind con 1“
discusién diciendo: “No se pre-
ocupen. Como siempre, a 105 llg-
teresados, les pillard la “LIBE-
RACION"” cantando La Pa-
rrala...”

- '-J'_g':’" .



% Su calidad técnica es reconocida mundialmente y ha sido homologada en la
XIII Exposicion Internacional de Inventores de Bruselas y en 1; IV Feria
Iberoamericana, celebradas ambas en el afio 1964, donde fue premiada con
sendas MEDALLAS DE ORO, concedidas por un Jurado internacional com-

puesto por técnicos e ingenieros.

% Se fabrica en pequeifas series y es montada con sumo cuidado por personal

super-especializado, en una labor de verdadera artesania.

% Su mueble de lujo y elegante linea encaja perfectamente en los estableci-

mientos de ambiente mds distinguido, porque ademads su funcionamiento es

suave y extremadamente silencioso.

dad interior y exterior se mantiene completamente
del tiempo, lo que le da una rentabilidad no
ner necesidad de instalarla en establec’

% (Graclas a su inalterabili

nueva a pesar del transcu.SO
igualada por ninguna otra al no te
mientos de inferior categoria.

Avenida de América, 54
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% Pantalla de gran belleza.

% Tablero con recubrimiento de
p.astico de duracidén ilimitada.

% Nuevo sistema de multiplicador
de tanteo en los bumpers, de
gran interés para el jugador.

Nuevo monedero de seguridad
comprobada.

* Circuito eléctrico de nueva con-
cepcion, estudiado para evitar
averias.

* Cojinetes y tubos de bobinas en
naylon. No necesitan engrase.

* Funcionamiento silencioso.
% Bumpers de gran potencia.

% Menor consumo de corriente Yy
seguridad, con baja tension de
alimentacion.
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