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MAQUINAS ACCIONADAS POR MONEDAS

CINANOL

*

AQUINAS

REM 10
TERNACIONAL
ITOMATICAS
N LAS
AFETERIAS




NUEVO PIN-BALL CON PANTALLA DE VISION
TRIDIMENSIONAL DE GRAN NOVEDAD,
UNICA EN ESPANA.

NUEVA Y ORIGINAL RAMPA O TOBOGAN
PARA AVANCES NADADORES.

PROTECCION REVOLUCIONARIA EN LA
PINTURA DEL TABLERO.

FANTASTICA E INIGUALABLE DECORACION.

® Por tanteo a los 600, 700, 800
6 700 puntos (Regulable

® Pasando la bola por los co
nales especiales con luz
(Apagando la palabra CAPRI).

® Introduciendo los dos nadado-
res dentro del agua.

®* Colocando la bola dentro de
la rampa situada en el centro,
obtendrd la bonificacién espe-
cial que indique la cartela

e
.......
'.-.i" oL
o A

Pregunte a ou representante
para una proxima demostracion.

: : /-
~ <\

o cSMaby L

FABRICA DE APARATOS ELECTRO MECANICOS RECREATIVOS, 5.

ALONSO NUNEZ, 28. Nave 2* TELEFONOS 253 41 48 - 253 70 38 - 263 48 92. MADRID- 20
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AUTOMATIC
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ACCIONADAGS

Comentdbamos on nue
le de reeular o
servar la vitalidad
bién brinddbamos nuestra me
el problema.

bt Slroeditorial anterior la necesidad urgen-
lipif ”"f" _]("" porcentajes, como unico medio de con-
cconomica de la explotacion de los automdticos. Tam-
jor colaboracién para abordar formalmente

No menos impor '
NEnoOs 1mportante para conseguir una buena explotacidon es un

werfecto servici R AP
per lc. c't() servicio de conservacidén y repuestos. Un servicio técnico rdpido
y eficiente.

Ln muchos casos este servicio es digno de elogio por el alto grado
de coordinacion y presteza conseguidos.

No obstante, seguimos viendo aparatos que no funcionan o que tienen
mutilado parte de su juego o de su presencia.

Esto trae consigo, aparte de la pérdida de recaudacion, una mala im-
presion a los jugadores, ya que se sienten defraudados al ver el estado

mortecino de la mdquina apagada.

Mientras tanto, resulta muy agradable contemplar estos automaticos
cuando conservan todo su colorido 'y puesta a punio para desarrollar su

variado juego.
Este tema, que és preocupacion constante de los fabricantes y comer-
cializadores bien organizados, presenta graras perspectivas de superacion.

Nos produce auténtica admiracién oir a una destacada personalidad

del automdtico valenciano Su idea firme de tratar de instalar una emisora
para comunicar con furgonetas-taller en ruta, que podrdn acudir inme-

diatamente a efectuar las reparaciones.

La mismad sensacion nos proporciona un joven e importante fabricante
conocemos Su idea de proponer a AFARESA la

apital cuando L i
de esta cap macién de técnicos en automdticos, que

4
el interesados en esia dedicacion, y que al

gt dos finalidades: una, la de formar nuevos tec-

orsonas de provinclas, que harian posible

Zar a p | & L
odido llegar precisamente

4eblos a donde no ha p




AHORA OTRO NUEVO PIN-BAyy I

TALLERES DEL LLOBREGAT, S. A.
BARC

ACORAZADO ESPANA, 95
San Baudilio del Llobregat
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Noticias de ESPANA

hhOMSON ACEPTA

BNV ST A ME.NEed & T

= s e
edaccidn y Administracion (provisional)

Nurciso serra, 14 - MADRID-7 - Tel. 25173 47
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VIVAR
Aho | ® N.° 5 ® octubre 1965

DEPOSITO LEGAL:

Director: JESUS SPINOLA

M. 5.060 -1986. - JULIO SAN MARTIN. - NORTE, 12,

MAQUINAS

USADAS DE CUALQUIER MARCA

SUMARIO
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A partir del mes de septiembre,
Kromson ha tomado una decisién

que creemos redundard notable-

mente en beneficio del mercado CE SE E N
del automadtico. Se trata de que

desde dicha fecha Kromson acep- C o M = C ®

ta cualquier tipo de pin-ball usa-

do, valorandolo de acuerdo con Don Ricardo Nolla Gonzalyo,
su propietario, para sustituirlo, = gerente de Automadticos C. M. C.,

una vez descontado su importe, de Zaragoza, nos comunica Su
por otro de su firma. cese en dicho cargo.

Nuestra portada:

Es para nosotros una satisfaccion reproducir en la
portada de este numero el cartel anunciador de la Feria
:ie Muestras de Zaragoza, aue en el ano actual cumple sus
bodas de plata. Veinticinco anos de vicisitudes y esfuer-
zos han conseguido situar la Muestra aragonesa en un
primerisimo plano no sélo en el ambito nacional, sino
también mas alld de nuestras fronteras. Sus amplias y

cada vez mas extensas instalaciones son uno de los me-
onentes del desarrollo industrial espanol. De ellas

estar ausente el automatico, cuya dimension, aun-
en el complejo economico de la nacion es

jores exp
no nodia

como un refleio sim .
y superacion demostrados por la Feria aragonesa a lo

largo de todos estos anos.
Aprovechamos tambien la opbrtunidad aue nos brinda

tan senalada fecha para dar a conocer en nuestras pa-
sinas a una firma senuinamente aragonesa y espanola.

Nos referimos a Kromson, cuyos modelos han recibido
1 refrendo de sendos premios internacionales por su ori-
e .

ginal concencion.
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Belgica

EXITO DEL «MINIBOXEHE?>»

En la Feria Internacional Anual de Bruselas, cele-
brada recientemente, ha suscitado vivo interés, en el
sector de madquinas accionadas por monedas, una
novedad ideada y fabricada por Italia, Se trata del
“Miniboxe”.

El “Miniboxe” es un flipper no automdtico, en el
que dos boxeadores, con el busto desnudo, guantes
y brazos flexibles, son maniobrados por dos juga-
dores. La partida puede terminar con un knock out.

La firma que lo fabrica ha hecho un verdadero
alarde de presentacién, ilustrando las caracteristicas
del juego con un elegante folleto redactado en cinco

Gran Bretana

REDUCCION DE LAS TARIFAS
DE DERECHOS DE AUTOR

En Inglaterra serdn reducidas las tarifas de dere-
chos de autor con motivo de las manifestaciones
musicales locales. La decision ha sido tomada re-
cientemente por el tribunal del Performing Right, co-
mo consecuencia de la discrepancia entre la Performing
Right Society (equivalente a nuestra Sociedad de Au-
tores) y la Asociaciéon de los Ayuntamientos.

Esta ultima sociedad alegaba que la tarifa de los

derechos de autor llegaba en algunos casos al 50 por
100, siguiendo los porcentajes- actuales, fijados en
diciembre de 1962,

Las reducciones obtenidas son inferiores a las so-

licitadas por las autoridades locales, pero de todas
formas son relativamente importantes.

BRUEN ANO PAFRA
HL, AUTOMATICO

1964 ha sido en Gran Bretafia un afi Ae
sostenido en el terreno de las maquinas - RO
por monedas, Fl pLUito e Saturacitn -
temian no se ha producido,

|08 L:.‘lni["}]UIH(."(;!It!.'*,,jF er) I-Ir'r'lf;_.., ENcuentran v
vas localizaciones mientras cambian ,,];,',_{_;'__:*]“ e
por aparatos mas modernos, S

El paso en adelante mas decisivo o CO41
hecho de que se haya logrado convencer - Sy ‘el
numero de propietarios de bares de gue o "..i-":--;-:.f
de hoy piden cualguer forma de f.::ntrr;:nl.mm;’”;,;fh
automatico. Y el cliente siempre tiene razon g

!'{5_”. » :
: £ i;; 11

”“;,""T ¢ |

Alemania

NOVEDADES DE LA FERIA
HANNOVER

[.a Feria de Hannover de este afio puede contar
en su activo con el hecho de haber mostrado 4 la
electrénica una via que ha causado gran impre-
sién, tanto entre los especialistas alemanes como ex-
tranjeros. En efecto, la casa hamburguesa Dagma
presenté por vez primera un controlador-calculador
que funciona electrénicamente, No tiene ningidn relé.
Todas las operaciones, comprendida la impulsién que
libera la mercancia, se realiza sin contacto,

Noruega

JUKE - BOX DOMESTICO

Tras de cinco afios de experiencias, una casa no-
ruega fabricante de aparatos de radio y television
—la Radionette—ha conseguido poner a punto un
juke-box para el uso doméstico, ideado por el inge-
niero Arne Warberg.

El nuevo aparato presenta las siguientes caracte-
risticas : es completamente automdtico y contiene una
seleccion de cincuenta discos. Sus dimensiones son
8X16,3/8 pulgadas por 12,3/8 pulgadas,

Las ventajas del “aut6fono” con respecto a los to-
cadiscos normales son: 1, los discos se encuentran
siempre a mano; 2, la audicién del disco deseado
por las dos caras mediante la simple presiéon de un
botén; 3, absoluta proteccién contra las impresiones
digitales, el polvo y el peligro de la rotura de discos.

Austria

REDUCCION DE IMPUESTOS

La Asociacién Austriaca del Automético ha pro-
movido una campafia intensa para conseguir la €
duccién de los impuestos que gravan los aparatos
accionados por monedas, en particular los electro”
gramofonos y los juegos eléctricos.

Su presidente, Karl Bergmann, sostiene que la 2
tual legislacién ha envejecido y no responde ya @
la situacién presente, Por lo tanto, ha propuesto °
las autoridades una “mesa redonda” con los €*
ponentes del mundo del automdtico para elaborar
una ley “més iluminada” que pueda conceder Ufi
mayor respiro a los industriales v explotadores, &I
mismo tiempo que se consigan ingresos superiores
para el fisco.
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PRECIOS!

i NUEVOS

Precio anticipods

—H

3.000 ptas.
5900 7

g Primera Division ...

PEIAGO ... - 2 Competicion ..

AMUSA ...

SALOR ...

LAGUNS st L. o

MARENSA ...

CELESE s e

‘\
WILLIAMS (americana)...

|

GOTTLIEB (americana)...

BERGMAN (alemana) ...

I s e i v i i e e

BOombeErs .. i

Gran Parada ...
Manhattan ...

| Holiday (S 1bolas): e St

BEISHOlwi v s e s

Rodeo ... ..

IndianapoliS: ..« 0 sl it R

AN sh e b, T L et WS g e e e e B
Eehliis 8 b e ey e e B S al
HOCKEY: e i it Lo i 0 -
ElaVanad@GInlS < v e Finiad v

AR el - e e S e SRt e G e
S ACIO st o = T il M e sty

TIre Al ATeo s ve.

I R O U ) s S e i s e

Tahiti (dos monederos) ... ... .

Calt €A ((OSIONCESIOS) B i e
Coral(dOSAMONEUCLOS): 201 iy v et
Kanig Ball (dos Tonederos)y o6 . o d o i

C STHenola 96 o o

Bbajador: 06 e G 5t

Club House ...
Kocket .., ...

Flippet (Shamfoak s o5 e v

1Utf Chadgp - <0 v o8

 Dig: s rn e B TR Sy

AT L o B s R e

6.000

5.000

4.000

6.500

3.000
6.000
6.000
8.000
3.000
8.000
16.000
5.000
2.000
7.000

1.500

18.000
24.000
20.000
22.000
27.000

32.500
42.500

27.000
27.000
20.000

e

18.000
20.000

3.000

29

29

29

99
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de bienes muebles a plazos, y que ha de entrar en
vigor el proxamo mes de enero de 1966

2w\

(27

Segiin manifiesta el predambulo de |
ncuestionable la wmportancia que ha alcanzado el
crédito en los tiempos actuales, siendo una de las
modalidades del crédito el de la venta de bienes
mucbles a plazos. Hasta ahora, dice g propia lcx:
estas operaciones se han venido realizando dentro
de las normas generales de nuestro ordenamiento ju-
ridico, pero la realidad reclama imperiosamente una
regulacién especial que establezeca los justos limites
de facihdad y garantia para compradores y vende-
dores.

Q- Citada lL‘}', CS

Excluye esta ley las compraventas de bienes para
ser revendidos, por tratarse de compraventas entre
comerciantes que, conocedores de la realidad eco-
nomica, N0 necesitan de especial proteccién, Tam-
bien se exceptuan otras formas menos frecuentes del
credito.

Si1 bien preferimos abstenernos de particularizar so-
bre el alcance de esta ley respecto al automatico,
hasta conocer su reglamentacién y las disposiciones
que anuncia la citada ley, creemos conveniente Sse-
nalar los puntos mds destacados del nuevo procedi-
miento que ha de regular las ventas a plazos.

En primer lugar, por venta a plazos se entenders,
a efectos de esta ley, el contrato mediante el cual
el vendedor entrega al comprador una cosa mueble
v recibe de éste en el mismo momento una parte
del precio, con la obligacién de pagar el resto di-
ferido en un periodo de tiempo superior a tres meses
Yy en una serie de plazos.

Los contratos para que sean vdlidos deberan con-

iener necesariamente:
1. Lugar y fecha del contrato.

2. Nombre y domicilio de las partes.

3. Descripcién del objeto vendido, para su iden-
tificacién.

4. Importe total de la venta a plazos.
S. Importe total de la venta al contado.

6. Importe del desembolso inicial, cuyo minimo
sera fijado por el Gobierno. "

7. Los plazos sucesivos de pago. Si se extienden
letras se hard constar su cuantia y fecha de vencl

miento de cada una de ellas.

8. El tipo de recargo, que determinara el Go-
bierno, por razén del aplazamiento de Dpago.

9. La parte del precio que, en su caso, sea finan-

“iada por un tercero.

0. El interés exigible al comprador en el supues-
to de mora de pago.

L1, Nombre y domicilio, en su caso, del tercero
que tinancie la operacion,

B | ;| ; " " .
12, Cliusula de reserva de dominio, si asi se pac-
tara.

3. Prohibicién de enajenar en tanto no se haya
pagado la totalidad del precio.

[4. El derecho del comprador, caso de anticipar
el pago, a obtener la reduccién de los recargos, me-
nos los gastos ocasionados al vendedor.

Estos contratos se inscribirdn en un Registro de
Contratos, que se organizara al efecto, de acuerdo
con las disposiciones que se dictardn,

Es necesario llamar la atencién sobre la exactitud
que ha de observarse en el cumplimiento de las for-
malidades exigidas en la confeccion de estos con-
tratos, ya que fdcilmente puede incurrirse en 1m-
portantes pérdidas de derechos e incluso fuertes mul-
tas.

Asi, la omisidn u expresién inexacta dard derecho
al comprador a no pagar recargos.

Si el vendedor entrega la cosa sin haber recibido
simultineamente el desembolso 1nicial, perdera el de-
recho a exigir el importe de éste y el comprador soélo
tendra obligacion de pagar el resto en los plazos
convenidos.

Si el comprador demora el pago de dos plazos o
del ultimo de ellos, el vendedor podra optar entre
exigir el pago de todos los plazos pendientes o la
resoluciéon del contrato, Cuando el vendedor optare
por la resolucion del contrato, las partes deberdn
restituirse reciprocamente las prestaciones realizadas.
El vendedor tendrd derecho a deducir:

El diez por ciento del importe de los plazos pa-
gados y una cantidad igual al desembolso inicial por
depreciacion del objeto. Podrd también exigir indem-
nizaciéon en caso de deterioro.

Si dolosamente el comprador dafare la cosa, serd
castigado segun el Cddigo Penal, solamente a de-

nuncia del perjudicado.

En caso de enfermedad, paro o desgracia, los jue-
ces podrdn alterar los plazos convenidos.

Los préstamos que los vendedores o financiadores
hicieren al comprador para facilitarle todo o parte del
desembolso inicial, serdn nulos y podran ser sancio-
nados aquéllos con multa hasta de cien mil pesetas
o suspension temporal o total de operaciones de esta

clase.

Por ultimo sefiala la ley la necesidad del requisito
de inscripcién en el nuevo Registro para obtener pre-
ferencias y reservas de dominio frente a terceros.

Aunque, como decimos antes, no se ha concretado
la aplicacién de esta ley, si entendemos conveniente

el ir orientdndonos hacia estas nuevas perspectivas,

7
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POR QUE

ESTA MARCA ES LA MAS

RENTABLE

% Sus elementos electro-mecdnicos, de concepcion distinta a todos, son los

mas perfectos, robustos y silenciosos del mercado.

* Su calidad técnica es reconocida mundialmente y ha sido homologada en la
XIII Exposiciéon Internacional de Inventores de Bruselas y en la 1V Femna
Iberoamericana, celebradas ambas en el afio 1964, donde fue premiada con
sendas MEDALLAS DE ORO, concedidas por un Jurado internacional com-

puesto por técnicos € 1ngenieros.

% Se fabrica en pequefias series y es montada con sumo cuidado por personal
super-especializado, en una labor de verdadera artesania.

% Su mueble de lujo y elegante linea encaja perfectamente en los estableci-

mientos de ambiente mds distinguido, porque ademads su funcionamiento €S
suave y extremadamente silencioso.

% Gracias a su inalterabilidad interior y exterior se mantiene completamente
nueva a pesar del transcurso del tiempo, lo que le da una rentabilidad no
igualada por ninguna otra al no tener necesidad de instalarla en estableci-
mientos de inferior categoria.

Fabricada por:

ELECTRO - MECANICA DE PRECISION

AVENIDA DE AMERICA, 54 ¢ TELEFONO 27 18 74

ZARAGOZA (ESPANA)
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F| automatico en [TALIA

DEL FLIPDER AL SOLITARIO

TR I T R S
LR R T
.............

;Quién puede impedir hacer un

solitario ?

Esta pregunta fue formulada
por el ministro Taviani en la fa-
mosa reunion de la I Comision
Interna del Senado italiano cuan-
do los senadores dictaban su de-
finitiva aprobacién al proyecto en
€Xamen, converfido después en
ley, el 20 de mayo de 1965.

Esta pregunta, ademds de su
sentido literal, tiene otro preciso,
que se resume de la siguiente ma-
Ifra: a partir de la entrada en
vigor de la nueva ley, esto es, a
partir del 28 de septiembre, los
aparatos automdticos o parcial-
mente automdticos, y en primer
lugar los billares eléctricos, ten-
drén derecho de ciudadania en la
legislacién italiana siempre y cuan-
40 no exista Ia posibilidad de ob-
tener premio alguno, ni siquiera
bajo la forma de repeticién de

e L
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partidas. Esto es, que estos apa-
ratos recreativos quedaran redu-
cidos a la calidad de ‘“solitarios

automaticos’.

NUEVOS MODELOS

En consecuencia, mientras fren-
te a esta revolucién de la situa-
ciéon no faltan ya iniciativas para
la producciéon a escala industrial
de los nuevos tipos de aparatos,
como lo prescribe la nueva ley,
los propietarios de viejos mode-
los, que poseen la posibilidad de
repetir partidas y, por tanto,
prohibidos por la ley, deberan
tratar de adaptarse a las nuevas
exigencias, transformando sus apa-
ratos “de diabdlico mecanismo”
en el inocente juego de “‘solita-
rio mecanico”.

Pero (/es posible hacer esto?

Y si lo es, ;como puede realizar-
se esta transformacion?

AUTOMATICO

Después de realizar las consul-
tas convenientes se ha llegado a
la conclusién de que esta trans-
formacion es posible, desde un
punto de vista técnico, en la ma-
yor parte de los aparatos existen-
tes en la actualidad en el mer-
cado.

AUTORIZACIONES

He aqui otra cuestion: la de la
licencia de instalacién de apara-
tos.

Porque resulta que en Italia ha-
ce falta una licencia de la autori-
dad competente, ya que los jue-
gos no estan permitidos en los
lugares publicos sin ‘“autorizacién
expresa’.

Y surge la pregunta: ;Es hoy
necesaria tal licencia o autoriza-
cion?

S1 el “flipper” ha perdido su
atributo de juego y se ha conver-
tido en un “solitario automdtico”,

esto es, en un aparato de puro
entretenimiento, /sigue siendo ne-

cesaria la dichosa licencia?

S1 se considera que la famosa
ley habla exclusivamente de “jue-
gos”, de “juegos licitos”, hay que
concluir que para todo lo que
no es un juego la licencia no es
necesaria.

Pese a la logica de la argumen-
tacion, habra que esperar, sin em-
bargo, una decision de la magis-
tratura.

(De la revista' Automat.)
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Otra vez el otono. Es real-
mente cuando puede consi-
derq_rse que se inicia el ano
musical. Han quedado atras
numerosos festivales que to-
dos los veranos lanzan nue-
vos nombres a la populari-
dad internacional. Ahora llega
la gran prueba de demostrar
su consolidacion internacional
en los distintos «hit parade»
de la radio y la television. Tal
vez esté cercano el éxito ful-
gurante de un nuevo ritmo o
una nueva figura de la can-
cion. Pero todavia una pausa
con viejos eéxitos en cabeza.
Ahi tenemos en el «hit para-
de» de Espana a Los Brincos
en primer lugar, el popular
conjunto revelacion de 1964 y
un simbolo del progreso de la
produccion musical espanola.
En otros paises, también otros
nombres familiares: Los Beat-

EOMAETN AR ID

les; Elvis Presley, que lleva ya

conseguidos cuarenta y cuatro
«discos de oro», ha filmado
diecisiete peliculas y ha ven-
dido en todo el mundo mas
de cien millones de discos;
France Gall, gque acaba de
grabar su «Poupée de cire,
poupée de son» en japones, y
Johny Hallyday, quien, con-
cluido su servicio militar, se
dispone a reanudar su vida
artistica. Nombres famosos
que todavia mantienen su po-
pularidad en la cima. (,Por
cuanto tiempo? En todas par-
tes parece confirmarse nues-
tras a n teriores impresiones
sobre la preferencia del pii-
blico hacia los valores nacio-
nales, tendencia mas acusada
en los paises latinos., Habra
que esperar aun algunas se-
manas para confirmar las
nuevas tendencias.

—‘_

Alemania

1° Mit 1% hat Man noch
Traeume. Peggy March.

2. Du bist nicht allein, Roy
Black.

3. Il silenzio, Nini RoSso.

4° Poupee de cire, poupee
de son. France Gall.

5.° Zorba’s dance, the sirta-
ki. Soundttrack.

Austria

1. 1l silenzio. Nino Rosso .

2° Santo Domingo. Wanda
Jackson.

3. Heute male ich dein Bild,
cindy lou. Drafi Deuts-
cher.

4° TIch war allein. Suzie.
5.° Adiés México. Freddy.

10

3. Wooly

Francia

1.° Mes mains sur tes han-
ches. Adamo.

2.° Capri c’est fini. Herve Vi-
11ard.

3.° Aline. Christophe.

4.° 1C"est tol que j’aime. Shei-
a.

5. Quand revient la nu't.
Johnny Hallyday.

Holanda

1.2 Help! The Beatles.

2.° Satisfaction. The Rolling
Stones.

| Bully. Sam the
Sham.

4.° 11 silenzio. Several Artists
el )

Tambourine m a n.
Byrds.

1.° Borracho, poyr Tios
Brincos.

2.° 11 mondo, por Jim- |
my Fontana.

3. Me lo dijo Pérez, por |
Los Tres Sudameri- |
canos.

4.° Esos ojitos negros,
por el Duo Ding-
mico.

0. La escoba, por LoS
Sirex.

Inglaterra

1 I got you babe. Sonny
and Cher.

2.° Help! The Beatles.

3. Satisfaction. Rolling S10-
nes.

4° A walk in the black fo-
rest. Horst J ankowskl.

5° All I really wont to do.
Byrds.

Italia

1.° Lui. Rita Pavone.

90 (iao ciao. Petula Clark-

285 11 niondo, Jimmy FoU-

tana.

” ' "'Er
4° Se non aYVvessl piu't

Gianni Morandl

59 Tu sei quello. Oriet®
Berti.



INFORMACI

P B Gt SA © O

PIN-BALL: ESCALERA DE COLOR
# EU X YO
S BARRERA AEREA
Tocapiscos: RENNOTTE 100 .

RENNOTTE 30 .
FESTIVAL .

F A = =

Pin-BAEL. ELL RELOJ ...
= CAPRI: &

GEDASA-MARESA
e

PIN-BALL: KING-BALL .
;i NAIROBI .

TOCADISCOS : '%INFONOLAS MOD EMB AJADOR 100 (100 se-
lecciones) ... S G i e N

4 SINFONOLAS PETI BOX (80 seleccmnes) ......
KIROMSOIN

P-BALL: RAILLY MONTECAREQ® v & s 0 s e

BILLARES QUEVEDO

PiNn-BaLL: CARRERAS DE CABALLOS ... .
2 CARRERAS DE COCHES SUPERSON

* - ROCK AND'ROLI:. e i R i
*  LUNA PARK assis csihin meivmass i g8t

TALLERES AZCOYEN

MAQUINAS DE VENTA:

VENTAMATIC 510 .0 o o B e s o i (ST
BABYMATIC 5., 5 "moh.s 20 s s N L S e LR
FOSFOMATIC ... ... .

VENT-TABACO ...

POLIMATIC . =%

SELECCIONADORES DE MONEDAS PARA
TOCADISCOS Y MAQUINAS RECREATIVAS:

MODELO A, PARA MONEDAS DE 15 Pl

FUTBOLIN PEQUENO 1965 .

FUTBOLIN PEQUERNO 1965 (a plazos en seis me,ses) .........

lllllllll

FUTBOLIN CAMPEONATO ... . e

FUTBOLIN CAMPEONATO (a plaZOS en seis

AMETRALLADOR ATOMICO 1° . S it hedtty

AMETRALLADOR ATOMICO 1° (a plazos,

_-'ih..‘_"
= T
g

FABRICANTES DE PIN - BALL,

MERCADO DEL AUTOMATICO

ON
FACILITADA POR LOS FABRICANTES
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60.000
39.900
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36.750
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239
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9.000
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9.900
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Don José Luis Alonso Berbegal, en su despacho

Zaragoza, Preparativos de la
Feria de Muestras, que este ano
celebra sus bodas de plata. Ac-
tividad por doquier en esta indus-
triosa ciudad, punto estratégico
central entre Madrid, Barcelona,
Bilbao y Valencia. En el barrio
de Torrero, al otro lado del ca-
nal Imperial, se encuentra la fa-
brica Kromson (electromecanica
de precisién), cuyos modelos han
merecido sendos primeros premios
internacionales ¢ on medallas de
oro en la XIII Exposicion Inter-
nacional de Inventores de Bruse-
las y en la IV Feria Iberoameri-
cana, celebradas en 1964.

—S6lo fabricamos nuestras pa-
tentes—e xplica don José Luis
Alonso Berbegal, copropietario de
la firma. quien nos ha recibido
en su despacho de la fébrica, si-
tuada en la avenida de Ameérica,

numero 54.

Don José Luis, treinta y ocho
afios, nacido en Zaragoza, es un
hombre de actividades diversas,
abarcando muiltiples facetas que€
se complementan perfectamente

13

con su caracter independiente. De
conversacion fa cil, expresa sus
1deas con esa franqueza caracte-
ristica del aragonés seguro de si
mismo. Su dedicaciéon al mundo
de los negocios no ha borrado
su personalidad en otros aspectos.
Es uno de los mejores tiradores
al plato de Espana, en cuyo de-
porte ha sido subcampeon, por
equipos, los afos 1958 y 1964 y
campedn en 1965. Participo en
la Olimpiada de Tokio, donde
figuré entre los diez primeros de
su especialidad durante tres cuar-
tas partes de la competiciéon.
Luego una inoportuna averia en
su escopeta le hizo perder varios
puestos.

—/Cémo surgio en usted la
idea de fabricar pin-balls?

—Por la mala calidad de los
que se fabricaban hace unos anos.
Me parecié que podriamos mejo-
rarlos. Durante tres afios estuvi-
mos ensayando un prototipo. Al
fin, lo presentamos—el “Rally
Paris-Berlin”—-<n la Feria de
Muestras de Zaragoza de 1962.

., .f %

en la XII|

.
|
|
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i horizonta

de BRUS

— Los mode

tableros.

§ formable
!

Causd sensacion por la originali-

dad de su concepcion. La firma
Gedasa nos compré integra la
produccidn.

Multiples actividades

Aficionado a la caza y a la
pesca, ha recorrido buena parte
de la geografia peninsular en bus-
ca de los lugares apartados, a ser
posible todavia sin descubrir por
la invasidén turistica, donde su ca-
rdcter encuentra un descanso 2 la
agitada vida de la ciudad.

—Yo paso mejor un rato bajo
un 4rbol gue en la mas comoda
y lujosa cafeteria.

Muiltiples actividades afirmaba-
mos al principio. Otra de ellas €S
su calidad de inventor. De uno
de los cajones de su mesa sacd
una carpeta repleta de documen”
tos. Son las patentes que tiene
presentadas sobre diversos meca-
nismos. La que merecié la me
dalla de oro de la exposicion de

Bruselas trata sobre 10s perfeg_cw-
namientos técnicos introducidos

"‘h!ﬁ



RMA ESPANOLA CON

J ro otra media hora la television.
< Este dinero se acumula hasta al-
§ canzar el precio completo del apa-
é rato. Semanalmente los cobrado-
‘ res retiran el importe de las hu-
E chas y suman su contenido hasta
\ el pago completo, en cuyo mo-
% mento la fibrica retira la hucha
l‘f y el propietario puede utilizar ya
}:‘ libremente la radio, televisiéon o
g cocina de gas.

ig El «Rally Italiano»
5

—Volvamos a los pin-balls,
f ccual fue su segundo modelo?
2

—FEl “Rally Italiano”. Sus ca-
racteristicas eran semejantes, pe-
ro quedaban mejorados los pun-

en ¢l aprovechamiento méximo de cl0 y es, ademads, un experto pe- tos débiles del anterior y se afia-
la fuerza de los selenoides; es de-  rito electromecdnico), que aplica-  dian alicientes al juego, ya que se
cir, las bobinas electromagnéticas das en aparatos de televisién, ra- podian obtener hasta seis parti-
que tanto abundan en los pin- dio y cocinas de gas se utilizan das gratuitas. La habilidad del
balls. Esta patente la ha aplicado para un original sistema de ven- jugador influia en un porcenta-
a los bumpers de sus pin-balls, lo tas a plazos. Los aparatos funcio- je mucho mayor que en otros
que los hace completamente silen- nan mediante la introduccién de pin-balls.
C10SO0S. monedas en la hucha. Con una Siguié después el “Rally Mon-
—Ello permite el acceso de peseta puede escucharse la radio tecarlo”, modelo actualmente en

nuestras mdquinas a los lugares durante media hora y con un du- fabricacion. Al disefiar este pin-

distinguidos, donde molesta el
ruido.

Las huchas

Otro de sus inventos es un se-
guro térmico para las bobinas.
Cuando alcanzan una determina-
da temperatura se desconectan au-
tomdticamente. Al descender,
vuelven a conectarse.

—Ia patente que mds resultado
comercial nos ha dado han sido
las huchas.

Son éstas unas cajitas con un
| motor eléctrico de gran precision,
ft Casi un instrumento de relojeria

(de pasada diremos que el sefior
Alonso domina también dicho ofi-

Nave de pin-balls



KROMSON: Premio Internaciong|

ball, ya mds clasico, puesto que
llevaba bumpers por vez primera,
aungue con mecanismos genuinos
de la firma Kromson, se penso
en los modelos anteriores. LoOS
circuitos (lo mds costoso de las
maquinas) se dispusieron de tal
manera que con el simple inter-
cambio de tableros de los mode-
los anteriores se tenfa un pin-ball
completamente nuevo y de juego
diferente.

Por eso, los tres modelos que
hemos fabricado hasta ahora tie-
nen el denominador comun de
“Rally”., Comercialmente esto no
nos beneficia mucho-—explica el
sefior Alonso- -, pero es una gran
ventaja para los explotadores.

El «Rally Montecarlo»

Su lema de presentacion es: el
automatico mas seguro y elegan-
te del mercado europeo. En cuan-
to a las particularidades mas ca-
racteristicas de dicho modelo
conviene destacar sus bumpers
silenciosos—ya citados-—de impul-
sion horizontal (en el resto de los
pin-balls este impulso es vertical).
El tablero de formica, animado a
base de luces en lugar de pintu-
ras, es inalterable al paso del
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La secciéon de huchas

tiempo y al desgaste que produ-
cen las bolas, lo que hace que se
mantenga en perfecto estado du-
rante varios anos. Hay que sefa-
lar también el lujoso y elegante
mueble, que encaja perfectamen-
te en los establecimientos de am-
biente mas distinguido.

En cuanto al desarrollo del jue-
go tambi€n ofrece gran originali-
dad. La pantalla figura una ca-
rretera que bordea el mar. En la
parte derecha hay un gran volan-
t¢ que sirve de marcador. Cuan-
do el jugador pone en movimien-
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Otro aspecto de la seccién de pin-balls

to una de las bolas. s1 ésta toca
alguno de los bumpers del table-
ro. una ruleta. situada en el cen-
tro del mismo, gira locamente y
al mismo tiempo se produce un
estrelleo de luces. Segin la posi-
cion que adopte la ruleta al dete-
nerse se ofrecen varias oportuni-
dades para aumentar el tanteo U
obtener partida. En el tablero hay
también dos pasillos que influyen
notablemente en la marcha de la
partida. Uno de ellos, situado a
la 1zquierda, da partida cuantas
veces pase por €l la dltima boja:
el otro, por el contrario, penaliza
al jugador borrando todos los
tantos acumulados en las partidas
anteriores. La mdquina posee tam-
bién un bumper de defensa pard
rechazar la bola y varias bandas
automaticas, regulables segun de-
seo del explotador.

Pequeias series

El modelo, por fabricarse €I
péquefias series, es montado cOf
sumo cuidado, La firma Krom”
son tiene en este aspecto acredt”
tada en el mercado su calidad ¥

solidez de construccién.
; 4 _ ' O
—Como fabricamos poc0 ™
nos preocupa ni consideramos ::5
gente cambiar de modelo. Padoa



Organizaciéon perfecta y moderna maquinaria

las especlales caracteristicas de
nuestra maquina, €l mercado se
encuentra todavia lejos de la sa-
turacion. En L od os a (Navarra)
junto a uno de nuestros ‘“Rallys™
tuvieron que poner un cartel pro-
hibiendo jugar mas de tres par-
tidas seguidas. Claro que el éxito
de un modelo no puede medirse
sOlo por el rendimiento de los pri-
meros meses, aungue siempre que-
da el recurso de la rotacién de

modelos para el explotador.

—/Proyectos?
—Por ahora seguir fabricando
el mismo modelo.

Secciones de la
fabrica

El sefior Alonso nos conduce a
través de la fdbrica, dividida en
varias secciones. Atravesamos la
de miquinas lanzaplatos, otra es-
pecialidad de Kromson, que ha
sabido compaginar en este caso
Su aficién al tiro con el rendi-
miento econémico de los nego-
¢10s. Dos perros de caza, senta-

dos en un rincén, testimonian ese
caracter.

Pasamos después a la seccién
de pin-balls, dividida en varias
dependencias — maquinas herra-
mientas y mecanizacion, montajes
parciales (tableros y mecanismos
marcadores), grupos electromeca-
nicos—y, por fin, la de montaje.
En todas partes se advierte una
organizacion meticulosa que ha-
bla por si misma del riguroso con-
trol de calidad. Cada maquina,

antes de abandonar la fabrica,
lleva una hoja de comprobacion
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Una tdbrica inteligentemente

organizada

final con 22 claves que abarcan
los principales elementos del pin-
ball, Un operario verifica todas
pese a que anteriormente ya han
sido comprobadas al ser monta-
das en su seccién correspondiente.

En otra nave se encuentra la
seccion de huchas. Varias dece-
nas, adosadas a la pared, funcio-
nan 1ninterrumpidamente, dia vy
noche, antes de recibir el visto
bueno para su instalacion.

En suma, una fabrica inteligen-
temente organizada, simbolo y re-
flejo de la personalidad de su
creador, don José Luis Alonso,
quien sabe mantener un dificil
equilibrio entre sus intereses de
hombre de negocios y los huma-
nos y vitales, dando incluso pre-
ferencia a estos udltimos.

Don José Lmis Alonso con-
versa con uno de nuestros
redactores
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LAS MAQUINAS AUTOMATICAS
SON CASI TAN INDISPENSABLES
COMO LA CAFETERA

ENTREVISTA CON EL
PROPIETARIO DE LA CAFETERIA

EL PATO ROJO

tros padres, Moderno. conserva un
NO s¢ que de tradicional que le
da un encanto que no pasa des- Me he convencido de que son
apercibido para el cliente ocasio- poco menos que indispensables.
nal. Casi tanto como la cafetera.

Don Alfredo Quintanar-trein- .Y quiénes son los que jue-

constituir un elemento util para
el negocio;

Don Aliredo Quintanar en la puer-
ta de su establecimiento.

“El Pato Roj0o” se encuentra
situado en la calle de La Pue-

tra y nueve anos, cubano de naci-
miento—es el dueio y gerente del
bar. Don Alfredo lleva tres anos
afincado en Espafia. Su seriedad
canbena no es obstidculo para
que se abra immediatamente a la
curtiosidad del informador. Tiene
comoO un aire nostalgico del tro-
pIcO, pero se adapta a la perfec-
cion a los amphos y limpios ho-

ean’

Todo el mundo, pero quiza
mas las personas mayores. Los
jovenes se inclinan mds por la
musica.

Los clientes, en definitiva, acu-
den a esta clase de establecimien-
tos para distraer sus horas de
asueto o para celebrar entrevis-
tas, muchas de ellas de tipo co-

mercial, al propio tiempo que rea-
lizan las consumiciones propias
del ramo de hosteleria.

Parece logico, pues, que estos
aparatos les distraigan de esta ul-
tima ocupaciéon: la consumicién.

——(cEs asi, don Alfredo?

-Al contrario. Las mdquinas
contribuyen a una mayor venta
en la barra. El cliente que se dis-
trae con las mdquinas no deja

bla., encrucijada madrilena de vi- rizontes de la meseta.

da palpitante. Vecina a la Ba- En “El Pato Rojo™ tres ma-
llesta. la calle de La Puebla con- quinas automticas: un “"KING-
seTva casli intacto su madrile- BALL™”, un “NAIJROBI™ y una
nsmo decimonodnico. Se adivinan gramola “EMBAJADOR 100".

alll pensiones y restaurantes estu- A los clientes les gusta echar

diantiles, un poco en retirada por una partida mientras esperan —d1-
ce el senor Quintanar.

la huida de la Universidad en bus- g : |
ca de mdas amplios horizontes. Al principio, el sefor Quintanar
dudaba de la utilidad de estos

“El Pato Rojo™ es un bar mez- ; 4
cla de nuestra época y la de nues- aparatos. NoO creia que pudieran

s -
sy ' i e S = L

También el senor Quintanar juega
de vez en cuando una partida

17

A log
Pariid

cliegtes les gusta echar una
2 mientras esperan




La acogedora barra de

de consumir lo que en él sea ha-
bitual, y prendido en el interés
de su distraccion permanece mas
tiempo en el local, y de esta ma-
nera realiza aqui el servicio que
pudiera haber consumido en otro
establecimiento sin estos atracti-
VOS.

Sigue explicando don Alfredo
al informador que en las ultimas
horas de la tarde — 1a hora del
aperitivo—es cuando asisten mas
clientes y mads aficionados a los
juegos y a la musica.

L6gico. En estas horas es cuan-
do han sido acabadas de dejar
todas las ocupaciones que obligan
durante el dia a tener la respon-
sabilidad del trabajo y sus preocu-
paciones.

El informador se interesa por si
existe problema de ruido.

-—~En realidad, no lo hay. Sin
embargo, una pequefia parte del
publico gusta de escuchar la mu-
sica a pleno volumen, pero pronto
es convencida de que las selec-

ciones se aprecian mejor cuando
el volumen se regula convenien-

temente.

En general, las estridencias y

exageraciones molestan en todas
las facetas de la vida.

La
las

puertas

18

ﬁmnla, situada entre
' © cerca del
cliente def mostrador

«EKl Pato Rojo»

Se trata de una cuestion de edu-

cacion. Para éello se controla a
distancia el volumen de la selec-

cion a través de un mando situa-
do en la parte interior de la barra
del establecimiento.

Hemos comprobado que el gra-
to ambiente de “El Pato Rojo”,

con su excelente decoracidon, faci-
litan el placer de escuchar la mu-
sica, en especial cuando los acor-

des son reflejados con tenue vo-
lumen, haciendo de melodioso

fondo.

—/Qué musica prefieren lo s
clientes?

—La sudamericana en general.
El disco que mds ponen en mi
bar es el de “La pollera colord”.

A4S, Com
gs : U ¢
qUICT otra cosa, pasan de L

El cliente necesity Noye
aqui que se precise de )
tante renovacidon de]
Serviclo :

14]-
m{]dil
diid: de
N4 COns-

Materig] e

. | as mg-
quinas——apostilla el sefior Quin
tanar.

——¢de quejan los clienges del
funcionamiento de |os aparatos?

—Se quejan si fallan, claro Ppe.
ro esfo ocurre en pocas ocasjo-
nes. Y cuando ocurre basta ung
llamada telefonica para que se
presente un mecanico de la casa
y lo arregle en un periquete, El

cliente exige y hay que tenerlo
contento.

El senor Quintanar, pues, estd
satisfecho con sus madaquinas, del
resultado que le dan:

—Tengo el bar desde hace dos

afios y medio y nunca he cam-
biado de marca—afiade—. Tam-
bién yo soy aficionado a echar
de vez en cuando una partida.

Entre sorbo y sorbo de cerve-

za, v a los acordes del ritmo amu-
latado de “La pollera colord”, ¢l
informador termina su misiOn.

Unas fotos y hasta la vista dor
Alfredo, que arraigue en Espana,
y en Madrid, por todos los lar
gos afios de su vida.




’ F- - “‘I': g -,
':‘q""l = - f N, N L -\._'.-_ 1': " & F N v ok ! m = &
SRR SR o

" L 5 A ' '-u:r o . . T A 5 :'." i . - o s
i T . o ] . ' A e i M R
At "-‘l . .5.::.-' :'w.-"' :. "'.'.'.' i ot |..:.,. s ity "n."'-."'“ - . " s Tl L A i
b e, - M el R e o SR Y
'y o] e il ' .l-‘ ;_.: e~ '.".'_ B i . 1 . s . ; 5B ™
R " ':'_'.-" - oy B -. s

Todo el mundo sabe que hoy dia existe en
Francia una verdadera plétora de billares eléc-
tricos, que el mercado estd seriamente pertur-
bado, que la concurrencia de nuevos elemento_s
aparecidos en el mercado hacen la vida dificil
a los verdaderos explotadores y profesionales.

Los impuestos también constituyen un ele-
mento nada despreciable a la hora de crear
quebraderos de cabeza al sector que comen-
tamos.

Empero, pese a todas estas dificultades, el
billar eléctrico sigue ocupando un lugar pre-

ponderante en la economia profesional de
Francia.

Hay que subrayar que se trata de un apa-
ffo de distraccion absolutamente 1nofensivo,
qué€ no representa ningiin interés crematistico
Para los que lo utilizan. Hace mucho tiempo
que los aparatos llamados a sous (traggperrgs)
fueron prohibidos en Francia. El maximo 1n-
erés ofrecido por los flippers es el de la par-
tda gratis.

I.“O cierto es que el billar eléctrico ha ad-
duirido en Francia un auge sensacional. Efec-
Uvamente, ningdn pafs del mundo importo

CAFETERIAS
DE PARIS

durante 1964 de Norteamérica tantos billares
eléctricos como Francia, tanto en ddlares co-
mo en numero de mdquinas. Por todas partes
se ven modelos ultramodernos y la rotacion
de los modelos se hace a una cadencia ace-
lerada.

El automatico, en general, y los billares
eléctricos, en particular, han entrado en las
costumbres del ciudadano francés.

Todos los cafés, cervecerias, tabernas..., des-
de el mas pequenio al mds grande (excepcion
hecha de la cafeteria ultrachic), poseen billares
electricos, pin-balls, juke-boxes, etc., en la gran
mayoria de los casos explotados por profesio-
nales del automatico.

La revista Automaten Mark ha realizado una
investigacion muy interesante sobre este mun-
do. Para ello consulté un gran numero de
cafeterias de diversas clases y categorias, tanto
de establecimientos situados en pleno centro
de Paris, en los barrios chics, como en la pe-
riferia y en las afueras de la capital francesa.

En todas partes el sentido de la respuesta
ha sido el mismo: “Los aparatos automaticos
de juego y musicales, y, ya que hablamos de
flippers, los billares eléctricos, se han conver-
tido para nosotros en un verdadero y auténtico
“bien de equipo”, con el mismo titulo que la
cafetera, la barra, el sandwich... o el Juego 421.
[.os aparatos automaticos constituyen para nos-
otros una garantia de la fidelidad de nuestros
clientes habituales y un polo de atraccién de
nuevos clientes. Sin ello, un café no estaria en
condiciones de soportar la competencia de sus
colegas. Ademas, el “Flipper” representa para
nosotros una fuente de rentabilidad directa
nada despreciable.”

Automaten Mark al realizar su estudio puso
una atencion particular en la zona de los Cam-
pos Eliseos, sector parisiense, como Se sabe,
particularmente frecuentado por los extranje-
Ios.

Para ello se presentaron en el café Le Relais
Montaigne, sito en 14 rue Marignan, a dos
pasos de los Campos Eliseos, donde mantuvo
una entrevista prolongada con monsieur Chau-

‘I‘ 0
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dron, propietario del cstablecimiento Sy
“i6n refleja cxactamente la de sus coleg:
risienses y Provincianos. Veamos, resyn
que dice monsieur Chaudron :

OPI-
28 P -
1do. lo

Recibo agui a muchog extranjeros
estamaos situados muy cerca de :|()S (‘ampoq
El{seos. Un hotel vecino acoge C()nSlLll‘ltCmcn;
te a numerosa clientela CXtranjera, y muy par-
ticularmente alemana. Esta clientelq nos honra
con Su visila} y cuento con algunos amigos ale;
manes particularmente SImpaticos. principal-
mente cludadanos de Munich y de Diisseldorf.

—=( Y Sus aparatos automdticos. senor?

Mis clientes extranjeros se entretienen con
todos, como Jlos franceses. I.os aparatos de
establecimiento son instalados vy explotados por
un excelente amigo, el sefior March, de g
Societe Seme-Automatic, quien ademds es ve-
cino, lo cual facilita las cosas. Tengo dos bi-
llares electricos, tltimos modelos de 1a firma
Bally, un Band Wagon y un Sheba. Por otra
parte, todo el material automdtico instalado en
mi1 casa se renueva regularmente cada dos me-
ses. He notado que estos aparatos no sola-
mente mantienen una clientela adquirida, sino
que constituyen también un polo de atraccién
que permite encontrar constantemente nuevos

clientes, que poco a poco se convierten en
habituales de mi establecimiento. Debo subra-
yar que en el plano de las consumiciones los
“hinchas del flipper” apenas si pasan nunca
del jugo de frutas o de una cafia de cerveza.
Casi nunca alcohol.

porque

BOLETIN PDE SUSCRIPECIGON

REVISTA AUTOMATICO ESPANOL

éalle O plaza .........................................................................

1n e &
desea recibir gratuitamente un nimero de

PANOL v suscribirse a la misma por un ano. El importe de la suscripeion

150 pesetas, lo envia por cheque, giro post

(TACHESE LO QUE NO CONVENGA)

-----------------------------------------------------------------------------
---------------
---------------

------------
-------------
------------
---------------------
L]
-----------
-----------------------

-------------------------

Cateterias de PARIS

(, Y los otros aparatos automaticos?

Yo les dirfa que la Seme-Automatic tiene
tanto interés como los aparatos baby-foot, de
l0s que ella misma es uno de los fabricantes.
Yo me he informado y creo que se trata, asi-
Mismo, de un elemento de atraccién deportiva
para los jévenes y de rentabilidad para nos-
otros, los duefios de cafeterias. Pero tras de una
Cncuesta personal creo que estos aparatos es-
tdn  particularmente destinados a estableci-
mientos excéntricos, por asi decirlo, esto es,
para las afueras de Parfs, la provincia, y dentro
de Paris, para los sectores en los que se en-
cuentren colectividades, centros de jovenes. cen-
tros deportivos y, en general, organizaciones
similares. Mucho menos para sectores como los
Campos Eliseos... Pero, después de todo, us-
tedes parecen ir mds alld del objeto de vuestra
encuesta, que me habian dicho que deseaban
limitar al “Flipper”. Estoy seguro de que
ustedes tendrdn que volver sobre el baby-foot,
Y gue conmigo o sin mi, ustedes le dedicardn
lo que ustedes llaman en su jerga un papel. -

No hay la menor duda que las opiniones
expuestas por monsieur Chaudron concretan
perfectamente todo lo que se pudo escuchar
en todos los sitios. Constituyen estas opinio-
nes, en efecto, el reflejo de lo que piensan de
los billares eléctricos y de los baby-foot todos
los duenos de cafeterias de Paris.

------------------------------

evista AUTOMATICO ES-

al o conitra reembols-o._

Firma del interesado,
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04 ley de la oferia v la demandg eq :
duda, el mejor regulador del mercado E] ;Tlélrn
cado del automatico estard m4s Saneado y qu:
cionara con mayor perfeccion cuanto mgy .
plias sean las noticias e informaciones ¢
precios, condiciones, etc., que lleguen 4 .

|lIdIlS|'ri(|S I.AGUNA cimiento del lector. i

ercado sin difusid a0and:
comunica a todos sus clientes que ha ce- No hay e fusion Y Propaganda

dido los derechos de patente ntimero 300.561 de los pI‘OdLlCtOS.
para la fabricacion y explotaciéon del aparato
PING-PONG FRONTON a la casa ANGODI, gl et

de MADRID, calle Tres Peces, numero 34,
para las siguientes provincias:

am-
Obre
0no-

En esta seccion brindamos la oportunidad de

MADRID - HUESCA - TERUEL - SORTA ofrecer o pedir las maquinas automdticas que
GUADALAJARA - CUENCA - ALBACETE precise
MURCIA - ALMERIA - GRANADA . JAEN * 7
CORDOBA - HUELVA - BADAJOZ - CA- % Kk %
CERES - TOLEDO - AVILA . SALAMAN-
CA - VALLADOLID - SEGOVIA - ZAMO- g 3 ;
RA - PALENCIA - BURGOS - LOGRONO El importe de los anuncios serd de dos pe-
i el el setas por palabra, con un m4ximo de cuarenta
Provincias en laslcualles es-:tlos apin‘alt)sLsie palabras_ LOS anunCiOS que sobrepasen este nu-
identificaran por la placa «Ptes Inds. LA- ’ Zae
GUNA numero 300.561. Distribuidor Zona mero de palabras deberan abonar un minimo
Centro: ANGODI v h’ItXI)I{II)}}. de un Cuarto de pégina'
* * % %
ROGER, 25-27 ° Teléfono 250 29 74 VENDO numerosos juegos recreativos de
: Conhn 99 - Lae EDA-
T pin-balls” y tocadiscos automdticos G

SA. Gran oportunidad. Talleres Reflex,
OO OO O O OO OO OO OO OO OO0 OO OO J- M Soroa: 3 SAN SEBASTIAN

-------------------------------

AUTOMATICO ESPANOL  «ie.

-
B o g e a
[

Narciso Serra, 14

MADRID-7
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La equidad de 1a
division por tres

En un local normal, con re-
caudacion normal y..., i0jo!,
m4quina normal, creemos que,
mas-menos, lo correcto es Ja
division por tres: Un tercio
para el local, otro para el due-
no del aparato y el tercero
para amortizarlo.

Todo lo que se salga de
esta norma creemos que es
erroneo, pues si hoy un ex-
plotador da mds para acapa-
rar un sitio, ha de atenerse

. al refrdn: “Cuando las bar-
bas de tu vecino...”,

3

El dinero y la
atrcecion de los
cuerpos

Se¢ sabe de una mdiquina
que en cierto lugar de Espa-
na recauda 800 peseas diarias.
51 Pitdgoras no miente, signi-
fica que al afio ha recaudado
ocho veces su valor. Seguro
que su poseedor también
acierta una quiniela de cator-
ce, pues, aparte de que lo me-
rece por vivo, el dinero no
tiene im4n, pero tiende a cum-
plir la ley de “atraccién de
los cuerpos”.

Cabezas
de cerillas
_ Sabemos de un tocadiscos
®n el que en un solo dfa se

ha hecho sonar el disco “La
yenka” sesenta y tres veces.

51 Ja dependencia del local no
¢ sabe la letra y musica. ha-
brd que recetarles fésforo, Va.
mos, cabezas de cerillas, que
dirfa el castizo,

Un isidro con
«“CcCachawvan»

En las pasadas fiestas de
San Isidro un “fdem”, pero
sin San, entra en un local en
el que en un tocadiscos el
propietario del bar habfa pues-
to un cartel que decfa: “Eli-
ja su disco por dos pesetas”.

Hubo que darle el disco, pues
llevaba “cachava”.

Las buenas
manerasas

En el juego, como en to-
das las acciones de los huma-
nos, se nota la educacion. Hay
personas que por haber depo-
sitado dos pesetas en la ra-
nura de un pin-ball se creen
con derecho a ponerlo patas
arriba. A estos elementos lo
mejor es devolverles sus dos
pesetas y que se compren tila.

(De «Automatisch Verkaufen.)
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Este ano se plantearan en su 1nte-
rior algunos conflictos de indole mo-
ral o religiosa que podra resolver.

Para 1965 se anuncia un triunfo so-
bre la adversidad. Pero le conviene
no arriesgarse demasiado en los ne-
20C10S.

Buen ano para el amor, el arte y
los 1deales nobles.

Gran despliegue de actividad se
anuncia para este afno 196J.

Sus deseos de expansion, honores y
buenos negocios se veran cumpli-
dos en el curso de este ano.

Su generosidad y sus principios mo-
rales le crearan un conflicto senti-
mental este ano. Solucidonelo con
calma.

Mal ano para usted. Tendrd que lu-
char contra la rutina.

Nacen 1deales y proyectos nuevos
en 1965. Tenga esperanza.

Este ano sentira deseos de superar-
se espiritualmente. Tendrd que re-
solver un problema amoroso.

Sus ansias de expansion se veran
limitadas este ano.

En 1965 la moral y la religion le
daran paz y serenidad. En los ne-
gOCiOS nNOo arriesgue, ni tampoco en
la amistad.

Con ideales nobles triunfara sobre
la adversidad en 1965.

[La excesiva credulidad y una mar-
cada tendencia a los placeres pue-
den ocasionarle problemas este ano.
Modérese.

Es un ano ideal para el amor. Sen-
tird entusiasmo y energia para la
lucha y vencera fdacilmente a sus ad-
versarios.

Este afio anuncia expansion, hono-
res y halagos para usted.
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En 1965 tendrd éxito en los negocios
y en la amistad.

Este afio naceran en
proyectos y esperanzas.

El amor triunfa sobre la adversidad
este afio. Los negocios, en camblo,
van regular y no conviene arries-
garse.

Habrd en usted una marcada ten-
dencia a la credulidad y a los pla-
ceres fdciles este afo. Trate de mo-
derarse.

4

A

usted varios

:

En 1965 ganard autoridad sobre
quienes le rodean.
Buen afio para los negogios € 1n-

convenientes en el amor.

Su generosidad natural se vera acre-
centada en el transcurso de este
afio, creandole un contlicto moral.

Un afio favorable para el amor ¥y
la actividad entusiasta.

En 1965 enfocard los problemas con
juicio claro y certero y recibird el
reconocimiento a su constanté €s-
fuerzo.

Exito en negocios y triunfo sobre
la adversidad en 1965.

Este afio tendrd que poner a prue-
ba su generosidad.

Se anuncian dificultades economicas
para este afio. Tenga fuerzas pard
capear el temporal con energid.

Un afio favorable para el amorl,
el arte y la actividad.

Recibird honores, pero también ré-
proches, en 1965.

Este es un buen ano para usted.
Con voluntad lograra vencer 4 la
adversidad y la pobreza, acercdndo- :
se al éxito. |

En 1965 triunfard en los negocios
y la amistad.




Modelo «KFosfomatic»
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OFRECE * Modelo «Polimatic» para la venta de ru-

LAS MAQUINAS:

* Con la garantia de
su firma.

* (Con servicios meca-

nicos postventa pro- )

pios.

Con la seguridad

bio de importacion («Chester», «Luky,
«Camely, etc.) y labores de la Tabaca-
lera («Ducados», «Celtas», «Ganadory,
etcétera).

Funciona con una, dos, tres o cuatro mo-
nedas de 5 ptas., y monedas de 25 ptas.

Sistema devolvedor de cambios para po-
der formar toda una gama de precios
comprendida entre una y veinticinco pe-
setas, en fracciones de una peseta.

del suministro de * La maquina que le simplificara la venta

repuestos en todo
momento.

* Precios razonables,

de tabaco en su establecimiento o en la
calle.

PRECIO DE VENTA, 17.000 PTAS.

PROVEEDOR DE SELECCIONADORES DE MONEDAS PARA FABRICANTES DE
PIN-BALLS, TOCADISCOS Y MAQUINAS RECREATIVAS EN GENERAL

Talleres mecdnicos «tAZCOYEN?

PERALTA t(Nava.rrra.)

x Teléfono 42
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