A\ EL MUNDO DEL

AUTOMATICO

LA

VENTA
AUTOMATICA
EN

LA

UNION
SOVIETICA

Pagina 359

ANO Il - N. 16 ¥
DICIEMBRE 1962 44 paginas

BARCELONA 12°- ptas.




“EL MUNDO DEL AUTOMATICO"
C./ LIBERTAD, 28
TELEFONO 257 60 92
BARCELONA (12)
ESPANA
DIRECTOR

LUIS VILA CASAS

ADMINISTRADOR

JORGE BEREA RODRIGUEZ

REDACTORES
JUAN BARRERA FERRER
LUIS G. TOMAS

SUSCRIPCION:

ESPANA
UN ANO: 120'- Pras.-
TRES ANOS: 240'- Pras.

EXTRANJERO
TRES ANOS: U.S. 5- $

DEPCSITO LEGAL B.12.875-1961

IMPRESO EN

IMPRENTA TOMAS

C.C. BANCO IBERICO
P.° de Gracia, 82
BARCELONA (8

SU M ARS Q

Paginas
Editorial ’ : 3 . £ bk
Convocatoria Concurso Periodistico . s D
Nuestras iniciativas pueden frustrarse 337
Observando . 4 ; . . o8l
Breve historia de los distribuidores automéaticos
en los Estados Unidos de América (y XI). 343
Avisos de la Redaccion j . S
Cartas al Director . i ’ o0 386
Divulgacion Técnica (Nuevo seleccionador
de monedas que calcula el °%) . . 348
ilndependiente? Si . 4 s . Y
Suscripciones a revistas extranjeras . < =390
Nuevos aparatos é 2 € ¥ Y
Novedades del Extranjero . - e -4
la venta automatica en la Unién Sovietica. 359
Cémo funciona el mercado americano de
Pin-Ball 3 : 3 ; 1361
Agradecimiento , " . nt AL
Consulta 1 . : y R
Nuestras consultas . . . e
Gracias a Bertola, S, A. . ; i N
Bolsa del Automatico » ’ slee ¥
Anuncios por palabras : : . e



Gl o

Nuestra revista cierra hoy, con este nimero, el segundo ano de su exis-
tencia. Y haber alcanzado tal, escasa pero efectiva, duracion, nos aﬁnma mas
y mas en la empresa que pretendemos, y:que no €s otra, segltl'n emos ex-
puesto repetidamente, sino la de servir al.mu.qdo del automatico.

Y no estara de mds, ai finalizar la publicacion anual, .recordar a nuestros
lectores los puntos que defendemos, y creemos son esenclales, para el mayor

mds efectivo progreso y prestigio del automatico espanol. .

1) Colaboracién: Absoluta e indispensable, entre fabricantes, comer-
ciantes y explotadores del automdtico. Afortunadamente, Fl mundo del auto-
matico es todavia un campo virgen para todas estas actividades y, por tanto,
es absurdo que en él se produzcan fuertes y hasta desleales competencias
en perjuicio de todo el mundo.

2) Unién: Tanto mads necesaria cuanto que, desgraciadan?ente, la ad-
ministracién ignora por el momento toda la esfera del automatico. Y de tal
ignorancia pueden producirse graves perjuicios. Imaginémonos por un momen-
to los graves perjuicios que podria preducir la modificacion del tamano, peso
o forma de las actuales monedas de 1 pta. Contra ello unicamente podria
lucharse actuando todos con una voz fuerte y unida. Que es lo que siempre
ha pretendido esta revista.

3) Superacién: Quizds atin no es necesaria (o al menos indispensable)
por el momento, debido a hailarse muchas empresas del automatico en una
situacién casi podriamos decir de pseudo-monopolio, por razén del control
de importaciones y otras causas. No obstante, debemos recalcar la impor-
tancia de este elemento, con el fin de servir ya actualmente del mejor modo
posible a los clientes y poder hacer frente el dia de manana a las importaciones
que no han de tardar en llegar. Y nétese que, desde hace tiempo ya, la vi-
gente politica econémica del gobierno estd fundada en alcanzar una econo-
mia competitiva. Quien, confiado por la actual situacion, no se sitie en dis-
posicion de competir con el extranjero, el dia de mafana fracasara irremi-
siblemente.

4) Moralidad y buena fe en comerciantes e industriales. Es evidente que,
tanto la industria como el comercio, en todas las ramas, deben actuar de
acuerdo con una serie de normas fundamentales. E infringir tales normas
da lugar a una serie de irregularidades que, naturalmente, redundan en per-
juicio del buen nombre de la actividad, y también de quienes siguen escrupu-
losamente tales normas. Ninguna actividad en pleno desarrollo puede per-
mitirse una actuacion continuada _con olvido de unos principios fundamen-
tales. I}Ig) obstal’lte,’ ello es un Pell.glzo para una actividad que, como la del
automatico, esta aun en sus principios, inexperta y dominada en parte por
personas inconiroladas que pueden influir en su desprestigio.

_ Pero, ademds de estas normas o principios, podriamos llamar morales,
ﬁ)::tﬁl;t ::11;; ac:ic; l;lgteilzleildagmémstraf:lop,.que contrib}lyet.l’ a la normalidad de
fanitic prndot olvidarsea - Son principios de organizacion y de cortesia, que
&k fnasi b y que constituyen el buen trato indispensable para

o lzlom re, maryha ascgndente y‘prestlgio de una empresa.

s con s Drors Sesopap oS doclr sobre el partioula. Pero cresmos
verido replEndr Gonrs s :1 or1(t>, enormemente ampliado por cuanto he;nos
mente en nuestra revista, a lo largo de los nume-

(Finaliza en la pdgina 341)
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Convocatoria Concurso Periodistico

Al objeto de fomentar el conocimiento y desarrpllo de las maquinas
automaticas accionadas por monedas, en Espaiia, la revista «EL MUNDO DEL
AUTOMATICO» convoca un concurso de articulos periodisticgs que se ajus-
tara a las siguientcs bases:

e

S.a

62

7l

NOTA. — Los temas a tratar en los articulos de ‘e%twécnv
referirse necesariamente . a «Las maquinas au
monedas» que no son las antiguas «tragapetr
nada que ver con £stas. En ningtin articulo, e
recer: por ningtin. concepto la palabra «trag

Los articulos periodisticos concursantes tendran que aparecer ne-
cesariamente en algin periédico o revista editado en Espafa, en el
tiempo que transcurra entre el 1.° de enero y el ’31‘clle marzo de 1963.

El tema a desarrollar periodisticamente sera el siguiente: «Las ma-
quinas automaéticas accionadas por monedas».

Se concederan los siguientes premios:
l.=*  Premio 15.000,— Ptas.

2  Premio 5.000,— Ptas.

y tres accésits de 1.000.— Ptas. cada uno.

El jurado calificador estard compuesto por los siguientes periodis-

-tas:

D. José del Castillo, de «<EL NOTICIERO UNIVERSAL>».

D. Ramén Pujol, de «SOLIDARIDAD NACIONAL>.

D. Javier Comin, de «LA VANGUARDIA ESPANOLA>».

D. José Pernau, de «<EL. CORREO ‘CATALAN ».

D. José M. Carcasona, de «LA ACTUALIDAD ESPANOLA».
Haciéndose publico el fallo el dia 12 de abril.

Los ejemplares de los periédicos en los que aparezcan los articulos
concursantes, tendran que ser enviados, por duplicado, a la revista

«EL MUNDO DEL AUTOMATICO», calle Libertad, num. 28, Barce-
lona (12). ) -

El depésito del importe de los premios ha sido realizado en la‘ De-
legacion del Ministerio de Informacién y Turismo de Barcelona.

% B wogh s 7%

El premio es indivisible y no podra ser declarado desierto.

vy .

ocatoria han de
tomaticas acgionadas por
as», no teniendo por tanto
Il consecuencia, podra apa-
aperras», ... 4
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CARRERA DE CABALLOS

DERBY-2.400 mis.

L pistas para 4 jugadores
2flippers

2 disparadores automaticos
S5bumpers

5bolas

1 bola oscilante

Mueble de férmica
Seleccionador de monedas

INTERESANTE PARA
Bares

Cafeterias

Salones deportivos
Casinos

Clubs etc.

Fabricado por Talleres STUAR
Avenida B, n.° 6 (TRASERA) San Sebastian

Distribuido por: AUTOMATIC, S. A.
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Nuestras iniciativas pueden frustrarse

Actualmente nuestra  redaccion
esta trabajando en varios asuntos
de cuya marcha queremos que estén
cnterados los lectores. Por una parte,
el Concurso Periodistico que convo-
camos para el 1.° de enero del pro-
ximo ano. Por otra, la confeccion
del censo de la profesion espanola
del automatico. Si bien en distinto
sentido, ambas empresas pueden fra-
casar si no contamos con la autén-
tica colaboracion de los lectores.

La convocatoria del concurso nos
hace peligrar econémicamente. La
cantidad recaudada para dotar los
premios y sufragar los gastos, no es
la que seria suficiente. Sin embargo,
como quiera que creemos en la ver-
dadera utilidad del citado certamen,
hemos decidido no retrasar por mas
tiempo su convocatoria anadiendo la
cantidad necesaria. Ello nos pone en
una situacion economica muy peli-
grosa, pues no contamos apeénas con
reservas para afrontar cualquier
contrariedad que pueda presentarse.
Si el concurso, como esperamos, tie-
ne éxito, el éxito que calculamos,
creeremos haber hecho una inver-
sion muy provechosa. Pero lo que
realmente nos duele e incluso desa-
nima, es esta apatia general de la
profesion, esta  indiferencia por la
labor de la revista. Salvo contadas
excepciones que agradecemos since-
ramente, la gran masa de explotado-
res y fabricantes no han prestado la
menor atencién al concurso. Y éste
es en beneficio de todos. Por una
vez hemos pedido la unién a fin de
realizar una empresa cuyo alcance
abarca a toda la profesién. Esta
. unioén no se ha conseguido en su to-
talidad, ¢por qué?

Cuando las necesidades nos obli-
guen a ello, ¢dudaremos en unirnos?
Quizés si. Cuando la profesién al-
cance la importancia que todos de-
' .seamos y.que no dudamos alcanzara

)

muy en breve, ¢como podremos ha-
cer frente a las dificultades comu-
nes, si nuestro mutuo desconoci-
miento ¥ nuestro obrar por separa-
do no nos han permitido entrenar-
nos en la labor conjunta? El indivi-
dualismo, la indiferencia, los oidos
sordos, no beneficiaran ra, nadie.
Cuando la profesion deba luchar, se
encontrara indefensa, porque no ha-
bra aprendido a luchar.

Por otra parte, nosotros todos que

- nos creemos honrados profesionales
., del automatico, sabemas que nues-

tra  porfesion estd mal considerada
por el gran publico. Se nos cree gi-
tanos, e¢speculadores, tramposos... Y
lo podemos evitar, estd en nuestras
manos el remedio. ¢Por qué no lo
empleamos? Actualmente el tunico
medio. para popularizar verdadera-
mente el ramo del automatico, para
dar cuenta de su importancia, es la
prensa. El.l concurso atraera sin duda
la atencion de innumerables perio-
distas de todos los peridédicos espa-
foles sobre el ‘automatico, Intenta-

- rdn verlo tal cual es, sin falseamien-

tos, y lo escribirdn para su publico.
Premiaremos el mejor articulo, y
¢éste habra  conseguido unos benefi-
cios para nuestra profesién de los

(v que. debemos hacernos merecedores.

‘Esperamos aue ante la innesable

- realidad de la convoeatoria, todos los
(indecisos, nos enviardn su colabora-
gibén. Los, indiferentes y los que no

han prestado atencién a esta’ inicia-
tiva. decidiran fijar su posicién. Cree-
mos que no nos faltara la colabora-
cion, esperamos no quedar defrau-
dados. : ‘

Otra labor emprendida por la re-

- daccidn es la confeccién del Censo

del automdtico. Con el auge del ne-
gocio las relacionés comerciales son

.,cada dia mas necesarias, tanto por

parte de los fabricantes como por la
de los explotadores entre sf.
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las fébricas de automdticos que
al iniciarse el negocio contabar} con
un mercado practicamente ilimitado,
ven dificultarse la marcha del ne-
gocio. Es natural. Al principio no
habfa competencia. Las ciudades po-
dian saturarse facilmente. Sin em-
bargo, la prosperidad obliga a supe-
rarse. La competencia beneficia a
todos. No permite dormirse en los
laureles. Pero el gran inconveniente
con que se tropieza inevitablemente
es el del desconocimiento de los po-
sibles clientes.

En articulos anteriores ya expu-
simos una de las caracteristicas de
la profesiéon. Es la del aislamien-
to. Ni todos los fabricantes cono-
cen a todos los explotadores, ni
todos los explotadores conocen a to-
dos los fabricantes. Es por ello, y
tnicamente por ello, por lo que que-
remos confeccionar el censo. Es pre-
ciso el conocimiento mutuo y com-
pleto. Incluso es util a los explota-
dores el conocer a sus compafieros
de profesion. Las transacciones en-
tre aparatos usados deben hacerlas
los explotadores. Si éstos conocen
un reducido numero, sera mas difi-
cil la operacién. Asi, pues, pedimos
Ja colaboracién de todos. Pedimos
que nos envien los datos necesarios
para la confeccién del censo. Pedi-
mos, también, que nos faciliten los
nombres y la direccién de todos los
explotadores que conozcan, asi co-
mo la de los fabricantes, por si en-
tre ellos hubiera alguno del que no
tuviéramos noticia. S6lo asi podre-
mos tener un censo en el que poder
confiar.

Por utimo, existe otro aspecto in-
teresante que no quisiera pasar por
alto. La revista no quiere ser un
organo que venda informacién. Quie-
re ser algo mas. Quiere ser el ele-
mento que ayude a la profesién en el
desenvolvimiento de sus actividades.
Nuestros lectores estan de acuerdo
en esto. Nuestra revista quiere con-
seguir este propoésito, y para ello

consultas a los lectores. En este

- 338 -

niimero publicamos un comentarig
sobre las respuestas recibidas, agj
como un resumen de las respuestas
tipo. No creemos haber recibido e]
numero suficiente de respuestas co-
mo para llevar a cabo ir}novaciones
radicales en la publicacion. Quisié-
ramos, ya lo hemos dicho en ante-
riores ocasiones, que la revista fue-
ra considerada como algo propio por
los profesionales del ramo. Son muy
pocos los que demuestran con he-
chos esta consideracion de «El Mun-
do del Automéatico». No basta con
decirnos de vez en cuando que la
revista es necesaria, que se esta de
acuerdo en esto o aquello. Cuando
de veras se quiere la publicacion,
cuando se cree en su utilidad, no
puede ni debe perderse la ocasion
de mejorarla y hacerla a nuestro
gusto. No desaprovechemos la oca-
sién. Estemos en estrecho y continuo
contacto con la redaccién. Nos ayu-
daremos mutuamente sin esfuerzo
alguno. Publicamos en este numero,
v por tercera vez, la consulta nume-
ro 1. Confiamos en que todos, sin
excepcién, nos enviaran sus respues-
tas y sugerencias. Asi, de este modo,
todos encontraremos en la revista
aquello que deseamos y ésta sera
verdaderamente util a la profesion.

Como ejemplo de uno de los pro-
yectos que por immnosibilidad y, lo
reconocemos, por imprevision por
nuestra parte no hemos podido lle-
var a cabo, contrariamente a lo pro-
metido, podemos citar la de critica
de un determinado aparato de fabri-
cacion nacional. Para subsanar este
error, a continuacién publicamos
otro cuestionario que agradecere-
mos se sirvan contestar los lectores:

Pin-Ball de Salor, S. A.

¢ Esta usted satisfecho de la forma
en que le es suministrada la maqui-
na?

¢Est4 usted satisfecho del precio?

¢Encuentra facil el montaje del
aparato?

¢Cémo cncuentra usted la organt




zacién de la casa en su provincia?

¢Es atractivo el juego del apara-
to?

¢Son buenas sus recaudaciones?

Averias mas corrientes y frecuen-
cia de las mismas.

¢Son averias faciles o dificiles de
reparar?

¢Esta usted satisfecho del meca-
nismo de la moneda?

¢Compraria usted otra maquina
del mismo fabricante?

Impresion de conjunto y consul-
tas al fabricante.

Remite:

Con estas encuestas, a la vez que
ofrecemos una orientacién al fabri-
cante sobre como funcionan sus apa-
ratos en la explotacion, se establece
un cambio de impresiones entre los
explotadores, tendentes a facilitar
su conocimiento del mercado y pro-
blemas de la explotacién. Garanti-
zamos, claro esta, un anonimato ab-
soluto a fin de poder conocer todas
las opiniones sin temor a compro-
meterse. Por otra parte, creemos que
todos veran en estas encuestas un
intento serio de conocer el compor-
tamiento de los aparatos en la ex-
plotacion, y la aceptacion de los
mismos por parte del publico. Con-
fiamos en que todas las respuestas
tenderan a sefialar los errores de los
aparatos con el fin de que sean so-
lucionados y no se intentara usar
estas encuestas para perjudicar a
nadie. Por otra parte, en nuestras
paginas no publicaremos aquellas
respuestas cuyo sentido sea tenden-
cioso o0 que de un caso particular
intenten sacar una consecuencia ge-
neral.

En meses sucesivos anunciaremos
el aparato sobre el que versari la
encuesta, hasta que todos hayan sido
estudiados por la revista.
~ En resumen, anunciamos la con-
vocatoria del concurso periodistico
reclamamos la atencién de los lecto.
EC?S/ sobre la consulta ntimero 1, pe-

1mos datos para el censo periodis-

tico y anunciamos la inauguraciéon
de una nueva seccion.

A f(in de evitar falsas interpreta-
ciones y aclarar lo que hubiera de
confuso en el presente escrito, agra-
deceremos que cualquier dificultad
nos sea consultada, bien por carta
dirigida a nuestra redaccién, bien
por teléfono (257 6092) o personal-
mente en nuestras oficinas todos los
dias laborables, excepto sabados, de
4 a 6 de la tarde. Gustosamente con-
testaremos a todas las preguntas y
ampliaremos los detalles que se con-
sidere oportuno, pues lo que quere-
mos es servir al automatico y cola-
borar con la profesién, y creemos
que estamos en vias de conseguirlo.

Luis Gonzaga.

VENTA DISCOS
de 45 r.p. m.

Nuevos nacionales
y eXiranjeros

y de ocasién

Talleres REFLEX

José M.?® Soroa, 3

San Sebastian

Y =



TOSTADOR DE CACAHUETES

' es
s Tuesta y mantiene calientes los cacahuet

Construido en acero inoxidab|e I i i
% Su reducido volumen permite colocarlo sobre

El aparato ideal para bares y cafeterias

Solicite informacién a

AUTOMATIC, §. A, | Alto

Exposicién y venta: Repiblica Argcntiné, 30 Barcelona (6) ~ Ancho Sk
Oficinas y almacen: Dr. Rizal, 17.19 Barcelona (e - Foade
‘m" SO L

mostrador, sin causar estorbo

MEDIDAS

5
92'5 cm,
62'5 cm.

47’5 en



Ohservando

Con amplia publicidad en los pe-
riodicos de mas difusion en Espana,
Petaco, S. A., ha lanzado al mercado

el tocadiscos Renotte.
*

Otra noticia sobre tocadiscos. Pa-
rece ser que una firma dedicada a
la fabricacién de Pin-Ball, tiene el
proposito de fabricar un tocadiscos.
Todavia se deconoce la procedencia
de dicho aparato. La mayoria de
opiniones dudan entre si serd italia-

no o aleman.
*

En la exposicion Hogarotel 2, la
firma Accesorios Hosteleros, repre-
sentante de GEDASA en regiones ca-
talanas, ha expuesto una maquina
vendedora de helados de la casa
APCO, ¢(Cuando habra avaratos au-
tomaticos en las estaciones de la

RENFE?
Toramat Espafiola ha cedido a
Pepsi-Cola la maquina vendedora de

botellas de dicha bebida.
*

Observamos y nos lamentamos por
el hecho de que las maquinas lus-
tradoras de zapatos no hayan cua-
Jado en el publico. En Hogarotel 2
estos aparatos apenas merecieron la
atencion del publico, quizds por su
poco cuidada presentacién. Espera-
mos que pronto conseguiremos po-
pularizar todas las ramas del auto-

matico a las que el publico espafiol

parece algo distante.
*

Automaticos C.M.C ha lanzado al
mercado su nuevo aparato «Club 70»
de gran belleza de lineas y con su
proverbial calidad.

Viene de la pdgina (334)
Editorial

[}

/‘

| punto de vista y nuestra idea sobre lo que el mundo del automdtico debe ser.
. Esperemos que el afio 1962 haya sido préspero para todos, y que el pré-
’ xlmo 1963 lo sea atn mucho mds, y que durante su transcurso se refuerce

aumente el auge adquirido ultimamente por los aparatos automadticos, asf

‘el buen nombre y prestigio de las empresas que los atienden, para que
o del automdtico alcance el nivel

que todos deseamos,
La Redaccién,

~ 4]




Salor, S. A, ha lanzado su modelo
«Twist» con tambores contadores
rotatorios, tipo americano y con to-
dos los carteles escritos en inglés.
Esto ultimo crea un confusionismo
que se deberia evitar. La maquina
cspanola debe enorgullecerse de ser
tal y no debe esconderse tras unas
palabras extranjeras.

%

Un punto realmente interesante
del automatico espanol, es el de las
umportaciones. Hemos visto que mu-
chas personas que acogian con des-
agrado las importaciones, han jie-
cho todo lo posible para conseguir
alguna licencia. Debe haber una
perfecta concordancia entre lo que
se dice y lo que se hace. ‘

.m,

-bara .que todas lag

Aspecto de una de las naves de la nueva fabrica PETACO, en Madrid

-

¢ Llas Cuandn d &)
Lberemo

: m ‘
cantes editen catz‘{l()gogressts 111
a

técnicamente de gy fabricaqqgy
Cosa es un folleto de ropaOS'

algo muy distinto un catéloganqa'
Mo es posible conocer Iy f:a.ll‘cca
de cualquier aparato si g desclodad
C€IOs por completo hasta gy ad £
siciéon? i

*

Esperamos que este afio de 1963
sea realmente prospero para todo
el automaético espafiol. Deseariamos
que las conversaciones para ung po-
sible unién de profesionales fueran
una realidad. Es hora ya de obrar
conjuntamente, no sea que luego Ile-
guemos tarde.




BREVE HISTORIA DE LOS DISTRIBUIDORES AUTOMATICOS

EN LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA
: Por G. R. SCHREIBER

Nathaniel Leverone instald, en el
aflo 1946, en el Aeropuerto de Mid-
way, un aparato casi maravilloso:
un distribuidor automatico construi-
do por la «General Electric» que asa-
ba ante los o0jos del publico un
perro-caliente y lo entregaba tan ar-
diente que uno tenia que tardar en
comérselo. La maquina no fue pro-
ducida en serie. Pero la imaginacion
de docenas de inventores y miles
de explotadores fue captada por la
idea de empezar a fabricar distri-
buidores de alimentos condimenta-
dos y completos.

En San Luis y en Rockford, Illi-
nois, los ingenieros de «National Re-
jectors» y «ABT Manufacturing», es-
taban luchando esforzadamente para
conseguir producir, por esta época,
mecanismos capaces de aceptar e
identificar papel moneda, y cambiar-
lo por piezas metélicas u otra clase
de dinero. Para 1960 el aparato cam-

biador de moneda era.ya una reali- .

dad.

‘Entre los afios 1945 y 1955 hubo

una verdadera invasién de cientos
de empresas e industrias del auto-

matico. Entre ellas merece desta-

carse, por ejemplo, la «Eastern Elec-
tric», que introdujo en el mercado,

cigarrillos accionado por la electri-

«Seeburg Corporation». L
Se afnadieron a los aparctos auto-

rigeracion, a fin de que pudieran
nder al mismo tiempo productos
y calientes. Los seleccionado-

eron idearse avaratos
la automaética de toda cla-

aptaron a las maqui-

en 1946, el primer distribuidor de

cidad, vendiendo su produccién ala

maticos dispositivos de calefaccion

medas se perfeccionaron - -

S, fuera cual fuese su -
atos de cambio de

y Xl

nas automaticas, de forma que hoy
en dia constituyen en este pais una
de las piezas principales de gran
cantidad de aparatos.

En 1946, el volumen total de ven-
tas de la industria del automatico
fue de 600 millones de délares. En
1960 habia aumentado hasta los 2.586
millones. El numero de companias
o empresas dedicadas a ello aumen-
té6 de 3.500 en 1946 hasta 6.250 en
1960.

ias modificaciones e inventos que
siempre movian e impulsaban ade-
lante a la industria del automatico
continuaron: se introdujo la maqui-
na capaz de vender gran cantidad
de marcas y tipos de cigarrillos, para
satisfacer asi todas las preferencias
con un solo aparato. «Apco» revolu-
cion6 el negocio de los distribuido-
res de bebidas con un aparato que,
ademas, afiadia el hielo que el clien-
te deseaba. «Wittenborg», una em-
presa danesa, introdujo en el mer-
cado americano el aparato para ven-
der varias clases de productos a la

.t vez, y asi se abrié la puerta a los
aparatos automaticos que estaban
destinados a sustituir en las grandes
fabricas, almacenes y oficinas, a los
bares y cafeterias manuales.

. A medida que el negocio crecia,

. también cambiaba. Las empresas,
~ antiguamente familiares y llevadas
~ - ‘Lpor el genio inventivo de quien las
cred, se unieron entre si para ven-
der en comun sus productos. Las
empresas que comenzaron en la dé-
~ada de los aflos cuarenta a ofrecer

a sus clientes uno o dos tipos de

productos, se pusieron en situacién
de ofrecerles. una extensa y completa

gamna de @lios < " " i

- El mundo del automético habia

- dado un gran paso desde que Tho-
mas Adams instalé sus distribuido-
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rex e chicle en las estaciones  del
terrocartil elevado de Nuevar York,
enn el ano 1888

Pero lag nuevas posibilidades vy
aplicaciones del principio del auto-
matico son cast tan grandes y estan
tan abiertas, como en el tiempo de
Adams: restaurantes automaticos,
caletertas  automaticas para incus-
fras ¢ stituciones, departamentos

;mlmpéticns €N establecims:
merciales, quizas comerg?(i“f“toS co.
tamente automaticos, efe &, 20soly.
los aparatos automaticos deda dia
millones de personas e ios B
Unidos, Y cada dig crece é] fbladog
la confianza del publico enav.(fr
conlianza y favor que acrecien% o
estimulo de los industrialeg haciz 1:{

expansion del mundo del
Fin

automaticg,

X X X X X

Avisos de la Redaccion

Agradeceremos a todos quienes deseen colaborar econémicamente en el
concurso periodistico convocado por la revista, se sirvan mandar a nuestra

administracion el importe de su aportacién, para, acto seguido, enviarles el
recibo correspondiente.

Debido a dificultades en el suministro de nuestro material y a la necesidad
de conjuntar la publicacién con la propaganda contratada ultimamente, este
nimero de diciembre aparece con notable retraso. Rogamos disculpen esta
deficiencia Bs propésito de esta redaccién el conseguir que en breve plazo la
revista apaiezca el primer dia de cada mes.

Encarecemos a nuestros lectores se sirvan responder a la mayor brevedad
posible a las consultas y encuestas que nuestra revista realiza. Con ello se
ayudardn a ellos mismos a la vez que facilitarén la labor de nuestra redaccion.

Faltan 22.200 Ptas. para completar la cifra de gastos a que asciende el
Concurso periodistico. Fabricante, Explotador esperamos tu colaboracion.

Repetimos para general conocimiento que las horas de oficina de nuesfra
Redaccién son los siguientes:

Todos los dias laborables, excepto sibados, de 4 a 6 de la tarde. Durante
estas horas pueden llamar

a nuestro teléfono 257 idad de ser
debidamente atendidos. & 6092 en la segur
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"VENTAMATIC 1962"

EL VENDEDOR MUDO Y RAPIDO
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FABRICADO POR
TALLERES AZKOYEN Peralta (Navarra)
DISTRIBUIDOR

2 versiones

Para monedas de 1'-- Pfas,

» »n 5'.. »

L colores

Rojo escarlata
Verde niagara
Azul ultramar
Amarillo aureo

Innumerables ventajas

% Selecciona las monedas

% Ahorra gastos de personal
% Vende las 24 horas del dia
% Vende los 365 dias del aiio
¥ Se amortiza solo

AUTOMATIC, S. A. - Dr. Rizal 17-19 - Barcelona-6
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cartas al Z=_directaon

Muy Sr. nuestro: :

Fn el ultimo numero de la Revis-
ta de su digna direccién y en la sec-
ciéon «Cartas al Director», aparecio
una carta firmada por D. Jaime Pai-
ret Soteras que parecia una propa-
ganda declarada de un determinado
fabricante dc¢ Barcelona.

Aunque como usted sabe, apoya-
mos decididamente su Revista, con-
sideramos desafortunada la publica-
cion de la citada carta, ya que aun
cuando nos diga usted que dicha car-
ta expresa la opinion particular del
firmante de la misma, el hecho de
publicar unos teléfonos a los que
solicitar informacién, hace que no
se trate mas que de una publicidad
concreta de una determinada firma.

Sin otro particular, aprovechamos
la presente para reiterarnos atenta-
mente suyos.

AUTOMATIC, S. A.
Un gerente.

RESPUESTA

No estd en nuestro dnimo perjudi-
car a empresa alguna. Creemos, como
ustedes, que el parrafo de la carta
a que se refieren debia haber sido
suprimido, pues efectivamente es una
propaganda concreta y clara de una
empresa hecha por una persona
completamente ajena a la misma.
Sin embargo, incomprensiblemente
se nos pas6 por alto el detalle. No
creemos que la citada carta haya
perjudicado a nadie, pero como las
cartas parecidas a la suya han sido
varias, creemos es nuestro deber
confesar nuestro involuntario error

a la vez que repetir que en nuestr
2 | a
revista pueden colaborar todos quie-

By
AR

-

nes lo deseen, pero siempre tenje
en cuenta que los articulos pub
tarios deben ser considerados cbmu
tales y que nuestra redaccién se re.
serva el derecho de no publicar
aquellos que sean marcadamente
propagandisticos.

Nndo
lics-

SE.. Director :

Ya que en nuestra Revista vienen
insistiendo sobre la necesidad de re-
cibir colaboraciéon por parte de los
fabricantes y suscriptores, v apre-
ciado el acentuado silencio por narte
de todos, generalmente hablando, en
la presente me permito incluir un
articulo para que sea publicado de
considerarlo interesante, al cual pue-
den y deben responder tanto los po-
seedores del aparato a que me r¢
fiero, tanto en un sentido como en
otro, y no menos ya, y con caracter
obligado, la empresa o fabrica cons-
tructora del mencionado aparato.
Espero que el citado articulo resultc
del agrado de todos, y que sea el co-
mienzo de una serie de cambio de
impresiones de tipo técnico-practico
del automatismo, con lo cual todos
resultaremos beneficiados.

Para contestar a D. J. pairet,rde
Barcelona, sobre su apartado 3. qug
él omite hacerlo por los reparos g%

expone de,

En mi modesta opinién no puet
ni debe ser considerado un buen SeI;e
vicio mecanico, el solo hecho de ql%s‘
enel menor tiempo posible sed ﬁuse-
to en funcionamiento el aparatg adel

riado, si al momento de sali

s



iocal donde se halla instalado vuelve
a repetirse la averia. Soy de la opi-
nion de que debe llevarse un con-
trol de las averias que se producen
en cada aparato a su cuidado, repe-
tidas estas mismas hasta un maximo
de tres, sin duda alguna debe reti-
rarse y llevarse al taller, buscar el
origen real de donde provengan estas
repeticiones de averias, reponiendo
de nuevo todo lo necesario, sin do-
ler cuanto se gasta en el aparato,
que despu€s verda el producto con
creces, el aparato sera respetado por
el publico, el dueno del local estara
a gusto y el servicio técnico traba-
jara menos. Y atienda a mi lema:
«Primero trabajar por las magquinas,
después que sean las maquinas las
que trabajen para uno».
Preguntando. — Sin duda alguna
cabe suponer muy fundadamente que
son muchos los usuarios del toca-
discos automatico GEDASA, tipo o
modelo «Sinfonola 59», a ellos va
dirigido especialmente el presente
articulo, y también, por quie, ne) a
la propia fabrica de los mismos. El
caso es como sigue: ¢Han apreciado
la deficiente particularidad de que
al tener marcadas mdas de dos selec-
ciones (dos al menos), si después de
terminado el disco que esté funcio-
nando y queda otra seleccién mar-
cada, al bajar el disco y antes de que

la bandeja porta-disco sea devuelta

! su posicién de comienzo, Si corca

la corriente de alimentacién proce-
dente del sector, aunque sélo sea un
simple segundo, y la vuelven a res-
tablecer, el disco que ya habia ter-
minado comienza a ser tocado nue-
vamente como si tal cosa no hubiera
sucedido? Si no han curioseado esta
deficiencia de fabricacién, hdaganlo
inmediatamente y lo comprobaran,
¥y procuren hacerlo en ausencia de
curiosos y fisgantes, pues seguida-
mente pondran en practica esta «su»

averiguaciéon y veran notablemerte
mermados los ingresos, ya que esto
suele correrse como la polvora, y
por el importe de dos selecciones
que marcan en principio pueden es-
tarse disfrutando su disco preferido
cuantas veces lo deseen con tan sélo
apagar y encender el tocadiscos cuan-
do el disco estd bajando y antes de
retirarse por completo la bandeja
porta-discos.

Y ahora, después de mi exposicién
anterior, espero que algun usuario
haya solucionado satisfactoriamente
la deficiencia apuntada, agradecien-
do lo ponga en conocimiento de la
revista si han apreciado este defecto
y no lo tienen solucionado nero que
desearian poder hacerlo, y también
me dirijo a GEDASA, para darle la
oportunidad de que publicamente
nos exponga el procedimiento eficaz
y positivo para eliminar la deficien-
cia que expongo en el presente ar-
ticulo.

Espero que todo cuanto escribo sea
del agrado de esta digna Direccién, y
quedando a la espera de sus impre-
siones, le saluda muy atentamente,

Tomas Sanchez-Moya

(Oviedo)

RESPUESTA

Como comprobara usted, publica-
mos su articulo «Preguntando», asi
como su respuesta a la carta de don
J. Pairet que publicamos en nuestro
numero de octubre. Creemos que
tanto el Sr. Pairet como GEDASA
contestaran a sus preguntas y opi-
niones. Nos agradara que la respues-

ta de GEDASA pueda serle util, por

cuanto ello representaria la inicia-
cién de una verdadera seccién Téc-
nica que muchos lectores encuentran
a faltar en la revista y que no pode-
mos poner en marcha sin la autén-
tica colaboracién de todos los fabri-
cantes. grsotd

(Continiia en la pdgina 355)
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Nuevo seleccionador de monedas que calcula el v,

Desde hace poco, estan disponibles
para mecanismos de mf)l?eda: un
canal liquidador de comisiones, un
cambiador «admisor ahorrador» y un
«divisor universal de porcentajes».
[l canal liquidador de comisiones es
una ensambladura standard para
dos piezas de cinco centavos o una
de diez. Puede instalarse en «admi-
sores ahorradores» ya en uso o en
modelos de produccion actual. No
se requiere ningun cambio en el di-
seho del «admisor ahorrador» ni nin-
guna modificaciéon o adaptacién. El
cambiador «liquidador de comisio-
nes» puede instalarse en todas las
maquinas vendedoras construidas
para alojar cambiadores de la serie
8800. En ambas unidades, el banco
colector esta equipado para acumu-
lar una cantidad comprendida entre
2 y 4 ddlares. El dinero se encuen-
lra protegido en un compartimiento
separado de seguridad con cerradu-
ra de acceso propia. El cambiador
«admisor ahorrador» es un cambia-

dor standard de la serie 8800 para
ventas de 10 centavos, utilizado como
banco colector. Acepta dos piezas de
CInco centavos, una pieza de diez
centavos o una de 25 centavos, de-
volviendo tres piezas de cinco cen-
tavos como cambio, cuando se ha
Introducido una pieza de 25 centa-
vos, Todas las piezas de cinco i)
centavos van directamente a la caja
del djnero del ahorrador, asi como
las piezas de diez centavos, cuando
un numero predeterminado de ellas

ha sido acumulado en el banco co-
lector. \ -

« 348 -

El divisor universal de porcents.
jes puede efectuar tres funciones:
Recogida de dinero, control del pro.
ducto y, en equipos de servicio com.
pleto, el pago de la comisién de]

plazamiento. Puede montarse ep
el interior o en el exterior. El tubo
se carga de antemano con piezas de
diez centavos que se van soltando y
caen en la caja de pago por medio
de un disco, haciendo un pago a ra-
z6n de cada cinco ventas efectuadas.
Cuando el tubo esta vacio, la maqui-
na vendedora queda desactivada has-

(Finaliza en la pdgina 350)

Chicle masticable

Duelas’

cajitas con




(INDEPENDIENTE? SI

«El éxito del propietario indepen-
diente que se dedica a la explotacién
de maquinas vendedoras automaticas
dependera en el futuro mas que nada
de su habilidad de transformar to-
dos los recursos que posee en una
potente organizacion, bien dirigida,
de intenso empuje y con mucha ini-
ciativa e imaginacion. Tendra que
saber mucho mas de lo que sabia,
si quiere estar en condiciones com-
petitivas en el mercado actual.»

Estas palabras fueron pronuncia-
das por Luis Risman, que en enero
proximo sera el nuevo presidente de
la National Automatic Merchandis-
ing Association. Risman hablaba ba-
sandose en su considerable experien-
cia como presidente de su propia
compafiia independiente dedicada a
la venta automatica (Mystic Auto-
matic Sales, Medford, Mass.).

A continuacién el Sr. Risman enu-
merd algunas de las cosas que de-
ben hacer los empresarios indepen-
dientes: i

«Hay que ir a buscar la diversifi-
cacién si se quiere seguir en este
negocio y continuar creciendo e in-
crementar el volumen. -

El independiente que explote ma-
auinas automaéticas, tendra que ha-
cer uso parcial de los servicios de
profesionales expertos en relaciones
publicas y en publicidad. Las gran-
des compafias nacionales utilizan
estos servicios sobre una base con-

los independientes,
bl e e S R

parse tanto por la competencia que
les llega de las grandes compafhias
nacionales o regionales, porque «en
muchos casos, la competencia prin-
cipal del empresario proviene de
otro independiente de su misma lo-
calidad».

Comparando las compaifias exnlo-
tadoras nacionales con los indeven-
dientes, Risman senalé nue un inde-
pendiente puede quizas creer que se
encuentra en desventaja con respecto
a ellas, debido a «la habilidad de
las grandes compafiias en obtener
los maximos descuentos mediante
compras masivas de equipos y Su-
ministros».

«Esto no deberia preocuparnos de-
masiado», continuo diciendo Risman,
«porque esta diferencia no significa
que se trate precisamente de la di-
ferencia entre pérdidas y ganancias.
No es ni remotamente una desven-
taja tan grande como muchos supo-
nen, y desde luego es un problema
que podremos resolver el dia en que
se hayan terminado de formar agru-
paciones de compras, como ya esta
ocurriendo. Desde luego es comple-

_tamente factible que una industria

forme parte de una agrupacién de
compras y participe de las ventajas
que ofrece la compra de cantidades
maximas.»

Si las grandes compafias de ex-
tension nacional tienen algunas ven-
tajas en las compras, porque efec-
taan sus adquisiciones en cantidades
muy importantes, con el fin de ob-

tener los maximos descuentos, los

cmpresarios locales independientes

~ también gozan de sus ventajas pro-

E0

mayor ventaja», dijo,
duefio y gozar de
c acompafia a la

Cl




diente observara que debido al he-
cho de tratarse de una empresa de
propiedad local, de un negocio ra-
dicado en el lugar, recibira una aco-
gida mas favorable en las colabora-
ciones que solicite.»

Risman sefialé que algunos opera-
dores independientes, debido a sus
propios motivos especiales, quieren
formar parte, a pesar de todo, de
una compaiiia explotadora nacional
de propiedad publica.

«De acuerdo y conforme», dijo Ris-
man, «pero no hay que dejarse ab-
sorber nunca o efectuar una fusion
a causa del miedo.»

«Les aconsejo que cuando llegue
el momento de estudiar la convenien-
cia de ceder el negocio a una gran
compafiia, no duden en proceder asi
si tienen buenos motivos para ha-
gexlo, esr decir siiicreen: gue .esq en
beneficio de sus mejores intereses...
Pero no lo hagan nunca por miedo.»

Y esto creemos es un consejo €x-
celente. — (V.)

(Viene de la pdgina 348
DIVULGACION TECNICA

ta que el tubo haya vuelto a llenarse.
Un enchufe adaptador eléctrico en-
caja en el circuito de la maquina
vendedora. El enchufe del equipo de
moneda normal de la maquina, en-
caja con la parte posterior del adap-
tador. El divisor entero y la caja de
moneda pueden ajustarse conjunta-
mente o de forma diferente, segun
la funcién que el divisor debe des-
empenar. : _ ;

El aparato hasta aqui descrito sir-
ve, sobre todo, para calcular las co-
misiones a que tiene derecho el due-
fio del emplazamiento, «ahorrando»
las cantidades en un compartimiento
especial, cuyas llaves posee el citado
duefio. El dueno de la macuina ob-
tiene su recaudacién «limpia», pues
la misma maquina calcula el porcen-
taje que corresponde a cada uno de
los propietarios. — (V.)

SUSCRIPCIONES A REVISTAS EXTRANJERAS

VEND 1 afio 14,- ¢ ( 840 ptas. )
Zoi 22,— » (1.320 ptas. )
3t > 30,- » (1.800 ptas. )

BILLBOARD MUSIC WEEK (semanal)
1 aio  15'- $ ( 900 ptas. )
AMUSEMENT BUSINESS 1 » 20'- $ (1.200 ptas. )
(Semanal) 2.5 30'- » (1.800 ptas. )
3 » 40'- » (2.400 ptas. )
AUTOMATEN MARKT 1 afo 34'- DM. ( 510 ptas. )

REVUE MENSUELLE DE L'AUTOMATIQUE 1 afio 40'- NF (520 ptas.)

Los interesados en suscribirse a alguna de dichas revistas pueden enviarnos el im-
porte de la suscripcién por cheque o giro postal, garantizando la recepcion de la revista
a partir del mes siguiente a aquel en que se haya recibido el importe en nuestra admi-
nistracion.

Las personas interesadas en recibir cualquier otro titulo de revistas que se refieran a
aparatos autométicos accionados por monedas, pueden escribir a nuestra redaccién comu-
nicindonos sus deseos, en la seguridad de que serdn debidamente atendidas.

¥
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BABYMATIC

Distribuidor de chicle en bolas
Funciona con monedas de 1 Pta.
Seleccionador de monedas

Gran capacidad (750 bolas)

Facilidad de manejo

MEDIDAS
CERRADO  ABIERTO

Fondo 20 cm. Fondo 255 cm.
Ancho 255 cm Ancho 405 cm.
Alto 645 cm. Alto 64'5 cm.

& COLORES
Amarillo Rojo
Verde Azul

Distribuido por

ROBERT JUBAL

Travesera de Gracia, 86 - Barcelona &

+« 351 .



TIENE VD.
RAZON
iiEL MEJOR!!

FABRICADO POR: EWA
|
| |

| MADRID

. B




LAS ORQUESTAS
Y CANTANTES
PREFERIDOS EN SU

ESTABLECIMIENTO

FABRICADO EY ESPANA
POR

r G0l «



COLESPA “360"

Vendedor de bebidas frias, en wvasos

. coLD
' > drinks
Diltctsus

la Colespa “360" distribuye sjete
clases de bebidas refrescantes, tanto
carbénicas como no.

Cada bebida se prepara en el mismo
momento en que se sirve y es per-
fecta tanto por su calidad como por
su temperatura.

Ajustable para cualquier tamaiio de

vaso, con una capacidad de hasta

1000 unidades.

MEDIDAS

Alto 173 om.
Ancho 635 cm.
Fondo i




Nuevos aparatos

SIDERAL NAUTICO, de F. A. E. R, S. L.
Consta de seis sistemas diferentes para
obtener la partida gratis. Va provisto de
scumulador de partidas gratis. El mueble
esté realizado con maderas seleccionadas
de primera calidad y formica, con el frontal
sdornado con metalisteria de lineas moder-
nas. Cristal de tablero fogueado con plata y
marco barnizado al poliester. Es la tunica
méquina de fabricacién espafiola con seis
circuitos para obtener partidas gratis. Sus
medidas son: 13 m. de largo. 0'6 m. de

ancho v 1'6 m. de alto.

(Viene de la pdgina 347)
CARTAS AL DIRECTOR

Muy senor mio:

Considero seria necesaria en la
Revista de su digna direccion algun
articulo o nota en la que prestaran
la_méxima atencion todos los fa-
bricantes y explotadores de apara-
tos automaticos accionados por mo-
nedas, especialmente los de Pin-Balls.

De la iniciacién de su instalacion
en establecimientos vienen funcio-
nando con la introduccién de una
moneda de peseta; desde anuel en-
tonces hasta la fecha es necesario
acer una recopilacién y examen de
los constantes aumentos observados
3‘1 todos los conceptos, y a la vista
€ los mismos creo necesario el es-

dio inmediato en la adaptacién de
U1 nuevo sistema para su funciona-
Eloento a dos pesetas la partida, co-
diSCOPOT ejemplo las maquinas toca-

S ¥ otros aparatos similares.
Imf-xpuesto mi punto de vista, so6lo
B oo sgraddotiie GE SISO
tencion y consideracién que dis-
a la presente, aprovechando

esta oportunidad para reiterarme de
usted atento y s. s.
EClS
Ramoén Pascual Turell
(Barcelona)

RESPUESTA

Muy gustosamente publicamos su
carta, puesto que en ella se aborda
uno de los problemas que se presen-
tan a la totalidad de la profesion y
que muy en breve ésta debera estu-
diar muy detenidamente.

En nuestro criterio, debemos pul-
sar la opinién de todos los explota-
dores, pues es algo que afecta a to-
dos ellos. Deseariamos saber los pros
y los contras a esta propuesta suya
asi como las dificultades que se pre-
sentarian en su puesta en practica.
Abrimos, pues, el dialogo con esta
su carta y esperamos que todos los
profesionales del automatico opineu
sobre este punto, con toda libertad
y sinceridad, demostrando asi un
verdadero interés por la marcha de

la profesion.
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Las maquinas vendedoras de la «KAme-
rican Bowling Corporation» alcan-
zaron un giro de 6 millones de
dolares
La Americon International Bowl-

ing Corp., West Englewood, N.J,,
termino su primer afio como compa-
nia explotadora de ventas automati-
cas (a través de su filial American
Vending Corporation), con un volu-
men bruto de ventas que ascendie-
ron a 6.200.000 ddlares, y los benefi-
cios netos alcanzaron la cifra de
unos 100.000 dolares en el ejercicio
economico de 1962. El presidente de
la AIBC, Lioyd R. Ludwig, lo califi-
c6 como «un primer afno de opera-
ciones, acompanado de un éxito poco
corriente».

La entrada de la AIBC en el ramo
de la venta automatica a través de
adquisiciéon de empresas (nueve fir-
mas en la primavera de 1961, median-
te un canje de acciones) fue anun-
ciada por la revista VEND (junio
de 1961).

En el curso del pasado afno, esta
cadena de boleras —la empresa po-
see 33 boleras en los Estados Unidos
y tres en el Canadd— ha procedido
a la expansiéon de su zona de venta
automatica y los emplazamientos.
Tiene ahora aparatos de venta auto-
matica instalados en partes de Pen-
sylvania, Maryland y en el distrito de
Columbia, aparte de los de Nueva In-
glaterra y Nueva Jersey. A partir de

la instalacién inicial en sus boleras,
‘ha extendido sus oper: :
ta automatica en

cios publicos, establecimientos mi-
litares, universidades, etc.

Al compds de su crecimiento en
la venta automdatica, AIBC se esta
introduciendo tanto en el sector de
los servicios de alimentacion aten-
didos a mano como en el sector au-
tomatico. Los servicios de comidas
para personal de empresas se insta-
lan a base de un sistema o una com-
binacidén de tres de ellos —venta au-
tomatica, cafeteria y bares de boca-
dillos con servicio personal—.

Seguidamente después de su fun-
dacion, que tuvo lugar el pasado ano,
ia filial American Vending Corpora-
tion, establecié su sede sociai en
Boston, conservando a David J. Ba-
ker como su director. Baker, pre-
sidente de una de las companias ad-
quiridas —Melo-Tone Vending Com-
pany Inc. Arlington, Mass.—, habia
sido con anterioridad presidente de
la Eastern Massachusetts Music Ope-
rators Association y uno de los direc-
tores de la Music Operators of Ame-
TlCas

Cuando la AIBC estaba efectuando
sus adquisiciones de venta automati-
ca, su presidente Ludwig declaro a
la VEND que se trataba de un «paso
natural... teniendo en cuenta la ex-
tension de nuestro negocio de bole-
ras y las maquinas vendedoras gque
ya se encontraban en otros estable-
cimientos». — (V.)

Lavado automatico
La filial de una empresa canadlen-
se de I tico, Automa-




1 proximo mes de marzo la prime-
ra gran lavanderia automatica en
Betnal Green. La sociedad tiene pro-
yectada la instalacion de 75 plantas
semejantes. Cada una de ellas in-
~-Juira 15 maquinas de lavar Frigi-
daire y cuatro secadores automati-
cos de gas. Por otra parte, cada su-
cursal estara provista de maquinas
automaticas de lavado en seco, joual-
mente del modelo americano Frigi-
aire. Un empleado especialiado
ocupara de cada uno de estos apa-
ratos. — (A. M.)

La compainia Brass Raii inaugura el

mayor restaurante automatico

El mayor restaurante automatico
destinado al publico en general fue
inaugurado en el edificio Wrigley de
Chicago el 31 de octubre ultimo. La
Brass Rail, que es una division de
la Interstate Vending Company, efec-
tué la instalaciéon con las caracte-
risticas de decoracion, asientos ¥y
surtido de manjares correspondien-
te a un restaurante de lujo. En su
aspecto practico, el restaurante tie-
ne una superficie de 6.700 pies cua-
drados v acomoda a 250 personas en
mesas de un nuevo tipo especial
«sin patas» y en cabinas tapizadas.
Veinte maquinas vendedoras sumi-
nistran una gama superior a la co-
rriente en los demas restaurantes en
cuanto a comidas calientes, postres,
pastas, bebidas y bocadillos.

Este restaurante esta abierto 5 dias
a la semana, teniéndose la intencion
de alargar medio dia mas los saba-
dos si el volumen de ventas lo hi-
ciera aconsejable. Su horario va de
las 7 de la mafiana a las 7 de la tar-
de. El personal del restaurante con-
siste en siete empleados fijos, inclu-
yendo un «trinchador» que se eén-
cuentra en un mostrador de comidas
frias, con el fin de preparar surtidos
de bocadillos por encargo, y mucha-
chas uniformadas para la limpieza
de los cubiertos usados.

Unas pantallas divisoras y el dise-
flo arquitecténico crean cuatro gran-
des espacios de asientos dentro del

conjunto del restaurante. Ademas de
las mesas corrientes con pies, las
mesas «sin patas» acomodan a cua-
tro personas y se sostienen por unas
piezas de unién fijadas a un brazo
de cada silla, el cual es articulado y
tiene roldanas pivotantes. Ademas,
hay cambiadores de billetes y dos
mostradores con bandejas. — (V.)

Tres desaprensivos acusados de frau-
de

Tres directores desaprensivos de
una compafia de venta automatica
de Minneapolis, Minnesota, se con-
fesaron culpables ante el Tribunal
Federal de dicha ciudad, el dia 22
de octubre, acusados de fraude por
compradores de sus maquinas ven-
dedoras de cigarrillos.

El trio, Donald J. Rodgerson, Eu-
gene L. Letts y Hollis B. Willieford
Jr., todos de Minneapolis, dirigian la
firma Automatic Vending Machines,
Inc. 5009 Excelsior Boulevard, en el
suburbio de St. Louis Park.
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Segun el fiscal, prometieron falsa-
mente a los compradores de sus ma-
quinas vendedoras de cigarrillos que
se les reservarian zonas de venta y
que podrian lograr elevados benell-
cios con la venta de cigarrillos. El
fiscal estimo que la empresa y sus
agentes habian defraudado unos
125.000 dolares a los compradores
ehitre 1950 ¥y 1961,

Cada uno de los acusados tiene en
perspectiva cinco anos de carcel. El
juez federal, Gunnar H. Norbye, ha
trasladado el caso al departamento
probatorio a fines de investigacion
p\l}c)\.'ia antes de dictar sentencia. —
(V.

«Vendo» sigue aumentando sus ven-
tas netas
La Compaiia Vendo dio cuenta de
un aumento del 38 % en sus benefi-
cios netos durante el periodo de nue-
ve meses que termind el 30 de sep-
tiembre ultimo, en comparacién con
el mismo periodo del afo 1961.
El beneficio neto obtenido fue de
2.226.277 ddlares, o sea 84 centavos
por accién, en comparaciéon con
1.604.264 dodlares, o sea 61 centavos
por accion el afio anterior. Las ven-
tas ascendieron a 41.896.105 dodlares
~en comparaciéon con 40.308.691 ddla-
res por el periodo de nueve meses
de 1961.
Los beneficios del tercer trimestre
- sefialaron un incremento del 25 %
sobre el afio anterior: 647.723 dola-
res o 25 centavos por accién, contra
523.342 ddlares o 20 centavos por
acciéon. Las ventas ascendieron a
13.108.191 ddlares en el tercer tri-
mestre del corriente afio, en comva-
racion con 13.154.194 ddlares en el
mismo trimestre de 1961. (V.)

GRAN BRETANA

¢Un impuesto especial para los apa-

ratos «tragaperras»? |
Los circulos ingleses de

que se clevaria a cerca de 50 libras
por afio, haria irrentables la mayor
parte de los aparatos puestos en ser-
vicio en los clubs. Los explotadores
atectados hacen constar que los apos-
tadores no estan sujetos a ninguna
limitacién en cuanto al numero de
locales receptores de apuestas, en
tanto que ellos no pueden colocar
mas de dos aparatos en cada club.
A ese respecto recuerdan la ley aus-
traliana sobre el juego que autoriza
a los clubs la instalaciéon de cuantos
aparatos de juego crean convenien-
te para que puedan pagar los im-
puestos correspondientes. — (A. M.)

50 nuevas boleras automaticas

La organizacién Rank, que con la
transformacién de los cines en bole-
ras ha preparado en Inglaterra el te-
rreno para los bolos, ha firmado
con Brunswick, la firma americana
productora de boleras automaticas,
el contrato para la instalacién de 50
nuevas boleras en los préximos anos.

Segin la opinién del director de
la seccion de boleras de la organi-
zacion Rank, alrededor de 9 millo-
nes de partidas se juegan actualmen-
te en Inglaterra en las pistas indivi-
duales. Las posibilidades de una cre-
cida no son excesivamente conside-
rables. Se tiene el propoésito de cons-
truir en los centros en que deben
ser instaladas las nuevas pistas en
los dos préximos afios, 28 pistas in-
dividuales en cada uno. — (.A.M.)

DINAMARCA
Productores de discos que explotan
los tocadiscos :

La tUnica sociedad de discos que
efectua ella misma una importante
explotacion de tocadiscos,es la filial
danesa de la firma EMI, la Skan
navisk Grammophon Aktiesel
Por medio de una filial, ha p




LA VENTA
AUTOMATICA
EN LA
UNION SOVIETICA

Ofrecemos a nuestros lectores un
reportaje grafico que aparecié. en la
revista VEND, hace algun tiempo y
que constituye uno de los pocos tes-
timonios veraces de la situacion del

automadtico en Rusia.

1
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D‘Mﬁbut or ruso de pe;fodrcos. Todos los
&p&’ms autométicos son propiedad del
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Los distribuidores de cerveza rusos no van provistos
de vasos de papel, por lo que los usuarios deben
lavar sus propios vasos antes de obtener la cerveza.

Los carritos ambulantes son corrientes en

Rusia, y venden un agua dulce, caliente v
carbénica.

gl



Como funciona el mercado americano de Pin-Ball

En los Estados Unidos, hay dos
grandes fabricantes de Pin-Balls, las
firmas WILLIAMS y GOTTLIEB,
cada una de las cuales fabrica mas
de 50 Pin-Balls diariamente, que
abastecen no solamente al mercado

americano sino al mercado mundial
de Pin-Balls.

En ningun otro pais del mundo,
salvo en Espaha, se fabrican Pin-
Balls, pero en este articulo vamos
a referirnos solamente a cémo fun-
ciona el mercado americano de es-
tos aparatos.

Estas dos grandes firmas tienen
distribuidores exclusivos en los di-
ferentes Estados que componen la
Unién. Estos distribuidores exclusi-
vos, conocen con una anticipacion
aproximada de 2 a 3 meses el apa-
rato que va a salir al mercado, e
incluso tienen algun aparato para
poder instalar en emplazamientos
adecuados, para prever la aceptacion
que puedan tener por parte del pu-
blico.

Los dos grandes fabricantes cons-
truyen un Pin-Ball cada cinco sema-
nas aproximadamente, mas O mMenos
en la siguiente forma: primer mode-
lo, un Pin-Ball de un solo jugador y
que da partidas gratis; el modelo
siguiente, que se lanza al cabo de
cinco semanas, es un Pin-Ball de un
jugador que en lugar de dar partidas
gratis da bolas gratis (en Espafa se
han importado ya unos modelos de
este tipo). Tercer modelo, un Pin-
Ball de dos jugadores. Cuarto mo-
delo, un Pin-Ball de un jugador y
partidas gratis. Quinto modelo, un
Pin-Ball de un jugador - bolas gra-
tis. Sexto modelo, un Pin-Ball de dos
jugadores y partidas gratis, natural-
mente. Séptimo modelo, un Pin-Ball

de cuatro jugadores y partidas gra-
tis, y asi sucesivamente, volviendo
a empezar en el orden sehalado.

Los precios marcados por los fa-
bricantes son independientes del
nombre del aparato, es decir, todos
los Pin-Balls de un jugador y que
dan partidas gratis, tienen un pre-
cio; todos los Pin-Balls de un juga-
dor que dan bolas gratis como pre-
mio, tienen otro precio, y todos los
Pin-Balls de dos jugadores y parti-
das gratis como premio, tienen otro
precio, y los Pin-Balls de cuatro ju-
gadores que dan partidas gratis co-
mo premio, tienen otro precio. Por lo
tanto, el comprador que adquiere
un Pin-Ball a un Concesionario, sabe
siempre el precio que le costara con
sélo saber si el aparato es de uno,
dos o cuatro jugadores, y si da parti-
das o bolas gratis como premio.

Conociendo, pues, con anticipacion
las maquinas que va a fabricar
cada fabricante, los explotadores
pueden hacer también con anticipa-
cion sus pedidos, y de esta forma
puede decirse que cuando en fabrica
se pone en linea de fabricacion el
primer aparato de un nuevo modelo,
se conoce ya con exactitud la canti-
dad de aparatos que hay que cons-
truir para satisfacer todos los pedi-
dos pendientes y una prudencial pre-
visibn para un posible exceso de
demanda. Esto tiene multiples ven-
tajas, entre las cuales no es de des-
denar la programacién de una fabri-
cacioén con una anticipacién muchas
veces superior a la que es habitual
en otras latitudes.

Los distribuidores tienen una for-
ma de vender bastante diferente a
la espafiola. Venden aceptando como
primera entrega la maquina usada
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Aportaciones para el CONCURSO 'PERIODISTICO

Nombre

ELECTRONICOS VALENCIA
REFLEX

STUAR

AUTOMATIC, S. A.

M.A.C. (Maquinas Automaticas
Canto)

Luis Troyas-Talleres Azkoyen

COAPIN

T. Séanchez Moya
PETACO S. A.
E.A.ER, S L

Fecha fundacion

1962
1951
1962

1962

Capital social A portaéién

500’ - Ptas.

500 - ptas.

500’ - Ptas.

5.700 000 5.000' - Ptas.

200" - Ptas.
500" Ptas.

500" - Ptas.

______________________________ " 100’ Ptas.
2.500'-Ptas.

2.500' - Ptas.

TG LA

12.800' - Ptas.




que tiene el explotador, De esta for
ma, puede darse ¢l caso, puesto co
mo ejemplo en una forma muy sim
plificada, de que un explotador com
pre una sola maquina por 500 §, la
tenga en explotacion durante cinco
semanas, que es el tiempo necesario
para que salga un nuevo modelo,
adquiera ¢l modelo nuevo, que le
cueste pongamos 600 $, en el su
puesto de aue sea una maquina de
dos jugadores, entregando la maqui
na vieja y 200 . Si durante las cinco
semanas ¢n que ha tenido funcio
nando la maquina ha obtenido unos
beneficios netos una vez dada la
comision al dueiio del emplazamien-
to de 300 §, como que no da mas
que 200 § para cambiar ¢l modclo,
todavia tiene un beneficio neto para
¢l de 100 § v la maquina nueva. Si
esto se repite indefinidamente cada
cinco semanas, y en lugar de aplicar-
lo a una sola maquina sc¢ aplica a
varias, se tiene que un explotador
que haya empezado con un capital
siediano puede tener una «flotar de
maqguinas automaticas trabajando,
siempre nuevas, y que le dan un be-
neicio cada mes,

Un punto importantisimo a tener
e¢n cuenta es que la maquina en
América cuesta mas barata que una
maquina espafiola en Espaia, y que,
sin embargo, cada partida cuesta un
promedio de 5 ptas. al jugador. De
esta forma, lo que en Espana se tar-
da 18 o 24 meses en amortizar, en
U.8.A, se tarda solamente una cuar-
ta parte.

El concesionario, vende a su vez
estas maquinas usadas que ha to-
mado como entrada para la venta de
una maquina nueva, a otros explo-
tadores llamémosles de segunda di-
vision, aceptando como pago de la
entrada otras magquinas mas usadas
que le da este explotador. Estas ma-
quinas de segunda division, pueden
#e vendidas a su vez a otros explo-
tadores de tercera, cuarta o enésima
division, v por dltimo, cuando se

han terminado ya las infra catego-
rias, se¢ destinan a la exportacion, v
son las maquinas usadas que algu-
nos de nuestros lectores se sorpren-
den de que puedan ser compradas
por 60 § en ¢l mercado americano,
Hay que tener en cuenta que una
maquina esta ya fuera de mercado
en los Estados Unidos a los cinco
o seis anos de estar fabricada, y son,
pues, las maquinas que se olrecen
por 60 .

Volviendo a los concesionarios en
los Estados Unidos, no pueden ven-
der maquinas nuevas para la expor-
tacion, porque los fabricantes Wi-
lliams y Gottlieb tienen diferentes
concesionarios. para los diferentes
paises. El concesionario espanol, o
francés, compra las maquinas Wi-
lliams vy Gottlicb al mismo precio
que ¢l concesionario americano, pero
son a cargo del concesionario los
gastos de transporte, Aduanas, etc,,
por lo tanto la maquina situada en
Espana o Francia, ya tiene como mas
caro ¢l importe de estos gastos, y
como que en algunos paises, concre-
tamente en Espana, estos gastos de
Aduanas tal y como $e¢ ha dicho va-
rias veces, pueden llegar a doblar el
precio original de la maquina, sin
tener en cuenta como es logico el
natural beneficio del concesionario,
vemos que en Espana, Francia y
Europa en general, estos aparatos
son muchisimo mas caros que en
Estados Unidos.

Tal y como ya se ha explicado mas
arriba, la fabrica deja de nroducir
un modelo tan pronto como pro-
duce el siguiente, por lo tanto, pue-
de darse el caso de que un explota-
dor que ha comprado algunas md-
juinas mientras ¢éstas estaban en
linea de fabricacion, a un precio de-
terminado, y habiéndose dado cuen-
ta del éxito de un determinado mo-
delo v desea comprar mas maquinas,
no estar dstas en produccién, y ser
probablemente muchas las personas
que se han dado cuenta del éxito de
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aquel modelo y desean comprarlo
también, se ve obligado a bqscar
estas maquinas en algun concesiona-
rio y revendedor, con lo cuat las paga
notablemente mas caras que si las
hubiese comprado en el momento
oportuno. Por lo tanto, de no. com-
prar la maquina en el momento en
que se hace la oferta por el fabri-
cante, se corre el riesgo de pagarla
mas cara si se quiere comprar des-
pués. Este es el motivo por el cual
una mAquina es mas cara uno, dos
o cinco meses después de haber sido
fabricada que durante el tiempo de
fabricacién.

Las maquinas usadas varian mu-
cho de precio segin la cantidad en
que el concesionario la haya valora-
do al hacer el cambio con el explo-
tador, y esta cantidad varia también
segun la aceptacién que haya tenido
la maquina por parte del publico.
Por otra parte, hay madaquinas que
resultan tan buenas que el explota-
dor no quiere desprenderse de ellas,
y por lo tanto no acepta el cambio,
sino que prefiere comprar la maqui-
na nueva pagando su importe total.
Este es también el motivo por el
cual muchas veces una determinada
‘maquina que aparece en el catalogo
de determinados vendedores de Pin-
Balls de segunda mano, no puede
adquirirse con la misma facilidad
que otra.

Este es, a grandes rasgos, el meca-
nismo con que funciona el mercado
de los Pin-Balls en U.S.A. Para lle-
gar a la rapidez de mercado que se
tiene en los Estados Unidos, es ne-
‘cesaria una fabricacién de una can-
tidad de Pin-Balls aproximadamente
‘igual a la que se fabrica en U.S.A.

Aun cuando en

USA. y en Espafia, en honor a la
verdad debemos consignar que exis-
te una fabrica en Alemania que, ade-
mas de fabricar otro muchos apa-
ratos eléctricos, construye también
un determinado nimero de Pin-Balls,
y en Francia existe también otra fa-
brica; rique;:con licencia y procedi-
mientos americanos, fabrica algun
Pin-Ball, aunque tanto la firma ale-
mana como la francesa llevan una

vida méas bien menguada.
O. T. B.

(Viene de la pdgina 3584

NOVEDADES DEL EXTRANJERO

como un préspero mercado para los
planes de produccién de discos de
la filial de la EMI. — (A. M.)

ITALIA

También las boleras en Italia

Con motivo de la organizaciéon del
primer certamen de la bolera en
Roma, G. Zapoala, profesor de me-
dicina deportiva en la Universidad
de Roma, ha declarado que los bo-
los constituyen un deporte que per-
mite satisfacer la necesidad humana
de relajamiento y movimiento, al
mismo tiempo que el deseo de com-
peticidon. Representa, también, una
solucion simple y practica para im-
portantes problemas psicolégicos del
hombre moderno. — (A. M.)

No habra impuesto sobre el consu-

mo para la explotacién de automa-
ticos

El in_1puesto sobre el consumo que
esta ﬁjado por los ayuntamientos,
dejard de existir en Italia gracias a
la decisién del Ministerio de Finan-
zas en lo que se refiere a los auto-
maticos instalados tinicamente para




CONSULTA 1

Agradeceremos a los lectores que todavia no nos han remitido el presente cues:

tionario se sirvan responder a éste, con el fin de mejorar nuestra revista de acuerdo con

las criticas y sugerencias de los componentes del mundo del automatico.

;Cudl es la Seccion que mas le gusta?

L :izpor qué?
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;Cuél es la Seccién que menos le gusta?

revista?
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NUESTRAS CONSULTAS

Para que nuestros lectores pue-
dan apreciar los cambios que pre-
tendemos efectuar en la revista, pre-
sentamos ahora un breve comenta-
rio y resumen de las respuestas a
las dos consultas, asi como una se-
leccion de respuestas «tipo.

No podemos por el momento guiar-
nos exclusivamente por las resnues-
tas recibidas, por cuanto su total
representa un porcentaje no sufi-
ciente para expresar un verdadero
estado de opinién. Quisiéramos que
todos nuestros lectores, sin excep-
cion, nos respondieran, especialmen-
te los fabricantes, porque el nimero
de respuestas de ellos recibidas es
infimo, por lo que son méas de agra-
decer las recibidas.

En principio parece ser que la sec-
cion que mas gusta a los lectores es
«Observando», seguida de «Noveda-
des del Extranjero» y «Bolsa del
Automatico». Es decir lo puramente
informativo de lo que existe en nues-
tras paginas.

La repulsa por «Breve historia de
los disribuidores automaticos en los
Estados Unidos de América» es casi
unanime. Ante todo debemos adver-
tir que no se trata de una seccién,
sino de un extenso trabajo que va-
mos publicando por entregas, por-
que lo creemos verdaderamente in-
teresante por cuanto de su lectura
se desprende claramente las dificul-
tades que el automatico ha vencido
brecisamente en el pais pionero del
ramo. Es interesante ademdés por ser
la tnica historia de aparatos auto-
maticos existente, y porque espera-
mos que dentro de unos afios en
Spafla podamos escribir nuestra

toria en este ramo, por contar
con igﬂmrtancia y datos suficientes
para ello. En el presente ntimero fi-

naliza el citado articulo y nosotros
nos atrevemos a recomendar a nues-
tros lectores que relean todqs 1108
numeros anteriores de este articuio;
creemos que asi se comprendera me-
jor el interés del articulo de G. R.
Schreiber.

Creemos que lo mas interesante
de las respuestas recibidas es lo que
se refiere a lo que en la revista falta.
La mayoria de las resouestas ,mden
mas paginas (mas texto) y mas pu-
blicidad. Es curioso observar el he-
cho de que los lectores pidan aue
en una revista haya mas publicidad.
En nuestra opinion ello es debido a
que el automético espvanol esta for-
mado por numerosos grupos aue
operan en zonas muy limitadas, y
comnletamente desconocidos en otras
zonas que no son de su influencia.
Son muy pocas las empresas del
automatico con una verdadera pro-
yeccion nacional. Precisamente por
este motivo estamos intentando con-
feccionar el Censo de la profesidn,
para que todos los explotadores co-
nozcan a todos los fabricantes exis-
tentes, y éstos tengan conocimiento
de los verdaderos explotadores, es
decir, de los auténticos profesiona-
les con una organizacién adecuada,
y los distingan de los esporadicos
comerciantes de automaticos. La pu-
blicacién del citado Censo debe ser
pospuesta indefinidamente, porque
las noticias y datos recibidos son tan
€scasos que no podemos completar-
los con un minimo de seguridad, con
lo que consta en nuestros archivos.
La falta de informacién es mas acu-
sada en lo que a los explotadores se
refiere, por lo que hacemos un lla-
mamiento a todos los explotadores
y fabricantes a fin de que se sirvan
facilitar los nombres v las sefias de
los explotadores por ellos conocidos.
Nuestra redaccion se pondra en con-
tacto con ellos a fin de cbtener los
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atos .cesarios para la confeccion . |
ggfogefst), de inapreciable utilidad Camerclal canal Romagosa, s Al
para la profesion.

REPRESENTANTE DE

a revista tiene el p 1tO
au%nentar e] numero de pagmnas,
cuando las condiciones financieras y
el volumen de la informacion 1}0 per-
mitan. Quercmos que la revista sir-
va a la profesion a su completa sa-
tisfaccion, pero para ello precisamos
de la verdadera y continua coopera-
cién de todos los profesionales. Qui-
z4s se nos tache de reiterativos, ~€ro
es innegable que el auge y ﬂorec1—
miento de la profesion surgira de &
unién de todos y no de los esfuerzos
aislados de unos pocos con mente
emprendedora. Actualmente la revis-
ta es el inico medio existente capaz
de poner en contacto entre si a to-
dos los componentes de la profe-
sién, y todos nuestros esfuerzos van
encaminados a facilitar el dialogo
entre los mismos, el cambio de ideas
y la defensa de los intereses CcoO-
munes.

También encuentran a faltar los
lectores una auténtica informacion
técnica. Esta solo es posible si los
fabricantes estan dispuestos a res-
ponder rapidamente a las consultas
que se les hagan a través de la revis-
ta, y facilitar todos los datos técni-
cos de sus maquinas para facilitar
el trabajo de los mecénicos y el es-
tudio de sus aparatos.

Es unanime, practicamente, la
opinion de que a la revista no le
sobra absolutamente nada, sino que
le falta mucho. Estamos completa-
mente de acuerdo y esperamos po-
der mejorar paulatina pero conti-
nuamente la publicacién, hasta con-
seguir que sea el auténtico porta-
voz de la profesién, el verdadero
vehiculo de comunicacién e infor-

maciél}’ entre todas las ramas de la
profesién.

La consulta ndam. 2 no precisa de J Gl ol .2 9 5 ot ;

comentarios, pues en nuestra habi- o ; 4
tual pagina de «Agra,d.ecimiento;gl s'le' ] BAR CEL Q N _A (9)

"
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})Llcdc observar perlectamente la
‘narcna del concurso. Unicamente
qna carta expresa una opinién con-
iraria al concurso periodistico. De-
seariamos saber por qué causa el
{irmante no lo considera interesante,
pues de la discusion se sacan ideas
nuevas y se aclaran conceptos.

A pesar de que las aportaciones
recibidas no han alcanzado la can-
tidad pretendida, en este numero pu-
blicamos la Convocatoria del Con-
curso periodistico, de forma oficial,
asi como las bases del mismo. En
este mismo mes enviamos la convo-
catoria a todos los periddicos nacio-
nales. Esperamos que las aportacio-
nes llegaran ahora en gran namero,
pues aunque las cantidades de los
premios estan depositadas conve-
nientemente, nuestra Administracion
hace un esfuerzo verdaderamente
elevado para convocar el Concurso.

RESPUESTAS TIPO
A LAS CONSULTAS Nums. 1 Y 2

¢CUAL ES LA SECCION QUE MAS

LE GUSTA?

«La informacién nacional y extran-
jera de nuevas actividades y apara-
tos propios del ramo, y comercial-
mente la Bolsa del automatico y
Anuncios por palabras.» (Explotador
de Barcelona.)

«Novedades del extranjero.» (Ex-
plotador de Vascongadas.)

«Bolsa del Automatico con los pre-
cios.» (Explotador de Asturias.)

. «Observando.» (Explotador de Bar-
celona.)

«Observando y Cartas al Director.
También Bolsa del Automatico y los
Anuncios por palabras.» (Explotador
de Asturias.) :

«Estan muy poco determinadas las
sécciones que componen su Revista.
Vemos que la tnica que funciona
con caricter permanente, es aquella
dedicada a los distribuidores auto-
maticos, ya que en realidad no ve-
mos definida de manera clara nin-

fia otra seccionm,» (Fabricante de
Madrid.) Bied ab uoisor e,

(CUAL ES LA SECCION QUE ME-

NOS LE GUSTA?

«Apartado Legal.» (Explotador de
San Sebastian.) _

«Como todas las secciones ticnen
algo de interés, no encuentro ningu-
na que me desagrade.» (Explotador
de Asturias.)

«Breve historia de los distribuido-
res automaticos en los EE.UU. de
América.» (Explotador de Barcelo-
na.

«)Ninguna.» (Explotador de Huel-
va.

«)Breve historia, etc., y Apartado
Legal.» (Explotador de Asturias.)

¢QUE LE FALTA, SEGUN USTED,

A NUESTRA REVISTA?

«Mas articulos; alguna seccion de
humor.» (Explotador de San Sebas-
tian.)

«Mucha informacién extranjera so-
bre, fabricacion, explotacion, impor-
taciéon, marcas de casas que no Co-
gocemos, etc.» (Explotador de Ovie-

0.)

«Explicacion critica y detallada de
las maquinas nacionales.» (Explota-
dos de Valencia.)

«Mas anuncios por palabras.» (Ex-
plotador de Barcelona.)

«Amplia propaganda de los apa-
ratos automaticos que se van dando
a conocer, en marcas y funciona-
miento.» (Explotador de Huelva.)

«Que consiga establecer un dialo-
go entre fabricante v explotador so-
bre cuestiones técnicas y profesio-
nales y entre los explotadores entre
si sobre los mismos temas.» (Explo-
tador de Zaragoza.) ‘

«Hasta ahora creemos que le falta
una absoluta independencia, ya que
una Revista dedicada a automaticos
en general, no puede estar supedi-
tada de ninguna de las maneras a
determinada empresa. Le falta tam-
bién valentia para afrontar los pro-
b}emas de cara. En cambio, hemos
visto que envolviendo las cosas, «ca-
muflandolas», se ha hecho infinita-
mente mas dafio que usando la no-
bleza de decir las cosas por su nom-
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bre y con todo género de detal(l;s,lgz
d=cir, se causaron ’perju.lcms L
que no se beneficié nadie conre 1,
ni fabricantes, ni e;gplotadores,MI;_
compradores.» (Fabricante de

drid.)

QUE LE SOBRA, SEGUN USTED,
A NUESTRA REVISTA?
«Creo que nada.» (Explotador de

Asturias.) .
«Tanta propaganda de Automatic,
Sdad. Anma.» (Explotador de Bar-

celona.)
«A la revista no le sobra nada

realmente, mas bien le falta todavia

o

cida como es nuestra Revista, ]e iy
ta equilibrio en su contenido; p.
tanto, vemos dedicadas paginag

mas paginas a maquinas que ep )

mundo del automatico no supopey
mas que un 10 0 20 % de importay,
cia. Creemos que el contenido de |,
Revista debe tener sus paginas dedj.
cadas a los automaticos con arreglo

a la importancia de cada uno e
- ellos y en consecuencia, también, co.

mo es logico, con lo que se fabrica
en Espafia, bien entendido que no

‘ queremos decir, ni mucho menos

que debe estar dedicada tnicamente

- a lo que aqui se fabrica.» (Fabrican-

. te de Madrid.)
~ Esta, pues, claro que nosotros nos
guiaremos por estas sugerencias que
nos lleguen de nuestros lectores.
Luis Gonzaga.

mucho.» (Explotador de Asturias.)
«Como sabemos que es completa-
mente imposible, de momento. por
lo menos, editar una revista de mu-
chas pdginas, al tener que ser redu-

GRACIAS A BERTOLA, S. A

En este niimero aparece por dltima vez el anuncio de Bertola, S. A, Durante mas
de un afio esta empresa ha venido ayudandonos con una asiduidad tanto mas de agra-
decer cuanto que no esta ligada en nada al ramo del automatico. Tampoco el medio
a que va dirigida la revista era el adecuado para interesar a Bertola, S. A, a anun-
ciarse. Sin embargo, el apoyo no nos ha faltado. El fundamento de dicha aytida es
tinica y exclusivamente el de ayudar a un negocio que a la larga benét'iciaré a t.o‘da'
la economia nacional. Tenemos aqui un ejemplo que no debemos desperdiciar. Por
encima de los intereses particulares y de la utilidad individual se encuentran los mas
altos e importantes intereses comunes. Lo que Bertola, S. A. ha llevado hasta éu'mé;
ximo grado, deberiamos practicarlo todos los prbfésionales_ de nuestro ramo en la
esfera mas reducida de nuestra profesién, Ayudando a la profesién, considieréd; como
algo individual, cuyos componentes o partes integrantes son las dist’iﬂtdé“""*?
particulares del ramo, ayudamos indirectamente, pero de forma eficaz, a nuestros pro
pios intereses particulares. o ~ o HSDCRRT el SR

Quede, pues, constancia de nuestro més sincero ag

tola, S. A, ahora que ha llegado el momento en que os prc
debenhacerse cargo de sus resy stidad PR
P




B e i) Atbiator

PRECIOS DE APARATOS NUEVOS; FACILITADOS POR LOS FABRICANTES

Aparato

Trapecio
Trinidad
Sinfonia
Sinfonola 96
Ventamatic 62
Babymatic
Sur - Me

Habilin (G)
Autobol
Bumper BL 108
Bumper BL 110
Bumper BL 112
Bumper BL 114
Fuwsolin Gol
Tour
Competiciéon
Gran Avenida
Volando Alto
Super Circo
Stop

Carrera de Caballos
Sideral Senior
Sideral Junior
Colorin

Tipo

Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Tocadiscos
Distribuidor
Distribuidor
Distribuidor
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Futbolin
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball

Carrera de AutomoévilesJuego Salén
PRECIOS ORIENTATIVOS DE APARATOS USADOS

Ventamatic 60
Sinfonola 24
Bumpe: BL 108
Colorin Penalty
Colorin

Diana

Sinfonia
Trinidad
Autobol

Tour
Competicién

Distribuidor
Tocadiscos
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball
Pin - Ball

Fabricante

¢ M €
¢ M €
G M @
GEDASA
Azkoyen
Azkoyen

Distribqﬂqi

Azkoyen
Escardibul

Inter-Automatic Automatic, S. A.

Laguna
Laguna
Laguna
Laguna
l.aguna
Petaco
Petaco
Vaher
Vaher

Billares Soler
Billares Soler
Vaher Billares Soler
Vaher Billares Soler
Stuar Automatic, S. A.
F:A. E. R

F. A. E. R.

Orus

Superson

Automatic, S. A.
GEDASA
Laguna

Petaco

Petaco

Petaco

G M. G

C M: G
Inter-Automatic
Petaco

Petaco

Automatic, S. A.
Automatic, S. A.

Precio

24.000" —
24.000' —
24.000°' —
60.000'—
8.800'—
2.9 on=
SO0 —
89540
27/ 090
15.000'—
17.000°—
19.000'—
23.000'—
10.000°—
= 311 .200:—
S1.200 —
25.000°—
25000 —
25.000'—
25 000'—
30.000°—
27.000°—
18.000*—
30.000'—
35.000'—

6.500° —
25.000'—

8.000'—
12
12.000'—
12.000'—
15.000'—
15'000'—
22.500'—
25.000°—
28.000"' —
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N ANURNGIOSNPOR BALABRAS <X
‘»‘iEn. esta secc‘z'Qiri se publican las ofertas-de compra, venta oo de aparatos automdticyg
accionados por monedas, y de sus accesorios efc.
Cada linea 10'- ptas. (Minimo a contratar

FORMA DE PAGO. - Totalmente por anticipado, mediante Giro Postal o Cheque a nogp.
bre de “El Mundo del Automdtico’ que debe acompafiar al original. Sin este requisito no g

5 lineas, unas 150 letras)

publicard ningiin anuncio. be Ik
La correspondencia dirigida a los anuncios por palabras, debe Ilegar en sobre

aparte, indicando en el mismo el ntimero del anuncio al que va dirigido.

Compro aparatos “millén" extranjeros !OC’ASIONTL(I))&T Ir)ﬂé’irfc{}é«'icra%oeg(tranjero.
usados en buen estado. Escribir a “’El Mun- SE VEND%‘%A 1 e t' Ii)u&?vo,

iR IR D i 5B ~ centro Madrid, calle principal, planta baja y
do del Automético’ n.° 21. Libertad, a s6tano, taller, servicios y oficina, 300 metros,
celona (12). _ - 10 pinballs' Americanos y Nacionales, 2 toca-
discos Seeburg, '3 Osos, | Caballo, 2 Expen-
dedores, 12 Tiros y otras maquinas, 5 Billares

Dispongo de varios modelos de maqui- "~ completos, 6 futbolines. Recaudacién actual
nas electrénicas y ' mesas fatbol a buen - 90.000 mensual. Precio, todo incluido,
precio. Bscribira “El Mundo del Automa- ° - 1.600.000 eon facilidades. Escribir a “El

' Mundo del Automéatico” n.° 28. Libertad,
28 - Barcelona (12).

% higs %

~ AUTOMATICOS

tico” n.° 14. Libertad, 28 - Barcelona (12).

L

o e AL P

Consulte precios
y modelos a

nuestros Repre-
sentantes en

provincias o di-
rectamente a-
Fébrica.




S in averias

I nversién ideal
Decorativa

E condmica

R ecreativa

A tractiva

L a Unica

N o dude:

A umenta sus ingresos
U n porcentaje mayor
T écnicamente mejor

i ncomparable

C omercial

(o) riginal

Toaa 'L 4 A 2
K e Dt f 1,k : g b

DE APARATOS ELECTRONICOS RECREATIVOS,S.L.

MADRID 5 . TELER 2307522




musica y * "\
mayores
beneficios
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Me ngy: le magyine gee
le propercionard més
thontes y  ton

MAE Ci'tmTes
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